
乔治·阿克洛夫在 1970 年的一个经济学论
文《柠檬市场》里，运用了桃子和柠檬的比喻 。
阿克洛夫所说的是一个局域二手车市场，状况
比较好的二手车就是桃子，而状况不怎么好的
就是柠檬。 买主都想买到桃子，但他们不了解
这些旧车的车况，如果一个桃子值 4000 块，由
于市场上还有很多柠檬， 按照买主们的考量，

桃子和柠檬各占一半，按照概率计算 ，买主只
愿意出 2000 块， 因为他们认为有一半的可能
性买到柠檬。

但是卖主们知道车况，如果市场价格只有
2000 块， 他们就不会把价值 4000 块的桃子放
到市场上。 所以市场上到处都充满了柠檬，桃
子出现概率要比买主想象的低得多 。 如此一
来，这种概率又影响到市场价格继续下跌……
最后，市场消失了。 阿克洛夫凭借桃子和柠檬
的论文，在 2001 年获得了诺贝尔经济学奖。

事实情况是这样的么？ 可以举的最好的反
例就是淘宝。 卖家比买家了解商品，他们可以
骗人，把自己卖的柠檬说成是个桃子，经过一
段时间之后市场被上过当的买家抛弃，市场消
失。 但是，事实却不是这样，淘宝的交易额不断
增长，在淘宝上受骗的买家只占到极少数。

淘宝和阿克洛夫所说的局域二手车市场
有什么本质上的区别呢？ 只有一点，淘宝市场
足够大，而二手车市场不足够大。 一个足够大
的市场，竞争才会使得良币驱除劣币，而一个
不足够大的市场，劣币驱除良币
的可能性则要大得多，更可能变
成一个“柠檬市场”。 （摘自《第一
财经周刊》第 26 期 崔鹏/文） 经 典
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周杰伦
周杰伦升格当老板，自创新品牌杰威尔(JVR Music)公

司。 目前公司旗下仅有周董一名艺人，内部有十几位员工，
他们将齐心合力打造周杰伦今后全方位的演艺事业。 此外，
周杰伦还是香港一家购物网站的股东。 他说自己十分喜欢
购物，但外出又不时有狗仔队，如果有个网上的地方可以购
物和认识朋友，感觉真的不错，如今他的梦想终于实现。 在
该网站上有个周杰伦艺术馆，售卖他的个人品牌商品。

范冰冰
和华谊合约到期后，范冰冰选择了单飞。 她在 2007 年

6 月成立了自己的个人影视工作室， 范冰冰影视传媒有限
公司。 成立后第一部戏就是以女性题材为主的《胭脂雪》。
这部电视剧总投资高达 2200 万人民币， 而获得的回报自
然也是相当丰厚。 2008 年 2 月，范冰冰工作室正式与博纳
英龙电影公司达成了战略合作协议，成为业内首个艺人工
作室与电影公司结成的战略同盟。 如今，范冰冰知性女制
作人的形象已初见端倪，工作室的多部巨资电视剧和电影
都正在紧锣密鼓地酝酿之中。

姚明
姚明凭借薪金和代言协议积累的财富超过 1.5 亿美

元，回到中国的他正开始谱写自己的第二人生，如今，姚明
的身份由球员变成了风险投资家、慈善家、葡萄酒商兼学
生。 姚明在多个行业内均有投资，其中包括在巨鲸音乐网

(Top100.cn)投资约 600 万美元。 去年夏
天，姚明参观了巨鲸音乐网的办公室，并
与管理层交流了公司的策略， 甚至主动
与公司 35 名员工一一合影。姚家族葡萄
酒公司位于美国加州纳帕谷， 酒庄于去

年 11 月成立，出产的首瓶
葡萄酒是纳帕谷赤霞珠
干红葡萄酒， 每支定
价 1,775 元， 约合 170
美元。 目前，姚明正在计划
扩张，公司打算在明年购买属于自己
的土地。 该葡萄酒已在中国香港上市，今年
秋天将登陆美国市场。

吴奇隆
吴奇隆对影视业投资有自己的梦。 2003 年，他曾与香

港著名导演张之亮合作成立北京稻草熊影视文化有限公
司， 尽管第一部戏吴奇隆从版权购买到定演员都亲身参
与，但最后还是赔了 800 万。 此外，吴奇隆还在北京、台湾
等地开了多家泰国菜餐厅，北京的“柠檬叶子”颇受泰国菜
爱好者的喜爱。

林志颖
林志颖可以说是娱乐圈最善于投资理财的艺人，据媒

体报道其资产约数十亿台币。 除了艺人之外，林志颖的另
一个重要的身份就是赛车手。 27 岁时，林志颖已经拿到了
9 个职业车赛奖杯，并成为台湾地区身价最高的赛车手，光
赛车年薪就高达几千万台币。

因为爱车，所以，林志颖投资开车行也成了理所当然
的事。 2005 年，林志颖以 7 位数的身价为某拉力车队代言
后受到了启发，在珠海开办了一家赛车咨询顾问公司。 有
业内人士透露，他的年收入光是粗略统计也有 800 万元人
民币。 此外，他还拥有 IT 公司、吉米工作室、颖友会讯与维
护官网 、摄影工作室 、“梦飨家 ”餐厅 、网购公司等多项资
产。 （摘自《创业邦》第 6 期）

那些爱创业的明星们 袁世凯宦海沉浮三十年， 特别是做上
山东巡抚、成为封疆大吏之后，权力一步步
加强、膨胀，直至尊为一国之首，更是登峰
造极。在漫长的政治生涯中，袁世凯也巧取
豪夺，为袁氏家族积累下万贯家财。

1916 年 ， 袁世凯去世之
后， 当时总统府清点他的主要
遗产包括：现金、股票、房产、地
产、贵重细软等几大宗。袁世凯

去世后，他的现金财产析 17 股，分给每个
儿子。 每个儿子得一股，计 12 万元。 袁克
定因系长子，需代父主持家政，独分 40 万
元。 15 个女儿，每个女儿分到嫁妆费 8000
元。 其他姨太太各随自房儿女生活，不分
现金。 但袁世凯生前的金银细软、玛瑙玉
器、绸缎裘皮之类的，各房姨太太均分了
一些。

至于股票， 主要是北京自来水公司、
开滦煤矿和启新洋灰公司三大家的。 北京
自来水公司，是袁世凯命他的亲信周学熙
创办的。 周学熙在华北先后创办了很多实
业。 其中，就有扩建的启新洋灰公司。

在华北， 与袁世凯有关的最大企业莫过于开
滦煤矿了。开滦矿务总局的第一任董事长，即由袁
克定出任。 开滦总局、自来水公司、启新公司都曾
以“报效”的形式，一次性拨给袁家大量的股票。这
些便是袁家大量的股票来源。袁世凯身后，袁家诸
子继续过着一掷千金的生活，除去分得的现款外，
还有一个重要经济来源， 就是靠这些大企业的股
票，每年分得大量的花红。

袁世凯生前还购置了大量房产， 主要在北京
和天津，安阳和唐山也有。 除去房产，袁世凯还在
河南老家购置大量田地。 在彰德（今安阳）、汲县、
辉县，袁世凯广置田产达四万余亩。加之在开滦煤
矿、启新洋灰公司的投资认股，
在清末， 袁世凯的私人财产已
逾二千万元。

（摘自《民国第一家庭：
袁世凯家族》 文化艺术出版社）

2011 年，8 岁的哈里·乔丁家住英国伦敦的斯
托克纽因顿镇， 他的父母都是镇上一家绿化公司
的普通员工，收入也非常有限，所以哈里总是尽可
能地想办法帮父母多赚一些钱。 哈里身边的小朋
友们都非常喜欢玩弹珠游戏， 所以哈里的身上总
会带着许多弹珠以便随时销售给朋友们， 虽然一
颗弹珠只能赚很少钱，但积少成多，他每个月都能
为自己存下几英镑。

有一次， 哈里在社区空地上和朋友们玩玻璃
弹珠游戏，很不幸，他的所有弹珠都被朋友们赢走
了。 哈里回到家后，让母亲帮他在互联网上买更多
的玩具弹珠。 母亲找遍了互联网也没有找到销售
弹珠的网店，哈里听后动起了脑筋，既然没有弹珠
网店， 为什么不抢先开一家自己的弹珠销售网店
呢？ 当哈里把这个想法说出来时，他的爸爸妈妈都
笑了起来：“哈里，你要知道，一颗弹珠的利润是非
常小的，也正因为这样，才没有人开弹珠网店！ ”

哈里心想一颗弹珠确实赚不到多少钱， 但是
放在网上面向全球销售，只要买的人多，不就可以
赚到很多钱了吗？ 小利润没准也是一个大商机呢！
哈里的爸爸妈妈为了不打击哈里的积极性， 就同
意试试，他们帮哈里注册了一家网店，就这样，哈
里创办了“弹珠国王公司”。

几乎所有人都没有想到，哈里的“弹珠国王公
司”开张后生意相当火爆，哈里一个人根本来不及
处理大量的网络销售业务， 他的爸爸妈妈也辞职
回家成了哈里的“员工”，帮忙处理各类公司运行
事项。 仅仅在成立后的头三个月，“弹珠国王公司”
就创造了 60 万英镑的销售业绩。 现在，哈里凭着
这种小利润的弹珠生意净赚了 500 多万英镑 ，成

了世界上年纪最小、 凭自己勤
劳和智慧创造出来的 “百万富
翁”。
（摘自 《意林·原创版》 第 2 期
陈亦权/文）

1963 年， 一家高档汽车品牌公司推出了一款新型汽
车。销售总监布兰科信心十足，他确信这款汽车一旦推向
市场，肯定大受消费者的欢迎。布兰科在媒体上进行了一
系列的宣传活动，耗资百万美元。 然而，令他意想不到的是，这款新车的销量并没有多大的起色。 眼瞅着广告费越花越
多，布兰科着急了，常常因为一些小事情乱发脾气。

一天，一个入职半年且工作十分出色的小伙子贝克松走进办公事向布兰科请辞。 正在气头上的布兰科没看完辞职
信就恼怒地说：“现在正是公司最困难的时候，你辞职不是拆公司的台吗？ ”贝克松不卑不亢地说：“总监先生，我辞职是
因为在这里没有受到足够的重视，如同您对消费者的营销策略一样。 ”“没有重视你？ 难道你提出什么好的建议了吗？ ”
布兰科反问道，贝克松点了点头。 布兰科这才想起助理在这个月里，曾给过他几份建议书，因为工作繁忙，他还没有审
阅。 布兰科立即找到建议书，认真查找起来，建议书的内容让他眼前一亮。

几天后，布兰科开始了新的营销策略，公司向每位有意向的消费者寄发了一张独特的海报，画面上是一部新车，车
牌上印有车主的名字。这样，车主收到海报后就不会随意丢弃了，因为这是属于他自己的礼品。随后，公司承诺将车主的

名字刻在汽车底盘上，并向车主赠送刻有车主姓名的车牌。
如此一来，汽车就和车主紧紧地联系在一起了，车主会得到一种刻有自己名字的汽车是公司为自

己专门生产的感觉，这样就能大大地发掘潜在的消费者。 最终，这款汽车受到了消费者的青睐。 这家
著名的汽车品牌公司就是德国的保时捷，这种把消费者的名字卖给消费者的做法，不仅说明顾客受
到了公司足够的重视，更开启了一种别出心裁的营销方法先河。 （摘自《山东青年》第 6 期 刘云利/文）
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上世纪 70 年代，迪拜渐渐成为了一颗
闪亮的“海湾明珠”，世界各地都有人涌向
这里淘金，其中就有一位姓杨的浙江小伙子。有一次，他在一
个施工场地看到一棵开着小花的野草，就把它挖回来，种在
一个小瓶子里放在窗前。 小伙子忍不住想：迪拜是一个沙漠
之国，植物的品种非常稀缺，如果能在这里发展花卉，前景会
怎么样呢？

然而，等他和好友们讨论自己的想法时，他的朋友们却
说：“培育花卉需要肥沃的土地，可是在迪拜这个地方，去哪
儿找肥沃的泥土呢？除非你这花卉不用泥士还差不多！”朋友
的话让他找到了一个新灵感：为什么不试试无泥土的培育花
卉方法呢？ 小伙子找来一些野草野花的种子，用小布包进一
些沙子或者木屑，然后把种子放在里面，淋湿后再放进玻璃
碟，几天后，它居然真的发了芽。

在这个基础上，小伙子设计了一种“便利型礼盒花卉”，
这种“礼盒花卉”，在精美的塑料盒里，盛有土壤、花卉种子以
及肥料等。 只要将塑料盒启封， 浇上清水后置于阳光下，10
天便可发芽生长，两个月便可开出艳丽多姿的鲜花。 当他把
自己的花卉产品推向市场后，立刻刮起了一股花卉风潮。 30
多年后的今天， 小伙子的花卉品牌在迪拜已经极负盛名，就

连帆船大酒店和迪拜塔里面所用的花卉
盆景都全是他的品牌———华明花卉。 而
当初的那个小伙子， 就是如今身任华明
花卉董事长的品牌创始人杨华明。

（摘自《辽宁青年》第 3 期）

英国的民宅绝大多数是
砖房结构，很少拆迁，往往历
经上百年。 所以英国的 GDP
不高，但是人民很富裕。倘若
天 天 “破 旧 立 新 ”， 拆 是
GDP，建也是 GDP，GDP 很高，生活成本更高。
上海有句老话：“一搬三年穷。 ”因为搬家总要
丢弃些家当，添置些家当，这都是成本。

W68 是伦敦北上爱丁堡的高速公路，其中
不少路段笔直如尺，那是英国人沿袭罗马人修
筑的古道。 马车时代，道路贵直，缩短距离，节
约成本。 汽车时代，道路贵曲。 倘若笔直，没有
变化，驾驶员就会打瞌睡，但英国人依旧在罗
马古道筑路，这样节约占地面积，能减少筑路
成本。

现在世界上都是公制单位，英国依旧是英
制单位，给换算带来不少麻烦，连英国人都烦
了，但就是不变，在英国人看来，变革会带来震
荡，引起的损失远远超过便利的利益，权衡两
者取其轻。

20 世纪 80 年代初，有一篇论文引起轰动，它的观
点是：每当封建王朝走向繁荣，财富积累增加、土地兼
并出现，越繁荣兼并越频繁、流民就越多，最后引起社
会大动荡，多年的财富积累，化为乌有。 新的朝代又重
新开始积累，周而复始，社会永远无法完成资本积累，
进入资本主义。 用现在经济学的眼光来看，动荡可以创
造 GDP，可以创造投资，但不能积累财富。英国则相反，
承袭传统，温和改良，减少震荡，财富随时间而积累。

（摘自《青年博览》 李大伟/文）
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美世是全球最大的人力资源服务机构之一。 这家
公司近日发布的《2012 年全球生活成本调查》称，在生
活成本排名中， 上海和北京分别名列第 16 和第 17 位；
纽约是美国生活成本最高的城市， 但排列在全球第 33
位。 2011 年上海、北京的人均 GDP 相当于纽约市人均
GDP 的 1/6-1/5。 但为什么上海、北京的生活成本排名
显著领先于纽约？

其实，这是部分国内媒体在引用美世“全球生活成
本调查”资料时粗枝大叶造成的误解。 美世公布的“生
活成本”， 并非指各个城市里普通居民的生活成本，而
特指政府机构和跨国公司派驻海外人员在各个城市的
生活成本。 美世做这项调查，目的是为政府机构和跨国
公司给派驻人员确定薪酬、津贴提供参考。 住房成本是
派驻人员最大的一笔支出， 而派驻海外人员对住房的
地段、配置等要求一般显著高于当地居民，租金较高，
因此一个城市（特别是中心城区）的房价对“全球生活
成本”的排名位次有重要影响。 而上海、北京外国人聚
居的一些高档小区的房价确实比纽约还要高， 所以生

活成本排名高也就不足为奇了。
而将不同国家和城市的居民生活成本作比较 ，是

一件非常复杂的工作。 首先，居民生活成本受物价影响
最为直接， 而城市间物价的全面综合比较是相当困难
的。 你可以说上海市中心的某个楼盘比纽约市中心的
某个楼盘贵，但要说上海的房价比纽约高，就不能如此
草率。 其次，居民生活成本是与收入水平相关的相对概
念， 生活开销大未必说明生活成本高。 在某个城市生
活，收入是 10000，开销是 6000，而在另一城市过相近水
平的生活，收入是 8000，支出是 5000，两城市生活成本
孰高孰低？ 不能简单认定。

生活成本，无论中国与美国比较，还是上海与纽约
比较，都应该是普通居民成本的比较。 因为一些海外机
构派驻上海、 北京的人员或外籍人士对生
活品质要求较高、开销较大，就据此声称上
海、北京的“居民生活成本”高过纽约，显然
是武断乃至荒唐的。

（摘自《光明日报》7.16 王志平/文）

进入火热的 7 月，关于中国电力行业的话
题，也陡然升温。 一是被外界认为“只涨不降”
的阶梯电价要在全国推行；二是秦皇岛码头存
煤堆积如山，煤价下跌绵绵不绝。 于是，要求电
价下调的呼声，此起彼伏。

想想也是： 按一吨电煤发电 2000 度算；煤
价下跌 100 元， 发电成本每度下降 5 分钱。 问
题在于，发电企业想降电价，自己不能做主，必
须发改委批准；即便下调了发电厂送上输电网
的电价，消费者也未必能得到实惠。 因为，消费
者的用电价格， 是电网公司提供的消费电价，
也由发改委批准； 而消费电价和上网电价之
差，就是电网的主要收入———输配电价。

从 2002 年开始，中国开始大力推进以“市
场化为取向”的电力体制改革。 按照改革目标，
上网电价和消费电价由竞争所得 ， 即市场决
定；而输配电价，则是电网的“成本加成”得出，
因是垄断环节，必须国家监管。 但这场持续 10
年的改革， 现状无疑让人绝望：“厂网分开”早
已完成，但“输配分开”则遥遥无期。

其实，改革卡在哪里，谁都知道。 中国电力
规划、各种电价的核定、电网投资审批、发电市
场准入、行业技术和质量标准等大权 ，都掌控
在发改委手中；供电市场准入，则掌握在地方

经贸委手中；电监会缺乏抓手，尤其是最核心的价格和
投资监管职能，成了业内著名的“花瓶”机构。 正如一位
电监会的中层干部所言：“电价至今是计
划经济，哪来的电力市场？ 既然没有电力
市场，那我们在监管什么？ ”
（摘自《财经国家周刊》第 14期 李廷祯/文）

目前， 国际市场对欧元区前景的基本判断就是：虽
然希腊“退欧”风险暂有缓解，但如果危机病灶国西班牙
或意大利最终有一个提出庞大的救援申请，那么欧元区
金融体系仍有可能最终崩溃，欧元风险远未消弭。

作为全球最大的外汇储备大国，欧元是中国重要的
外储币种之一。 那在欧元贬值的形势下，中国又将怎样
保护自身的外汇资产安全？ 市场分析，即使中国外汇储
备中欧元资产在 20%至 30%之间，那也有约 6000 亿到 1
万亿美元。 在欧债危机阴霾密布的当前，欧元资产面临
贬值或至少账面浮亏的风险。

中国最大的主权财富基金中国投资有限责任公司
董事长楼继伟表示，中投公司“已经减持欧洲股票和债
券”。 中投目前管理 4100 亿美元左右资产。 此前，有各种
分析机构频繁猜测中国可能通过购买欧洲债券来援助
欧元区，这使得中投公司的投资策略备受全球投资者关
注。 但楼继伟表示，中投公司从很早开始就
抛售了欧洲外围国家的资产以避免损失 ，
并且已经减持欧洲股票和债券。 楼继伟认
为“当前欧洲公开市场风险太大”。

（摘自《钱江晚报》7.13 潘虹/文）

6 月底，美国人口约 30 万的斯托克
顿市首先宣布破产，拉开了加利福尼亚
州城市破产的序幕，紧随之后的是人口
约 8000 的度假城市马麦斯湖， 在本月

初宣布破产。 7 月 10 日，位于洛杉矶以东的圣贝纳迪
诺市宣布破产，成为两周内第三个申请破产的加州城
市。 上述城市破产主要受累于近几年的楼价暴跌、税
收下降及劳工成本上升， 这使得政府赤字不断攀升，
最终陷入无力应付迫在眉睫的财政困窘。

此次，斯托克顿市破产是因为无力支付退休人员
的退休金及医疗保险所引发。 有熟悉情况的人士表
示，在美国，政府承诺退休人员退休之后每月会拿到
一定数额的钱， 其金额根据每人退休前的工资水平、
工作年限等情况而定。 为了支付这笔“未来”的负债，
政府需要定期向一个账户供款，政府会指定一些资产
管理公司管理这些资产，使其保值增值。 但是，在现如
今低息环境之下，这些资产的投资回报率很低，低到
不足以支付政府承诺的退休金，因此申请破产保护。

政府破产之后，必须采取一系列的措施使地方财
政重回正轨，而采取的措施通常包括加税、裁员、减薪
等，这无一例外会影响到普通百姓的生活。 其中最受影响的
是蓝领阶层，特别是地方政府雇用的清洁工人，他们可能因
为政府削减支出而被辞退。 如果情况过于严重，那些原本必
须保留的职位可能也要被裁掉，甚至包括地方的警力。 通常
地方政府破产之后，治安会变差，因为地方政府没有钱支付
警察的工资，有些只能支付最低工资给警察，或者按照兼职
水平来支付，令警力流失严重。

此外，一些基础设施及公共服务设施，比如医院、路桥维
护等都会不同程度地受到影响。 有身居斯托克顿市的居民在
论坛上抱怨说，当地图书馆开放时间缩短了，扫大街的人数
减少了，邮局不但加了邮费，而且取消了周末送货；公交车则
砍掉了一半左右的线路，车费却不断上调；而在高校，学费出
现了增加，很多部门鼓励提前退休，有市民爆料说被迫退休
人数多达 200 人。 （摘自《第一财经日报》7.14 舒时/文）
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收入差距为什么在
十八、十九世纪时，中国富

豪的财富以万两银子作为基本
计算单位； 英国商人把百万英镑看成可望而不可及的天
文数字。 如今，中国首富的计算单位是数百亿级；在美国，
盖茨是首富，财富超 600 亿美元。但与此同时，不管是在十
八、十九世纪，还是在二十一世纪的今天，各个社会都有赤
贫阶层，他们在收入分布的最底层，收入和财富几乎一直
为零。 那么，收入差距的扩大到底因何而致？ 是因为全球
化？ 还是现代资本家的“道德沦丧”、“过度贪婪”？

现代商业增大收入能力差距
以腾讯公司为例，其 2011 年人均创收 280 万元。 相

比之下，2011 年中国农业总产值在 4 万亿元左右， 按 3
亿农民计算， 人均创收 1.3 万元， 不到腾讯的二百分之
一。 那么，为什么腾讯的创收能力超越农业这么多？ 关键
是农业跟腾讯的经济特征完全不同。

如果种一亩地需要花 100 小时劳动 、200 元种子和
肥料成本 ，最终产出 100 公斤粮食 ，那么 ，要生产 1000
公斤粮食，就 10 倍的投入。每人每天只有 24 小时，即使

不睡觉不休息， 农民的收入也不可能太高。 而在腾讯
QQ 空间里，一顶虚拟帽子一旦设计好了 ，如果卖一块
钱，卖一顶就创收一块。 而卖一亿顶虚拟帽子跟卖一万
顶在成本上几乎没有差别，但收入却有天壤之别。 这就
造成了其收入和成本投入之间的关系非常弱， 赚钱能
力空前的高。

金融服务业的产出与投入关系跟腾讯的也很类似。
比如， 华尔街投资银行帮客户张三公司融资 1000 万美
元，可能需要一个 10 人团队花十天时间，事成之后按比
例收佣金； 而另一家客户李四公司需要融资 10 亿美元，
可能也会派一个 10 人团队花十几天时间， 成本基本不
变，但收益却高 100 倍。 华尔街的公司赚得很多，远远高
于传统农业，在相当程度上是由金融交易特别的规模效
应和金融行业的性质所决定的。

全球化带来的机会差距
姚明在美国平均每打一场球的收入是 25 万美元左

右。在收入上，姚明可能是 70 年前的球星的数百倍、甚至
一两千倍。 70 年前，一场篮球赛只有现场观众享受，即使

门票贵到 200 美元一张，有 1 万名观众，主办方也只能得
到 200 万美元的收入；可是，现在因为电视和互联网技术
的发展，受众数量级有了巨大变化，使同样一场球赛、同
样多的劳动付出带来了截然不同的价值。 所以，姚明每
场球赛的收入这么高，是现代科技和全球化帮他做了很
多，使他的劳动所能带来的价值大幅提升。

而过去，各城市、各地区都有当地的体育明星等等，
虽然大家更想看世界明星的比赛，但是由于交通运输障
碍、电视与视频的不存在，绝大多数球迷只能在当地看
本地明星的比赛。 当然，这样一来，各地的地方球星都有
可靠的铁饭碗，不用担心世界球星抢走他们的本地球赛
机会。 可是，今天的电视和互联网把大家的注意力都集
中到世界球星上了，本地明星比赛越来越没人看了。 从
小打篮球、打排球的人要么成为国家级、世界级，得到类
似姚明的高收入，要么就很快改行。 在姚
明们和普通职业球手之间的收入差距比
几十年前拉大了许多倍。

（摘自《经济观察报》7.16 陈志武/文）

扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩扩大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大大


