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建材品牌集中营

新年将至， 大汉建材城将从

2010年1月1日至2010年3月31日，启

动为期一季的“新春送大礼”活动，

将在各小区和大汉建材城发放价

值各50万元金额的礼券。

在活动启动仪式当天，大汉建

材城内入驻商家都将推出品牌产

品低价购买活动，此外，大汉建材

城还将启动“折后抽奖”活动，在活

动期间，消费者每购满1000元，即可

获得抽奖券一张，以此类推。消费者

凭此券可参与在2010年3月31日举行

的开奖活动。届时，参与活动的消费

者将有机会抽取奖金3000元的超值大

奖；除此之外，二等奖资金2000元，并设

置了2个名额；三等奖奖金1000元，配备

了3个名额；纪念奖名额有10个，如抽

中也可获得奖金500元。
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湖南最好的家居周刊
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随着房地产项目的高歌猛进，

城东的家居消费也一路看涨。

有数据显示，城东片区就有60

多个楼盘项目，家装需求量也将于

近两年内完全释放。

而长期以来，浏阳河东片区缺

少大规模、功能齐全的专业建材市

场， 从而出现极为严重的建材饥

渴。在这种情况下，大汉建材城的兴

起可谓顺势而生。同时，有业内人士

表示，日渐成熟的大汉建材城，凭借

其集团背景、 资金和自有物业等优

势， 随着更大规模资金的注入和项

目的启动， 在对本地行业传统卖场

带来冲击的同时， 湖南家居建材行

业也因此将面临新的发展拐点。

15万平方米经营面积铸造湖南规模最大、功能最全的专业建材批发市场

大汉建材城二期项目破土动工

近日，大汉建材城装

饰建材中心二期项目破

士动工,凭借着与一期工

程组合后的15万平方米

的经营面积，一跃成为湖

南规模最大、功能最全的

建材专业批发市场。

■记者 白娜

12月22日， 记者在位于人

民路与红旗路的交会处看到，大

汉建材城二期项目已破土动工,

目前正处于钢架结构建设阶段。

这里将兴建六幢4万平方米的

主体建筑，明年3月有望完工。

据了解， 这一项目将采用

摊位制的形式打造大汉建材城

板材区，目前已有万象、万盛等

100多家板材、地板类商户抢占

了铺位。 大汉建材城招商运营

部相关负责人表示， 一期开业

后，不断有商家强烈要求入驻，

陶瓷建材城不得不又新修两栋

楼并引入17家知名陶瓷品牌。

而一期项目也由原来开业时

210余家商户， 新增至240家，

其入驻率已达96%。

他还介绍， 两个项目对引

进建材品牌的选择都十分严

格， 主要面向市场上的中高档

品牌，低档、杂牌的产品一律不

予考虑。

与其他建材卖场最不同的

是， 大汉每个品牌的经营面积

普遍在100平方米以上，某些还

达到了400至800平方米。

据其董事长傅胜龙介绍，

家居建材用品体量较大，占地空间

较大，要想让消费者选购时享受到

品种类齐全、高中低档产品均有所

涵盖的购物条件，宽敞的展示空间

无疑是迎合消费者选购心理的。

这个号称中南地区规模最大、

功能最全的大型批发市场，陶瓷建

材等铺位共有360余间，为消费者

提供了15万平方米的充足选购空

间。“装修时需要的任何一种建材

都能在这里一站购齐。” 傅胜龙表

示，建材还按品种分区域设置了五

金、陶瓷、板材等专区，以方便消费

者进行集中选购。

据了解，大汉建材城开业后，部

分原在马王堆、高桥、瑞祥租铺的品

牌商家均意识到专业卖场的必要

性，如宾利、樵东、朗高等都纷纷向

大汉的“抛绣球”，提前抢占最佳地

段。此外，相对于其它城东地区每平

方米70元左右的租金， 大汉建材城

每平方米30至40元的租金也显得颇

有吸引力，长沙市区的部分地板、五

金商户近期也陆续签约进驻卖场。

业内人士指出， 建材市场的

“重心东移”， 使得本来位于城市

边缘的东部区域摇身一变， 成为

新的市场商圈， 大汉建材城正处

于联结地带的核心， 身价自然见

涨，众多建材商家为抢食市场“蛋

糕”，纷纷抢先入驻大汉建材城也

在预料之中。

规模优势冲击传统卖场

瞄准中南地区建材市场

大汉建材城放送100万礼券

大汉单店的经营面积均在100m
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