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【高端访谈】

2009湖南金融博览会特刊

“这是一次湖南金融业的大

阅兵”， 对于2009湖南首届金融

博览会，张智勇董事长如是评价。

他说， 湖南金融业经过多年

的卧薪尝胆，已积聚了相当实力，

但是很多人对本土金融业的现状

并不了解， 正需要通过金博会

这样一个好的平台， 进行一次

集体的亮相和推介， 同时也是

进行金融知识的普及， 创造一

个更好的适合金融业发展的环

境。

张智勇告诉记者，“金博会对

各方都大有裨益。 银行通过金博

会会更加深入了解和关注本土企

业和民众的金融需求， 而广大企

业则获得了直接与银行对话的机

会， 广大市民也提升了理财的意

识， 拓宽了自己投资理财的渠

道。”

作为金融湘军的代表， 长沙

银行对本次金博会非常重视。“这

将是长沙银行近年发展成绩和创

新成果的一次集中展示。”

风雨过后话彩虹

———专访长沙银行董事长兼党委书记张智勇

2008年，当世界经济正处

在金融危机的漩涡之中，中国

金融业亦深受侵扰时， 张智

勇，这位一向儒雅谦和的长沙

银行董事长却异常自信而坚

定，“在风雨中蛰伏的长沙银

行在危机过后会更加强大！”

如今，在阴霾渐去、经济回暖

的2009年的岁末年关，长沙银

行用一张漂亮的成绩单，印证

了当时的豪言壮语绝非虚妄。

■记者 刘永涛 侯小娟

通讯员 李佳 胡岚

长沙银行董事长兼党委书记张智勇。

谈到即将过去的2009年，

张智勇董事长感慨良多，“2009

年是我们备受挑战、备感压力

的一年，但也是实现业务平稳

较快发展、 战略实质跨越的

一年”。

“交出了一张喜人的成绩

单”，张智勇如是说。长沙银行预计

全年将实现净利润8.7亿元， 比去

年增长2亿元， 资产收益率超过

1.1%； 资产总额将达到650亿元，

各项存款超过500亿元。

“打造了一个优质的样板工

程，长沙银行株洲支行于今年6月

开业， 迄今存款总额已突破10

亿元。 株洲支行的初战告捷凸

显出长沙银行的实力和雄心，

我们将竭尽全力打造好这一样

板工程， 为区域化步伐的加速

推进积累经验、奠定基础、汇聚

人气。” 谈到区域化的前景，张

智勇信心满满。

“锤炼了一家准‘精品上市银

行’”，实现了监管评级的全面达标

和发展素质的持续跃升。自2009年

3月与中信证券合作开启上市征程

以来，长沙银行各项上市辅导工作

正在全力推进中。

“2009年实现了战略新跨越”
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围绕着打造区域内中小企

业品牌银行的战略目标， 在该

业务上潜心耕耘数年的长沙银

行正迎来业务的高速增长期。

“服务中小企业是我们一

贯的宗旨， 也是我们责无旁贷

的使命。即便在金融危机肆虐、

信贷投放急剧收缩的大背景

下， 我们也不曾背离这一基本

定位， 反而加大了对中小企业的

放贷力度， 施行了旨在帮助中小

企业顺利过冬的‘冬日暖阳’计

划。”张智勇侃侃而谈。

“自成立以来，我行累计支持

中小企业8000余家，个人投资创

业10多万户， 服务长沙及周边地

区市民客户300多万人。 近两年

来， 平均每年新增贷款的60%以

上投向中小企业。” 谈到这些数

字，张智勇如数家珍。

对于时下备受关注的中小企

业融资难问题，张智勇介绍说，“我

们打造了‘财富通道’和‘产业链金

融’ 两个知名的中小企业金融品

牌，包括70多个产品，为广大中小

企业提供一站式的金融解决方

案。”其首推的工程机械按揭贷款，

迄今累计发放达10个亿， 为长沙

打造“工程机械之都”添砖加瓦；

极具口碑的医疗设备按揭贷款，为

广大急需设备的中小型医院带来

了福音；而为中小商业主量身打造

的商户联保贷款，一经推出，就受

到广大商户的热烈欢迎和业界的

广泛关注， 为破解中小企业融资

难题提供了切实的解决方案。

“助推湖南中小企业，责无旁贷”

作为金融湘军的领跑者，

长沙银行一直在求新求变，但

始终不变的，就是造福桑梓、服

务湖湘的热忱，“长沙银行是湖

南人自己的银行， 通过我们的

努力做大做强， 充分发挥金融

总部的洼地和扩散效应， 为湖

南的中部崛起和‘弯道超车’开

启强大的金融引擎。” 张智勇介

绍。

作为地方性银行， 在走向区

域化的进程中， 长沙银行已落下

了两颗重要的棋子， 一是前面提

到的株洲支行，二是于2008年开

业的祁阳村镇银行， 这是该行试

水农村市场的重要举措。“祁阳村

镇银行目前经营状况良好， 年内

已实现盈利。说实话，这已超出了

我们的预期， 毕竟我们之前对农

村业务并不熟悉。”无疑，这得益

于长沙银行创新型的产品和高效

的决策机制。

张智勇说，“株洲支行作为长

沙银行跨区域的桥头堡和试验

田， 已让我们积累了初步的跨区

域运作的经验。 明年将是我行跨

区域的‘全面布局之年’，不仅将

在省内开设两家左右的地市分

行，还要开设一家跨省分行，全面

实现长沙银行从地方性银行到区

域性银行的转变。”

“立足长沙，辐射湖南，走向全国”

“这是湖南金融业的大阅兵”
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