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家居·热点

抢占市场份额，家居联盟愈演愈烈

六大顶级品牌联手创建“大宅盟”

联盟模式关键在于集中让利，既降低商家成本，又给消费者实惠

【现状】

家居联盟越来越多

所谓的品牌联盟， 就是在各

行业排名前茅、 知名度相当的品

牌组建而成的异业联盟， 整合了

家装、建材、电器、安防等家居装

修及相关产业进行一站式销售，

并通过共同推广和宣传， 实现各

品牌商家之间的客户资源共享，

以求更大的市场份额。 于是，“联

盟”的营销模式应运而生。

对于越来越多的“联盟”现

象， 长沙市建筑装饰装修行业协

会副会长兼秘书长李龙认为，“联

盟是为了规范自己行为、 对行业

发展起到一定作用， 还是为了提

高自身服务、真正让利消费者？又

或者是扛着这个旗号忽悠老百

姓， 让自己多赚点钱？ 联盟怎么

走， 对联盟的作为起着决定作

用。”

对此，张晓帆表示赞同，他介

绍：“大宅盟有明确的盟约守则、

规章制度，有统一的运作模式等，

若盟约品牌违反了联盟公约，伤

害到了消费者的利益， 所有的联

盟单位有权将其请出大宅盟，当

然以后也会接受一些国际顶尖品

牌的加入。”

今 年 4 月 23

日，由欧派橱柜组

建了“冠军联盟”；

在这股风潮带动

下，湖南美迪装饰将于8月23

日，推出“完美大宅，领袖联

盟”（简称：大宅盟），该联盟成

员由：华成供暖、世友空调、未

来水务·空气水丽·碧姆、海威

音响·Jamo·KEF、宜居智能·

枫叶安防五大顶级品牌组

成。

其实， 家居行业并不缺

少联盟， 此前的多个联盟都

是雷声大雨点小， 这些“联

盟” 究竟能给消费者带来什

么？

“真正的品牌口碑还是要靠

‘内功’、靠产品、工地说话。市场

上运作成功的‘联盟’ 是少之又

少。”未来水务技术总监杨波则说

道。

华成供暖董事长李婷对此也

深有体会，他表示，一些“联盟”不

成功，大都是组建成员不团结、不

服从、不愿出钱、勾心斗角，某些

代理商的加入完全是履行厂商的

指示精神。同时，目前经济低迷，

客户大多理性消费， 采取观望态

度，对品牌联盟这一形式，也有排

斥现象， 部分人觉得是商家联合

起来欺诈消费者。种种因素，决定

了成功的“联盟”之路任重道远。

但张晓帆看好联盟发展，他

说：“大宅盟的成员都是各个行业

顶级品牌， 他们的产品代表着一

种潮流、一种身份，产品品质和服

务都是最高等级的享受；同时，大

宅盟还将带来诸多实惠， 一套

300多㎡的别墅装修， 如果选择

大宅盟的话， 费用可以节省数万

元左右。这种以顾客为中心，集中

让利的模式， 既降低了商家的成

本，又给业主带来真正的实惠，何

乐而不为呢？” ■记者 熊键桓

目前长沙市建筑装饰装修年产

值达到了120亿元， 其中家装市场占

有60亿元。张晓帆表示：“我们经常发

现，美迪装饰进入的每一个数百套大

宅、别墅的高档楼盘，也不过装修其

中十几套二十几套，但不到半年的时

间里，其余的房子也都装完了，谁装

完的我不知道，但是长沙还没有一家

年营业额过亿的家装企业。”

家装市场虽大，却是一个好吃难

啃的硬骨头。“就拿一幢三十层的楼

为例，几百户谁有能力去做？若我们

真正形成家装产业的战略联盟，那就

意味着，一幢楼的装修可能只由几家

公司协同作战，每户装修工人的利用

率就高多了。”

张晓帆指出：“而现在通过联盟

的形式将家装相关产业集中向装修

业主服务，可望从根本上解决传统装

修管理中所带来的弊端，为进一步深

挖高端家装市场，打下坚实的基础。”

【市场】 协同作战抢占市场份额

【发展】

联盟模式可降低成本
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本周末，东方家园建材超

市10周年庆典大型促销活动

正式启动。届时消费者可享受

最低4折，购物满1000元最高

返500元券等优惠。

据悉，本次10周年庆典促

销活动集结了马可波罗、冠

军、诺贝尔、立邦、多乐士、摩

恩、欧琳、飞利浦、方太、帅康、

美标、箭牌、科勒等各个家居

建材品类的领军品牌和佼佼

者。品牌质量保证加上“先行

赔付”、“绿色环保”、“无因退

货”、“差价奖励” 五项承诺让

消费者能享受前所未有的保

障。

促销活动精彩纷呈，促销

期内，除了每天会以超低价格

推出一款惊爆的热销商品外，

各品类商品都将进行大力度

的让利， 如果购物满一定金

额， 还会立即获得名品家电。

同时，您只要购物，就可以凭

购物小票现场领取洗车卡一

张；现场还会进行“1元货品大

拍卖”、“限时抢购” 等多重好

礼活动。8月22日至23日东方

家园将进行“48小时彻夜狂

欢”， 届时全场商品将会掀起

折扣高潮，折扣后还将赠送高

额的现金提货卡。此外，8月22

日下午2：00东方家园将在荷

花园大厦四楼举行“十年大型

装修 推 荐 会———十 重 大 礼

‘十’在惊喜，先装修后付款”

家装说明会。 ■李小丽

东方家园建材超市10周年庆典大型促销活动本周末揭幕

大宅盟的发起者———美迪装饰的样板房


