
多家湘股推进股份回购释放什么信号
用途：注销缩减注册资本或用于股权激励 提醒：回购不等同于股价上涨，需理性看待
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�������国家石油天然气管网集团有限公司湖南分公司委托北京
国寰环境技术有限责任公司编制的《遵义 -吉安天然气管道项
目（怀化 -衡阳段）生态环境影响报告书》已形成征求意见稿。
根据《环境影响评价公众参与办法》有关规定，现对征求意见稿
进行第一次报纸公示，欢迎公众积极参与并提出宝贵意见。
一、全文链接、公众意见表及查阅纸质报告书的方式和途径
1、全文链接及公众意见表：
https://pan.baidu.com/s/1SSfq9ucogQhfd_OD1-I4TQ，
提取码:x4xd
https://pan.baidu.com/s/13-HmL1O-fat9AT4A4sy3NQ，
提取码:6yk5
2、纸质报告书：可到建设单位办公室查询
二、征求意见的公众范围

项目环境影响范围内的公民、法人和其他组织

三、公众提出意见的方式和途径
公示之日起 10 个工作日内， 公众可以通过信函、 电子邮

件，在规定时间内将填写的公众意见表等提交建设单位，反映
与建设项目环境影响有关的意见和建议。 公众提交意见时，应
提供有效的联系方式，鼓励公众采用实名方式提交意见并提供
常住地址。

建设单位：国家石油天然气管网集团有限公司湖南分公司
通讯地址； 湖南省长沙市芙蓉区荷花园街道人民东路 99

号长房东郡大厦 1801
�������联系人：余工 联系电话：0731-82111661
�������电子邮箱：zunyijianxmb@163.com

国家石油天然气管网集团有限公司湖南分公司
2026年 8月 7日

遵义 -吉安天然气管道项目（怀化 -衡阳段）生态环境影响评价公示

近期，湖南上市公司回购、增持动作频频。8月以
来，劲仔食品、益丰药房、可孚医疗、三诺生物、长缆
科技等多个湘股集中披露股份回购的最新进展。在
此之前，威胜信息、圣湘生物、旷达科技等企业也披
露了股份回购计划。 密集回购股份的动作背后释放
了哪些信号？8月6日，记者进行采访了解。

多家湘股加速推进回购

进入8月， 湖南上市公司回购节奏明显提速、落
地执行力凸显。

8月5日，劲仔食品发布公告，截至7月31日，公
司通过回购专用证券账户， 以集中竞价交易方式实
施股份回购，累计回购572.93万股，约占公司总股本
的1.27%，成交总金额5705.95万元。

8月4日， 益丰药房公告称， 使用自有资金以
集中竞价交易方式回购公司股份， 本次回购资金
总额不低于2亿元，不超过3亿元，回购价格不超
过30.56元/股。

同日，可孚医疗公告称，截至7月31日，公司累
计回购157.18万股A股股份， 占公司A股总股本
0.75%； 回购最高成交价54.68元/股， 最低成交价
50.60元/股，成交总金额8332.22万元。

三诺生物公告回购最新情况。 截至7月31日，公
司以集中竞价交易方式回购784.76万股， 占公司当
前总股本1.41%，回购最高成交价17.10元/股，最低
成交价14.19元/股，累计成交金额1.27亿元。

长缆科技也同步更新了回购数据： 截至7月末，
公司累计回购股份296.45万股， 占公司当前总股本
1.5351%，回购总金额5156.73万元。

华凯易佰则为首次股份回购， 本次合计回购
135.85万股，占公司总股本0.35%。

奥士康自回购方案通过不到一个月时间里，已
完成本轮股份回购，截至8月3日，公司以集中竞价交
易方式累计回购322.51万股， 占公司当前总股本
1.0162%，累计成交金额约1.20亿元。

理性看待，回购不等同于股价上涨

记者梳理发现， 各家湘股回购股份的用途不尽
相同。其中，益丰药房将用于员工持股计划、股权激
励。劲仔食品和三诺生物拟对回购股份进行注销，缩
减注册资本。 华凯易佰回购旨在维护公司价值与股
东权益。

业内人士指出，上市公司以集中竞价方式回购
自家股票被市场视作重要积极信号，“企业管理层
通常认为公司当前股价存在低估，才愿意动用资金
在二级市场买入本公司股份。 回购得来的股份，可
用于股权激励、员工持股等，也可选择注销，增厚股
东权益”。

2024年10月，央行、国家金融监督管理总局、中
国证监会联合发布《关于设立股票回购增持再贷款
有关事宜的通知》引导金融机构为上市公司、大股东
提供专项贷款，支持企业开展股份回购与股东增持，
首期再贷款额度3000亿元。政策落地之后，湖南积
极推动相关工具落地，不少湘股借助政策红利，进一
步推进回购增持操作。

业内人士提醒，股份回购、增持仅代表上市公司
及股东对企业内在价值的判断， 并不等同于股价必
然上涨。大额回购也会消耗企业现金流，投资者仍应
当结合公司基本面理性看待相关公告。

■文/视频 三湘都市报全媒体记者 仝若楠

“怎么突然要关了？手里的储值卡、积分该怎
么办？”8月5日， 位于长沙市开福区芙蓉中路富兴
时代广场负一楼的卜蜂莲花富兴店， 不少市民在
店前驻足询问。门店公告显示，该商超将于8月9日
起正式闭店，引发市民关注。

临近停业客流小幅上涨

记者走访发现，闭店在即，超市卖场内货品
正常陈列，但大部分货架商品已售空，前来购
物、办理会员业务的顾客并不少。超市工作人
员介绍：“因为临近停业， 不少顾客前来处理会
员储值余额、兑换积分，近几天人流量比以往
多一些。”

“在这里购物五六年了， 突然关店有点不习
惯，但也理解商场调整。”家住附近的市民李女士
表示，已将购物卡余额消费完毕。记者采访中了解
到，不少会员专程赶来采购生活用品，也有周边居
民打听储值卡使用细则。

记者拨打卜蜂莲花客服热线得知，闭店是经
营战略调整的结果。“我们正全力做好会员积分
兑换及售后工作，确保市民权益不受影响。”客服
表示。

针对市民最关心的会员权益问题，超市工作
人员介绍，会员积分需要在8月8日前到门店服务
台办理兑换，购物卡余额不退，但储值余额与会
员积分不会作废， 消费者可以前往省内其他正
常营业的卜蜂莲花门店消费使用， 也可通过品
牌线上小程序在有服务覆盖的区域下单抵扣。
此外记者从公告牌上了解到， 超市租赁商户的
预付款、积分、售后等事宜由商户自行负责，需尽
快到店结清。

大型商超陆续优化网点

记者在现场看到， 富兴时代广场负一楼超市
外， 不少商户也在进行撤店清仓处理。“超市不搞
了，我们也会撤店。”一名商户老板告诉记者。

采访中，业内人士指出，商超闭店并非个例，
更不是消费市场衰退，而是零售行业从“大而全”
向“精而专”迭代升级的正常现象。

一方面，消费习惯改变让传统商超优势不再。
随着社区团购、生鲜便利店、仓储会员店等新业态
崛起，消费者告别“一站式囤货”模式，更倾向于便
捷、精准的购物选择。长沙街头，社区生鲜店、折扣
超市遍地开花，满足市民“下楼即买”的需求，分流
了传统商超客流。

另一方面， 成本压力与竞争加剧倒逼行业洗牌。
结合长沙市商务局数据来看， 上半年引入首店超150
家，TX长沙年轻力中心等新消费场景落地， 以旧换新
活动拉动销售超204亿元，展现出强劲的消费韧性。

闭店不是终点，而是转型起点。长沙本土商超
龙头步步高通过“胖东来模式”调改、上线线上配
送业务，实现门店盈利提升；丰彩好润佳、大热门
等本土品牌深耕社区，凭借灵活经营站稳市场。全
国范围内， 卜蜂莲花也在推进门店升级与新店拓
展，优化布局以适应市场变化。

个别大型商超门店的调整， 并不代表消费市场
遇冷，恰恰反映出大众消费需求更多元。大卖场模式
正在顺应市场做出取舍，有的门店收缩离场，也有
新的零售业态不断进场。 在优胜劣汰的市场环境
下，零售市场依旧保持旺盛活力，各类贴近市民生
活的商业形态持续涌现，适配老百姓的购物需求。

■文/图/视频 三湘都市报全媒体记者 王翊玮
通讯员 王湘沅 魏智洁

闭店不是退场：卜蜂莲花长沙门店调整
大型商超陆续优化网点，零售业从“大而全”转向“精而专”
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