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“样品都被借走”，持续阴雨除湿机抢手
长沙部分除湿产品卖断货 市民分享空调除湿等妙招，业内建议科学控湿防霉
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线下门店：样机被借走
部分小规格型号断货

在通程电器伍家岭店，记者了解到，近日
阴雨天气连绵，该电器城的除湿机现货基本售
空，仅有一台除湿机样机被摆放在一楼进行展
示。部分前来购买的顾客只好在店员的“无实
物”介绍下，按需购买。

格力电器店员毛女士刚在线上帮顾客下定
了一台价格2699元适用72平方米左右的小户型
除湿机：“最近除湿机卖得火热，就连我们品牌店
用于展示的唯一一台价格3399元的样机也被家
住一楼的顾客先借走使用了，他说墙壁潮湿得出
水，实在是没办法等订单到货了。”

正在选购的长沙市民庞女士向记者大倒
苦水：“家里太潮了，衣服几天都晾不干，就算
晾干了也有一股霉味。上周发现衣柜里的羊毛
衫都长霉点了，心疼得不行，除湿机必须赶紧
安排上。” 家住长沙开福区的市民林先生则表
示：“我家住在二楼，去年墙壁发霉花了几千元
重新处理粉刷，今年说什么也要买除湿机。”

上述格力电器毛女士透露， 进入四月以
来，门店除湿机销量大幅上涨，“我都数不清卖
出多少台，很多顾客一来就问‘有没有现货除
湿机，急用’，大户型和一楼住户的购买需求尤
其旺盛，60L大除湿量机型最受欢迎”。

在小米之家华创店，店员同样忙得不可开
交。“13升小规格标价699元的除湿机处于超
售状态， 长沙的小米品牌电器都是共用仓库，
这款发货时间已经排到了本月18日。”店员看
着手机后台库存介绍，北辰店、珠江星环店等
门店的13升小规格除湿机库存都不多， 普遍
仅有一两件，急着要现货的消费者最好提前打
电话预定。22升标价1199元和30升标价1899
元的稍大规格除湿机还有少量现货，发货时间
相对较快。

提醒：科学控湿防潮
按需选购更稳妥

《2026中国家用除湿机市场供需及发展
趋势报告》显示，随着国民居家健康意识觉醒，
叠加南方回南天、 长江流域梅雨季等气候刚
需，2025年国内家用除湿机市场规模突破16
亿元，同比增速超18%，全球市场规模逼近150
亿元，行业进入高速增长期。2026年国内除湿
机市场规模预计达98亿元，同比增长17.2%。

记者在小红书上搜索“除湿机”时，系统自
动跳出近期“长沙潮湿”“长沙回南天”等相关
话题标签， 仅前者话题的经验评论就达7000
余条。用户“momo”晒出对比图：“没买除湿机
前，衣柜里的除湿袋三天就吸满水，买了之后
每天能从空气中抽出满满一桶水，衣服终于能
干爽地穿上身了。”

除了购买除湿机， 饱受潮湿天气困扰的
长沙市民们也分享了不少实用的除湿小妙
招。 家住雨花区的赵女士说：“空调的除湿模
式很好用，睡前开两小时，卧室湿度能明显降
低，还能省电。”还有市民表示，在衣柜里挂满
吸水袋，在墙角放置生石灰或木炭，拖地时在
温水中加入食盐加速水分蒸发， 都是经济实
惠的除湿方法。

有业内人士建议：“降低湿度是抑制霉菌
生长的核心措施，可以使用除湿机或空调的除
湿模式将室内湿度控制在60%以下；洗澡后开
启排气扇至少30分钟，避免水汽滞留；衣柜、
橱柜内放置除湿盒； 湿度超70%时尽量关窗，
早晚各通风15分钟即可。”

长沙阴雨天气还将持续一段时间，除湿机
市场热度预计将持续攀升。 家电商家建议市
民， 若急需使用可考虑稍大规格的现货机型，
或提前在线上平台预定，避免因等待影响生活
质量。

近日，新晋中式糖水品牌如
麦记牛奶公司、赵记传承等加速
在长沙的拓店布局。 与此同时，
古茗、茶颜悦色、茶百道等茶饮
品牌纷纷加码赛道，上线多款糖
水类单品。

“糖水铺”为何开始“翻红”？
随着各大品牌扎堆入局、赛道竞争日趋激烈，糖水行
业又面临着哪些亟待破解的痛点？连日来，记者展开
了走访和调查。

“新中式糖水”翻红，商场扎堆开店

4月12日晚间，长沙7mall商场内，赵记传承中
式甜品店里座无虚席，黑芝麻糊、双皮奶、姜撞奶等
经典糖水受青睐，同时，其春日新品也将抹茶和芭乐
等当季热门食材与传统的豆花、布丁结合。外卖档口
同样忙碌，店员手脚不停，订单源源不断。

记者走访发现，在长沙万家丽购物广场附近，中
式糖水门店同样扎堆布局，除赵记传承外，麦记牛奶
公司和黎耀阳财神糖水铺也同步开店， 商场内还有
老牌糖水铺满记甜品以及鲜芋仙。 长沙万象城商场
内，麦记牛奶公司、怡满分和满记甜品也齐聚布局，
新老品牌“同台竞技”。

红餐产业研究院发布的《甜品甜点品类发展报
告2026》显示，2025年市场规模为485亿元，同比增
长5.4%。其中，中式糖水正在“翻红”，除了在社交平
台拥有较高的热度， 新创立的专业糖水品牌扩张步
伐持续加快，高密度、规模化开店让这些品牌快速占
领消费市场。窄门餐眼数据显示，截至目前，麦记牛
奶公司目前在营门店数为645家， 赵记传承目前在
营门店数为627家，怡满分数量相对较少，目前全国
约70家。

奶茶店也开始卖糖水，争抢糖水赛道红利

在糖水铺专门店加速扩张的同时， 竞争日趋激
烈的新茶饮行业也将目光投向中式糖水赛道， 纷纷
开启跨界布局。近年来，古茗、茶百道等新茶饮品牌
纷纷上线糖水类新品，例如，古茗推出“桃胶木薯炖
奶”，茶百道上新“木薯甜品碗”。

更有部分品牌直接布局糖水子品牌， 海底捞在
上海推出首家“海底捞糖水铺”，湖南本土品牌茶颜
悦色推出店中店“酥山糖水铺”，主打藕粉、黑芝麻糊
等新中式糖水。

红餐产业研究院分析指出，中式糖水再度走红，
一方面源于消费者愈发青睐“减负”，另一方面也得
益于各大糖水品牌的持续升级与创新迭代。

口感齁甜、产品雷同等痛点待解

值得注意的是， 当下甜品甜点赛道入局者不断增
多，市场竞争日趋多元，行业潜藏的问题也逐渐凸显。

针对市面上层出不穷的糖水门店， 不少消费者
表达了真实消费感受。有消费者坦言，部分店铺的甜
品口味偏厚重甜腻，甜度超标。产品同质化问题也饱
受消费者诟病。各类糖水品牌在品类、口味、用料上
高度雷同。

面对这些亟待解决的痛点， 品牌若想在激烈的
市场竞争中突围， 必须在健康化配方与差异化创新
上多下功夫。

■文/视频 三湘都市报全媒体记者 仝若楠

“除湿机简直是长沙春天的必备家电”“长沙阴雨天气劳模
非除湿机莫属”……进入四月，长沙迎来持续阴雨潮湿天气。全
市空气湿度长期徘徊在80%以上，墙壁“出汗”，衣物发霉，地板
打滑等问题让市民烦恼。

居家防潮除湿已成为生活刚需，什么产品最畅销？4月13日，
三湘都市报记者在长沙主要商场进行了走访。

■文/视频 三湘都市报全媒体记者 龙思言 通讯员 杨宸奕

商场门店激增、茶饮店也入局
中式糖水铺“翻红”
热度能持续多久
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