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守护尊严和体面，长沙“假发哥”出圈
货车司机转型用短视频线上创业，月销售额达百万 生意背后他还有一份温情守护
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恒温恒湿恒氧的“菌房”内，一排排菌类床架整齐
排列， 一朵朵灵芝悄悄探出了头， 工作人员正忙着采
摘、装篮……在湖南某生物科技有限公司生产车间里，
上百名工人在各条生产线上忙碌，套袋、压实、拧口，大
家互相配合，有条不紊地忙碌着。仓库内，工人们不停
地将已打包好的成品装车， 货车络绎不绝来往于仓库
之间，一派热闹兴隆的景象。

“多亏了交通银行邵阳分行的贷款支持，及时给我
们补上资金缺口， 让我们能顺利进行研发生产及对外
销售。”公司负责人告诉记者。湖南某生物科技有限公
司是一家从事食用菌养殖及加工技术研发、 食用菌培
育及加工品销售的农业产业化龙头企业， 也是湖南省
“专精特新小巨人”企业之一。为进一步加快出口贸易，
拓展海外市场，公司加大了在科技研发培育、生产销售
等方面的投入力度，企业经营发展一时陷入了困境。交
通银行邵阳分行到公司实地走访了解到其经营状况
后， 立即上门为企业安排详实专业的金融服务方案，7
天时间内完成方案制定到贷款发放全流程， 为企业提
供900万元授信支持，帮助企业渡过难关。

科技创新具有成本高、周期长、风险大等特点，从
科技研发到成果转化应用，再到市场开拓、产生效益和
投资回报，每个阶段都需要大量资金支持。科技型中小
微企业轻资产、 无抵押等特点也使得其经常面临融资
难、融资贵等问题。近年来，交通银行湖南省分行坚持
创新服务湖南全面落实“三高四新”战略定位和使命任
务，大力推动科技金融发展，致力于建设活跃的金融市
场、畅通的融资渠道和良好的金融环境，为科技型中小
微企业注入更多金融活水。 截至目前， 该行已累计为
500余家科技型小微企业提供授信15亿元。 ■易月

三湘都市报4月27日讯 4月27日， 珍酒李渡集团
（以下简称“珍酒李渡”）正式于香港交易所主板挂牌上
市，股票代码6979.HK，成为港股白酒第一股，也是近7
年来白酒行业唯一成功上市的企业。

珍酒李渡由珍酒、李渡、湘窖及开口笑四大白酒品
牌组成，主要生产及销售酱香、兼香、浓香型白酒，产品
主要涵盖高端、次高端及中端价格带，旗下多个产品获
得布鲁塞尔国际烈性酒大赛大金奖、 金奖。2021年，珍
酒李渡收入在中国白酒企业排名第14位， 是中国四大
民营白酒企业之一。

与市场上众多白酒品牌不同， 珍酒李渡旗下各品
牌坚持进行方式多元化的体验式营销方式， 帮助消费
者更加鲜活地体验产品，培养市场忠诚度。数据显示，
珍酒李渡旗下各品牌邀请超过16万人次走进厂区，感
受中国传统白酒酿造技艺及匠心， 提高消费者对产品
和品牌的认同。珍酒李渡还打造了特色品鉴会，充分展
示中国白酒文化精粹，让品牌魅力得以延伸。如珍酒以

“美食+美酒”的体验形式，已在全国开展“珍酒·忆苦思
甜·珍品宴”、名仕鉴珍私享宴等11万场。

该集团通过与合伙人开设体验店、专卖店、终端零
售店等方式， 为消费者提供优质的白酒产品和专业的
市场服务。 珍酒李渡在各区域市场终端配备“管家团
队”，打造“管家式”服务体系。截至2022年，珍酒李渡已
在全国31个省（自治区、直辖市）与6600多名经销商合
作， 建立体验店超1000家， 线下销售点超189000个。

■全媒体记者 朱蓉 实习生 唐清清

一段时下最流行的音乐，搭配着陈宇卫的“地中海”
发型，颇具喜剧效果。一个转场，假发覆盖，陈宇卫瞬间
精气神十足。这是他视频中最常见的风格，没有过多的
拍摄技巧， 但前后极大的反差足以彰显假发的作用，极
具对比的视觉效果吸引了很多顾客。

1987年出生的陈宇卫原本是一名走南闯北的大货
车司机。虽然薪水足够生活开销，但常年在外奔波，与家
人聚少离多。2018年， 他决定辞掉工作，“当时老婆在一
家假发店做销售， 我是完全不懂假发的。” 机缘巧合之
下，他接触到这个完全陌生的行业。

很快意识到线下销售的局限性，陈宇卫想到了线上
销售模式。“当时短视频平台刚兴起，我就在快手注册了
账号，想着通过线上引流到线下。”为了做好视频，陈宇
卫剃掉了原本茂密的头发，开始拍摄短视频。

“一开始没有流量， 我就摸索不同的风格继续拍。”
从2021年开始，陈宇卫极具个人特色的假发展示视频开
始走红，越来越多人从线上找到了线下，他从公司离职，
创立了属于自己的假发品牌。

如今，陈宇卫在长沙、武汉、太原、杭州等多个城市
开起了自己的门店。他不仅是拥有近50万粉丝的视频博
主，还是月销售额达百万的创业者。
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“80后” 的陈宇卫因为网
络改变了自己的命运，他也有
属于自己的梦想，要把自己的
假发品牌做成全国前三，要在
全国开满80家门店。

看他的视频总是轻松愉
快， 不少没有脱发烦恼的人
也成为他的粉丝。 看似嬉笑
玩闹的背后， 是他的一份温
情守护。

一顶假发虽轻， 但覆盖
的却不仅仅是一份体面。陈
宇卫的讲述中， 有因为改变
发型而找回自信的年轻人；
有点亮生命最后一份希望的
东北小伙； 有得到心仪长发
的白血病女孩……做假发的
陈宇卫能懂， 轻轻的一顶假
发，守住的不止一份体面。

采访中， 陈宇卫玩笑般
表示，“我好像就是为了假发
而生，你看我的头型，啥假发
都能戴， 一般人可做不到。”
一个心怀善意、 敢于创新的
人，总是让人感觉温暖。

珍酒李渡集团赴港上市
是近7年来白酒行业唯一成功上市企业

交通银行湖南省分行：为科技型企业发展保驾护航
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“一秒钟， 让老头变老板。”
剃光原本茂密的头发，顶着一头
“地中海”发型，在网络上展示一
顶顶假发的佩戴效果，长沙“假
发哥”陈宇卫卖假发火出了圈。

如今， 他不仅在全国各地
开起了9家门店，月销售额也已

达到百万。生意背后他还有一份对尊严的守护，不
仅是秃顶困扰群体， 许多因病脱发的患者也成为
他关注的目标。“一顶假发， 有时守护的不仅仅是
体面。”4月26日，陈宇卫向三湘都市报记者讲述了
他的故事。 ■文/视频 三湘都市报全媒体记者 田甜

嬉笑玩闹背后的
温情守护

“一顶假发，可能对很多人来说是一份尊严与体面，
也有可能是生命最后的光。”在陈宇卫看来，卖假发不止
是生意，回忆起去年一位特殊的顾客，他声音有些哽咽。

2022年冬夜，陈宇卫如往常一般处理着线上咨询，
一位东北小伙找到他。“老板，最便宜的假发多少钱？”陈
宇卫耐心解释， 假发需要线下测量后才能确定价格，价
格在1000元到5000元不等。

“可以便宜点吗？我没多少日子了，身上只有906元。因
为生病头发都掉了，想体体面面地走。”一句回答让陈宇卫
心中一揪，对方紧接着发来了微信零钱截图和躺卧在床的
视频。

“906元全部给你，没办法线下测量，假发能将就用
就行。”通过聊天，陈宇卫了解了小伙的故事，给出了免费
的答复。在陈宇卫的指导下，小伙给出了自己秃顶位置的
数据，陈宇卫加班加点地制作，并为对方寄去了假发。

一个星期后， 陈宇卫再次收到了小伙发来的微信，
发信人是他的家人。“他走了，戴着您送的假发，特意叮
嘱我们跟您说声感谢。假发很合适，他说这是生命最后
日子里最体面的几天。”陈宇卫盯着手机屏幕沉思良久，
泪水盈眶，他庆幸没有收下小伙最后的906元。

从去年开始， 陈宇卫带着自己的团队前往各大医院，
免费为因病脱发的孩子送去假发。“个人的力量虽然微弱，
我想用自己的方式去守护一份体面和尊严。”陈宇卫说。

【对话】那顶普通假发，守住了生命最后的体面

【经历】从货车司机到“网红”，自媒体改变他的生活

陈宇卫独特的“地中海”发
型及佩戴假发后的效果。

陈宇卫带着
团队前往各大医
院， 免费为因病
脱发的孩子送去
假发。


