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又是熟悉的“五一”，还
是湖南国际会展中心老地

方！ 日前，2023湖南车展定档举办
的消息传出后，已在业内引起巨大反响，
人们纷纷猜测， 一向追求模式创新的湖
南车展, 今年又会玩出什么新花样？3月
16日，2023湖南车展组委会表示，3月22
日将召开新闻发布会， 对相关筹备情况

和办展亮点进行发布。
■文/图 三湘都市报全媒体记者 胡锐
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激发消费，湖南车展“有一套”

春暖花开，万物复苏。人们压抑已久的消费热情，正在寻
找恰当的释放口。

“2023消费提振年！”今年2月初，商务部相关负责人已明
确，今年将以此为主线，统筹开展全国性消费促进活动，同时
将继续强化政策引领。而作为消费领域“四大金刚”之一的汽
车消费，必将继续承担提振消费信心、促进消费升级的重任。

2022年，我国累计免征新能源汽车车辆购置税879亿元，
同比增长92.6%；减征乘用车车辆购置税397.5亿元。全年新
车销量达到2686.4万辆，同比增长2.1%，连续14年居全球首
位。其中，新能源汽车持续走强，跑出“中国速度”，累计销售
688.7万辆，同比增长93.4%。

在去年暑期举办的2022湖南车展，发挥联合办展、全城
办展等优势，一举打破车市传统淡季的魔咒，人气、销售两
旺。车展期间，各项指标再创新高。

据统计，2022湖南车展6天时间，现场观展和进店看车买
车人数近60万人次， 订车、 买车2.95万辆， 比上一届增长
6.9%，销售金额达65.16亿元，比上届湖南车展增长8.02%。作
为本届湖南车展的一大特色，参展的新能源汽车品牌和车型
的数量创历史最多，而且首次实现订车、买车破万辆。

早在2020年，由于疫情“停摆”数月的会展业传来好消
息：湖南车展开启当年疫情防控常态化下的“全球首展”，一
度被业界奉为“破冰之展”“蓝本之展”，更是为后疫情时代会
展行业探索出一条新路，得到了国际展览业协会主席、英国
《展览世界》杂志主编的多次点赞，成功入选2020年国际会展
联盟评选的唯一一个展会示范案例。

不负期待，湖南车展“有一手”

将车展带来的人流有效转化，打造“网红长沙”的热门打
卡地，营造一场好看、好玩、惠购的汽车消费文化大餐！16年
来，湖南车展矢志于会展行业和汽车市场的开拓创新，屡创
奇迹。

“一切过往，皆为序章。湖南车展是长沙会展品牌、中国
车市名片，唯有不断创新，才能将金字招牌擦得更亮。”车展
组委会相关负责人如是说。

据介绍，今年湖南车展将不负“全球首展”的美誉，创新
举办“逛湖南车展·品网红长沙”“寻找最红车主播”“打卡露
营地·车享新生活”“汽车科技体验官”“中小学五一社会实
践”“车生活手绘作品大赛”等一系列好玩、有趣的网红活动。

“湖南车展将搭建一个大平台， 让各界人士的才气尽情
展示，也必将赢得展会充足人气的聚集。”上述负责人说。

今年湖南车展一如既往地吸引了国际国内一线汽车品牌
积极参与，品牌数量继续保持增长，诸多品牌的最新产品也将
空降长沙， 全国首发。 各大参展品牌对2023湖南车展期待满
满，比亚迪等品牌已预定了800平方米及以上大展位，众多厂
商表示会专门为湖南车展定制设计更新、更高标准的展具。

目前，2023湖南车展各项活动正有序铺排，来自政府、车
商、组委会等层面的多重福利、大奖也将如约而至，整体力度
持续加码，一定让大家眼前一亮。

黄顾：湖南车展与我们同进步共成长

往届车展（资料图）。

湖南车展今年会有哪些新花样
3月22日将召开新闻发布会，办展亮点值得期待

自踏入汽车销售行
业便结缘湖南车展，并
与湖南车展同进步、共
成长， 从最初的一名销
售员做到豪华品牌店总
经理。这就是“85后”湖
南九城集团凯迪拉克4S

店总经理黄顾。3月13日，记者采访到了这位
长沙汽车界的实力派。 听听他与湖南车展的
故事。

16年，与湖南车展同进步、共成长

一头短发，一身白衬衣、黑西服。3月13
日，初次见面，黄顾给人留下帅气、干练、大方
的第一印象。

“2008年，我第一次进入汽车行业，而这
一年也正好是湖南车展的元年。”黄顾向记者
讲述起他与湖南车展的故事。

黄顾说，他正式参加湖南车展是在2009

年，“那时我还是一名销售顾问， 一天就卖了10
辆车，到手提成5000元。这在当时已经是一个很
不错的收入了。”

在黄顾的印象中， 湖南车展在业界也一直
享有盛誉。“最初大家对车展的印象就是卖车。”
黄顾说，在相当长的时间里，消费者参加湖南车
展，就像是赶集，现场人山人海，参展商的销售
成绩也都十分抢眼。

在黄顾看来，过去十几年，湖南车展的成长
之路映照着汽车行业的蓬勃发展， 也见证着湖
南及长沙汽车产业的崛起腾飞。 而在这十多年
里，黄顾不仅亲历了湖南车展的发展、壮大，他
自己也在不断成长、进步，并从最初的一名汽车
销售员，一路晋升为汽车品牌4S店的总经理。

“车展不只是卖车，还是展示舞台”

“如今的车展不单只是卖车，还传播最新的
汽车文化，展示最前沿的汽车科技，宣传各参展
品牌的企业形象。”黄顾说，经过十多年的发展，
湖南车展已成为中国车市里一张响当当的名
片，“买车卖车的大平台，汽车展示的大舞台。”

作为湖南本土实力雄厚的汽车经销商集
团，湖南九城集团的企业使命是“为个人创造价值，
为社会创造财富”。 目前该集团拥有奔驰、 捷豹路
虎、凯迪拉克、沃尔沃等标准4S店30多家。去年，黄
顾带领下的凯迪拉克4S店还获得全国5星经销商。

“历年湖南车展， 我们都非常重视。” 黄顾
说，在每一届车展上，集团也都收获颇丰。他表
示，在本届湖南车展，九城集团将全力以赴，希
望能斩获超预期的销售订单， 同时向广大的消
费者提供最优的服务，展示出最美的企业形象。

“祝湖南车展销量长虹，祝展会越办越好。”说
起对本届湖南车展的期待，黄顾希望，本届湖南车
展能一如既往地吸引所有主流汽车品牌参展，给
消费者们提供一场品牌齐全、 活动丰富的汽车盛
宴。“也希望湖南汽车消费者在湖南车展都能寻
得心中所爱。”

■文/图 三湘都市报全媒体记者 胡锐
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湖南九城集团凯迪拉克4S店总经理
黄顾。


