
从排长队到连连关店，家乐福怎么啦
长沙又一家家乐福门店或将关闭 从一站式购物到送货上门，零售业迎变局
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三湘都市报8月15
日讯 经过半年度的业
绩冲刺后，7月长沙房
企推货速度逐渐放缓，
整体开盘去化率不及
上月，但成交均价依旧
保持稳定水平。湖南中

原地产数据显示，7月长沙内五区商品住宅
供应50万平方米，月度成交主力在130-144
平方米产品， 市场连续9个月主力均价稳定
在15000元/平方米以上。

成交商品房中九成为全装修产品

从供销来看，7月整体市场供销平衡，舒
适型刚改产品依旧是市场主流。

数据显示，长沙内五区商品住宅供应50
万平方米，环比下滑23%；成交55万平方米，
环比下滑22%，其中，九成为全装修产品。整
体供销比0.91。 月度成交主力在130-144平
方米产品，占比26%。主力集中在大于15000
元/平方米区间，占比23%。

不过各个项目的分化较大，红盘扎堆入
市拉升整体去化率上行。

“7月初，项目推出了99-135套住宅，一
共有300套，均价13800元/平方米。共计认筹
客户高达1831组， 其中刚需客户1177组，非
刚需客户654组， 场面可谓是十分火爆。”长
沙振业城的置业顾问告诉记者，至少要是刚
需购房者才有可能摇到。

此外， 绿城招商桂语云峯7月也卖出了
99套，万科森林公园卖出了104套，龙湖江于
城卖出了107套，均取得了不错的成交量。不
过，有些楼盘却去化平淡，比如广润福园推
出了229套住宅，但是销售量仅为24套，去化
率为10%。

新房市场产品将向精细化方向发展

“7月下旬长沙发布公积金新政，涉及提
高公积金最高贷款、 降低二套房首付比例、
取消首套房面积限制性要求等利好政策，随
后省直公积金中心同步响应，从实质上减少
贷款费用、降低置换门槛、刺激改善需求。”
克而瑞湖南区域相关负责人指出， 从7月市
场数据表现来看，尚未出现回暖迹象，政策
效果仍需一定时日验证。

该负责人表示，新房市场各属性板块持
续分化，各板块间呈现明显低分化。预计后
期板块分化加剧， 板块内部项目分化加剧，
新房市场产品将向精细化方向发展。

湖南世联知识中心指出，7月楼市进入
传统淡季，房企供货节奏下降，促销力度下
降。市场利好政策尚未实施，天气炎热降低
看房意愿，供求双双缩水。半年度业绩冲刺
后，二季度以来成交量回升趋势受阻。预计
后续随着楼市宽松政策逐渐显效，以及保交
楼措施的推进，需求端释放将带动楼市继续
修复，新房市场将逐步企稳恢复，考虑到利
好政策出台到市场反馈需要传导时间，预计
四季度有望走出低谷。
■文/视频 全媒体记者 卜岚 实习生 周逸婷

7月长沙房企
推货速度逐渐放缓

8月15日，家乐福
超市长沙贺龙店内，
四处悬挂着“大减
价”、“大清仓”的促销
海报。货架上，待售商
品所剩无几， 店内有

三三两两的顾客在挑选商品，导购们正卖
力地向来往消费者推销，“买一桶方便面
就送一个保鲜盒，难得遇上的清仓优惠。”

从苏宁易购收购家乐福中国80%的
股权，到哈尔滨、武汉、北京等地的家乐
福门店纷纷爆出收缩调整、闭店改造。作
为曾经打响抢占中国市场“第一枪”的外
资超市， 现如今的家乐福正面临怎样的
竞争格局？
■文/图/视频 三湘都市报全媒体记者 黄亚苹
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“生鲜卖场全场7折！”8月15日9时许， 刚走
进湖南家乐福长沙贺龙店生鲜区， 喇叭中循环
播放的促销语穿过整个卖场遁入耳中。 时值购
物早高峰，12条收银线仅有1条用于购物结算。

“这么大个商场，这么热的天竟然不开空调，
真热。”家住侯家塘的赵先生，趁着买菜的空档来
超市采购一些露营所需的小零食，未曾想超市中
能买的东西却不多，最终只买了一袋大米后悻悻
而归，“你看这桶花生油，上面攒了一层灰。”

记者注意到，在收银线不远处的日化区、粮

油区、进口食品区内，货架大多整面整面的空闲
着；待售的商品，有的贴上了折扣价签，有的被
收进打包纸箱中。膨化食品区的一名导购透露，
超市将于9月租约到期后关闭，“保质期长的货
都会被供应商清走，保质期短的、不好搬运的统
统低价处理了。”

此外，超市两个主入口，均摆放着醒目的
红色易拉宝， 上面写着：“尊敬的顾客朋友们：
由于门店店面调整，给你带来的不便，敬请谅
解，谢谢。”

值得一提的是，这并非家乐福在长沙关闭的
首家超市。2021年10月30日，营业13年的家乐福
长沙韶山南路店正式歇业。闭店前，长沙家乐福
超市有限责任公司韶山南路店发布公告称，由于
企业城市经营战略性的调整， 该店停止经营。持
有购物卡的顾客朋友，可以前往家乐福芙蓉店和
贺龙体育馆店购物。

时间退回到20年前。2002年6月27日，家乐福
先于沃尔玛、麦德龙率先进入湖南，在长沙小吴
门开出首店。之后的4年，沃尔玛成功进驻解放西
路黄兴路步行街口、雨花亭、万家丽路；湖南本土
超市连锁巨头步步高加快在长沙开店的步伐，一

年开出5家店面的速度令业界侧目。
面对沃尔玛、步步高等竞争对手扩张触角四

处出击，家乐福显然意识到已经不能按常规游戏
规则出牌。彼时，家乐福中国执行委员会中西部
地区总经理冉安东曾在媒体采访时表示：“长沙
是家乐福在中国中西部大区首要发展的城市，我
们要在这里找回失去的时间。” 从2006年开始的
未来五年，家乐福先后在株洲、常德、衡阳、郴州
等湖南市州级市场连连落子。

“依稀记得当年人头攒动， 排队买限量特价
鸡蛋的场景。”上述赵先生表示，家乐福擅长以低
于市场价的特价鸡蛋吸引顾客。

从湖南新一佳10套商业用房降价仍流拍，到
步步高获国企20亿支持，零售行业的“风吹草动”
总牵动着市场敏感的神经。

不过，连锁卖场的经营情况或许比想象中要
好点儿。日前，沃尔玛发布的2023财年第一季度
（注：2022年2月1日—2022年4月30日） 财报显
示，在中国，在电商增长近90%的带动下，销售额
仍然增长了4%以上。

此外， 长沙山姆岳麓云仓已于半月前开启，
长沙市岳麓区的消费者可以通过线上下单购买
千种优选商品，享受“一小时极速达”配送到家服
务。山姆会员店营运总监王艺公开表示，山姆“一
小时极速达”服务已覆盖雨花区、天心区、芙蓉
区、开福区、岳麓区，2022年还有望在星沙开通。

当然，“云仓”极速达的号角，不仅仅在全球

第一大零售商的征程中吹响。目前，步步高逐步
转型为一家数据驱动、线上线下融合的智慧零售
企业，步步高超市“Better购”已实现3公里内免
费送达、90分钟到家的便捷体验；在长沙开出近
10家直营店的盒马鲜生，同样为3公里区域内的
消费者提供最快30分钟免费送上门的服务。

两年前，家乐福在湖南地区开始尝试“同城
配”，依托京东到家、苏宁易购App提供送货上门
服务。然而，与山姆会员店、盒马鲜生和多年前便
已开始布局此项业务的步步高等零售商相比，其
消费者的消费习惯培养似乎一直“不温不火”。

从大卖场提供丰富的“一站式”购物到顺势
而为将上万件商品送上门，互联网与传统零售的
碰撞， 或将在2022年呈现出从量变到质变的蝶
变。

【现场】 多个货架被清空

【状况】 连连关店，家乐福在长沙门店仅剩一家

【行业】 零售业尝试“云仓”极速达

8月15日， 消费者正在家乐福贺龙店购物，
其身后的货架大多处于空置状态。
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