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半年内“转战”核心商圈 上座率、票价都远超预期

长沙戏剧舞台或绽放“第二春”
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三湘都市报2月22日讯 今天，长沙市望
城区人民政府与浦发银行长沙分行签署战
略合作协议，浦发银行长沙望城支行也在当
天正式揭牌开业。这是浦发银行长沙分行紧
跟新时代发展步伐，优化网点布局、拓展金
融服务的又一作为。

当天，望城区人民政府与浦发银行长沙
分行签订银政战略合作协议，望城经开区投
资建设集团有限公司、长沙新奥燃气有限公
司等重点企业也在现场签订银企战略合作
协议。望城区区委书记张作林、望城经开区
管委会党工委书记周剀、浦发银行长沙分行
行长陈凌云出席本次仪式。

据悉，浦发银行长沙望城支行位于望城
区高塘岭大道丽景华庭，毗邻斑马湖，面积
超过600平方米。 支行营业大厅环境明亮宽
敞温馨，服务柜台、贵宾室、自助服务设备终
端、便民服务设施等一应俱全。

自2004年入湘以来，浦发银行长沙分行
一直高度重视支持望城区域经济社会发
展。 通过表内外、 本外币一体化的金融方
案，支持了包括晟通科技、中信戴卡、长高
高压开关等一大批制造业客户的发展壮
大；通过“股债贷资”一体化的全周期全场
景金融服务， 从初创到上市全流程服务了
泰嘉新材、澳优乳业等企业登陆资本市场；
通过供应链金融的打造，支持恒飞电缆、健
科电子等拟上市公司融资需求。截至目前，
浦发银行长沙分行在望城区累计投放信贷
资金超100亿元，现有区域内企业表内外授
信余额突破200亿元，区域内企业贷款余额
超30亿元。此次望城支行开业，将服务窗口
贴近望城千家万户和企业大众， 则是为了
更好地服务望城区经济社会发展， 践行社
会责任。

浦发银行长沙分行相关负责人介绍，今
后浦发银行长沙望城支行将从五个方面为
望城区域经济建设发展做出贡献：一是积极
支持望城区打造智能制造新高地； 二是积
极支持望城区提高创新发展核心竞争力；
三是积极支持望城建设“四精五有”品质城
市；四是积极支持望城区绿色能源建设、推
进循环低碳发展； 五是积极支持普惠小微
企业发展。
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2月14日晚，位于长沙市黄兴南路407号D区五
楼的笑嘛屋顶剧场浪漫营业。

演员“陈火腿”进场前，将厚重的外套搭在椅子
靠背上，独自站在场地的一角，用演出的两倍速度
练习着表情和动作。过了一会儿，他又拿起手机背
词，频繁地用手摸着鼻子。

“大家好，我是陈火腿！”上台后，全场灯光暗了
下来，仅留下了两束射灯照在他身上，让其顷刻间
成为全场焦点。已有一年表演经验的“陈火腿”并没
有紧张，在与前排观众短暂互动后，开始了他的“妈

妈喊我坐座位”段子表演，夸张的表演动作，诙谐的
语言，这场近20分钟单人脱口秀，让现场百余名观
众捧腹大笑。

无独有偶，当晚，长沙首部长档期驻演爆笑话
剧《你好，我找Smith》在长沙市王府井百货七楼小
剧场开演，这也是全国性演艺品牌一台好戏在长沙
引入的第二台话剧。“从2月14日开演至今，6场演出
的综合上座率超90%，无论是售票情况还是观众观
后反响、口碑，都远高于预期。”2月21日，长沙一台
好戏总经理孟硙在接受记者采访时说。

中国最早的一批脱口秀演员黄西在自传《黄瓜
的黄，西瓜的西》里说：“美国也有些喜剧演员说，在
美国一般需要15年时间才能够一夜成名。”事实上，
国内的单口喜剧演员中若想出现大师级，同样要经
历数场数年的磨练。

湖南笑嘛脱口秀俱乐部主理人“伟大爷”就
直言，2018年在文和友免费提供的包间中进行

“开放麦”表演时，即便最低票价只要2.33元，可
坐8-10人的包间依旧坐不满，“演员和观众一起

成长，抛下去的梗什么时候会‘响’，哪些还需
要在表演上更加精细， 都需要给演员琢磨的时
间。 反过来， 优秀的观众才能推动演员的进
步。”

“长沙的夜生活属性和娱乐属性在全国排行前
列，而这两个属性和一台好戏的气质也相契合。”孟
硙表示，长沙在华中地区的交通区位优势、湖南人
观看演出的消费基因、 网红城市的属性都印证着，
长沙的戏剧市场仍是一片“蓝海”。

长沙戏剧市场仍是一片“蓝海”

2月14日晚，长沙市黄兴南路407号D区五楼的笑嘛屋顶剧场正式营业，“陈火腿”正在演出。

【动态】 笑嘛屋顶剧场、《你好，我找Smith》相继开演

2021年9月30日， 在上海一票难求的环境式沉
浸音乐剧《阿波罗尼亚》国内首家分店进驻长沙城
北的北辰三角洲大悦城；4个月之后，《你好， 我找
Smith》的演出地搬至人流、客流、消费流高度聚集
的五一商圈。同样，笑嘛脱口秀俱乐部第二大本营
也从城北的栖凤路转移至黄兴广场。

一个是发源于湖南本土的脱口秀俱乐部，一个是
在上海“大本营”之外将第一家分店选在长沙的全国性
演艺品牌，两者颇为默契地走进五一广场，为何？

“笑嘛屋顶剧场就在知名打卡地‘恋爱天台’旁，
两者相加或许释放出倍增效应。”黄兴路步行街商管
集团有关负责人介绍， 在与长沙多家脱口秀俱乐部

沟通后最终选择“笑嘛”，正是看中它对应20-35岁
客群，这也是步行街需要的主力消费人群。

记者了解到，笑嘛脱口秀俱乐部的一场线下脱
口秀票面价在79.9元至180元之间， 时长一个半小
时；曾经，脱口秀演员何广智主持的一场演出，黄牛
票被炒到上千元的价格。为了让脱口秀逐渐突破小
众圈子、走向大众视野，笑嘛屋顶剧场的票价将稳
定在120元左右。

此外，不同于观众位于舞台前侧的传统镜框式
舞台，《你好，我找Smith》舞台与最后一排观众之间
最远的距离不超过6米，“极具反转的黑色幽默，符
合当下年轻人的看剧习惯。”孟硙说。

【变化】 从城北到五一广场，戏剧市场默契“转场”

上周，音乐剧《你好，我找Smith》和笑嘛屋顶剧场和脱口秀俱乐部相继
在长沙五一商圈开演。 仅用了半年时间， 两家公司就纷纷从长沙城北商圈
“转战”核心商圈，这似乎宣告着，长沙戏剧市场的“第二春”来了。

为何半年之内就忙着开辟“第二战场”？在电影、KTV之外，如何让消费
者将娱乐消费时间拨一块给单口喜剧、音乐剧甚至评书、相声？2月21日，记
者就此进行了走访了解。
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长沙望城区与浦发银行
长沙分行签署合作协议

观点

2月22日，浦发银行长沙望城支行揭牌开业。


