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本报9月27日讯“近年来，
随着不少利好政策的出台，中
非不少合作项目陆续启动，带
动了建筑材料的需求。” 今日，
见证了中非经贸关系的变化，
湖南柯盛新材料有限公司董事
长柳雄策感慨道。

柳雄策是长沙人， 原是一
名公务员，后来下海创业。2011
年，一次偶然的机会，他参加了
中国进出口商品交易会， 搭建
了从湖南走向非洲的贸易渠
道。柳雄策告诉记者，销往非洲
的产品主要是粘合剂， 用于建
筑材料领域，目前，主要销往非
洲的尼日利亚、南非等地。

据介绍，湖南柯盛新材料
有限公司销往非洲的产品主

要是建筑用的胶粘剂产品，这
些产品具有良好的环保性，性
能优异，价格也只有同类欧美
产品的60%左右。柳雄策告诉
记者，产品以公司的自主品牌
KOWAY进入当地市场，目前
年出口销售额达2000万元，
占公司的比重在5%左右。

2011年，柯盛胶粘剂产品
进入非洲市场。但在长达半年
多的时间里，并没有受到市场
的青睐。柳雄策坦言，首先面
临的竞争便是与欧美产品的
同台竞技，自己的产品才刚刚
进入市场，客户需要认知与使
用的时间。

行业展会往往是新产品
打开市场的重要窗口。2012年

9月， 在意大利举行的一个展
会上，来自尼日利亚的客户看
中了他们的胶粘剂产品，当场
就预订了2000箱。该笔订单出
口到尼日利亚， 成交金额达4
万美金，这也是柳雄策在非洲
市场的第一单生意。

2011年至今，柳雄策公司
的产品已经销往非洲10年了。
而这10年，也是中非贸易关系
迅速发展的10年。“首先最为
明显的，就是中非之间的贸易
越来越多，身边也有越来越多
的湖南人在非洲经商。” 柳雄
策认为，随着第二届中非经贸
博览会的举行，两地间的贸易
流动将更为便利，未来市场将
更大有可为。 ■记者 卜岚

本报9月27日讯 9月26
日至29日，第二届中国—非洲
经贸博览会在长沙举办，非洲
风情在长沙国际会展中心将
浓缩成怎样的精华？ 今日，三
湘都市报记者带你一探究竟。

“咚咚咙咚……” 一阵律
动感十足的击鼓声，引得人情
不自禁跟着点头。循声来到综
合馆非洲主宾国形象展区，这
里有阿尔及利亚、 埃塞俄比
亚、肯尼亚、卢旺达、塞内加尔
和南非6个主宾国国家馆，重
点展示各国国家形象、风土人
情和特色特产。

这其中，尤其引人注目的
便是卢旺达展区的长茅舞。舞
台上， 只见5位非洲小伙挥起
手中的长矛，有节奏地蹬地跺
脚，左右甩头，高声呼喊：“神
奇卢旺达 !”26日至29日，在
W1综合馆，将不定时上演非
洲歌舞和手鼓表演，让你近距
离领略到热情、奔放、神秘的
非洲文化。

喝一杯产自马达加斯加
的三匹马啤酒、逗一逗从莫桑
比克“空降”的鲜活玫瑰龙虾、
闻一闻带着悠悠花香的肯尼
亚玫瑰……在长沙国际会展
中心W2非洲商品馆，你不仅
能品尝到非洲咖啡、 坚果、魔
鬼卢旺达辣椒等特色食品，还
能买到轻工艺品、 珠宝饰品、
护肤品等。
■记者黄亚苹实习生宁瑞欣

9月27日， 由证券时报社主办的第十六
届中国基金业明星基金奖榜单隆重揭晓。中
欧基金将“十大明星基金公司”“五年持续回
报明星基金公司”两项公司级别大奖收入囊
中。同时，中欧新蓝筹荣获“十年持续回报混
合型明星基金”奖，中欧时代先锋荣获“五年

持续回报股票型明星基金”奖。
截至2021年6月30日，中欧基金

公募基金资产管理规模超过5000亿
元， 其中非货币基金管理规模超过
3700亿元， 主动资产管理能力在国
内品牌基金公司中排名前列。

中欧基金获五年持续回报明星基金公司

吃喝玩乐
一站式逛遍非洲

“越来越多湖南人在非洲经商”

辣得真过瘾！500公斤卢旺达辣椒亮相中非经贸博览会成了“抢手货”

爱辣的湖南人，5万吨“非椒”已安排
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中国银行是国际化、多元化程度最高的
中资银行，拥有最广泛的国际清算网络和支
付体系， 在全球 61 个国家及地区拥有 603
家境外机构， 并与超过 1500 家国外银行有
业务往来。 除美元、欧元、日元、英镑等主流
清算币种外，还可以提供俄罗斯卢布、韩元、
泰国铢、菲律宾比索、马来西亚林吉特、越南
盾、南非南特、墨西哥比索、土耳其里拉等诸
多种小币种清算服务。

近年来，中国银行发挥自身产品专业优
势，加强海外联行、国际同业等机构合作，整
合各方资源优势，促进资金融通，助力企业
加快在“一带一路”沿线国家和地区的布局，
为“一带一路”项目提供多元化的金融产品
及服务，其中有中行特色的小币种清算服务
更是独树一帜取得了显著成效。

湖南某大型装备制造企业是湖南中行
全球战略客户，是践行国家“一带一路”发展
战略的先锋企业，产品出口马来西亚、南非、
土耳其、德国等 20 多个国家。 2012 年该公
司拓展南非市场，累计获得 252 亿南非兰特
项目订单，因所有订单结算货币均为南非兰
特且不是自由可兑换货币， 缺乏清算路径，

使得客户大量装备货款无法收回。 得知客户
困难， 湖南中行联系集团内约翰内斯堡分
行，在约翰内斯堡分行的通力协助下打通南
非南特跨境清算路径，成功办理全国首笔南
非兰特跨境汇款业务。 因项目合同执行期限
长，为规避汇率波动风险，湖南中行自该企
业签署第一笔南非兰特订单起，主动为其提
供汇率风险管理服务，2013 年至 2015 间兰
特汇率跌幅超 70%，2012 年至今企业在中
行累计叙做了超 100 亿兰特（远期、卖出期
权）保值交易，锁定了汇率风险并为企业带
来数千万人民币保值收益。

近年来湖南中行紧跟公司发展脚步，继
实现南非南特清算及相关金融产品服务之
后，湖南中行陆续为企业开办了马来西亚林
吉特、土耳其里拉、墨西哥比索等一系列新
兴市场国家小币种资金清算和保值业务。

“一带一路”，金融先行。 湖南中行将持
续在助力湖南融入“一带一路”、实现“开放
崛起”中担当社会责任，利用国际化优势资
源，为走出去企业“一带一路”项目提供全方
位、差异化金融服务。

■通讯员 赵珊珊

湖南中行：发挥小币种金融服务优势
助力先锋湘企“一带一路”项目建设

本报9月27日讯“真的太辣了，比印
度辣椒还要辣！”9月27日，长沙国际会展中
心非洲商品馆，逛展的吴春雷没想到，自己
嚼了一小截非洲卢旺达干辣椒， 舌头半个
小时没有知觉。

为了参加第二届中非经贸博览会，湖
南参展企业特意从卢旺达进口了一批辣椒
产品，共500公斤，吸引了不少食品和餐饮
企业采购商前来试味和购买。

卢旺达“猛辣型”干椒在展会热销

今年8月， 产自卢旺达的200公斤干辣
椒运抵长沙， 这是我国首次进口非洲干辣
椒。卢旺达辣椒有8万史高维尔(辣度指标)，
辣度约为普通干辣椒的4倍以上。

尝一尝非洲“猛辣型” 辣椒到底有多
辣，对于不怕辣的湖南人来说，这绝对是一
件很有吸引力的事。“第一批干辣椒还没运
到长沙就成预订的‘抢手货’了，很快销售
一空。”进口商湖南国开国际发展有限公司
董事长余健介绍， 为了参加第二届中非经
贸博览会， 公司特意从卢旺达新进口了一
批辣椒产品，共500公斤，包括400公斤干
辣椒， 以及100公斤的辣椒酱和辣椒油，展
会前一周才运抵长沙。

记者在现场看到， 湖南国开国际发展
有限公司的展区以卢旺达商品为主， 辣椒
产品占据“C位”，“非椒”的宣传招牌颇为引
人注目。卢旺达干辣椒被包装成了100克和
250克的小包装， 售价分别为10元、20元；
浓缩辣椒油30元一瓶； 辣椒酱有两种不同
的口味，售价略有区别，为30元一瓶和40元
一瓶。

湖南国开国际发展有限公司工作人员
表示， 虽然9月27日只有专业观众观展，但
已有不少人来展区购买辣椒， 卖得最好的
是干辣椒，一上午就卖了20多包，出于好奇
来品尝卢旺达辣椒的人络绎不绝。

5年内将向湖南出口5万吨干辣椒

2019年， 余健带着员工逛首届中非经
贸博览会，希望从中找到新的贸易商机。在
洽谈交流中， 余健得知卢旺达的辣椒非常
不错后，立马签订了采购干辣椒的意向。

2021年3月11日，中、卢两国政府正式
签署了干辣椒输华的双边议定书。7月8日，
海关总署发布公告， 允许符合检验检疫要
求的卢旺达干辣椒进口。8月4日，长沙海关
为产自非洲卢旺达的200公斤干辣椒出具
了入境货物检验检疫证明。

“第一次进口了200公斤， 第二次进口
了400公斤， 前两次进口卢旺达干辣椒，是
小批量的尝试， 公司订购的第三批干辣椒
则是大批量采购， 已经在运输途中， 共22
吨， 预计10月上旬运抵湖南。” 余健透露，
届时，采购商、市民将很容易从市场上购买
到卢旺达干辣椒。根据合同，卢旺达供应商
将在未来5年内向湖南出口5万吨干辣椒。

■记者 潘显璇

▲肯尼亚的玫瑰。

▲卢旺达的辣椒吸引了不少餐饮企
业采购商前来试味和购买。

记者黄亚苹摄

讲述探馆


