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■记者 肖祖华

湖南乳业，曾是全国乳业的
一面旗帜， 尤其是湖南亚华乳
业， 高峰期年销售近20亿元，曾
是全国乳业的领军品牌。

但是， 随着全国乳业的调
整， 湖南亚华乳业业绩大幅下
滑，市场收缩，资金紧张，最终难
逃重组并购的结局。

日前，记者在走访市场时发
现，湖南亚华乳业旗下的南山液
态奶已经更名为新希望南山，四
川乳业龙头已经悄然接棒亚华
乳业液态奶业务。5月18日，记者
从湖南亚华乳业有限公司（下称
亚华乳业）董事长熊再辉处得到
印证，亚华乳业确实引进了新希
望的战略资本，目前新希望占股
60%。而亚华乳业将重心转向其
擅长的南山奶粉业务。

亚华液态奶悄然易主
新希望接棒

记者通过湖南信用网企业
查询看到，湖南亚华乳业液态奶
分公司的企业法人、注册资金以
及投资人都进行了变更。投资人
增加了新希望乳业控股有限公
司和湖南爱恩食品有限公司，注
册资金从1.06亿元增加到1.65亿
元。2015年9月6日公司名称正

式变更为湖南新希望南山液态
乳业有限公司。

公开资料显示，湖南亚华乳
业有限公司成立于 2003年12
月，旗下拥有“南山”、“宾佳乐”
等品牌， 拥有自己的奶业基地，
最高峰时期年销售额近20亿元，
其中奶粉总产量、利税总额均占
据湖南奶粉行业的70%以上，公
司整体实力曾进入全国同行业
前五强。

知情人士告诉记者，在并购
前，湖南亚华乳业事实上已经出
现严重的资金问题。新希望乳业
控股有限公司通过注资1.65亿
元于2015年6月底完成了对湖南
亚华乳业有限公司液态奶业务
的兼并重组。

4月19日， 熊再辉向记者表
示，新希望与南山之间的合作是
一种三赢的关系，亚华乳业在湖
南本土有完整的渠道网络，有知
名度的品牌， 而新希望有资金，
能通过亚华乳业作为跳板直接
进入湖南市场；二者的强强联合
下消费者得实惠。

新希望来自四川
专注液态奶

那么，此次并购亚华乳业液
态奶业务的新希望乳业控股有
限公司是何背景呢？

新希望乳业控股有限公司
是刘永好先生领军的新希望集
团旗下的集团化乳品企业，起
步于四川， 主要专注于液态奶
的生产销售， 是全国城市型乳
业的领军品牌， 已在全国10个
省市投资控股了 14家乳品企
业，形成了西南、华东、华北、华
中等地的市场布局乳企联合
体， 还在不断地扩大液态奶在
全国的版图。

5月18日，记者向湖南新希
望南山液态乳业有限公司进行
求证。 该公司新闻发言人钟兵
洋表示， 新希望乳业控股有限
公司确实已经完成了对湖南亚
华乳业有限公司液态奶业务的
并购。

至于并购的初衷，钟兵洋表
示，亚华乳业旗下以南山品牌为
首的液态业务是湖南本土知名
地域品牌，并且辐射湖北、广西、
江西、广东等周边省份，已有较
好的生产能力和销售网络，其产
品以低温奶为主， 常温奶为辅，
经营方向和理念与新希望乳业
一致。

他认为，亚华乳业原先局限
于本地自主经营，这已不是某个
行业可单打独斗就可以领先的
时代，液态奶业务近几年一直没
有较大的进步，就得抱团取暖共
同发展。

新希望悄然接棒亚华液态奶业务

那么，新希望乳业控股有限公司并购湖南亚华乳业液态奶之后，
将何去何从呢？

钟兵洋表示，新希望与南山的联合，是资源的合理配置，强强联
合。南山在中南地区有着一定的知名度和渠道优势，依托新希望集团
强大资金优势，利用新希望乳业全国性的整合资源，借鉴十多年企业
并购、联合发展的成功经验，共同打造“新希望南山”的联合品牌，将
为企业迎来一个新的发展契机。

他告诉记者，在并购之后，将传承本土乳业发展，毕竟一方水土养
一方人，所以，目前的奶源主要来源于湖南的一些规模化牧场。通过奶
源优化、生产技改、质量强化、包装升级、新品推广、品牌建设等手段，力
争成为湖南乃至整个华南地区低温城市型乳业的代表性品牌。

在未来的发展过程当中，新希望南山将坚守“质量是企业的生命、
质量是品牌的基石”的质量理念，严格遵行“质量三让步”原则，即当成
本、制度、人员与质量发生冲突时，都要为质量让步。实施全面质量管
理，将为消费者提供安全、放心的乳制品作为目标。

一方水土养一方人，定位本土化

亚华液态奶悄然易主，新希望接棒。


