
声音湖南“十二五”进出口总
额突破7000亿元， 但随着劳动
力成本上升、 人口老龄化问题
加剧， 出口企业特别是小微企
业处于艰难爬坡阶段。 那么在
“互联网+”的大浪潮下，外贸企
业和传统企业如何拥抱互联
网， 重构产业商业模式来成功
转型？5月18日， 由湖南省电子
商务协会主办的2016中国（湖
南）“互联网+产业转型创新高
峰论坛”暨“互联网+外贸”新模
式与新机遇高峰论坛在长沙举
行， 北上广深互联网大咖云集
星城论道跨境电商发展， 及其
给湖南传统企业带来的机遇。

中小商户跨境交易存瓶颈

“制约中小商户交易的瓶
颈一个是流通成本， 一个是信
任成本， 只有这两个条件改善

了， 小企业才会在国际贸易中
成为供应链的常客。”阿里巴巴
外贸资深顾问专家肖锋在论坛
上做主题演讲时说道， 我国中
小企业外贸开展到现在都是自
生自灭， 因为没有很牛的商社
为小企业走国际贸易， 跨境电
商核心是解决这个问题， 这样
才会让更多的小企业赚钱。肖
锋介绍， 在国际贸易中现在有
两个比较典型的模式， 一个是
亚马逊的，叫跨国零售，把美国
的网购复制到其他国家； 另外
一个是阿里巴巴搞的黄页，跨
国营销， 这两个模式都向跨界
贸易平台转变。

跨境电商创业者多是湖南人

跨境电商超大社群鹰熊汇
的创始人Mark（任曼宁）是常
德安乡人，他介绍，目前中国跨

境电商主要集中在北上广深，
而广东占了70%， 深圳又占了
广东的70%， 而跨境电商创业
主体绝大多数是湖南人。 湖南
如何借助这一优势， 吸引更多
在北上广深的湖南人回乡进行
电商创业与发展， 湖南省电子
商务协会专家委员会副主任文
丹枫博士认为，在“互联网+”的
大环境下， 电子商务已经成为
一个标配， 在技术不再是问题
的前提下， 最终选择的都是优
质产品和更低的创业成本，而
湖南作为农业大省， 有丰富的
产品资源和产业链资源， 另外
就是湖南目前交通的便捷和发
达，以及居于中部的地理位置，
创业成本比北上广深要低，这
两点都可以吸引大家回乡创
业。“另外一个就是要打‘乡情
牌’，这个也很重要。”

■记者 肖德军

北上广深互联网大咖云集星城论道跨境电商新机遇

跨境电商创业者多是湖南人

论坛上， 广东财经大学
流通经济研究所所长王先庆
教授、远大住工总裁唐芬、裕
天地产总经理苏睿智等专家
和商业大咖， 还就地产商业
如何借助互联网模式创新驱
动转型进行了主题演讲，他
们认为未来的商业地产中，
展贸型市场、购物主导型、休
闲娱乐、 旅游度假、 文化创
意、 餐饮美食六大类形式将
成为新一轮发展的主题，也
就是商业地产未来的走势将
呈现多元化、 主题化、 特色
化， 与国内国际市场的联通
是新的力量， 而仅仅是造房
子、卖房子则不会走得更远。

“只卖房子走不远”
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■潘显璇 熊芳

从2010年入湘以来， 渤海
银行将深入了解并满足客户的
金融需求作为创新产品、提升
服务水平的根本出发点和重
要依据，从各业务层面全方位
服务地区客户、 服务地方经济
发展。

理财产品
全部实现预期收益率

开业以来， 渤海银行长沙
分行累计发行各类银行理财产
品2500余只， 全部实现预期收
益率， 这在银行同业中并不多
见，单凭这份“说到做到”的诚
意， 渤海银行理财产品就在客
户心目中树立了值得信赖的良
好口碑， 同时也充分印证了渤
海银行严谨的内控管理和良好
的社会责任。

凭借理财产品， 渤海银行
长沙分行也在激烈的市场竞争
中脱颖而出，占据了属于自己的
一席之地，“买理财、 到渤海”已
成为不少客户固有的理财习惯。

截至目前，该行已拥有短、
中、长期互补，保本保收益、保
本浮动收益、 非保本浮动收益
等多品种匹配的个人理财产
品， 形成了拥有“渤鑫”、“渤
盈”、“渤盛”、“渤祥”、“渤瑞”、
“渤鸿”等理财业务品牌。

同时，该行形成了柜台、网
上银行、 手机银行多渠道销售
体系， 确保客户享受到渤海专
业化、个性化、综合化服务。

“好e通”直销银行打造
“零距离”金融服务体验

2015年4月21日， 渤海银

行“好e通”直销银行正式上线，
并同步推出五大拳头产品，主
打便捷、易用、安全、增值，致力
于为客户打造全新的“零距离”
金融服务体验。

渤海银行直销银行是渤海
银行“好e通”网络银行服务体
系的重要组成， 该服务体系是
渤海银行充分利用移动互联
网、大数据、云计算等信息科技
手段，不断创新业务模式，拓展
服务渠道，着力打造的专业化、
多元化、特色化、人性化的综合
性网络服务平台。

未来， 渤海银行直销银
行将不断完善产品体系 ，特
别是基金和挂钩收益类产品
系列 ，逐步涵盖存 、贷 、汇 、
融、投等各类产品，逐步成为
服务零售客户、 小微企业客
户的重要渠道。 渤海银行通
过打造直销银行特色品牌 ，

将全力构建综合性互联网金
融服务平台。

缤纷活动回馈用户

为感谢客户一直以来的支
持， 渤海银行长沙分行积极推
广渤海卡“云闪付”功能产品。
该行与湖南省内多家特约商户
达成合作，2016年5月1日至6
月2日进行支付减额活动。活动
期间， 客户持渤海银行卡在合
作商户刷卡消费时， 使用渤海
银行卡“云闪付”功能即可享受
大力度减免优惠。

同时，该行推出“礼品兑换
季 海量礼品任你选” 活动。持
卡客户可通过渤海银行个人网
银、 手机银行和直销银行渠道
查询持有积分， 即可登录渤海
银行官方网站积分商场兑换相
应积分的电子、家居类产品。新

开户客户、直销银行开户客户、
线上线下刷卡消费均可获得多
重积分。

立足长沙，辐射湖南

刚刚过去的“十二五”，是
渤海银行长沙分行艰苦奋斗、
努力拼搏的 5年 。2016年至
2020年是第二个五年发展规划
期，在此规划期内，渤海银行长
沙分行将立足长沙， 辐射湖南
全省， 积极促进长株潭城市群
及湖南省经济的发展， 力争建
成业务特色鲜明、 服务品质卓
越、 经营业绩良好的现代商业
银行。

成立五年的渤海银行长沙
分行，正以饱满的创业激情、不
断超越自我的拼搏精神， 创新
求变奋力前行，打造精致服务、
携手创富的渤海品牌。
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五年渤银 携手前行

“您涨钱，我掌柜”，兴业银行推
出的互联网理财品牌———“钱大掌
柜”， 凭借着更自然贴心的购买体
验、更加全面的金融服务、更加专业
的理财咨询等组合“招式”，赢得了
众多投资者的喜爱，为理财“小白”
用户们打开了全新的理财“江湖”。

“钱大掌柜”是兴业银行与480
多家联网合作金融机构共同打造的
互联网金融平台， 支持100多家银
联卡购买理财产品， 为广大个人客
户提供一站式财富管理服务， 目前
用户数量已超过500万人。

■潘显璇 管龙

5月17日，湖南马良数码科技股
份有限公司登陆湖南股交所挂牌仪
式在长沙举行， 标志着马良科技开
启了进入资本市场的大门。

马良科技董事长周益安表示，
马良科技专注于“互联网+智能制
造+教育”，将以“体智”服务为特色
的全新理念的智能幼教系统应用于
幼儿园，精准服务于家长，构建“互
联网+”时代下的幼教生态系统。马
良科技成功挂牌成长板后， 将有效
利用湖南股交所在融资、 展示、集
聚、 辅导等方面的集成功能和组合
优势，同时进一步规范治理结构、建
立现代企业制度、拓宽融资渠道、树
立品牌形象， 实现创新发展和转型
升级。 ■黄文成

马良科技
在湖南股交所挂牌

兴业银行
“钱大掌柜”惹人爱

近日， 银河证券基金研究中心
发布了4月份基金业绩简评，货币基
金4月份业绩平均上涨0.2%， 相对
于长期历史平均收益率和同期银行
存款收益， 依然保持在相对较高的
水平。今年来，嘉实旗下多只货币基
金业绩排在同类基金前列。Wind数
据显示，截至4月末，嘉实活期宝、嘉
实货币、嘉实活钱包、嘉实薪金宝今
年来业绩排名均在同类基金（货币
市场基金A类）前1/4行列；其中，嘉
实活期宝排在第2位，并在百亿规模
以上互联网宝宝基金中排在首位。

资讯

嘉实货基业绩居前

天弘基金联手雪球打造的“斗
牛二八轮动”策略组合，一经上线就
受到雪球用户的热捧，上线3天销售
量就已突破5000万，并仍在持续增
长中！ 该策略组合是天弘基金与雪
球携手在雪球旗下“蛋卷基金”上推
出的主打产品， 基于三只成分基金
构建而成———天弘沪深300、天弘中
证500以及天弘永利债券基金，为投
资者打造可攻可守的智能投顾组
合。天弘基金副总经理周晓明表示，
天弘基金希望通过提供标准化的指
数基金、 货币基金以及其他基金来
构建组合投资、策略投资，欢迎各类
机构、平台成为合作伙伴，进行产品
共创。 ■黄文成

天弘新品销售火爆

长沙市望月公园。 记者 李健 摄


