
熊明水在广东打拼下一份属于自己
的事业，但他没有忘记家乡父老，他有一
个心愿，就是回乡创业，带领家乡的兄弟
姐妹们共同致富。

2008年底， 由时任湘乡市委书记阳
建民带队的湘乡市委、 市政府招商引资
团到广东惠州， 在湘籍成功人土见面会
上，呼吁湘乡籍成功人士回乡创业，支持
家乡建设。熊明水当即响应政府号召，回
到湘乡考察。 当他看到家乡翻天覆地的
变化， 看到湘乡工业园呈现出的勃勃生
机时，他知道，是他实现回乡创业计划的
时候了。

2009年，熊明水和广东惠州的好友，
筹集资金近亿元回到湘乡， 在湘乡工业
园征地300亩，创办了环保项目湖南省兆
亮电镀有限公司。 电镀行业是现代工业
不可或缺的配套加工行业，在促进机械、
电子、轻工、新型建材等工业产业的技术
升级和加快发展先进制造业等方面起到
重要的配套和支撑作用。 湖南省兆亮电
镀有限公司是目前湖南省范围内第一家
经省环保厅和省发改委审批的最大的电
镀工业中心。公司投资2.6亿元，在湘乡
市红仑工业园建设电镀车间14栋， 分别
进行镀金、镀银、镀铜、镀铬、镀锌、镀合
金及表面处理加工。公司建成投产后，将
成为长株潭乃至湖南省最大的电镀中
心，可实现年营业收入5亿元，年创利税
7000万元， 安排劳动力就业2000人以
上， 对促进地域经济社会发展具有十分
重要的现实意义。 该项目采用的现代生
态型电镀工艺将有效解决长株潭地区电
镀行业规模小、布局乱和污染重的问题。

2010年12月18日，湖南省兆亮电镀
有限公司项目奠基仪式在红仑工业园隆
重举行。经过一年多的建设，2012年底湖
南省兆亮电镀有限公司试运行投产。

熊明水回乡创业， 不忘家乡的父老
乡亲，期间他多次开展捐资助学，为敬老
院孤寡老人送温暖活动， 受到社会的广
泛好评。

看着自己通过艰苦打拚创建起来的
企业投产运行， 看着自己的企业能给家
乡父老带来实惠，助推家乡经济发展，熊
明水感慨万千：“我们将切实加强企业管
理，不断提升生产水平，提高资源利用效
率，大力实施清洁生产，以环保求生存，
以诚信求发展， 使之真正成为展示生态
工业的窗口、促进群众就业的平台、推动
经济发展的载体。”

对于未来，熊明水信心十足。他豪迈
地表示：“我们将采用现代化的设备、最
先进的工艺，以环保为生命线，通过严谨
的科学管理， 建设成一座与环境保护协
调发展，实现社会、经济环保和环境效益
统一的现代化工厂。 在今后生产及经营
中，我们将坚持以质量求生存，以信誉求
发展为宗旨，重合同，守信用。注重现代
企业形象的塑造和无形资产的积累，重
视企业技术管理和服务管理， 以质量振
兴为己任， 内抓产品质量， 外树企业形
象，严格执行产品技术标准，推行过程管
理，严把质量关，杜绝质量问题，以优质
的产品、 完善的服务和良好的信誉去赢
占市场，打造精品，争创一流企业！”

艰苦创业“照亮”人生梦想
———记湖南省兆亮电镀有限公司董事长熊明水

创业，是很多人的梦想。在梦想的召唤下，多少人踏上了创业的征途。然而，商场如战场，

又有多少人在滚滚商潮中，折戟沉沙，空留一声无奈的叹息。

熊明水却成功了。他在没有别人羡慕的学历和家庭背景下，白手起家，通过诚信立业，艰

苦创业，实现了从一名普通打工者到成功企业家的人生大跨越。

熊明水的家在湘乡市栗山
镇荆泉村， 是一个偏僻的穷山
沟。1991年，由于家庭困难，家
中还有个弟弟刚进入初中，靠
种田为生的父母实在供不起两
个孩子读书， 初中没毕业的熊
明水每次看到父母为自己的学
费发愁时， 懂事的他一阵阵心
痛。他心痛自己的父母，恨自己
不能快些长大，为父母分忧。年

仅14岁的熊明水暗下决心，要
好好读书， 用知识改变自己的
命运。

然而现实总是残酷的，每
到开学季，父母那忧愁的眼神，
深深剌痛了他，当时，家乡许多
年轻人纷纷外出打工， 小小年
纪的熊明水作出一个大大的决
定：放弃学业，外出打工。

那晚， 在熊明水的人生旅

途，注定是个不寻常的夜晚。明
天就要离开生活了十几年的家
乡，离开父母独自外出闯荡。母
亲在为他整理衣物， 憨厚的父
亲则又一次问他：“你真的要出
去吗？ 在外面打工有好苦！”父
亲是个老实人，他常教育儿子，
做事要踏踏实实， 做人要堂堂
正正。年少的熊明水看着父亲，
重重地点点头。 看着儿子决心

已下， 父亲语重心长地说，“明
水， 到外面的世界去闯一闯也
好，凭着你朴实又勤奋的个性，
相信一定会打拼出一片天地！”
同时，父亲告诫他，要赚钱，先
要学会做人。于是，熊明水抱着
改变家中生活状况， 减轻父母
负担的愿望，怀揣几十元钱，独
自一人走上了打工之路。

初到湘潭， 熊明水辗转到
一个建筑工地打小工， 搬运水
泥， 挑砖拖沙十几岁的孩子成
天干着成年人的搬运重活、脏
活和累活。 无规律的工作每天
长达10几个小时，却又学不到
任何技术，半年下来，除去生活
费所剩无几。 于是他又投靠一
个父亲的一位好友， 学做猪皮
生意。也正是从这时起，自己创
业， 干出一番事业来开始在他

心中萌芽。
虽然做的是收猪皮的生

意，其中仍有不少诀窍。熊明水
懂得，自己读书少，要好好珍惜
这难得的机会， 跟老乡学习生
意经，学到一身好技艺，才能在
处处充满竞争的社会上生存发
展。为弄懂这些窍门，熊明水勤
学好问，白天收猪皮，晚上就向
皮革厂老板取经、学习，很快就
掌握了一些基本应用技巧。

收了一年多的猪皮， 熊明
水不但掌握了经营之道， 而且
在社会阅历方面也得到极大的
锻炼。当时，收购猪皮的业务员
与皮革厂是一月一结箅， 很多
猪皮业务员结算货款后， 不是
吃喝就是打牌， 从不按时与农
户结算。 有的甚至心生贪占之
念，在熊明水之前，就曾发生过
业务员卷款走人事件， 导致很
多农民拿不到货款。 而熊明水

则深知，诚信是立业之本，他在
收购过中， 拿出自己收废品赚
来的钱先垫付给农户， 当次结
清。他的诚实守信，赢得了农户
的好感和信任。 于是把更多的
猪皮卖给他。那时候，熊明水一
天收的猪皮能顶别人三天。

随着对市场的熟悉， 熊明
水业务越做越大。 他成功地赚
到了创业的第一桶金。

熊明水是一个勤奋好学的
人。白天收购完猪皮后，晚上就
抱着买回来的经营方面的书籍
啃读。赚到创业的第一桶金后，
经过慎重考虑，1994年， 熊明
水辞掉皮革厂收购猪皮的业
务， 从家乡带出十几个与他一
样渴望致富的老乡， 组成一个
工程队， 踏上了自主创业的征
程。

然而，创业的路并不平坦。
第一次承包建筑业务就让熊明
水差点身败名裂。1994年，在
外闯荡两年多的熊明水经朋友
介绍， 承接了湘潭一个房地产
开发商的一栋基础工程业务。
带领十多个老乡辛辛苦苦干了
大半年， 眼看就可以结账回家
过年， 就在这个时候， 老板跑
了。 老乡们开始对他产生了抱
怨， 有的甚致还做出了一些过
激举动。当时有朋友劝他，老板
都跑了，你也跑路算了。可熊明

水却当着老乡们的面， 掷地有
声地说：“就算老板跑了， 我熊
明水借钱也要付清你们的工
资，决不拖欠。”于是，他取出他
做猪皮生意赚的钱， 将工人们
的工资一一付清。

熊明水这一诚信举动不仅
感动了工人， 也感动了另外一
个老板。春节的时候，这位老板
主动找到熊名水， 说他在广东
有一个工地，如果熊名水愿意，
过完年可以组织一个工程队跟
他去广东。

在广东， 熊明水组织的施
工队一干就是两年。两年间，虽
说赚了钱， 但熊明水总觉得自
己就是一打工仔， 与自己当老
板的梦想还相差甚远。

2001年，熊明水做出一个
大胆的决策， 这也是一个改变
他人生命运和事业走向的重要
决定———他投入全部资金，在
广东惠州创办了一家灯具厂。

后来，随着业务的发展，熊明水
正式注册成立了惠州立威灯具
有限公司。

熊明水待人真诚， 乐于助
人， 这在他的同事和朋友之中
是出了名的。 很快就接到了代
理加工的订单。 因为熊明水知
道质量是产品的生命， 因此在
质量上精益求精， 生产的产品
完全符合客户要求。 订单越来
越多， 在当地渐渐有了一些名
气。

熊明水坚持贸易与工厂代
工“两条腿”走路。一边打理工
厂， 一边从事贸易。2006年，他
又在中山市成立名扬红木家具
厂，成了让人羡慕的老板。但他
不是一个安于现状的人， 用他
自己的话说，就是喜欢“折腾”，
做梦都想干一番大事业。 在创
业小获成功之后， 他并没有满
足于现状，而是克勤克俭，把资
金全部投入生产， 不断扩大企

业规模， 成为中山地区规模较
大、设备先进、技术力量雄厚的
一家红木家具生产企业， 生产
的产品也走出广东。于是，他又
在全国构建销售网络。 在他的
精心打理之下，业务越来越多，
生意一片红火。

怀揣抱负 走出大山求出路

聪明好学 成功赚到创业第一桶金

诚信经营 实现梦想当上老板

回乡投资
助推家乡经济发展
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湖南省兆亮电镀有限公司董事长熊明水
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湖南省兆亮电镀有限公司效果图

■记者 张建平


