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一根木头，撬起一条产业
链，这句话用来概括雪岭木业
最恰当不过。 自1997年创建
以来， 雪岭以木业为起点，不
断进行产业链延伸，如今已经
形成从林木资源的种植和全
国采购，到生产和销售各类板
材、地板、木门、衣柜等产品系
列的完整产业链，成为当之无
愧的“绿巨人”。

近日， 深耕湖南市场15
年， 却习惯低调的雪岭木业
终于发声：2014年，要继续拓
宽全产业链运营平台， 撬动
品牌价值杠杆， 加速做大产
业规模； 另一方面将全力对
原有渠道与销售网络进行精
耕细作及有计划的市场推

广，通过终端商业模式的创
新，推进雪岭一站式建材超
市的建设。

全产业链模式为雪岭
打开了全新的品牌发展空
间，目前，雪岭已形成从板
材、地板、木门、石膏板、地
砖、集成家居、线材装饰、涂
料胶粘剂、装饰五金、环保
装饰等10大产品系列，在
物流配送、创业林场等领域
也有涉猎。

“这是一条产业链，也
是一条价值链， 产业链越
长，附加值越高。”雪岭集团
相关负责人表示。

在渠道方面，雪岭不进
行单品类分开运作，而是以

综合型建材超市为主要形式，
进行全系列产品一站式展示
和销售，目前已经形成覆盖全
国的产品销售网络。 在长沙，
位于东岸建材市场的一站式
建材购物中心已投入运营，消
费者可在购物中心一站式购
齐环保板材装饰、地板、地砖、
集成吊顶、装饰五金等。

目前， 雪岭建材已全面启
动2014年全省招商，“15年的
精耕细作， 雪岭已经在湖南树
立了‘以环保树品质’ 的好口
碑，接下来我们将立足长沙，对
湖南市场进行进一步的精细化
布局， 市州级市场是我们拓展
的主要区域。”雪岭建材湖南负
责人表示。 ■记者 张丹

全产业链模式触发渠道创新
雪岭木业推进一站式建材超市，打造“大家居生态”

10月26日晚， 一场为湘西贫困
学校募集图书的义演活动在左家塘
通程万惠超市前坪拉开帷幕， 在湖
南美迪装饰和快乐义工群组织的共
同努力下， 当晚共募集各类实用图
书5596册，以少儿图书为主，多为具
有实用性、娱乐性、知识性的课外读
物， 之后这些图书将捐往湘西保靖
县花桥小学、黄连小学、盐井小学，
丰富贫困地区学生们的课余生活。

据悉， 此次爱心捐助是美迪装

饰所属的巨迪控股集团两个月内的第
二次爱心助学活动。 在此次募捐活动
中，美迪装饰作为发起者，在前期联手
义工组织对3所受捐小学进行了摸底
调查，之后更是捐出10万元，用于购买
图书和为图书室配置阅览桌椅。

对此，湖南省室内装饰协会会长
姚保林表示， 美迪装饰热心公益事
业， 为装饰行业树立了很好的榜样，
积极捐资助学的行为值得肯定。

■记者 张丹

美迪装饰举办义演捐建爱心图书室

11月9日—17日， 欧亚达家居
长沙高桥店将以三门冰箱、 液晶电
视、 挂烫机随心抽、6周年定制紫砂
杯免费送、买家具满减、实付返现等
举措拉开入湘6周年店庆序幕。

据悉，欧亚达家居6周年店庆将
从11月9日开始， 一直持续至17日
18：00。 店庆期间欧亚达家居高桥
店将有多家商户联合开业， 届时将
有数十款品质家具特供店庆， 价格
一降到底。另外，活动期间至欧亚达
购家具，可享受满2000元即可直减

800元， 实付满3000元返现300元的
优惠政策。持有2013年长沙地区任意
建材店购买凭证的消费者，在买家具
满减、实付返现的基础上，还可按最
终付款金额再享受3%的现金返还。

目前，欧亚达高桥店已开通官方
微信平台，即日起关注欧亚达高桥店
官方微信ayd-cs，并按提示参与微信
分享互动， 在活动期间至现场签到，
即有机会免费赢取冰箱、电视、挂烫
机等好礼， 并免费领取6周年定制紫
砂杯一个。 ■记者 张丹

欧亚达入湘6周年启动百万让利

在即将过去的2013年，
什么风格的家具最流行？什
么材质的家具最受欢迎？什
么样的产品卖点最打动消费
者？ 在日益汹涌的产业化大
潮中， 湖南市场涌现出哪些
新品牌？以“扩张涨租”和“电
子商务” 为催化剂的洗牌运
动， 触发了行业怎样的创新
和变革？

为了以最权威、 最真实
的视角回顾湖南家具行业这
一年的风云变幻， 展望2014
年发展趋势， 本报将联合长
沙市家具行业协会共同发布
《湖南省家具行业2013年度
盘点报告》，用数字秀出企业
成绩单， 描绘2013家具行业
众生态。

从2010年开始， 三湘都

市报打造的长沙社区文化
节品牌至今已经走过整整
四年。这四年里，我们走遍
了长沙市五大区以及包括
星沙在内的100多个社区，
几乎覆盖长沙每一寸土
地。与此同时，我们对社区
居民进行了抽样调查，调
查内容涉及到家居、家电、
酒水、医疗、保健、休闲等
各个生活层面， 在大量数
据的基础上， 对社区居民
消费的品牌偏好等方面进
行了深度分析。

《湖 南 省 家 具 行 业
2013年度盘点报告》 将以
长沙社区文化节为调研平
台， 以百万社区居民为信
息载体，综合品牌关注度、
社区居民口碑评价、 产品

销售排名数据， 通过定量与定
性的分析方法，得出研究成果。

作为长沙首份基于社区调
研的家具行业年度综合深度报
告，《湖南省家具行业2013年
度盘点报告》 将以新闻特辑的
形式于岁末隆重推出， 报道居
民心目中家具品牌榜样的标准
以及调查结果， 全面反映长沙
市民家具消费的行为特征、家
具生活习惯、家具消费心理。

所有数据均来自民间，代
表了消费者对于市场品牌的认
可，是对行业榜样的全民公选。
它所蕴含的海量信息， 直指市
场消费需求， 不仅将成为整个
家居行业的关注焦点， 也将启
发整个行业对于如何构建新盈
利模式的深层次思索。

■记者 张丹

湖南首份家具行业年度报告即将出炉

“绿地公馆年度最大力度的促
销活动， 绿地公馆首次与电商合作
的开创之举……” 作为绿地公馆
2013年度的营销收官动作，此次推
出的全系产品大团购活动不光吸引
了诸多业内关注的目光， 同时也创
下了绿地公馆的热销新记录， 再次
在省府央域掀起了绿地神话。

从现场的工作人员那了解到，绿
地公馆此次的大团购活动作为一种与
网络电商合作的全新尝试， 公司上下
都给予了最大的热情， 不光拿出了珍
藏版的住宅产品和稀缺的公寓产品，
而且还开商铺团购的先河， 双地铁口
的绝版位置、极高的实际使用空间，以
及极具震撼力的优惠幅度一下吸引了
众多投资者的目光。

“我这次主要是参与了绿地公
馆的商铺团购活动， 以前也一直在
关注着省府这个地方， 以我的经验

来说， 凡是省政府办公所在区域，它
的消费品质和消费能力肯定差不了，
再加上有两个地铁口和一个大型的
商业综合体， 投资商铺是一本万利，
只赢不输”。 廖女士是五一大道几个
铺面的业主，这次参与团购，她以极
具诱惑力的价格拿下了绿地公馆临
近地铁口的双首层门面，从组织方了
解到，像廖女士这样在这次团购中选
中中意物业的客户还有很多。归结起
来，绿地集团强大的品牌背景，绿地
公馆所见即所得的过硬品质以及省
府区块随着地铁开通而呈现出的极
大的投资价值，是触动他们购买的主
要因素，而团购物业难得一见的超高
性价比则是打动他们的关键。

据了解，截至目前，绿地公馆的团
购活动仍在持续进行，住宅、公寓、商
铺全位列其中， 而优惠力度将会更加
的诱人！牵手绿地0731-85866688

绿地公馆团购火爆全城，再掀销售奇迹
全线产品齐团购，奢享年度最惠盛宴


