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大家居

按各自购买能力一起出资
金，一起选购合适地块，一起找
设计公司设计、找建筑公司施工
……通俗来说，就是业主联合起
来做自己的开发商。这种模式被
业界称为“个人合作建房”，
2012年年末， 长沙智强顺程投
资管理合作企业召开了长沙个
人合作建房项目启动仪式，宣布
将这种模式从温州复制到长沙。

2013年3月24日上午，长沙
“个人合作建房”又添新动态：赵
智强代表长沙智强顺程投资管
理合作企业与中国银行相关负
责人正式签订长沙个人合作建
房资金监管意向书，并向媒体和
与会者通报了长沙个人合作建
房进展情况。 据赵智强透露，借
鉴温州“理想家苑”的成功经验，
长沙个人合作建房组织将与中国

银行合作，接受银行的资金监管。
据了解， 目前已有近600人

在该组织官方网站“赵智强合作
建房网”报名，有200多人通过审
核后已经正式报名成功。 会上，
长沙智强顺程投资管理合作企
业总经理黄敏还透露，土地说明
大会将于4月召开， 这意味着长
沙个人合作建房将正式进入拿
地阶段。 ■记者 刘婞

掘金产业高地 再创财富奇迹
万家丽举办建材新品、名品研讨会

为了促进各大家居建材品
牌与万家丽集团家居建材市场
的交流，3月26日下午，2013万
家丽建材新品、名品研讨会在
万家丽集团家居建材广场如
期举行。全国人大代表、中国
建筑材料流通协会副会长、湖
南省总商会副会长、万家丽集
团董事长黄志明应邀出席大
会并作主题演讲， 与省内400
余家家居建材业界国内一线
品牌的一级代理商及厂家负责
人共同探讨2013家居建材行业
发展态势。

凭借对经济形势的敏锐触
觉，黄志明曾多次准确预判家居
建材行业走势，其创建的万家丽
模式，11年来仍然独领风骚，创
造了场内门店连续多年蝉联全
国单体店销量第一的奇迹。

在研讨会上， 黄志明结合
两会精神， 就如何依托新形势
下中国经济社会的发展和转
型， 抓住家居建材行业的发展
机遇， 品牌如何掌控自身的发
展前景、 如何寻找财富高地等
话题和与会嘉宾进行了交流和
讨论。他表示，万家丽创立11年
以来创造了无数财富神话，其
伟大和卓越之处来自于想他
人之不敢想， 为他人之不可
为，在2013年，万家丽将率先
启动末位淘汰机制， 淘汰营
销理念和能力较弱的品牌，
促进市场洗牌， 打造强强联
合的品牌阵营。黄志明同时表
示，万家丽作为行业龙头应该

要为商户创造效益， 为社会创
造财富， 以实际行动来引领行
业发展。 他也号召在场企业同
万家丽一起， 超越为自身谋利
益的宗旨， 以务实而具远见的
方式， 身体力行地带动行业的
升级和模式的转换。

很多与会嘉宾纷纷对万家
丽家居建材广场表示了高度肯
定，对于未来也是信心满满。他
们认为， 有强势稳健的优质平
台作基础， 有高屋建瓴的运营
战略为指导， 品牌只需苦练内
功，创新经营思路，必将在新经
济形势下获得更大发展。

黄志明最后表示， 炙手可
热的万家丽模式的打造， 其目
的只有一个，都是剑指名品、名
企、百年老店、百年企业，发展
要具备稳定性和长久性， 这既
是此次新品、 名品研讨会的初
衷， 也是万家丽家居建材广场
的核心思想。

一个真正可以称为地标的
建筑，首先引领的是商圈，然后
引领的是城市。2013年，随着地
铁二号线的通车， 万家丽家居
建材广场将变得更加炙手可
热， 即将运行的地铁中转站万
家丽站， 既是长株潭轻轨的始
发站， 也是整个长沙的黄金分
割点，通过它，可以到达长沙任
何一个角落， 这里有最融合的
吞吐，这里是大富之地，万家丽
的商业价值将被定义到新的高
度，从而更深刻地影响城市。

■记者 张丹

“个人合作建房”将接受资金监管

2013万家丽新品、名品研讨会现场。


