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恒大长沙六盘“五一”热销

刚刚过去的小黄金周， 记者针对

长沙在售楼盘进行了探访， 恒大地产

长沙分公司旗下长沙恒大华府、 恒大

名都、恒大绿洲、恒大城、恒大雅苑、浏

阳恒大华府六大项目“五一”期间推出

的新品房源几乎售罄。 恒大长沙营销

负责人表示， 为满足市场及客户的需

要，各个项目部署加推新房源，以应对

源源不断前来购房的客户。

显然，“五一” 期间长沙恒大产品

热销并非偶然，业内人士分析，恒大历

来坚持推行高性价比的“民生+精品”

策略，始终坚持“开盘必特价，特价必

升值”的价格战略及做“优质精品”的

品牌战略，已经深入消费者心中。

“两房价格买四房”的恒大名都以

其高性价比备受客户青睐， 不少地级

市的客户都是趁着“五一”假期专门奔

赴恒大名都置业。 同样在恒大绿洲售

楼部可以看到，高铁投资越来越热，一

位来自广东的客户告诉记者， 他十分

看好高铁置业，现在高铁很方便，半小

时就到长沙了。

微利经营成就好口碑

记者在恒大各售楼部现场了解

到， 恒大长沙项目现场多次出现了一

套房源好几个客户争相购买的情况，

不少客户也声称未能抢到心仪的房

源。而买到房子的客户，很多都是接受

朋友推荐购买恒大楼盘物业, 更重要

的是为恒大的品牌及现场产品展示高

性价比所打动。尤其赠送1600元/平方

米的装修标准， 让不少初次见到精装

房的客户心动不已。

恒大副主席兼总裁夏海钧表示，

由于前瞻性地进入三线城市， 使得恒

大在严厉的宏观调控下， 市场表现依

旧优异，总体上受政策影响相对较小。

在卓越业绩的背后， 恒大地产一直沿

袭“微利经营，薄利多销”的销售策略，

通过给买家带来实惠， 不断地抢占和

扩大市场份额。 这种微利经营的策略

与完善的产品线组合在一起， 有效地

提升了产品性价比， 成为一种市场必

杀技。恒大地产“精品+民生”的理念

已深得民心。

营造全民运动健康生活

“五一”期间，恒大地产长沙公司

精心策划，推出了“恒大长沙首届业主

运动会”，取得圆满成功，让业主们保

持活力健康同时切实感受到高品质生

活， 进一步推动了业主置房热潮。据

悉， 本周末恒大六盘均有特色精品活

动推出。

5月1日， 长沙恒大雅苑售楼中心

人声鼎沸，数百人在门口排队等候。家

住开福区的王先生在恒大雅苑开盘当

日就买了一套， 最打动他的就是这所

国际标准打造的运动中心。

作为恒大长沙首届业主运动会，

可以说举办得如火如荼。 记者走访了

长沙恒大各大项目售楼中心， 各大赛

场均看到一片热火朝天的景象， 各项

新颖的现场活动点燃了业主的热情，

五星级会所的室内恒温游泳池、 乒乓

球室、桌球室、棋牌室、钢琴室、健身中

心等各种活动室已经开放， 众多业主

已抢先享受到顶级配套带来的奢华生

活体验。

■记者 邹颂平

恒大六盘联动 掀“五一”楼市热潮

恒大华府———西岸首府新推30套华景美宅，最高优惠14万。周六周日“奇幻魔法美食

有约”活动诚邀。

恒大名都———【10套准现房】 限量特惠 174-292㎡湖景楼王大宅，4980元/㎡起，送

1600元/㎡豪装。本周末歌舞青春秀之“舞动青春”活动诚邀。

恒大城———最后10套一口价，豪装6580元/㎡起，送1600元/㎡豪装。周日“母亲节创意

生活汇”活动诚邀。

恒大绿洲———【湖景楼王】震撼新推 123-154㎡稀缺三、四房，6600元/㎡起，送1600元/㎡

豪装；85-127㎡二至四房，特惠10套一口价同步热销中。本周末浓情五月家庭季之“家有

巧老妈”活动诚邀。

恒大雅苑———观湖美宅全新上市，6300元/㎡起，送1600元/㎡豪装本周末“感恩母亲

节”活动，诚邀您的光临。

浏阳·恒大华府———99-176㎡湖山双景楼王同步热销中，送1600元/㎡豪装。周末同

享欢乐周之“感恩母亲节”活动诚邀。

4月30日上午， 地处芙蓉路与福

元西路交会处东南角的英祥春天开

盘，吸引众多购房者。

项目营销负责人介绍， 此次开盘

能够得到众多消费者的青睐，缘于英祥

春天的性价比。 均价不到6000元∕㎡，

符合目前市场的预期。

此外， 项目开盘期间还推出了

VIP一万元抵三万元、 一次性付款享

9.7折、选房后三天内签约并付清应付

款项额外享9.9折的三重的优惠，也得

到了消费者的肯定。

据了解， 英祥春天位于开福区芙

蓉北路与福元路交会处东南角，靠近1

号线地铁口， 紧邻规划中的70万平方

米洪山公园。 户型面积集中在80平方

米至115平方米区间，创新的N+1设计

可以两房变三房、三房变四房。

该负责人还介绍， 为了应对当前

的市场环境， 英祥春天将采取小步快

跑的营销策略，一期8栋小高层将以较

快的节奏分批次推出。 ■唐琨

英祥春天开盘热销

5月1日，湘府十城在营销中心举

办了主题为“将品质进行到底”的“哈

根达斯” 激爽冰淇淋节暨VIP认筹活

动，引来众多购房者参与。

湘府十城是湖南汇财投资有限

公司打造的精英生活住区，位于湘府

东路与万家丽路交会处西南角， 紧邻

地铁4号线、城际轻轨、武广高铁。为了

打造一个宜居的品质社区， 项目最大

限度地保留了原生山态，以“山、湖”为

中心园林景观，形成外靠天际岭、圭塘

河，内藏朗月山、衔山湖的景观格局，

带给人们一种全新的品质开发理念。

据了解， 项目5月推售的6号、10

号栋， 户型面积有80-125㎡两房、

2+1、3+1户型， 赠送面积高达10%以

上。现在处于VIP认筹期间。

据开发商透露，5月的每个周末，

都是湘府十城“将品质进行到底”系列

活动的举办时间，欢迎大家现场看房、

赏景、品味、获礼。

■唐琨

湘府十城5月“将品质进行到底”

相关链接

楼市·业界

“五一”小长假，各地产大企们趁此小黄金周推出众多吸引置业

者的“招数”，推动了置业热潮，让全国楼市呈现一片火热之势。长沙

楼市自然不甘其后，其中房地产龙头企业恒大地产长沙分公司成为

湖南楼市的最大赢家。作为“民生地产”的倡导者，恒大对产品品质

极为重视，“中端价格，高端产品”创造了恒大住宅产品的超高性价

比， 这也是恒大长沙6个项目在集团统一部署下， 推出系列优惠举

措，“五一”逆市热销的重要原因。

恒大雅苑“五一”热销。


