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NEWSNEWS

周刊

楼市

年年岁岁花相似，岁岁年年人相同。房交

会上，无非三种人：卖房子的，买房子的，看房

交会的。还有就是做小生意的。

万科、长房、鑫远、宜居地产，等等，这些已

是红星国际会展中心的常客。中海地产这样的

大佬，在长沙低调拿地、默默布局，也拿下展位

准备亮相。当然，更多的开发商没拿到展位或

者本就不准备参展，选择做看客，作为行内人，

他们也是每届房交会必到，东转西逛，三步一

熟人、五步两朋友，闲扯几句打个“好久不见”

的招呼。

除了利用房交会和熟人寒暄寒暄，这些行

内人看什么？我觉得一言可蔽之：看热闹。来的

人多不多？卖房的多还是买房的多？多半是些

什么人？什么展位布置得好人流汹涌什么展位

做得不好门可罗雀？最终，哪家的成交好些？碰

面聊的多半也是这些。通过这些七零八碎的印

象和信息，大体上，对于市场形势，都能心里有

个判断，不见得都很准，但是房交会作为“风向

标”的意义，都在“是否热闹”这一命题里。

到房交会现场买房子的，绝大多数为行外

人。他们关心的东西简单、直接。什么地段、什

么价格？什么配套、什么规模？有什么优惠和附

加赠送？这些都是门道和学问。逛完2层场馆，

他们大体能感知市场冷暖，走势，以便下定决

心，自己是否要出手还是等等看。

往年长沙春季房交会都在“五一”做，今天

主办方也考量多多，选择放在5月末，希望能给

业界多制造几次高潮的机会。看来，这个五月，

无论如何还是要“红起”一把的。

几十个楼盘要开盘，大戏正在开场。让我

们继续睁大眼睛，去看，去听，去触摸，长沙楼

市5月份的体温吧。 ■文 邵中兵

行内看热闹，行外看门道

房交会快来了。长沙楼市会否出现

“红五月”，犹未可知。

本届房交会，除了卖房子，开发商

到底有什么期待和寄托？

五月密集推盘，开发商的一些优惠

和促销，能否满足那些犹豫者的胃口？


