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扁担变车轮，把各类必需品
“送上门”

“一根扁担两个篓，肩挑货担绕山

走。”供销人曾经凭借一副铁肩膀，翻山

越岭挑起了沟通城乡、服务农民的重担。

进入市场经济后，供销社经历转型

的阵痛，通过持续深化改革，探索全面

升级之路。

随着青壮年进城务工，农村留守人

员多是老人。在偏远山区、边际界区、

交通盲区，老百姓进城难、买卖不方便。

为破解这一民生痛点，湖南供销系

统大力投入，布设乡村服务网点，流动

供销服务车“走村”“串户”，群众记忆中

的供销社又回来了：扁担变车轮，服务

送上门，供销社的“传家宝”——扁担精

神没有丢。

每天清晨，茶陵县的流动供销服务

车准时发车，分片区按线路进村入户，

把村民订购的日用品直接送上门，还开

展代购代销、快递收寄、农资配送等服

务，让山区百姓在家门口轻松实现“买”

和“卖”。

每逢节假日，流动供销服务车载得

更多、跑得更勤，成为大山深处一道流

动的风景线。

中秋、国庆假期，洪江市托口镇杨

柳村罗岩码头人头攒动、热闹非凡。依

托流动供销平台，码头搭建起“移动集

市 ”，米 、面 、油 、茶 叶 、月 饼 成 为 抢 手

货。针对行动不便的留守老人，供销社

工作人员还提供“点对点”送货上门服

务。

“以前买东西，要坐渡船去镇上，打

个来回大半天。现在，供销社送货上门，

真方便！”年逾七旬的李守义感慨地说。

生活物资送上门 ，生产资料到田

头。

湘潭市依托流动供销平台，把优质

农资配送到田间地头，在全省首创“镇

村一体、十代十好”服务模式，建设示范

基地 8 个，统一配送优质农资，订单面

积达 6.2 万亩。

春耕农忙，慈利县每天出动流动供

销服务车 10 余辆，把种子、化肥送到田

间地头，还联合厂家开展农技服务。

“供销社是农民的贴心人。”慈利县

供销合作社党组书记、理事会主任胡大

勇说起“山路上的午饭”感人至深。流

动供销服务人员到偏远山村送货，饭点

到了没地方吃饭，老大爷、老婆婆拉着

他们进屋。

老供销的“扁担精神”，赢得了乡亲

们的“一片心”。

流通架金桥，助力山区好物
“出深闺”

张家界市永定区罗塔坪乡，距市区

50 多公里，群山秀美好风光。过去却

因交通闭塞，土特产难得“出山”。

蜿 蜒 的 山 路 记 载 着 供 销 人 的 足

迹。当地的老人还记得，“扁担供销员”

进村，收集莓茶、板栗、蜂蜜等土特产，

靠肩膀扁担挑起山货出山闯市场。

“如今，偏远村寨来了流动供销服务

车，土特产不愁卖，手头变宽裕。”罗塔坪

乡蜂农侯珍红用 5个木桶养蜜蜂，今年走

“湘供优销”平台，已到手6000多元。

去 年 9 月 ，罗 塔 坪 供 销 社 焕 然 一

新：区供销联社控股 51%，各村集体经

济组织占股 49%，每个村安排专人收集

购销信息，开通流动供销服务车巡回服

务，彻底解决农民买难卖难问题。

罗塔坪乡是张家界莓茶核心原产

地。莓茶外表如藤蔓，黄酮含量高，被

人称作“长寿茶”。以前莓茶只在产区

附近赶集卖，农民采茶卖茶难且价格

低，每斤莓茶不到 50 元。

罗塔坪供销社看好莓茶产业，组建

莓茶交易中心，流动供销服务车串起各

村各户；引入直播电商团队，新建快递

寄递窗口，线上线下同步拓宽莓茶销

路。如今莓茶价格大幅上涨，每斤均价

突破 100 元，茶农仅靠莓茶年增收数千

元、多的上万元，线上直播间订单源源

不断，线下交易中心客商往来不断。

“流通搭桥梁，野蔓变金枝。”供销

社旗下负责莓茶销售的田晓波介绍，今

年莓茶供不应求，出口到韩国、新加坡，

茶农收入翻番。

流动供销架金桥，罗塔坪只是一个

缩影。

罗霄山脉西麓的茶陵县，从虎踞、

严塘至桃坑一线，供销集市（门店）布局

重点村镇，流动供销服务车上门收购，

土特产品从田间地头到货架，形成产供

销的闭环。

去年下半年以来，茶陵县建立 22

个流动供销服务点，配齐流动供销服务

车，实行“固定循环+预约专送”服务。

刚开始，流动供销起步艰难。远离

县城的桃坑乡，流动供

销服务车常常空车而返，

老百姓不相信。乡村干部

与 流 动 供 销 服 务 人 员 挨 家

挨户上门，帮老人收蜂蜜，徒

步涉水接笋干，货款从不拖欠。

一趟趟真心付出 ，才换来百

姓的信任。流动供销为土特产拓销

路，也架起服务群众的“连心桥”。

种养增效益，引导农民抬头
“看市场”

山区散户搞种养 ，抗风险的能力

弱。

“用好流动供销平台，破解买难卖

难，还需要引导农民看市场。”浏阳市大

围山镇惠农供销服务中心主任林加卉

称，中心运营流动供销平台，有 7 个店、

3 台服务车，注册“围山鲜”品牌，线上

线下销售农产品。

“市场需要什么，我们就引导农民

种什么、怎么种。”林加卉称，山间小气

候利于种蔬菜，中心推广早熟或迟熟品

种，引导农民搭配好茬口，错峰上市确

保优质优价。

刚开始，农民送来的土特产，大小

不一、品种各异，达不到批量上网销售

的要求。

“农民把货送来了，亏本也得收。”

林加卉要求工作人员收货，同时向农

民耐心讲解：白菜按蔸卖，外形、重量

要达标；土鸡按只卖，3 斤左右最合适；

梨按箱卖，一箱 10 斤 16 个，大小要均

匀。干笋子从切口部位、压多久、晒到

什

么 程

度 ，都 有

规定。

农闲时节，中心

组 织 流 动 供 销 服 务 人 员 、

农技员进村入户，推介良品，传授技

术，分析市场，培训种植能手，带动农民

标准化种植。

从大围山区流动供销的经验来看，

农民掌握了标准，农产品批量上来了，

看相也好了，品质更均衡，“围山鲜”品

牌越来越响。

去年，大围山惠农供销服务中心为

农民销售土特产逾 800 万元，实现了优

质优价，当地农民和供销服务中心都有

合理的利润。

在张家界市永定区，湖南新供销公

司联合区供销社，完善流动供销网络，

构建起“统一采购、集中检测、全程追

溯、集中配送”的集采集配体系，连接

143 家供应商与 20 所学校，确保 4 万多

名师生的校园餐“营养、安全、放心”。

“有了校园餐这个大订单，流动供

销

动力更强，大家干劲

更足。”永定区委常委、副区长陈海晏

称，区里支持供销社，打造标准化蔬菜

生产基地，发展订单农业。

茅岩河畔的金虾湾，山间盆地搭起

棚架扩建菜园。区供销合作社选择这

里作为标准化生产示范基地，村部对接

供销集采数据平台，公开品种、订单、价

格。今年，侯家坡组对照订单，种植冬

瓜、南瓜 80 亩、芋头 40 余亩，每亩增收

3000 多元。

说起村里的变化，村党支部书记卢

里眉开眼笑：流动供销服务人员、农技

员常来村里，技术有指导，销路不发愁，

种菜有钱赚，大家正在加油干。

彰显新时代“扁担精神”——

流动供销激发乡村新活力
张尚武 谷茂 井泉

供销合作社是为农服务的综合性合作经济组
织，是推动农业农村发展的重要力量。

自 2025 年 6 月以来，湖南省供销合作总社以
流动供销破题，聚焦“三区”（偏远山区、边际界区、
交通盲区），以标准化流动供销服务车为载体，做
好生活物资“送上门”、农副产品“出山村”、生产资
料“到田头”、再生资源“绿色收”、综合服务“聚力

做”、基层管理“共同治”，构建“湘供优+”服务矩阵
（产、供、销、环、服、治），激发乡村发展新活力。

至今年9月，全省已建成达标网点1621个，配置
统一形象流动服务车671辆。

“流动供销”串起城乡产供销，打通惠民服务
“最后一公里”，赢得了广大农民朋友的点赞：供销
社的“扁担精神”又回来了。 ↓张家界永定区罗塔坪供

销合作社“流动供销”服务车送

日用品下乡。

←印着湖南供销“流动供销”

统一标识的新能源冷链配送车。

（本文图片均由湖南

省供销合作总社提供）

【人物】

陈瑶，长沙市大同小学语文教师。从教 34 年，

一直从事语文教学，担任班主任。曾多次荣获长沙

市“德育先进个人”“优秀教师（先进工作者）”“优秀

指导老师”等荣誉，还被评为芙蓉区“十佳教书育人

标兵”“最美辅导员”。

【日志】

今年秋季开学第一天，我站在教室门口，看这

群刚离开幼儿园的小豆丁往教室里走。一个孩子走

到门口忽然定住脚，回头找妈妈，嘴一瘪就要哭。我

蹲下身，把他领到座位上，顺手扶正了那根滑落的

书包带。他抽噎着坐下，眼睛还往门口瞟。

51 岁，我又一次从一年级带起。这个年纪的孩

子，最要紧的不是成绩，是先把规矩和习惯立起来。

这周是开学第八周，全年级五个班，每周只评

两个“文明班级”，我们是唯一一个周周上榜的。

这份“唯一”，放在今年的阳光分班里，更显分

量。

搁往年，优质生源难免扎堆，如今生源打散、均

衡配置。

班上好动、调皮的孩子不少，个个都要从头带

起。可我不怕考验。我怕的是孩子在学校不快乐。

担任班主任 30 多年，我始终秉持着宽容的态

度对待学生。现在的孩子压力大，若到了学校还绷

着，学得不快乐，那样真不行。我反复地跟家长说，

身心健康要放首位，也要允许孩子犯错。

但宽容不是放纵，它长着温柔的牙齿。宽容要

真正落到孩子身上，靠的不是讲道理，而是一次次

蹲下来的沟通——和孩子沟通，也和家长沟通。

早些年班上曾有个叫小岩的学生，他患有多动

症，性格很急躁。有时候会动手打同学，随手掀翻别

人的文具盒。有一回，还把自己的头发剪了一道三

角形的缺口，谁看了都皱眉。即使腿摔伤了，他拄着

拐杖也像一阵风，比走路的同学还快，真是让人哭

笑不得。

每个孩子都是一颗种子，花期各有不同。小学

六年，我们班的人数是单数，但我从不让他单独坐，

坚持让他和同学同桌，就是希望他能收获友谊，知

道老师爱他，同学关心他。他聪明，学习不太让人操

心，难的是行为管控。

考试时，别的孩子答完后认真检查试卷，我允

许他答完后交卷看书、画画，只要不打扰别人。我安

排他当班级小助手，让他有事可做；又和他妈妈商

量，送他去田径队跑步，把过剩的精力跑出去。课

间，我常找他谈心。“君子动口不动手”“要珍惜同学

之间的情谊”这些话，不知说了多少遍。

有些话急不得，得等它慢慢在孩子身上生根。

进入五年级，他的状态明显好转，不仅跟团出国参

加航模比赛，还站上了区里诗词大赛的赛场。六年级

学习名著单元时，他特别想拥有托尔斯泰的书籍，可

家里只让看电子书，他在我面前哭了！我去新华书店

买了一套《战争与和平》送给他，还附赠一张卡片，上

面写着“与经典同行，做皎皎少年”。他像宝贝一样把

卡片过塑，贴在了书桌墙上。我去家访，走进房间，一

眼就看到那张卡片占据了墙壁最醒目的位置。

那一刻，我真切感受到做老师的幸福。

不过，宽容也不是没有边界。

有家长说孩子在幼儿园一直睡下铺，能不能在

学校午休时也睡下铺。我不假思索地回绝了，但向

学校提出上下铺轮换的建议；有家长要求调座位，

我也委婉拒绝，告诉他们调座位或许是回避矛盾最

简单的方式，但没有真正解决问题。我们要教会孩

子处理同伴间的摩擦，而不是一有冲突就分开坐，

家长表示认同与理解。

一年级，我大部分时间都守在班上。班里有一

套奖励机制，坐姿端正、早读认真、站队整齐，都能

得到一颗小星星，贴在语文书扉页，集齐十颗星找

我兑换一个大拇指贴纸，贴到教室后面的评比栏。评

比栏上的大拇指，就是这么一颗一颗攒出来的。宽容

不是不管，是管得有心，夸得及时，话说到点上。

有人问我怎么不转去干行政？我说，就喜欢和

孩子、家长打交道。泰戈尔说，使卵石臻于完美的，

不是锤的敲打，而是水的且歌且舞。小岩那块棱角

分明的卵石，就是被这样一点点磨圆的。

让每个孩子成为最好的自己，这是我教了 34

年，还想一直做下去的事。

（湖南日报全媒体记者 杨斯涵 整理）

10 月 24 日，随着 2026 年益阳市文旅融合发

展大会文旅项目观摩团的到来，南县乌嘴乡罗文

村村民一组商业街（“村街”）热闹非凡，烟火气扑

面而来。“熊记秘制牛肉”店内香气四溢，烤串在

铁板上嗞嗞作响。店老板熊安说：“秘制香干和牛

肉，诀窍就是食材要新鲜，火候要把握好。”

罗文村党总支书记曹阳说，别小看这条“村

街”，它出了 28 个老板。

一年 37万人次流量，如何破解
“留客难”

位于罗文村的洞庭罗文涂鸦艺术景区，是湘

北“南华安”（南县、华容、安乡）地区唯一的国家

4A 级旅游景区，也是首批全国乡村旅游重点村。

景区年接待游客 37 万人次，今年成为 2026 年益

阳市文旅融合发展大会的分会场。

“村街”就在景区一旁，与稻田隔着一条旅游

路。“以前游客来了，在景区转一圈就走，很少有

人进村消费。”曹阳还记得，过去村民喜欢在家门

口摆个小摊子，家家卖擂茶。村民李英的摊位，日

均收入只有 50 元。

如何让游客从“经过”到“停留”，让景区流量

转化为群众增收的“留量”？

今年 8 月，罗文村开了一场关于“村街”如何

提质改造的屋场会。民居怎么改？“村街”怎么经

营？每家适合做什么？村“两委”没有急着定方案，

而是把问题摆上桌。

乡里组织村干部、村民代表外出考察取经。

村“两委”统一规划街区经营业态，对经营方向、

装修样式等给出指导；村民自主选择经营项目，

自筹资金改造门店。

熊安是第一个“吃螃蟹”的村民。为了把牛肉

做出滋味，他拿出 5000 元学费外出学艺，还借钱

完成店面改造——从塑料棚到钢棚，从简易摊位

到特色店铺。“政府帮我们把平台搭起来，生意得

靠自己做起来。”他说。国庆假期，“熊记秘制牛

肉”日均收入达 4000 元，是改造前的 20 倍。

从 过 去“ 跟 着 别 人 做 ”，到 如 今“ 我 要 自 己

做”，村民成为乡村文旅发展的主角，“村街”焕发

出了新活力。

“一户一特色”，28户经营者端上
旅游“新饭碗”

“过去最大的问题，就是没有特色。”曹阳说，

游客来了，如果没有吸引人的产品，也留不住。

围绕“一户一特色”发展方向，村“两委”牵头

制定“村街”业态引导清单，从源头避免同质化竞

争。

“擂茶西施”店老板娘熊燕，经营擂茶多年，

开发了板栗桂花冰奶、抹茶青提等新式擂茶。“各

家有各家的特色，游客愿意往里面走了。”她说。

“龚记糖水铺”老板龚伯林，原本在长沙大学

城创业：“回乡后开了这家糖水铺，因为我看到很

多大学生都喜欢喝糖水。”国庆假期，他的铺子日

均营业额达 3000 元。

“村街”火了，吸引年轻人前来创业。“牛牛很

忙”店铺老板杨小宇，不是罗文村人，以前在长沙

扬帆夜市摆摊。为了小孩读书，他跟随妻子回到

南县。“主打产品是窑鸡和牛肉串，窑鸡现杀现

烤，牛肉串现切现烤。”杨小宇看中这里的发展前

景，加上自己有手艺，所以入驻“村街”。

新的经营主体不断加入，“罗文一号”农家乐

将乌嘴乡特色五圆鸡写进菜单；村民徐国平把传

统小吃做出了新花样，推出“鸡汤臭豆腐”；村民

彭志平选用稻虾米开发炒饭、煲仔饭等餐品。

如今，“村街”已形成餐饮店、手工店、土特产

店、农家乐等多元经营格局。“村街”的 28 家店铺，

28种口味；28家铺子，造就了 28个老板。

夜色愈沉，“村街”烟火愈盛。游客李迎归出

差路过南县，逛完罗文花海，循着暖黄灯光漫步

街巷。“小吃、烧烤都有，乡村夜景很美。”他感慨

道。游客孟平端上一碗现擂的擂茶，不住点赞：

“ 乡 土 气 息 浓 厚 ，都 是 本 地 自 产 自 销 的 地 道 风

味。”

“游客愿意走进村里，坐下来吃一餐饭、喝一

碗茶、体验一项乡村活动，带走一份土特产品。”

曹阳说，随着“村街”运营，罗文村“吃、住、行、游、

购、娱”旅游产业链初步形成。

陈瑶：让每个孩子成为最好的自己

陈瑶。 通讯员 摄
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弘扬教育家精神

湖南省教育厅 湖南日报社 联合推出

10 月 23 日，有色金属行业百校千企精

准促就业行动湖南有色金属职业技术学院

站暨学院 2027 届毕业生供需见面会在株洲

举办，充分依托有色金属行业资源优势，汇

聚行业龙头企业与地方优质企业，为毕业生

搭建覆盖面广、针对性强、实效性高的校企

对接就业平台。

本次供需见面会前期共收到 462 家企业

报名，经资质审核、行业匹配、岗位筛选等严

格程序，最终遴选确定 370 家优质企业参会，

岗位供给充足、专业匹配度高，累计提供就

业岗位 1.2 万余个，保障每名毕业生至少拥

有 3 个以上优质岗位选择。现场近千名毕业

生现场达成就业意向。活动联动株洲市人

社局、职教园管理办、市工商联等政企单位，

吸引 112 家株洲本地企业参会，积极引导毕

业生留湘留株、就地就业，充实区域先进制

造、有色金属、新能源新材料产业技能人才

队伍。

学院党委副书记、院长侯朝辉指出，有

色金属产业是重要基础原料产业，是支撑制

造业高质量发展、保障产业链供应链稳定的

关键基石。作为全国第一所以“有色金属”

命名的公办高职院校，学院始终扎根有色行

业、立足株洲、服务湖南、辐射全国，深耕高

素质技术技能人才培养。下一步，学院将持

续依托有色金属行业人才供需对接联合体

资源，抓实抓细就业“一把手工程”，全力以

赴做实做细毕业生就业各项工作。

（张咪 刘耀庭）

湖南有色职院举办2027届毕业生供需见面会


