
从望天收到高产田

临近春分，走进靖州苗族侗族自

治县的制种基地，连片的良田整齐划

一，智能化灌溉系统精准作业，数字化

管控平台实时监测气象情况，曾经设

施老旧的制种田，如今已变为现代化

的高标准制种示范基地。

“以前这制种田基础设施差，灌溉

靠 天 ，收 成 也 靠 天 ，一 年 到 头 辛 苦 不

说，收益还没保障。”正在田间忙碌的

制种大户老吴感慨道，“现在农田大变

样，还能用手机看墒情、控灌溉，种地

越来越有奔头了！”

老吴口中的变化，源于农发行湖

南省分行创新推出的“高标准制种基

地筑基+全产业链赋能”融资模式。靖

州 是 我 国 杂 交 水 稻 制 种 的 重 要 发 源

地，被誉为“杂交水稻制种摇篮”，但基

地集中度低、设施老旧等问题制约了

种业发展。针对这一现状，分行投放

贷款 1.51 亿元，支持靖州苗族侗族自

治县国家级制种大县（水稻）暨特色农

业产业建设项目，打造种业振兴示范

样板。

“我们提前介入项目策划，组建专

项服务团队深入调研，精准对接地方

需求。”农发行湖南省分行相关负责人

表示。项目统筹建设 4.6 万亩高标准

制种示范基地，配套土地平整、灌排设

施等工程，搭建数字化制种管控平台，

实现气象、墒情、病虫害等实时监测，

推动制种从“经验种植”向“数据种植”

转型。

项目建成后，靖州制种总面积将

达 7.6 万亩，年增产优质杂交水稻种子

约 700 万公斤，可满足湖南省约 9.58%

的水稻良种需求。基地农机作业覆盖

率 达 90% 以 上 ，每 亩 人 工 成 本 降 低

30%。项目还吸引隆平高科、金健种业

等 22 家龙头种企入驻，构建“制种+加

工+服务+品牌”全产业链体系。

耕地是粮食生产的命根子。农发

行湖南省分行将耕地质量提升作为首

要支持任务，专项配置信贷额度，重点

支持耕地质量提升、中低产田改造等

项目，创新推广“耕地质量提升+全域

土地综合整治”等模式，通过信贷资金

支 持 田 间 道 路 、灌 溉 设 施 等 配 套 工

程。同时，与农业农村等部门建立常

态化对接机制，精准掌握项目清单和

资金需求。

从卡脖子到中国芯

种子是农业的“芯片”。在长沙隆平

高科的种业研发中心，科研人员正加紧

进行优质水稻、玉米种子的选育工作。

一批批优质种子正通过农发行信贷资金

的有力支持，源源不断运往春耕一线。

“多亏了农发行的及时雨，让我们

在春耕前夕能够顺利收储优质水稻、

玉 米 种 子 。”隆 平 高 科 工 作 人 员 感 慨

道。2026 年春耕前夕，农发行天心区

支行针对企业种子收储、研发推广的

资金需求，完成最新一批种业贷款投

放，近年来已累计向隆平高科投放种

业贷款 21 亿元，支持企业收储隆两优

534 等优质种子。

与此同时，该行切实落实减费让

利政策，全面减免账户管理、转账汇款

等全部服务费用，全年为企业节约融

资成本超千万元。“这些真金白银的实

惠，让我们有更多资金投入到种业研

发中。”企业研发人员表示。

天心区支行建立专人对接常态化

服务机制，定期深入企业摸排需求，还

推出种业研发专项贷款并简化审批。

2026 年 春 耕 期 间 ，隆 平 高 科 已 向 湘 、

赣、桂等省份供应优质水稻、玉米种子

超 500 万公斤，为南方主产区春耕春播

提供坚实良种保障。

这是农发行湖南省分行支持种业

振兴的一个缩影。分行以种业振兴为

核 心 发 力 点 ，积 极 对 接 隆 平 高 科 、天

心种业等龙头种业企业及 17 家基金

投 资 种 业 企 业 ，持 续 支 持 宁 乡 花 猪 、

汉寿水产等地方特色种业项目。针对

种业企业研发周期长、资金需求大的

特 点 ，专 项 配 置 信 贷 额 度 、实 施 差 异

化利率优惠。近年以来，已累计投放

种业振兴贷款超 3 亿元，全力保障春耕

春播良种供应。

从粮出手到钱到手

春耕备耕，资金是关键。在湖南

粮食主产区，前来售粮的农民络绎不

绝。“卖了粮，钱马上就打到卡上了，手

机上都能看到，方便得很！”刚售完余

粮的种粮大户老王满脸笑意，“有了这

笔钱，买种子、化肥的钱就有着落了！”

近年来，农发行湖南省分行立足

“粮食银行”定位，将粮食跨年度收购

作为服务春耕备耕的重要抓手。分行

深入田间地头和粮食收储企业开展银

农对接，精准掌握农民余粮及资金需

求，统筹做好政策性和市场化收购金

融 服 务 ，开 通 网 银 及 银 企 直 联 系 统

“7×24”小时服务。2026 年以来，投放

13.23 亿元支持粮食跨年度收购，助力

企 业 收 购 粮 油 64.17 万 吨 ，保 障 农 民

“粮出手、钱到手”。

在湖南丘陵山区，农机装备正成

为春耕生产的“主力军”。针对湖南丘

陵山地多、农业机械化短板突出的实

际，农发行湖南省分行创新推出“农机

贷”特色产品，解决农机生产企业因补

贴 到 位 滞 后 导 致 的 流 动 资 金 紧 张 问

题，同时为农机购置主体提供便捷信

贷支持。

“ 以 前 想 买 农 机 ，但 一 次 性 投 入

大，补贴款又下来得慢，只能干着急。

现在有了‘农机贷’，可以先贷款买农

机，等补贴下来了再还款。”娄底双峰

的唐总表示。分行专项配置农机装备

信贷额度，重点支持中联重科、山河智

能等领军企业开展丘陵山区适用、智

能化农机装备研发生产，深入农机生

产、销售主体开展大走访大营销。近

年以来投放农机装备相关贷款超 4 亿

元，全力助推春耕备耕机械化提速。

从粮食收购到农机购置，农发行

湖南省分行始终坚持以客户为中心，

持续优化金融服务。同时，坚持减费

让利惠民，持续执行优惠贷款利率，全

面减免春耕备耕相关贷款服务费用，

切实降低农业经营主体融资成本。

农发行湖南省分行有关负责人表

示，下一步，将持续聚焦粮食安全和乡

村全面振兴，围绕耕地质量提升、种业

振兴等重点领域，力争全年投放春耕

备耕相关贷款超 100 亿元；深化与农业

农村、农机等部门协作联动，精准掌握

资金需求；持续执行优惠贷款利率，全

面减免相关服务费用；加强贷款资金

全流程监管，确保专款专用，以更实举

措推动金融服务走深走实，为保障国

家粮食安全贡献更大力量。

金融活水润泽三湘大地
——农发行湖南省分行全力支持春耕备耕

伍 懿 于 淼 黄利飞

仲春时节，三湘大地春暖花开，正

是春耕备耕的关键时节。田间地头，

农机轰鸣；育种基地，良种萌发；粮食

企业，收储正忙。在生机勃勃的春耕

画卷背后，政策性金融“活水”正悄然

流淌。

截至 2 月末，农发行湖南省分行

累计投放春耕备耕贷款 56.04亿元，投

向耕地质量提升、粮食收购、农业生产

资料、种业振兴、农机装备等关键领

域，以真金白银的硬核举措为全年粮

食丰收注入强劲动能。

农发行湖南省分行向隆平高科投放农发行湖南省分行向隆平高科投放44亿元亿元，，重点用于支持优质水稻等核心品种的种子收储重点用于支持优质水稻等核心品种的种子收储，，保障春耕备耕用种安保障春耕备耕用种安

全全，，以金融活水浇灌种业振兴沃土以金融活水浇灌种业振兴沃土，，助力打造国家种业战略力量助力打造国家种业战略力量。。

农发行湖南省分行创新推出“高标准制种基地筑基+

全产业链赋能”融资模式，支持靖州苗族侗族自治县国家

级制种大县（水稻）暨特色农业产业建设项目，投放贷款

1.51亿元，打造种业振兴示范样板。

（（本文图片均由农发行湖南省分行提供本文图片均由农发行湖南省分行提供））
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消费是经济增长的主引擎。“十五

五”开局之年，政府工作报告将“着力建

设强大国内市场”列为今年重点任务之

首，明确提出坚持内需主导，统筹促消

费和扩投资，拓展内需增长新空间。

东风劲吹，湖南银行业着力以金融

“组合拳”打通消费堵点，让三湘大地涌

动“能消费、敢消费、愿消费”的新动能。

降成本
“真金白银”直达百姓钱袋

降低融资成本，是激活消费意愿的

“关键一招”。今年优化后的个人消费贷

款贴息政策明确，对符合条件的消费贷

款给予年贴息比例 1%的财政支持，单

笔贴息上限提高至 3000 元，信用卡账

单分期也被纳入支持范围。

这 意 味 着 ，只 要 百 姓 实 实 在 在 消

费，财政就拿出“真金白银”给予支持。

渤海银行长沙分行紧跟国家消费

贷财政贴息政策，推出纯信用、低利率

的线上消费信贷产品，自动叠加财政 1

个百分点贴息，客户年化利率显著下

降，单户每年最高可享 3000 元利息补

贴。

浦发银行长沙分行聚焦消费者教

育医疗、消费等领域的金融需求，推出

纯信用、免担保、年化利率 3.05%起，最

高 额 度 100 万 元 的“ 浦 闪 贷 ”产 品 。同

时，信用卡账单分期推出贴息服务，年

贴 息 比 例 1%，最 高 补 贴 3000 元 。2025

年，浦发银行信用卡在湖南区域整体交

易额超 300 亿元，全年累计投入超 200

万元补贴，惠及超 15 万人次，直接拉动

消费交易超 20 亿元。

民生银行长沙分行自 2026 年 1 月 1

日起全面延长政策期限、扩大支持范

围，将信用卡账单分期纳入贴息范畴，

政策精准覆盖购车、装修、教育、旅游等

大宗消费与日常消费场景，切实降低居

民信贷成本。

从一家银行的创新到多家银行的

跟进，从消费信贷到信用卡分期，湖南

银行业将财政政策的“含金量”转化为

百姓手中的“获得感”。正如财政部所

言，1000 亿元财政金融协同促内需专项

资金要实现“四两拨千斤”的效果——

在湖南，这一效应正在加速显现。

拓场景
“金融活水”融入市井烟火

消费复苏，不仅需要“钱袋子”的支

持，更需要触手可及的消费场景。湖南

银行业将金融服务深度嵌入百姓日常

生活，让优惠触手可及、让消费更有温

度。

招商银行长沙分行将目光投向代

发场景——这个连接民生需求与消费

活力的关键入口。该行构建“两轮触达、

精准对接、闭环服务”模式，让消费金融

服务直达企业一线。星沙支行走进园区

企业开展集中上门服务，对员工实行全

员无差别触达。近期，星沙重点代发进

企项目实现线下扫码建额超 800 户，首

面建额率达 67%。

邮储银行湖南省分行将目光投向

文化消费，升级“悦动湖湘 光影未来”

信用卡观影消费券活动，每日上午 10

点发放“满 30 减 20”银行专属观影消费

券。相较于往年周末抢券，今年“天天可

领”的灵活机制，让长沙市民李先生感

慨：“不用再惦记周末抢券，每天都能

领，一次就省了 20 元。”

湖南农信系统则围绕便民商圈、社

区服务、民生缴费、乡村文旅等场景打

造多元化支付生态，将金融优惠嵌入

吃 、住 、行 、游 、购 、娱 等 各 方 面 。截 至

2025 年末，累计建成金融生态圈标杆场

景 268 个，拓展行业商户 5875 户。该机

构还联合省人社厅开展社保卡“一分钱

乘公交、五折乘地铁、话费充值和消费

立享满减”等系列惠民营销活动，在全

国农信系统中率先与微信支付合作提

高交易限额，带动交易同比增长 3.4%。

湖南银行业将金融活水引入消费

“毛细血管”，不断创新消费场景，让“能

消费、敢消费、愿消费”走深走实。

强供给
“小微主体”焕发生机活力

消费之“根”在民生，消费之“源”在

供给。湖南银行业将支持小微企业作为

促消费的“隐形战场”，以精准信贷激活

微观经济细胞。

在 凤 凰 县 禾 库 镇 ，青 禾 畜 牧 业 有

限 公 司 车 间 里 的 酱 牛 肉 生 产 线 正 全

力运转。公司负责人吴杰智是返乡创

业的“新农人”，依托“湘西黄牛”这块

“ 金 字 招 牌 ”，带 动 4000 多 名 农 户 就

业。今年春节前夕，订单暴增，销售回

款却没跟上，流动资金告急。此时，建

行 湘 西 分 行 主 动 上 门 ，针 对 企 业“ 科

技 型 中 小 企 业 +高 新 技 术 企 业 ”双 重

资 质 ，推 荐 其 通 过“ 惠 懂 你 ”App 线 上

申贷，500 万元贷款快速到账。有了这

笔钱，青禾畜牧新建 2 条生产线、添置

4 台 真 空 包 装 机 ，与 60 家 合 作 社 签 订

年终供货协议。

青禾畜牧业的故事，是湖南银行业

支持小微主体的缩影。湖南农信系统深

入开展“普惠金融大走访”，组织客户经

理下沉乡镇社区、商圈市场，精准摸排

居民消费需求与商户经营痛点。会同、

嘉禾等地农商银行聚焦本地竹木、特色

种养产业，为小微加工商户提供经营+

消费一体化信贷支持，带动产业链上下

游消费升温。

从信贷降成本到场景拓边界，从支

持小微到赋能民生，湖南银行业正以一

场“多点开花”的实践，将金融“春风”转

化为三湘大地的融融暖意。

金融是实体经济的血

脉，更是发展产业、提振消

费、稳住大盘的关键抓手。

近日，全省金融系统“企业

服 务 年 ”行 动 推 进 会 密 集

释 放 利 好 ，一 系 列 靶 向 施

策、精准发力的务实举措，

彰显出湖南金融以“硬核”

服 务 拼 经 济 、促 发 展 的 坚

定决心。

把企业摆在“C 位”，是

金 融 服 务 的 鲜 明 导 向 。紧

扣“三个高地”建设核心任

务，联动银行 、证券 、保险

等 多 元 业 态 ，精 准 对 接 制

造业升级、民企发展、创新

创 业 、外 贸 提 质 等 重 点 领

域，用足信贷政策，拓宽融

资渠道，降低融资成本，打

通产业链金融服务堵点，让

金融资源精准流向发展主战场。

值得关注的是，政策工具箱加快

立体化升级，政策供给从“大水漫灌”

向“精准滴灌”转变。再贷

款 专 用 额 度 ，犹 如 为 小 微

企 业 开 辟 的“ 金 融 快 车

道”；对创业板改革的精准

解 读 ，为 科 创 企 业 架 起 对

接资本市场的“云梯”；新

一轮“金芙蓉”跃升行动启

动 在 即 ，推 动 更 多 湘 企 借

助 资 本 市 场 来 一 场“ 鱼 跃

龙门”。

另 一 方 面 ，金 融 机 构

通 过 创 新 产 品 与 服 务 模

式，优化资源配置，精准护

航 企 业 全 生 命 周 期 成 长 ，

以高质量供给创造更多元

的 消 费 选 择 。新 供 给 激 发

新 需 求 ，金 融 正 在 成 为 激

活 消 费 、畅 通 经 济 循 环 的

关键力量。

当“行长走市县”成为

常态，当政策红利直达经营

主体……金融精准发力，当

好市场的“输血者”与发展

的“赋能者”，便能凝聚起强劲动能，推动

更多企业破茧成蝶、产业拔节生长，让消

费市场焕发千姿百态的生机与活力。
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湖南日报3月18日讯（全媒体记者

黄炜信 李治）3 月 18 日，长沙族兴新

材 料 股 份 有 限 公 司 登 陆 北 交 所 ，是

2026 年湖南首家在 A 股上市的企业，A

股湘股军团成员增至 147 家。

族兴新材发行价格为 6.98 元/股，

开盘价为 33 元/股，涨幅 372.78%；至当

日收盘，股价为 35.3 元/股，涨幅 406%。

族兴新材成立于 2007 年，是国内

铝颜料领域龙头，专注于微细球形铝

粉 和 铝 颜 料 的 研 发 生 产 ，构 建 了“ 原

料—中间品—终端产品”的全产业链

布局。依托技术优势，公司成为阿克苏

诺贝尔、PPG、立邦等国际涂料巨头的

核心供应链企业，其产品广泛应用于

汽车原厂漆、3C 电子产品涂层等高附

加值领域。

族兴新材最早谋求上市可追溯至

2016 年，10 年来该公司三次递表计划

在创业板上市，因多种原因未能成功，

如今转战北交所终于如愿。公司此次

首发上市融资 1.61 亿元，将投向高纯

微细球形铝粉、粉末涂料用高性能铝

颜料等项目，进一步加码高端产品产

能，切入半导体、新能源等高附加值赛

道。

今 年 以 来 ，红 星 冷 链 、鸣 鸣 很 忙

在港交所上市，族兴新材成为湖南年

内收获的第 3 家上市公司。族兴新材

身 后 ，还 站 着 一 批 在 资 本 市 场 门 口

“摩拳擦掌”的湖南企业：湖南兵器成

功过会深交所，英氏控股成功过会北

交所；恒兴股份、聚仁新材、昌德科技

等递表北交所。此外，军信股份、可孚

医 疗 、安 克 创 新 等 A 股 上 市 湘 企 ，正

赴港寻求“A+H”双重上市。

A股迎来2026年首家上市湘企

族兴新材登陆北交所

金融助力，三湘消费暖风劲吹
湖南日报全媒体记者 于淼

长沙地

铁上的招商

银行长沙分

行消费返现

券广告。（资

料照片）

通讯员 摄


