
国潮集体婚礼劲吹婚俗改革新风

我省百对新人在新化古镇喜结连理

湖南日报 11月 16 日讯（全媒体

记者 邹娜妮 通讯员 曹庆华 孙成）

“一拜天地承福祉，二拜高堂报亲恩，

夫妻对拜结同心！”11 月 16 日，娄底新

化县上梅古镇向东街喜气洋洋，湖南

省第 11 届国潮集体婚礼在此举行。来

自全省各地的百对新人，身着绣纹精

美的新中式礼服，依次完成“祈福礼”

“合卺礼”“三拜礼”等环节，体验中华

优秀传统文化之美。

本届国潮集体婚礼包括漫步古

城、梅山喜宴、主题晚会、国潮婚典等

内容，新人无需耗费资金，即可参加

“简约不简礼，雅俗两相宜”的婚嫁仪

式。摒除高价彩礼的沉疴、大操大办

的陋习，湖南以国潮集体婚礼作为婚

俗改革载体，连续多年以文化搭桥、

以仪式为媒，让“零彩礼、简流程、重

内涵”的文明新风劲吹三湘四水。截

至目前，国潮集体婚礼共举办 11届，累

计为上千对新人举办集体婚礼，成为

享誉三湘的公益品牌。

娄底作为全省婚俗改革唯一的

试点市州，通过健全机制、创新服务、

强化引领，打造了“婚宴新办”“集体

婚礼”等一系列文明品牌，让婚姻回

归爱情本质。活动举办地新化，是千

年古邑，也是梅山文化的核心腹地，

当地巧将梅山武术、山歌等非遗融入

庆典流程，再添上喜宴的雪花丸子、

三合汤等乡土佳肴，以烟火气传递浪

漫温情，也为游客提供了沉浸式的文

化体验。

下图为国潮集体婚礼现场。

曾文贵 摄（湖南图片库）
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“今年，很多商户跑了上万公里，到

外地寻找‘能火’的新品种。”11 月初，红

星花卉市场副总经理刘远说，新年“年

宵花”备货已入高峰期，市场里今年蛇

年“年宵花”基本是传统品种，平均价格

比上年下降了 10%，新年马年“年宵花”

要卖高价得靠新品种。

在全省最大花木交易市场里，“卖

高价”的新品种来自省外。这个事实折

射出湖南花木产业的集体焦虑——我

省早已将花木产业规划到“千亿产值”，

但实际综合产值却连续 8 年徘徊于 600

多亿元。差距背后，是多数花木从种植

到销售的“价值缩水”。

千亿目标为何“难破局”？11 月 11

日，我省召开花卉苗木产业高质量发展

现场推进会，为破局再努力。

过度依赖的苦果

走进浏阳国际花木城、株洲云田花

木市场等省内花木批发集散地，一眼所

见基本是绿化苗木。一位批发商告诉记

者，基础品种占市场销量的 70%，利润

率不足 8%。

“普遍感到花木生意越来越难做。”

长沙跳马镇是我省花木产业核心区域，

镇上多个花卉苗木专业合作社负责人

都说，跳马镇几乎家家户户经营花木，

罗汉松、桂花、香樟、红叶石楠、紫薇、红

檵木、茶花等是主要产品，70%以上苗

木用于市政和房地产项目。

依赖发展工程用苗是把“双刃剑”。

昔日动辄百万元、千万元的工程订单，

成就了许多“跳马老板”。如今，市场低

迷，工程用苗锐减，产业遭遇“断崖式下

跌”。

跳马镇的困境，算得上是湖南花木

产业的缩影。多年在工程绿化苗木“舒

适圈”里打转，导致花木种植户对市场

预判、品种转型“慢了不止一拍”。

据省林业局统计，截至目前，全省

花木种植面积 129.6 万亩，年直接销售

额 198 亿元。其中，盆栽植物仅占总种

植面积和年销售额的 5.1%、16%，鲜切

花分别占比 1.4%、2.8%，由于新技术、新

材料和新方法推广应用少，花木产品附

加值偏低。

初见端倪的甜头

总有人跟得上市场转变。浏阳“苗

二代”陈向 2023 年初在柏加镇柏铃村

创立新型苗木种植工作室“春光里”。

“主打创意类盆景，同时提供盆景

DIY 等体验式服务。”陈向边说边为一

株小型罗汉松塑形造景。造型飘逸的罗

汉松，搭配线条灵动的蕨类植物、菖蒲，

再以青龙石点缀……一种颇具意境的

美感呈现出来。经过两年多探索，“春光

里”已经成功从工程苗木转向创意盆景

与庭院景观领域，客单价突破万元，“大

师作品”溢价超 200%。

是否仅因运气？

陈向尝试为柏铃村其他苗木种植

户提供技术指导，带领他们转变经营思

维和知识。“村里以成本价购入产品，再

进行销售，2024 年为村级集体经济增收

近 20 万元。”柏铃村党总支支委李贝贝

说。

“当前，全国花木产业都处在结构

调整升级中。”红星花卉市场副总经理

刘远认为，从率先尝到甜头的商户可

见，研发新品种、丰富应用场景，就是产

业转型大势，湖南花木“价值困局”完全

可以定向突破。

前不久，中研普华产业研究院发布

调查报告指出，2024 年全球花卉栽培市

场规模约 587.5 亿美元，预计 2034 年将

突 破 994.1 亿 美 元 ，年 均 复 合 增 长 率

5.4%，而亚太地区需求增长最快，2034

年市场份额预计达 46%。

这些数据，无疑为初见端倪的甜头

加上重重砝码。

坚定不移的蓝图

“花木产品每销售1元，能带动综合产

值4元至7元。”推进会上，省林业局明确，

我省坚定不移迈向花木产业“千亿产值”。

“湖南花木不缺资源，缺的是把资

源变成价值的体系。”省林科院相关负

责人认为，我省有维管束植物 6000 多

种，可开发利用的花木种类繁多，截至

目前，全省获国家授权花卉新品种突破

100 个，还对杜鹃、樱花、茶花、紫薇、栀

子花等实施了航天育种研究。

但由于产学研用脱节，科研成果尚

未带来匹配的经济收益。

推进会部署，“十五五”期间，我省

一方面依托岳麓山实验室等重大科研

平台，突破花木产业转型升级的技术瓶

颈；一方面支持组建产学研用创新联合

体，加速科技成果转化应用。为此，林业

部门将发展一批试验基地和示范园区，

用以建立健全花木科技成果转化机制。

“一头强化科技支撑，另一头还要

提振消费。”省林业局负责人表示，今后

不仅要鼓励各地参加国内外知名花木

展会，还要积极在省内举办各类花木节

会、产销对接活动。今年，省植物园办樱

花 节 ，短 短 20 天 就 吸 引 游 客 100 万 人

次，带动园区经营单位实现直接旅游收

入近 1000 万元。

湘超赛事激战正酣，永州蔬菜产

业同步传来捷报：自 9 月底登陆上海盒

马、10 月中旬进驻北京物美以来，短短

一个月内两地销售额均突破 100 万元，

且已呈现少品向多品拓展、单店向多

店延伸的走量之势，特别是香芋南瓜、

富硒上海青等特色品种，成为都市爆

款。

在蔬菜出口面临物流成本高、国

际竞争日益严峻的背景下，永州市委、

市政府精准发力国内市场，构建起“内

外互补”的产业新格局，持续带动菜农

稳定增收。

内循环破局

京沪货架摆上“永州鲜”

“这是品质对接需求、产地链接市

场的创新突破。”9 月 29 日上海盒马发

布会上，香芋南瓜、江永香姜等 8 款产

品同步上架；10 月 14 日北京物美推介

会上，东升农场富硒生菜、上海青等 5

款产品再登首都地区货架，两场活动

均吸引政企代表、行业专家及采购商

出席签约。

依托“季度轮换、周年供应”策略，

目前永州已在北京、上海两地累计上

架 18 款蔬菜。盒马上海门店店员透露：

“香芋南瓜每天能补 3 次货，不少市民

专门冲着‘永州蔬菜’品牌来采购。”这

种热度直接转化为销售实绩，截至 11

月初，上海盒马单店该产品销量较同

类高出 20%，北京物美富硒蔬菜复购率

达 35%。

好品质溢价

菜价走高带动“增收潮”

“每个香芋南瓜多赚 1 元钱，一亩

地 能 多 收 3000 元 ！”江 永 县 种 植 户 张

永的 账 本 道 出 增 收 密 码 。凭 借 国 家

级 出 口食品农产品质量安全示范市的

品质背书，永州蔬菜在京沪市场形成

明显溢价：白菜薹、迟菜心每斤售价高

出 本 地 菜 0.5 元 ，富 硒 蔬 菜 溢 价 率 达

20%。

价格优势源自标准化生产体系。

永州聚焦“源头抓品种、生产抓品质、

市场抓品牌”，通过 247 个绿色、有机认

证基地保障供给，全域构建起“万吨冷

链+千吨冷库”的仓储网络，确保蔬菜

从田间到京沪货架最快 16 小时直达。

“出口级标准种出来的菜，内销自然受

欢迎。”江永博旺农业负责人表示，该

公司正与盒马签订供应合同，预计 11

月底实现常态化供货。

供应链筑基

稳定供应京沪品种扩至近30个

“内外循环不是单选题，而是动力

互补题。”永州市农业农村局负责人介

绍，在巩固 2024 年 138.9 亿元果蔬出口

额优势的同时，永州正加速内循环布

局：新田东升、江永博旺持续稳定供应

京 沪 的 蔬 菜 品 种 将 从 18 款 扩 至 近 30

款，实现“四季有鲜”。

物美集团负责人对此充满期待：

“永州蔬菜的富硒特色与北京消费需

求高度契合，我们将通过‘产地直采’

模式降低流通成本。”

湘超赛事期间，永州蔬菜的“京沪

之旅”更添热度。数据显示，赛事举办

以来，两地门店相关产品销量环比增

长 18%。

永州市农业农村局相关负责人表

示 ，赛 场 内 外 都 要 跑 出“ 加 速 度 ”！未

来 ，永 州 将 努 力 让 永 州 蔬 菜 既“ 卖 全

球”更“香全国”，持续放大助农增收的

富民效应。

11 月 14 日，“湘阴好物”农产品区

域公共品牌发布会在长沙国际会展中

心举行。该品牌整合湘阴县农业资源，

优选当地农特产品，构建“品质安全+

地域锚定+全程可溯”三重保障体系，

为消费者奉上“安心之选”。

品牌发布会现场，首批 30 家企业、

105 款产品火热出圈，涵盖蔬菜、水产、

畜禽、粮油和调味品几大门类，展现出

湘阴农业产业的“丰厚家底”与品牌潜

力。

从“土特产”到“金招牌”，
农特产品实现价值升维

湘阴地处三湘四水汇流之处，蜿

蜒的江湖岸线与万顷良田，构成农业

发展的生态基底。樟树港辣椒、鹤龙湖

蟹虾、杨林寨食用菌、三塘藠头等特色

农 产 品 ，构 建 起 独 具 风 味 的“ 湘 阴 味

道”矩阵。

这些深藏于江湖之间的风味，曾

面临“酒香也怕巷子深”的困境。“湘阴

好物”品牌的推出，为这一困境提供了

全新的破局之道。

“作为‘湘阴好物’品牌运营商，我

们以樟树港辣椒、湘阴藠头、鹤龙湖蟹

虾、杨林寨食用菌、精品粮油五大核心

产业矩阵作为品牌产品的强力支撑，

119 种‘两品一标’特色农产品纳入统

一品牌体系。”湖南樟树港生态农业集

团负责人任超介绍。

“一个品牌能否立得住，核心在于

它的品质是否过硬。”湘阴县副县长陈

勇说。

为确保“安心之选”的品质承诺，

湘阴县以生态农业为根基，持续推动

标准提质、规模增效、科技赋能，致力

于 打 造 中 国 湘 味 精 品 食 材 的 源 头 品

牌。同时，自主研发溯源系统，让每一

份农特产品可溯源、可视频、必检测，

确保从生产到销售的每一个环节，有

人执行、有人监管。

渠道布局上，该品牌构建“线上+

线下”融合的立体销售网络。

线上，依托微信小程序、湘阴好物

App 及社区团购平台，配建湘阴仓与长

沙仓两大分拣物流中心，构建高效供

应链体系；线下，以长沙为枢纽，深入

高端社区与核心商圈，今年计划开设 7

家品牌体验店与 6 家社区团购店，进驻

盒 马 、永 辉 等 主 流 商 超 ，携 手 徐 记 海

鲜、华天酒店等高端餐饮伙伴，实现源

头食材从田间到餐桌的极速直达。

农特产品价值升维，越来越多的

企 业 选 择 携 手 合 作 。品 牌 发 布 会 上 ，

9 家餐饮企业与湘阴达成战略合作。

从湘阴出发，以长沙为支点，“湘

阴好物”稳步走向长三角、大湾区、京

津冀等核心消费市场。

从单打独斗到集群矩阵，
特色美食赋能乡村振兴

“湘阴好物，源于原生态的馈赠，

成于高品质的守护，志于大市场的共

赢。”湘阴县委书记刘世奇道出了品牌

建设的深层逻辑。

在他看来，品牌化是湘阴农业从

单打独斗到抱团发展的关键一跃。

“以前各卖各的，好东西卖不出好

价钱。”在樟树港辣椒产地樟树镇文谊

新 村 ，不 少 椒 农 曾 有 同 样 的 困 扰 。如

今，通过“党建+龙头企业+合作社+基

地+农户”模式，文谊新村从昔日的贫

困村蝶变为“亿元村”。今年 1 至 10 月，

樟树港辣椒全产业链产值突破 7.6 亿

元。

湘阴县立足资源禀赋，将现代农

业及绿色食品加工作为县域特色产业

发展，构建产地生态、产品绿色、产业

融合、产出高效的发展模式，重点打造

鹤龙湖“蟹虾小镇”、樟树“辣椒小镇”、

三塘“藠头小镇”、杨林寨“时蔬小镇”

等，基本形成“一镇一特、一特一片”集

群式发展格局。

同时，探索“资金变股金、群众变

股民”“托管经营、按股分红”等利益联

结机制，推行“帮扶产业+龙头企业+

种养基地+农民专业合作社+销售平

台网络+生产主体”等模式，构建以农

户为基础、新型经营主体家庭农场和

合作社为主、其他组织形式为辅的经

营体系，形成种植、加工、销售一条龙

产业链。

“湘阴好物”品牌的发布，进一步

推动区域农产品从零散的特色产业升

级为强大的产业矩阵，探索出区域特

色产业集群联动发展的新路径。

特色美食赋能乡村振兴，品牌效

应持续发酵。湘阴入选“中国湖鲜美食

之乡”，杨林寨乡、三塘镇（藠头）荣膺

全国“一村一品”示范镇，文谊新村获

评国家“一村一品”示范村。

精准发力国内市场，构建起“内外互补”的
产业新格局——

永州蔬菜热销京沪
湖南日报全媒体记者 李寒露

湘阴发布农产品区域公共品牌，乡村振兴
之路越走越宽广——

“湘阴好物”破圈记
湖南日报全媒体记者 周磊 通讯员 彭柳 李倩

湖南花木产业谋求“价值破局”
湖南日报全媒体记者 彭雅惠

经济视野

11 月 14 日，中国西北某大型

露天煤矿区，重型矿卡往来穿梭，

卷起阵阵尘土。一些矿卡的驾驶

室里空无一人，它们正与由人类

司机驾驶的车辆并肩行驶，在交

叉路口会车，在环岛有序通行，有

序排队等待装卸。

这支由希迪智驾打造的无人

驾驶混编矿车车队，由 56 台无人

驾驶矿卡与超 500 台有人驾驶车

辆组成，创下目前世界最大规模

无 人 驾 驶 混 编 纪 录 。“ 其 难 度 在

于，无人矿卡必须像经验丰富的

老司机一样，不仅能精准感知周

围作业环境，还要能预测那些由

人类驾驶车辆的意图。”希迪智驾

联合创始人、副董事长马潍介绍，

通过混编作业技术手段，无需改

造既有车辆或另设专用车道，大

幅降低了矿区智能化转型的改造

成本与难度。

相 较 于“ 滚 烫 ”的 乘 用 车 无

人 驾 驶 领 域 ，诸 如 矿 区 等 封 闭

场 景 的 无 人 驾 驶 ，虽 稍显冷门，

但实为刚需。矿山危险、粉尘大、

偏 远 ，招 工 十 分 困 难 ，且 矿 卡 一

旦发生事故，停工带来的损失可

能 高 达 数 百 万 元 。根 据 测 算 ，纯

电 无 人 驾 驶 矿 卡 作 业 效 率 是 有

人驾驶的 1.04 倍，能耗成本最高

可减少 88%。

国家对矿山智能化建设的推

进在提速。去年 4 月，国家七部委

出台的文件明确提出，到 2026 年，

煤矿、非煤矿山危险繁重岗位作

业智能装备或机器人替代率分别

不低于 30%、20%。

政策引领和市场刚需，为希

迪 智 驾 打 开 火 爆 的 市 场 空 间 。

2022 年 至 2024 年 ，公 司 收 入 从

0.31 亿 元 跃 升 至 4.1 亿 元 ，年 复

合 增 长 率 高 达 263% 。2025 年

1—6 月 ，公 司 实 现 收 入 4.1 亿

元，同比增长 57.9%，达到 2024 年

全年水平。公司也从 2020 年 A 轮

16 亿元估值跃升至超 90 亿元的

“独角兽”，4 年间增长超 4 倍。目

前 ，希 迪 智 驾 正 在 冲 刺“ 矿 山 自

动驾驶第一股”。

从矿山到城市，希迪智驾的

智慧触角还在不断延伸。

在长沙的街头，搭载希迪智

驾 智 慧 系 统 的 公 交 车 驶 近 路 口

时，会向红绿灯发出“优先通行”

请求。这个巧妙的“车路协同”方

案，让公交车更快、更准点，并助

力长沙拿下 2021 年联合国“世界

智慧城市出行大奖”。

希 迪 智 驾 基 于 自 动 驾 驶 感

知 技 术 打 造 的 列 车 主 动 障 碍 物

检测系统，能实时发现侵入安全

限界区的异物，且不依赖于列车

现有信息系统，能独立提供全天

时全天候的感知能力。这套系统

已 在 重 庆 、西 安 、无 锡 等 多 个 城

市落地应用，为轨道交通筑起安

全防线。

近期，希迪智驾入选湖南省

“人工智能+”十大重点企业，希

迪 智 驾 自 动 驾 驶 商 用 车 项 目 入

选湖南省“人工智能+”十大示范

场景。

谈 及 激 烈 的 竞 争 生 态 ，马

潍 用 两 个 生 动 的 比 喻 道 出 行 业

通 病 ：望 山 跑 死 马 和 卷 到 白 菜

价——要么看着万亿市场的远山

狂奔而去，却发现始终难以抵达；

要 么 在 技 术 同 质 化 的 泥 潭 里 挣

扎，最终只能靠价格战苟延残喘。

“我们不做追逐风口的机会主义

者，而是找到那些‘价值高于价格’

的 场 景 ，把 无 人 驾 驶 真 正 用 起

来。”马潍说。

偏远矿山间，驶来智慧“钢铁驼队”
湖南日报全媒体记者 谢卓芳

计算万物 湘约未来
——智算驱动新质生产力

湖南日报 11 月 16 日讯（全媒体

记者 陈新）记者近日从长沙市生态环境

局获悉，《长沙市 2025—2026年秋冬季大

气污染防治特护期攻坚行动方案》（以下

简称《方案》）日前正式印发，针对每年 10

月 16日至次年 3月 15日的秋冬季大气污

染防治特护期，部署开展六大攻坚行动，

全方位精准发力，守护“长沙蓝”。

《方案》指出，柴油货车等移动源是

秋冬季大气污染重要来源，本次攻坚行

动将移动源治理放在首位，推进国Ⅲ及

以下排放标准柴油货车提前淘汰和更

新，并加强国Ⅳ柴油货车禁行管理和路

检路查。同时，通过环保智能门禁系统

对用车大户进行管控，确保企业联网率

超 90%，并推广“码上进出”严把高排放

非 道 路 移 动 机 械 准 入 关 ，开 展 专 项 整

治，严查闯禁和超标排放行为。

根据部署，长沙将全面取缔违规露

天餐饮、烧烤摊点。严查未安装、不正常

使用净化设施及超标排放行为。推广使

用餐饮油烟“码上洗”服务平台，动态更

新信息，实现餐饮门店全覆盖监管。

在秸秆综合利用和禁烧方面采取

“疏堵结合”策略，有效遏制秸秆露天焚

烧造成的区域性污染。

对裸土扬尘进行长效治理，严厉打击扬尘污

染防治措施不到位的行为。同时，长沙着力推动涉

气工业企业减排，督促水泥行业制定并实施差异

化的特护期错峰生产计划，环保绩效好的企业可

获得更多生产空间。

烟花爆竹燃放会导致空气质量短时间内急剧

恶化，《方案》明确，禁放区不再新增许可，并开展储

运销联合执法，在重点时段于入城要道设卡检查，精

准打击非法经营行为，减少烟花爆竹流入中心城区。
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