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本报11月30日讯 建行湖南

省分行今天启动“客户在我心，建行

送温馨”活动。

“两节”期间，湖南建行开展“刷

建行卡 尽享特惠”，通过刷卡送礼、

刷卡折上折、 银行卡消费积分兑换

等优惠促销和积分兑奖活动。 建行

客户在柜台就可以按积分进行兑

奖。 而建行持卡客户在该行指定餐

饮、酒店、娱乐类500家特惠商户刷

卡消费享受折扣优惠， 在该行指定

百货、 超市类商户刷卡消费单笔满

288元以上就可享受分级赠礼，礼品

实惠而可观。12月1日到12月31日，

还开展刷卡送年夜饭活动。

此外，该行还开展了“私家车主

总动员 畅享爱车新生活”汽车卡送

温馨活动，开展以“购车、爱车、护

车”为主题的一条龙优惠服务，向客

户提供优惠分期购车、赠送GPS、免

费代办违章违规代缴、 申办和激活

有礼、 优惠美容和维修等一系列温

馨服务。对“两节”期间开办建行商

务POS、电话支付通（EPOS）等电子

银行业务的企事业单位、 大批发市

场以及个体工商户， 实行装机减免

费用，将实惠赠送客户，有效服务客

户。

“客户的需求是我们努力的方

向， 客户的满意是我们最大的满

足”，湖南建行“两节”送温馨活动以

客户为中心， 着重解决在客户服务

中存在的问题。 为解决客户对金融

知识了解不全的问题，该行以11月

28日的“银行业公众教育服务日”为

起点， 在全省开展金融知识的普及

和宣传活动，致力打造和谐金融，创

造美好生活。在“两节”期间，该行还

将开展理财讲座、理财沙龙，并组织

金牌理财师在电视、报刊、网络等媒

体开展金融知识和理财的专栏，帮

助老百姓了解金融知识， 应用金融

产品，方便自己的生活。并组织电子

银行、信用卡、理财等百姓关注的产

品，深入商场、街道、社区、机关等

地，开展产品宣传营销，提高市民对

金融产品的认知度和使用度。

■记者 李治 通讯员 金王周 黄婵

不同理财方式收益不同

记者：最近，一些专家预计

11月中国CPI涨幅可能达到年内

峰值，市民如何避免财富缩水？

马珂：如果把所有的钱都

放在银行存款上，资产的缩水

将不可避免。如果是追求高风

险高收益的投资者， 那么股

票、 股票型基金都是你的选

择。只要你有成熟的投资心态

和投资眼光， 跑赢CPI应该不

是件难事。

如果你配置了高风险产

品后还需要一些低风险产品

来分散风险，或是风险厌恶型

投资者，那么债券、银信产品、

保本基金、债券基金都是能与

CPI进行较量的较低风险投资

选择工具。

对于风险承受能力不高

的家庭来说， 银行自身研发推

出的理财产品、 债券类和信托

三大类产品具有风险较低的特

征。虽不能跑赢CPI,其收益至

少可以高于银行定存、国债。

银行自身研发推出的理财

产品是目前银行理财产品中收

益较高的品种， 一年期的收益

大约4.0%-4.5%， 收益高于存

款、国债，但高不过CPI。债券类

理财产品包括债券型基金和限

定性的券商集合理财产品，此

类产品预期年收益可达 4%

-8%。此外，还有一类收益更高

但门槛也更高的理财产品，即

信托产品。 这类产品的收益和

风险都略高于银行的信贷类理

财产品，门槛一般要100万元以

上，而且流动性不强，不太适合

资金量少以及对资金流动性有

要求的普通投资者。

谨慎对待高收益产品

记者：高收益的产品可以

跑赢CPI， 但是否一看到这类

产品就可买呢？

马珂：高收益必然应对高

风险，投资者应谨慎对待这类

高收益产品。这类高收益的理

财产品，大多为浮动收益的不

保本产品，存在较大的投资风

险。进入11月来，券商集合理

财产品表现出了较强的抗跌

特性，平均净值跌幅小于指数

和相应类型公募基金。如华夏

银行正在热发的红塔证券首

只集合资产管理计划“红塔登

峰1号”，该产品就是一只典型

的FOF，具有优选基金、灵活

配置、攻守兼备的特点，具有

天时地利人和的优势。与一般

的基金宝相比，该产品除了能

将计划资产净值的20%-95%

投资于基金，还可以将不超过

80%的资产投资于固定收益

证券，不超过25%的资产投资

于股票等资产，这极大地提高

了产品的灵活性和抗风险能

力。目前的震荡行情，有利于

管理者运作。而作为红塔证券

的首发产品，我们有理由期待

它的精彩表现。

购买理财产品应以“短”为主

记者：有市民担心，如果

12月再度加息，或年内再上调

准备金率。一些银行理财产品

也将上调中长期理财产品收

益，这时该如何理财？

马珂： 在预期进入加息周

期的情况下，投资者应更加重视

资金的流动性，购买理财产品还

是应以“短”为主。如华夏银行推

出的创盈（定向）119号，70天的

产品，年化收益率为3.4%。所以

特别受短暂闲置资金的追捧。

从增盈天天理财、增盈131

号、浓情理财9号（增盈增强型

1046号）的热销程度来看，今年

以来华夏银行一直热衷短期理

财产品，尤其是通胀压力加大，

加息预期强烈， 市民更关注资

产流动性， 因此短期理财产品

受到热捧， 而年末银行资金流

动性吃紧, 于是借提高短期理

财产品收益来吸收更多存款，

进一步缓解流动性压力。

建行“两节”大送礼

在湖南开展为客户送温馨活动

CPI涨幅可能达年内峰值 钱存银行难免缩水

要跑赢CPI？理财师支招练“短跑”

一些专家预计， 由于食品价格涨势明显，11月我国居民消费价格指数

(CPI)涨幅可能超过上月的4.4%，达到年内峰值。这种情形下，手里的钱越来越

不经花，如果只把钱存在银行里，反而随着物价的上涨而缩水，本报记者请来

理财专家华夏银行长沙分行个人业务部总经理助理、 长沙市首届十大金牌理

财师马珂，给大家介绍如何理财能够跑赢CPI。

马珂

华夏银行长沙分行个

人业务部总经理助理、长沙

市首届十大金牌理财师之

一。金融理财师（AFP）、劳动

部金融理财师。具备个人理

财、黄金交易、保险等执业

资格，擅长为贵宾客户提供

个性化的财富管理方案。

财富热线：

0731-88909635

工作单位：长沙市五一

大道389号华夏银行长沙分

行个人业务部

■马珂

■记者 陈张书


