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长沙楚雅医院

湘雅附二、附三合作医院

地址:长沙市车站北路 127号楚雅医院四楼（火车站往北直走 500米）

专

治

病毒疣·疱疹

顽固·复发

“基因激活排毒、血液渗透疗法”震撼问世，一次性治好

病毒疣、疱疹，当天见效，标本兼治，确保不复发

病毒疣、疱疹为何容易复发

病毒疣（HPV）是乳头瘤病毒感染，为生殖器、肛周长

菜花、肉芽状增生物。 疱疹（HSV）由单纯疱疹Ⅰ-Ⅱ型感

染，为生殖器长水疱、红肿、溃疡。 该病毒变异快，复发程度

高，一般常规治疗无法彻底根治，一旦人体免疫下降，病毒

会再次分裂、复制及变异，反复发作易癌变。

国际尖端技术震撼问世 病毒疣、疱疹关键要排毒除根

长沙市楚雅医院引进美国哈佛大学 DNA 生物分子定

型定量检测仪，只需一滴血或分泌物就能准确、快速查出

高、低危型病毒和类型、数量及复发原因。运用科研新成果，

可一次性靶向杀死神经节、细胞核内病毒并游离出来，数小

时内患者可亲眼目睹毒素排出体外， 全面清除体内残余病

毒，斩断复发根源，修复自身免疫系统，并产生抗体。

专家、教授为您健康保驾护航 全面解决病毒疣、疱疹复发难题

基因激活排毒、血液渗透疗法，特别针对：长期采用常

规保守治疗，久治不愈、反复发作的患者有特效。 经北京、

上海、昆明等十八家医院临床验证，治愈率极高。（此疗法

湖南省楚雅医院独家使用，任何医疗机构不得仿冒。 ）

郑重

承诺

无论疣体大小、轻重，均能一

次性治好。 个别患者偶有复

发，一律免费治好，发放信誉

卡。 外地患者随治随走，为患

者保密。 节假日不休。

就诊请到四楼病毒疣、疱疹治疗中心

专家预约

0731-

84147922

中国湖南病毒疣疱疹生殖研究基地

快速

消除

皮肤白斑

皮肤白斑是医学界公认的疑难顽症， 很多患者为治此病花

去昂贵费用，却适得其反，造成终生遗憾，失去生活乐趣，如治

疗不及时，有蔓延全身之势，严重影响患者的个人形象及身心

健康。 目前治疗此病的医院很多，治疗方法多种多样，但能真正

治愈者少之又少，我院使用“复方白芷酊”为纯中药制剂，经有

关部门检测，能快速增强色素沉着，并采用内外互补标本施治，

使皮肤恢复正常。

长沙康达医院（省市医保定点单位）：使用“复方白芷

酊”快者 3-7 天见效，最慢 20 天见效（198 元 / 盒），签订

协议。 欢迎久治不愈和连续扩散的患者前来验证。 节假日

不休。 咨询热线：

地址：长沙市曙光中路 108 号康达医院二楼，火车站乘 107 路，

市内乘 805、912、130、138路左家塘北下即到。

0731-87288729

本报讯 据悉，华泰柏瑞基金已

用500万元自有资金认购了旗下华

泰柏瑞亚洲领导企业股票基金，表

明华泰柏瑞对华泰柏瑞亚洲领导企

业股票基金投资领域增长潜力的认

可， 以及对公司海外投研团队能力

的信心。

华泰柏瑞旗下基金近来业绩表

现不俗。截止到三季度末，华泰柏瑞

行业领先股票基金累计净值增长

28.84%，华泰柏瑞积极成长混合基

金累计净值增长21.31%，华泰柏瑞

价值增长股票基金累计净值增长

22.78%， 分别跑赢业绩比较基准

17.13%、12.32%和11.04%。而早在

今年6月初，华泰柏瑞就用自有资金

认购了旗下华泰柏瑞量化先行股票

基金。据统计，截止到2010年11月1

日， 该基金累计净值已达到1.137

元，成立仅4个多月就为投资者创造

了13.7%的回报。

■杨斯涵

“以前对保险没概念，后来钻

研一番，买了款银保产品。”长沙

市民李娜告诉记者， 去年8月，她

在长沙某银行买了款“新华保险

红双喜金钱柜”，年缴保费2万元，

享受 104560元的保额，第一年分

红1255元。“买款适合自己的保

险，既有保障又可强制储蓄，挺划

算的”。

央行加息之后， 银行普遍热

推短期理财产品， 中长期产品已

难觅影踪。而更早的时候，银信合

作已经被叫停，高收益的信托产品

也很难找到了。在此背景下，银保

日渐成为长期理财产品的主力。

“其实在银信合作被叫停以

后， 银保已被更多长线投资者所

认可。” 新华保险湖南分公司银代

部经理李智伟表示。目前，长线投资

主要渠道为基金和银保，很多稳健

型投资者受不了基金跟随股市的

大幅波动， 而兼具保障和理财功

能的银保产品，自然受到青睐。

记者采访获悉，平安、新华、

太保、合众、华夏等公司银保销量

同比增幅均在50%以上。

首先，银保产品实质仍是保险，其核心功能

都是保障。投资者千万不能受保险销售误导的影

响，把银保产品当作银行储蓄的替代品。

其次，对保险条款细节的把握。建议投保人在

对准备购买保险的交费方式、交费期限、保险期间

进行全面而清晰的了解后，再做决定是否购买。

第三，要合理利用犹豫期。根据保监会的规

定，保险公司应在投保人投保保险后10至14天的

犹豫期内对投保人进行电话回访。如果消费者发

现所购保险与自身实际需求有出入，或者家庭经

济状况无法长期承担相关缴费义务，可选择在犹

豫期内退保，并可拿回全部本金。

对于寿险公司来说，银行向来是发展渠道的

必争之地。仅从今年一季度看，全国人身险保费

收入3547亿元， 其中银行保险保费收入达到了

1800亿元，撑起了国内寿险业的半壁江山。面对

如此巨大的市场，如何提高银保业务的产出和价

值，各寿险公司正在竞相发力。

据保监会1～5月统计数据， 按寿险保费收

入，前三大寿险公司，国寿、平安、太保三足鼎立

的格局被打破， 新华保险发力一举摘得探花，这

其中，银保的作用不可小视。其大股东汇金公司是

中农工建四大行及光大银行的控股股东， 有了这

层关系，新华保险得到银行渠道自有更多便利。

《新规剑指“存款变保险”》后续

银保产品无错，关键是卖对人

银行理财产品多短期，银保渐成长线理财主力

本报11月10日讯 在湖南投资

创业的30余万川渝籍商人、4000多

家川渝企业，终于有了自己的“家”。

湖南省川渝商会日前在长沙挂牌成

立，张佑当选为首任会长。商会成立

大会上， 商会企业与银行合作签约

项目共八个，总资金达6.8亿。

■记者 陈静 通讯员 王祥福

湖南省川渝商会成立

本报11月10日讯 为进一步普

及金融知识， 提升公众金融安全意

识，湖南省银监局10日召开动员大

会， 正式启动湖南省银行业公众教

育日活动。 此次活动主题包括正面

宣传银行业金融机构在社会经济生

活中发挥的作用和功能， 对银行的

主要产品和服务进行宣传讲解以及

防范社会上假借金融机构之名进行

的有关犯罪等。

■记者 姚乐 实习生 梁兴

湖南省银监局启动

“公众教育日活动”

华泰柏瑞500万

认购旗下QDII基金

银保撑起寿险半壁江山

怎样选择银保产品

稳健型理财的银保产品，受市场青睐。

与银行存款、 基金等理

财方式相比， 银保产品资金

流动性不高， 客户在缴纳保

费后不能随意支取。 保险期

限一般最低5年， 如果在5年

内客户需要用这笔钱， 可能

没有收益， 甚至要损失一部

分本金。

而在前期销售过程中，

银行柜员可能对上述风险

未作明确提示，导致客户投

诉“存款变保险”时有发生。

为规避此类风险，各大保险

公司纷纷通过售后服务来

弥补，如新华保险为防范销

售误导， 对所有客户进行

100%的回访， 说明所购买

产品性质、分红收益的不确

定性，提示客户提前退保有

损失等。

为防范销售误导， 银监

会也于近日下发《关于进一

步加强商业银行代理保险业

务合规销售与风险管理的通

知》，国内银保市场或由此迎

来一场整顿风暴。 在多方监

管下， 银保市场势必将日益

规范。

对于银保渠道来说，要

从根本上提高产品的卖对

率。记者采访获悉，目前湖南

多家险企均在力求为客户提

供个性化的、需求导向型的、

顾问式的风险保障和理财规

划服务，尝试多元行销，以取

得更大的市场突破。

︻

现

状

︼

长期理财产品少了，

银保渐成市场主打

︻

对

策

︼

业务发展与合规并重，规范化提速

多家保险公司反映，银

保业务的发展， 不仅仅体现

在保费收入的大幅上升上，

更体现在期交占比的快速增

长上。前几年，银保产品多为

趸交，即客户一次性交费，目

前趸交向期交转型的趋势比

较明显，即分期交费。

“原来客户一次性交费，

资金流动性受影响， 改为期

交后， 客户可以选择3年交

费、5年交费， 以较少的首期

交费可以享有同样的保障。”

太平人寿湖南分公司有关人

士告诉记者， 市民对期交产

品的接受程度越来越高。

新华保险湖南分公司银

保部相关负责人认为，市民在

选择银保产品时因人而异，要

充分权衡自己对于理财收益、

资金流动性、 保障水平的要

求，选择适合自己的产品。

数据显示，目前期交业务

约占全部银保业务的20%到

30%，相比趸交产品，续期保

费的服务成本仍远远低于首

期保费， 对于保险公司来说，

期交产品是高价值、高利润的

产品， 更接近于传统个险产

品，是银保业务的发展方向。

︻

趋

势

︼

期缴产品增多，接轨传统个险

“目前银行理财产品都是短期的，如果您的资

金长期不用，不妨考虑银保产品。”11月10日，长沙

芙蓉中路某银行网点一位理财经理告诉记者，银

保产品正在成为越来越多稳健型投资者长线理财的选择。

而来自湖南省保险行业协会的数据显示，单是今年9月，

湖南银行代理保险总保费达13.12亿元， 占据湖南寿险市场

近50%。

产品本身没有错，关键是卖对人。曾经备受争议的银保

产品边规范边发展，在得到市场认可的同时，亦在加速突围。

■记者 刘永涛 实习生 梁兴


