
本报讯 三季度伴随股市

强劲反弹， 杠杆型品种充分表

现出了杠杆的作用， 净值与价

格涨幅整体大幅领先。

根据wind资讯统计，现有

分级基金中杠杆比例最高的银

华锐进三季度价格涨幅为

38.14%，占据二级市场价格涨

幅榜首位， 季度净值增长率达

到45.76%，列分级基金榜首。

截至10月12日， 银华锐进

和银华稳进连续两个交易日出

现双溢价， 其中银华锐进溢价

5.49%， 而11日的成交额更是

达到2.41亿元， 创该基金上市

以来天量。

海通证券分析认为， 银华

锐进具备杠杆高、 仓位高两个

产品设计优势， 加上其跟踪的

深证100指数较契合今年的中

小盘股活跃、 大盘股低沉的市

场特点， 其持续表现优异和引

起资金追捧也就在情理之中。

■杨斯涵

银华深100再现双溢价

汽车金融虽被看好，但仍有瓶颈。比如，目前国内购车者的消费观念局限，贷款购车的人群仍需

要培养壮大。此外，通过汽车金融公司或银行办理贷款手续仍稍显复杂。

尽管如此，银行人士普遍看好长沙汽车金融市场的未来。“一线城市汽车市场日渐饱和，汽车金融新的

增长点必然出现在二三线城市，作为中南地区重镇，长沙在三到五年内势必出现井喷式发展。”光大银行长

沙分行一位人士表示，光大年内也将在长沙成立汽车金融中心。目前，银行在汽车信贷消费方面大多从个人

消费信贷和经销商融资两方面展开。在个人消费信贷方面，会在引导消费的同时，逐步简化流程；在经销

商融资方面，还可以借此向个人消费信贷渗透，最终实现汽车金融行业外延和内涵式双重增长。“汽车

金融‘钱’景广阔，我们正在加大拓展力度。”广发银行长沙分行一位人士对记者表示。 ■记者 刘永涛

延伸阅读

汽车金融

“井喷”或将来临

房贷持续收紧，银行业集体重点掘金汽车金融。 （资料图片）

“慧眼识金”精选基金活动，

专家帮您精挑细选。相关资料及

投资建议可致电兴业证券索取：

0731-85544688
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国庆长假后股指节节攀升，

屡创新高，以有色金属，煤炭以及

金融为代表的蓝筹股一改今年以

来的颓势，带领指数收复失地，势

如破竹； 而今年以来备受资金宠

爱的新经济、 大消费个股却出现

不同程度调整，市场“二八”风格

转换呼之欲出，面对现在的市场，

投资者如何才能避免重蹈只赚指

数不挣钱的怪圈？ 本期将以正在

发行的兴业沪深300增强型指数

基金为例谈一下现阶段的投资策

略。

首先要分析的就是“二八”转

换的原因以及是否会持续的问

题。现阶段沪深300成分股多以蓝

筹股为主， 目前看有四大投资优

势：1. 相对于这些股票的H股，他

们的A股折价率较高；2.相对于今

年涨幅已高的小盘股滞涨明显；

3. 大部分成分股成长性依旧优

秀，估值仍处于历史低位；4.多数

成分股的股息率远高于目前的银

行存款利率。 这也是目前新进场

资金选择蓝筹的主要原因， 而且

这种估值上的修复仍将继续。

相比之前的调整幅度， 目前

沪深300指数仍有投资价值，所以

对于选股优势不强， 市场节奏把

握不稳的中小投资者来说， 投资

指数基金，特别是沪深300指数基

金正当时。

目前市场上跟踪沪深300指

数的基金多为被动跟踪指数，增

强型指数基金仅有3只，本次发行

的兴业300为第四只跟踪沪深

300的增强型指数基金。兴业基金

相关人士表示： 本基金在拟合跟

踪沪深300指数的同时，将发挥公

司投研团队的经验和优势， 在严

格控制跟踪误差和下方跟踪误差

的前提下，进行增强管理，做到跟

踪误差允许下跌比标的指数少，

涨时能比指数涨得多， 使投资者

分享中国经济增长和证券市场发

展的成果。

兴业沪深300增强型指数基

金（LOF），代码163407，管理人

为兴业全球基金公司， 托管人为

中国农业银行， 拟任基金经理为

申庆先生，13年证券从业经历，现

任兴业全球基金公司基金管理部

总监助理。兴业300基金募集期为

10月12日至10月26日， 兴业证

券、 农业银行等多家金融机构均

可认购。 ■记者 李庆钢

本报讯 近日， 富国基金

“儿女教育俱乐部”正式成立，并

且举办了第一次会员活动，特邀

业内权威幼教专家朱家雄教授

等为广大会员作了有关如何教

育学前儿童的巡回公益讲座。

本次活动由富国基金有限

公司主办， 交大昂立教育集团

协办。 讲座分为儿女教育和儿

女教育理财两部分，主要针对6

岁以下的父母家长。 富国基金

为广大会员介绍了基金定投方

面的基础知识， 使关心儿女教

育的父母， 在为子女做好财力

储备和理财增值方面增添了有

效的法宝。

“这次收获颇丰，许多困扰

子女教育的问题迎刃而解，而

且对定投这样的投资渠道和富

国基金定投产品的优越性了解

得更清楚了。”会员李小姐说。

富国基金表示， 近日会在

富国网站上及时为更多的会员

分享讲座内容， 同时准备举办

后续的儿女教育俱乐部活动。

■杨斯涵

银行看好长沙汽车金融市场，未来三五年内或现井喷式发展

银行业集体掘金汽车金融

本报讯 双节过后，市场呈

现出强劲上涨态势， 股指收出

六连阳。市场的“开门红”也带

来了基金业绩的飚升。

据WIND资讯统计，9月30

日～10月13日期间， 南方基金

管理的股票型基金平均涨幅为

6%， 超越了214只股票型基金

4.78%的平均涨幅，公司所管理

的8只股票型基金中有6只基金

的期间净值增长率进入了股票

型基金的前二分之一， 呈现出

全面开花的态势。

对于本轮市场上涨， 南方

优选价值基金经理谈建强表

示，国庆长假前后，有迹象表明

发达国家如日美等国再启量化

宽松政策， 而同时国内各地房

产限购令的相继出台， 使市场

对股市资金供给的看法趋于乐

观，而通胀主题迅速升温，近几

日有色、煤炭、农业等上游资源

行业股票的亮丽表现已说明这

一点。 ■杨斯涵

南方基金业绩全面开花

富国基金

儿女教育俱乐部成立

“二八”转换呼之欲出 投资指数型基金正当时

■记者刘永涛通讯员刘琳孙雷

“感觉特棒！”开上崭新的

红色马6， 于娜有种难以言说

的快感。工作两年，她在银行贷

款10万，有了自己的代步车。

“先享受， 后付款”，80后

于娜体验到汽车金融的妙处。

在银行房贷持续收紧的

当下，汽车消费贷款比重则逐

渐上升。作为银行当前集体发

力的重点，汽车金融已不再只

是从传统零售业务中分割出

来的一部分，而是覆盖与汽车

生产和销售相关的全程金融

服务、全产业链产品体系。

在贷款紧缩的大背景下，

“以价补量” 成为各大银行发展

车贷业务的共识。联手各大汽车

品牌的4S店发放车贷， 以便于

银行从销售终端最大程度争取

到贷款客户，已成为当前银行的

主要做法。

众多银行的汽车个人消费

信贷以优于汽车金融公司的利

率赢得了更多的客户。此前有消

息称长沙多家银行车贷利率上

调，记者采访发现，大多数银行

的利率并无变化。

多位银行人士亦称，针对

优质客户如公务员、国企或事

业单位人员以及无不良信用

记录的客户，车贷利率最低仍

可与基准利率持平，甚至还有

优惠。

此外，利用信用卡分期付款

购车也是部分银行车贷推广的

重点。目前推出此项业务的包括

建设银行的“龙卡分期购车”、民

生银行的“汽车分期付款”、招商

银行的“车购易”、 中国银行的

“车贷通”等。

对于市场上盛行的“零利

率”购车，一位人士告诉记者，零

利率是汽车厂商的一种促销行

为，客户所享受到的贷款零利率

只是由汽车厂家买单而已，银行

不会因此损失任何利润。 另外，

银行收取的贷款基本利率，经销

商还会给银行做个补差。对汽车

消费信贷，银行能拿到的利率可

谓相当可观。

楼市调控紧而未松，使得商

业银行对汽车消费贷款的重视

有了更多理由。另一方面，中国

市场的个人汽车消费贷款渗透

率在10%左右，远低于国外50%

的平均水平，亦提供了开拓的空

间。

长沙某银行人士向记者介

绍，国内汽车个人消费信贷领域

的主体主要有三类：商业银行车

贷、信用卡、汽车金融公司。其中

市场份额最大的仍是银行车贷

业务，其次是汽车金融公司。

记者采访长沙多家银行发

现，尽管不少客户使用信用卡购

车，但更多的市民则直接选择去

银行办理车贷业务。“银行虽然

审批时间长一点，但安全可靠。”

刚刚购得新车的80后于娜说。与

汽车金融公司相比，商业银行车

贷业务拥有比较广泛的网络网

点基础、资金来源雄厚且成本优

势明显，更能赢得消费者信赖。

而经营模式的不断创新，则

被认为是商业银行保持优势的

关键因素。

中信银行长沙东风路支行

行长谢晶介绍，该行已从传统的

库存融资业务扩展到供应商融

资、建店贷款、并购贷款、集团账

户现金管理、消费贷款按揭业务

等多样化、 全方位金融服务，逐

步搭建全产业链产品体系。

在给众多市民带来“提

前享受”的消费便利之时，在

汽车金融领域耕耘多年的商

业银行相继尝到甜头。

以中信银行为例，2009

年， 中信汽车金融中心批发

融资业务快速增长70％。在

湖南， 中信银行长沙东风路

支行是湖南省首家汽车金融

中心。“目前我们已与49家经

销商签订战略合作，今年1-8

月融资总量达33亿元。”中信

长沙分行汽车金融负责人马

灿灿介绍， 中信已率先占领

汽车厂商和经销商融资的战

略高地，向供应链下游潜行，

并面对终端消费者启动汽车

消费信贷。 中信银行计划在

未来几年将汽车金融分中心

扩展到30家。

光大银行亦已推出汽车

金融品牌“全程通”，定位为

汽车信贷组合产品。此外，广

发、招行、深发展等多家商业

银行都透露了在汽车金融领

域扩张的决心。

银行加速汽车金融 经营模式创新成关键

比拼利率招揽客户
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