
国庆期间

平日票也可补差价看世博

本报9月29日讯 临近国庆长

假， 上海世博局放宽了入园门票

“门槛”：原本不能在指定日使用的

平日票，只需补足差价即可入园。

据了解，9月30日-10月7日，

游客持平日票也可以入园了，不

过需要补齐40元的差价。如果是平

日的优惠票，差价是20元，也可换

取一张当日或次日的指定日当日优

惠票（3次票、7次票和手机票除外）。

“夜游票，国庆和平时一样，还

是90元一张。”据了解，夜游票还是

很充裕的。一张平日票可以换2张夜

游票，晚上去看，馆多人少，很划算。

长沙多家旅行社推出的国庆

世博游长假期间价格比较平稳。

如华天国旅的上海世博会动

车往返四日游，9月30日至10月4日

报价为2490元/人， 较9月中旬涨

200元。 但其9月30日至10月2日发

团的上海世博会双飞五星四日游

（三次入园）不涨反降，由9月上、中

旬的3880元、3980元降为3580元。

而新康辉国旅的世博游产

品，9月28日以后发团报价均有

100-200元小幅上涨。“假如可以

利用调休，选择10月5日以后错峰

出游，现在还有一些空位，玩起来

可能更尽兴。”

■记者 谭斯亮

财经·纵深
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一种名叫“亚乐牌”的即开即

热电热水龙头正走销全国。

“8年了，我一直在用‘亚乐’热

水龙头，它不需预热，无需等待，真

是水门一开，热水即来，快捷又方

便。看到报纸说还能‘以旧换新’，

我特意来换一个新型号。” 家住某

高校的张教授告诉笔者。

张教授所讲的这种“亚乐”牌

电热水龙头， 品种多安装方便，完

全替代传统水龙头，打开即可流出

30-60℃热水， 使用起来相当方便

和实用， 而亚乐牌快热电热水器，

用时只要打开水龙头或淋浴器，数

秒中便可有温度适宜的热水供应。

据该公司负责人介绍，该系列产

品从研发至今已有十几年的生产历史

了， 从2000年起荣获了国家多个专

利，2001年获得国家电工产品认证

合格证书， 目前所有系列产品全部

获得国家质量认证中心认证，完全符

合国家标准GB4706.1和GB4706.

11特殊要求， 产品经过十几年的

不断改进完善，性能相当稳定。

目前，“亚乐牌” 产品经出入境

检验检疫局确认，早已远销东南亚。

该产品生产商———香港亚乐

国际集团慈溪市新亚电器有限公

司总裁王忠明先生说，公司拥有庞

大的研发、生产、销售和出口能力。

现在， 亚乐牌快热电热水龙头、淋

浴器产品即将进驻湖南市场，如您

有意向代理该品牌产品，欢迎您和

公司取得联系。

垂 询 电 话 :0574-63606793��

63610463��63600209

联系人：王小姐 林小姐

http://www.chinaxinya.net�����

http://www.chinayale.com

“亚乐牌”即开即热热水龙头：邀您共同创富

经济信息

■记者 谭斯亮 实习生 罗维

三天两夜的凤凰古城游，报

价398元/人，毛利可能只有几十

元 ； 欧洲 14国 12日游， 报价

13800元/人， 毛利可高达2000

元以上。

被旅行社行业公认为“真正

能赚钱”的出境游业务，眼下正

面对着改革开放以来最大的一

波冲击———

由国家旅游局、商务部联合

颁布的《中外合资经营旅行社试

点经营出境旅游业务监管暂行

办法》已从本月6日起正式实施，

允许中外合资旅行社从事出境

游业务。

9月底， 记者就此采访了省

内部分旅行社，业内对此普遍持

乐观态度。 甚至有人拍手称快：

“狼”早就该来了。

松绑之后，外资旅行社暂未行动

早在2003年，国内旅行社市

场就已经对外资开放。 不过，外

资旅行社不得经营出境游业务。

因而，这些年虽然中国公民出境

游不断井喷，但外资旅行社在中

国的地位相当尴尬。

以湖南为例， 全省共有615

家旅行社，而外资旅行社只有香

港永安旅行社湖南分公司一家，

入湘一年多来，并未涉及具体的

组团业务。

而“解禁”之后，“如果有外

资旅行社愿意来，或者主动申请

开放出境游组团业务试点，我们

肯定是欢迎的。” 省旅游局行业

管理处负责人尚斌证实，该局尚

未接到永安提出的相关申请。

“狼”来了？既是挑战也是机遇

湖南省旅行社协会有关人

士提出，外资旅行社经营出境游

业务可谓轻车熟路，他们在境外

有较为完善的接待网络、航空酒

店资源，相同产品较中国旅行社

会有更大的利润空间。

不过，更多的旅行社人士认

为，本土旅行社毕竟拥有地缘优

势， 在组团方面的能力更强。而

且经过多年累积，一些本土大型

旅行社已很具实力，对于普通游

客来说，价格较低的本土旅行社

或许更有吸引力。

压力之下，本土旅行社积极应对

已经有不少本土旅行社未

雨绸缪，开始勤练“内功”。

新康辉国旅负责人表示，以

往湖南旅行社经营出境游业务

的模式很单一。但近年来，越来

越多的湖南旅行社开始致力于

“自组产品”开发，即直接与境外

的地接旅行社合作，既有利于降

低成本，也有利于更好地实现客

源安全管理。

2009年以来，湖南中青旅与

韩国济州岛观光课、 日本大阪

府， 新康辉国旅与泰国旅游局，

华天国旅与香港旅游发展局开

展了多次旅游合作。目前，湖南

本地旅行社与日本JTB、HIS等

境外知名旅行商的合作也已进

入实质性阶段，“潜在的敌手”有

可能提前变成战略合作伙伴。

出境游可以选择外资旅行社了

湖南旅行社称：“狼来了不一定是坏事”

出境游对外资旅行社开放。


