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由上汽通用五菱推出的

第一款介于商用车和乘用车

的跨界自主研发产品,我国首

款紧凑型商务车五菱宏光日

前正式上市。据了解，同期上

市的五菱宏光共9款车型，分

别搭载P-TEC�1.2L和1.4L两

款发动机，并有5种车身颜色

可供选择。其中，配置P-TEC�

1.2L发动机的有4款车型，官

方指导价的价格区间为：4.48

万—5.38 万 ； 配 置 P-TEC�

1.4L发动机的有5款车型，官

方指导价的价格区间为：

4.78万—6.08万元。

分析人士指出，五菱宏

光突破了对商务车的现有

定义，凭借对消费需求的深

刻理解和把握，以及在通用

汽车全球质量标准体系下

孕育出的产品实力，五菱宏

光有望开创出紧凑型商务

车市场的崭新格局，并迅速

成为该细分市场的中流砥

柱。

■记者 樊超

紧凑型商务车五菱宏光上市

9月27日， 随着股神巴

菲特亲手将一辆F3DM的钥

匙交付给比亚迪车主，比亚

迪汽车迎来了销售突破100

万辆的历史时刻。比亚迪汽

车仅用短短7年的时间就完

成了产销100万辆， 成为国

内销售最快突破100万辆的

汽车品牌，成就中国汽车行

业发展奇迹，更为中国汽车

工业发展模式树立了典范。

“百万江淮轻卡品质力量榜”

全国评选活动正式启动后，全国报

名呈现出一派火热气象。江淮轻卡

100万辆的骄人业绩源于百万广大

用户不懈的支持，而这份支持正是

来自于江淮的傲人品质。

2003年，湖

南的刘雷在朋友

的介绍下购买了

一台江淮威铃，

就是这台威铃，

助他在事业的道路上腾飞。他感慨地

说：“这一路上多亏了有江淮啊！”

“2003年买的这台江淮车，每天

从长沙拉40吨的原料往炎陵去加

工，一个月至少跑15趟，都是这台江

淮在连轴跑，而且一直没有出现大问

题。多亏了它，否则每天的原料都无

法配送。”刘先生向笔者介绍说。

其实，早在2001年刘先生就买

了第一台车，不过不是江淮。两年

后，他再次买车时，听取了朋友的

建议，选择了江淮轻卡。当笔者询

问原因时，快人快语的刘雷向笔者

表示，他的第一辆车，开一趟下来

感觉骨头都要散架了， 非常辛苦。

而江淮轻卡坐起来很舒服，驾驶室

也宽敞，视野也很开阔，觉得底气

也足， 那种自豪感是无法比拟的。

不仅如此，这么多年来，江淮的发

动机从来没有换过，而且每天高强

度跑运输的大梁也没有变形，驾驶

室也完好无损。

如今因为业务变更的需要，

刘雷打算再买

几辆新的江淮

轻卡，于是他琢

磨着将这辆老

的江淮威铃转

手的时候， 去二手车交易市场走

了一遭， 发现极少看到江淮轻卡

的二手车， 因为就连江淮二手车

也很抢手。 他笑着说：“想不到卖

车时还能再赚一笔， 江淮轻卡真

是我的好伙伴。”

“这一路多亏了有江淮！”

———“百万江淮轻卡品质力量榜”人物展

巴菲特见证比亚迪

销售突破100万辆

华泰圣达菲C9柴油版节

能环保清洁柴油车在上市之

初就扛起了“低碳”大旗，在

日前举行的挑战微车油耗活

动中， 圣达菲C9柴油2.0T以

百公里2.9升油耗的显著成绩

战胜微车百公里4.05升的油

耗， 一举成为环保车型中的

节油明星。

据介绍， 圣达菲C9柴油

版搭载了2.0T柴油明星发动

机， 综合工况油耗最低仅为

6.2L/100km，此外 ，这款配

备韩国现代原装进口发动机

的SUV拥有强大扭矩输出，

比同排量汽油发动机高出

50% 以 上 ，1200-4500rmp

范 围 内 ， 扭 矩 输 出 都 在

200NM以上。它的变速器采

用5挡手动，挡位清晰，操控

精准。前麦弗逊式独立悬挂+

横向稳定杆， 后多连杆独立

悬架被圣达菲C92.0T调教的

很出色， 在过弯时为车身提

供出色的支撑，34%的最大

爬坡度保证它能攀登一般车

辆达不到的高度， 即使在专

业试驾场地最复杂的路段上

也能行驶得游刃有余。

■记者 田泽伟

正值深圳特区成立30年，全球目

光也再一次聚焦在深圳这片极具创

新力的热土。自2003年进入汽车产业

以来， 比亚迪汽车用7年的时间铸就

了100万辆产销的辉煌， 创造了中国

乘用车企业销售100万辆的最快纪

录，也将“深圳速度”演绎得淋漓尽致。

回顾过去， 比亚迪发展一路高

歌猛进， 连续5年实现超100%的跨

越增长。尤其是2009年，比亚迪以

44.8万辆的总销量和同比大增

162%的卓越成绩，成为国内汽车企

业销量增长冠军。

在销售突破100万辆奇迹的同

时， 比亚迪现场还宣布F3DM将同

步启动全国巡回上市活动。 比亚迪

F3DM除享受国家最高的5万元政

策补贴，还将享受深圳地方政府3万

元补贴， 目前F3DM低碳版深圳地

区价格仅售8.98万。

100万辆的达成既是一个高

点，也是一个起点。100万辆代表着

比亚迪100万车主的认可和信赖，

是品质的见证， 是比亚迪厚积薄发

的成果。更重要的是，通过7年的发

展，比亚迪已经在产品设计、研发、

生产、制造、营销、售后、新能源技术

等方面积累了丰富的经验和实力，

具备了全产业链的竞争力。

2010年比亚迪已确立为品牌年，

将强势打造多款能够体现其最高工

艺水平和技术研发实力的车型，冲击

10-20万元区间内的中高端市场。

第100万辆下线是比亚迪汽车

发展道路上的一个里程碑， 也是比

亚迪打造国际品牌坚实的一步。在

股神巴菲特的支持下，秉承“技术为

王、创新为本”的企业发展理念，比

亚迪正站在全新的起点上， 通过不

断的技术创新，正向“2015年中国

第一、2025年世界第一” 的宏伟目

标迈进。 ■记者 何尚武

圣达菲2.0T柴油车打响低油耗战略
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