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市场上销售的大部分

鸡蛋都没有经过清洗，更谈

不上消毒。消费者买回的鸡

蛋上面经常残留羽毛、粪

便、饲料等脏物，可能带有

沙门氏菌、大肠杆菌，甚至

可能造成禽流感病毒传播，

危害人体健康，是名副其实

的“脏蛋”。

1970年12月29日，美国

国会审议批准《蛋制品检查

法》，将表面污浊的鸡蛋列为

“脏蛋”， 并对市场上经查确

认的“脏蛋”进行销毁处理。

日本、 澳大利亚等发达国家

销售的也大多是“保洁蛋”。

湖北神丹公司引进世界

先进加工设备，创新推出神

丹“保洁蛋”。通过清洗、干

燥、紫外线灭菌、涂油保鲜、

剔除散黄、剔除裂纹、分级、

喷码包装等八道工序严格

把关。清洗工序，除掉蛋壳

表面的脏物后冷风干燥；紫

外线灭菌可杀灭残留细菌；

通过机器自动挑出肉眼很

难发现的散黄蛋和裂纹蛋；

涂油保鲜解决了鸡蛋清洗

后不易保存的难题，给清洗

后的鸡蛋再穿上一层类似

蛋膜的保鲜油“外衣”，阻止

病菌再入侵， 延长保质期；

最后在每枚蛋体上喷印可

上网查询的编码，充分保证

蛋品安全。

“洗了澡的鸡蛋，神丹保

洁蛋”， 凭借优良的品质，“保

洁蛋” 进入全国各大超市，并

成为麦当劳、肯德基两大洋快

餐的蛋品供应商。

怎样才能帮助孩子提高学习

成绩？万利达对此进行了全新的诠

释：只有提高孩子的兴趣，使孩子

想学，愿意学，才能真正帮助孩子

提高学习成绩。现在市场上众多的

学习产品试图通过各种各样的手

段来帮助孩子提高成绩，可大部分

孩子学习成绩不能有效提高的原

因在于学习动力不足。不从根本上

解决孩子学习兴趣，最终这样的产

品只能被孩子束之高阁。

全国电子百强，销售过百亿的

万利达集团，凭借的是自己26年持

续发展所积累的雄厚的产品研发

实力。今天万利达教育电子以中国

教育专家的身份强势进入市场，而

且带来了崭新的家庭教育解决方

案，以强大的五大动漫学习法来提

升孩子的学习兴趣， 以优质的资

源、完善的学习管理系统、人性化

的激励系统来提升孩子的综合能

力和学习成绩。万利达不仅给教育

电子事业带来了全新的理念和产

品，也给广大经销商带来了全新的

品牌立体经营模式和巨大的商机。

现今，万利达强势进入全国教

育电子市场，重金签约知名主持人

汪涵代言，全程赞助金鹰卡通“足

球宝贝”栏目，独家签约香港华纳

国际“猫和老鼠”卡通形象，湖南、

江苏、四川、安徽、山东、辽宁等全

国各大卫视全面投入，全国今年投

入超过1亿元打造品牌形象。 并以

此为基础，集团全系列产品陆续强

势进入全国市场： 讲课点读机、电

视视频学习机、学生电脑、电纸书、

平板电脑、 笔记本电脑、GPS、手

机、DVD、移动DVD、移动电视、数

码相框、电脑电视一体机、小家电、

大型户外LED广告屏等等……显

示了集团在中国市场大展拳脚，志

在必得的信心和决心。众多强势产

品也给广大万利达代理商带来了

更多附加值，提供了一个无限发展

的空间。

万利达于今年7月进入湖南，

短短一个月，销售网络在湖南已全

面展开，省内大部分区域、各大书

店、连锁电器均有专柜销售。根据

湖南省发展规划， 现面向衡阳、岳

阳地区及省内部分地区的县城隆

重招商。欢迎有志之士加盟。垂询
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如果朋友之间要约定一个聚

会的地点，很多人会想到“必胜客

欢乐餐厅”。为什么爱去必胜客？答

案各异。因为环境优雅；因为值班

经理超级帅；因为产品好吃；因为

孩子喜欢，父母就喜欢……

种种答案归纳在一起，其实就

是一个答案： 在必胜客餐厅里，我

们能轻而易举地获得欢乐。享用美

味的欢乐，休闲自适的欢乐，感受

西方文化的欢乐，获得贴心服务的

欢乐……20年间， 每个人的欢乐，

每个家庭的欢乐，都随着时代的跃

进，有了更新、更美的内涵。无论时

代变迁， 在那间红屋顶下的餐厅

里，永远可以找到欢乐，更细致，更

难忘。

近日，长沙必胜客就迎来了冰

城的幸运儿，他们是一对才华横溢

的歌手组合，曾在“快男”舞台上闪

闪发光的明日之星———害修组合。

他们作为必胜客“20年20人20城”

活动哈尔滨的“欢乐之旅主人公”

直飞长沙寻梦而来，只为再次踏上

这块让梦想起飞的土地，再次面对

那个让梦想成真的舞台，用他们宽

阔的胸怀和炙热的激情为仍在“快

男”舞台上奋斗的兄弟加油！

“只要有梦想， 人生处处都是

舞台”！80后的“害修组合”虽然年

轻，却有着一个豁达、执着的信念，

因此活动主办方为害修组合的“欢

乐之旅”准备了第一个惊喜———在

必胜客餐厅为他们举办了一场精

彩的表演会。必胜客“20年20人20

城”活动不仅给他们搭建起了一个

属于他们的舞台， 让他们秀出自

己，更有才华横溢的必胜客粉丝团

到场献技助威，长沙一对90后说唱

组合慕名而来切磋交友，这份志趣

相投的友谊无论是现场还是情感

上都将这场见面会推向了另一个

高潮。

见面会现场，“害修组合”演唱

了原创说唱歌曲， 大秀高难度舞

技， 令人惊叹的B-BOX表演和现

场即兴发挥的原创节目牢牢的抓

住了观众的心，短短近一小时的时

间内，已经令许多长沙观众无法忘

怀。

“年轻人追求梦想的路上总是

充满惊喜和快乐，正如必胜客进入

中国努力发展，与中国消费者共同

分享欢乐的20年，向上走的每一小

步都镌刻着无数欢乐的故事，所以

作为‘20年20人20城’活动中的一

段‘欢乐之旅’，我们愿意与追逐梦

想，享受欢乐的年轻人一起创造难

忘的旅程和回忆。”“害修组合”说。

为了更深刻见证当下社会中

的“大欢乐”，必胜客将陪伴全国20

城、40余名幸运消费者踏上梦寐的

欢乐之旅，帮助他们寻找、追忆、畅

想心中“迫切”实现的“欢乐梦想”。

这些故事的主人公中有年逾六旬

的作家，有新疆维族小姐妹，有才

华横溢的音乐人，也有默默奉献的

志愿者。他们的旅程日记中将写满

鲜明的风土人情， 摇摆的社会节

奏，久违的温馨片段。他们的足迹

连起来，画出了一个象征欢乐团圆

的“圈”。

正如必胜客的新口号“pizza�

and� more” 中 ， 无 法 直 译 的

“more”， 因为每个人对欢乐都有

自己的理解和追求。但可以肯定的

是：欢乐的旅程上，有你，有我，有

必胜客。

哈尔滨“害修”男孩于长沙再寻梦

进入中国20年，必胜客陪伴消费者踏上欢乐之旅

神丹公司率先推

出“保洁蛋”

学习兴趣才是孩子最好的老师

万利达教育电子强势进入湖南

经济信息

淡季每月收入也有两三万

国货向来以物美价廉著

称，那么现在“红了”之后，价

格会不会有改变呢？

“暂时没有变化。”高巧玲

透露，虽然目前回力鞋的进价

已经涨了一些，但该店的售价

并没有改变，零售价最高也才

40元。

记者发现，国货护肤品的

价格也未变化，这些国货的价

格多在 10元左右 。 如一瓶

100ml装的宫灯杏仁蜜售价

为5.8元，安安洗面奶200ml装

价格为6.8元， 百雀羚凤凰甘

油1号只要3.8元。

虽然商品价格都不贵，但

老板的收入并不低。

像馥春堂一样，位于步行

街的傣妹火锅楼上602室的一

家国货小店， 销售同样火爆。

这是一家网络实体店，一走进

去， 面积不大的小店挤满了

人，都是来淘老国货的。

“其实，近年来，中国国货

卖得很好。” 该店老板田珊告

诉记者，像解放鞋、梅花牌运

动服和宫灯等护肤品，多数都

远销国外。几乎过半都是出口

美国和非洲。田珊透露，她的

店子已经有一批忠实粉丝，就

算在淡季，每个月的收入也有

两三万。

田珊感叹：“国货在国内

坐了约20年的冷板凳后，终于

又开始火热起来。”

脸擦谢馥春，身穿海魂衫

脚踏回力鞋重成街头时尚

国货长沙又逢春

不是没有理由的

开个国货店，月入至少两三万

知道时尚是什么吗？

如果你问走在流行前线的“潮人”，他会肯定地告诉你，时尚就

是：脸擦谢馥春，身穿海魂衫，脚踏回力鞋，然后再背一个雷锋书包。

时尚，大多时候是轮回。上世纪80年代，白色鞋面、红色条纹再

加上厚厚橡胶底的回力鞋是相当牛的“潮人标志”，如今，已淡出人

们视野的回力又开始引导时尚。

记者发现，近来那些老国货又悄悄地在长沙火了起来。回力鞋、

谢馥春、宫灯等老国货成为长沙白领们想尽办法要淘的宝贝。尽管

价格都不高，价格多在50元以内，但经营者却收入不菲，一家国货店

月入最少两三万。

■实习生 吴林 刘珊珊 记者 刘玲玲

自称潮人的90后长沙女孩周

英， 最喜欢穿的鞋子不是阿迪达

斯，也不是耐克，而是中国回力鞋。

“我不是很清楚回力的历史，

不过回力很具有时尚感， 而且便

宜。”周英说，回力鞋最近在国外很

火，因此，经常会有一些留学的同

学让她帮忙买了寄过去，“前天，我

还一下子给他们寄了五双”。

在长沙市体育馆路52号的佳

美体育用品专店， 崭新的橱窗内，

摆放着6种不同样式的回力鞋，而

白底红纹的经典款回力帆布鞋摆

放在最显眼的位置。

“这个橱窗是最近为了回力特

地做的。”已销售十多年回力鞋的经

理高巧玲告诉记者，这两个月，回力

鞋卖得越来越好， 以前一个月也卖

不出1双，现在一天可以卖20多双。

对于回力鞋在国外的流行，高

巧玲自己也知道一些：“经常有出

国留学的学生来这买鞋，国外都卖

几百元一双， 我们这才卖三四十

元，并且有很多款式。”

位于长沙河西锦绣潇湘创意列

车商铺负一楼的馥春堂，10平方米

左右的小店，摆满了上百种国货。

虽已是中午12点， 但店内仍

有顾客在挑选护肤品。

“这些老国货不仅便宜好用，

而且效果也不比一些国际大品牌

差。”顾客李俪告诉记者。

前些时候， 李俪去杭州跟朋

友一起买了一盒“谢馥春”，觉得

效果很不错，回来就从网上搜，竟

然发现长沙也有这样的店，因此，

她就不顾大太阳， 大老远地过来

淘东西。

“其实，这些老国货都经过历

史的考验。”该店老板田珊指着卖

得最好的谢馥春介绍， 该品牌是

中国最早的化妆品， 距今已有近

两百年历史， 非常好用，“这些都

是天然材料加工而成， 对皮肤没

刺激，而且护肤效果特别好，价格

也比较实惠，所以卖得很好。”

留学生是购买主力

“老国货不比国际名牌差”

回力鞋海魂衫引爆眼球，重成时尚。


