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汽车·本土

近日， 记者从广汽长丰

湖南煜峤中南4S店获悉，即

日起至8月31日，长丰将推出

“超值大礼包， 全国最低价”

一系列优惠大酬宾活动。

CS7、飞腾、黑金刚柴油车均

参与了此次优惠活动。

在此次优惠活动中，CS7

共有三款车型参与其中，分

别是两驱标配、 四驱标配和

四驱豪华。其中，两驱标配优

惠7588元， 四驱标配优惠

9588元， 两款车型均送价值

8000元的大礼包， 四驱豪华

优惠9588元， 并赠送价值

5000元的大礼包。 飞腾共有

四款车型参与活动， 其中两

驱标配优惠5588元， 四驱标

配优惠7588元， 两款车型均

送价值12000元的大礼包，四

驱豪华优惠6588元并送价值

15000元的礼包，1.5L时尚优

惠6588元，送价值5000元的

大礼包。此外，黑金刚柴油车

优 惠 3588 元 ， 并 送 价 值

15000元的大礼包。 以上车

型， 客户如不满意其优惠方

案，还可选择价值20000元的

大礼包。

■记者田泽伟实习生刘宇慧

7月31日，为了庆祝广汽

丰田坤宝天心店成立4周年，

广汽丰田坤宝天心店在店内

举办了一场凯美瑞贷款购车

0利率0担保客户见面会，这

次活动吸引了几十位想贷款

购车的准车主们前来了解贷

款优惠活动。 活动当天就有

30多位客户的贷款申请得到

了核准。

据悉，在低迷的5月车市

中，凯美瑞逆势飞扬，销量达

到13252辆，环比增长10.5%，

以高出细分市场3倍的速度，

成为销量与上牌量的“双冠

王”。6月份，凯美瑞以全国上

牌量11873台再次勇夺中高

级单一车型上牌量冠军。为

了配合目前良好的销售形

势， 让更多客户能够提前拿

到凯美瑞， 广汽丰田坤宝天

心店推出了凯美瑞贷款购车

0利率0担保活动， 此次优惠

贷款活动为急需资金周转又

准备近期购车的朋友可谓是

送上了一丝清凉， 同时贷款

优惠活动放宽了担保限制，

为更多的准车主们提供了贷

款购车机会。

记者了解到， 这次贷款

优惠活动大部分准车主们主

要选择凯美瑞240G豪华版居

多。从2006年12月到现在，凯

美瑞多次连续稳居中高级车

单车型月销量冠军， 其中凯

美瑞240G豪华版的销量可谓

是功不可没。 这款车不论是

在外形设计、内部空间、动力

表现、燃油经济性、操控性、

安全保障上， 还是人性化高

科技配置等各个方面都表现

十分均衡。据悉，广汽丰田坤

宝天心店为了满足目前客户

对贷款购车的需求， 此项贷

款优惠活动将持续到8月底。

■记者 郭钰

2010年1-6月，一汽丰田累计销

量达到23.8万辆， 同比增长44%，其

中，COROLLA系列销量超过11万

辆，RAV4销量达4.7万辆， 其他车型

均表现出良好的销售势头。6月22日，

一汽丰田全新PRADO普拉多震撼上

市，以“越野及舒适”为开发理念的全

新PRADO普拉多， 一经上市便深受

消费者的喜爱，截止7月12日，短短20

天，订单量已超2千辆。下半年，一汽丰

田还将通过一系列大动作，全力冲刺

年度50万辆的销售目标。

新花冠演绎高品价比魅力

COROLLA自 1966年问世以

来，截止2009年12月，全球累计销

量已超过3600万辆。在中国市场，

COROLLA�卡罗拉和COROLLA�

EX花冠携手在 2008年以 21.7万

辆的佳绩获得小型高端车的市场

冠军， 截至2010年6月，COROL-

LA系列在中国累计销量已逾86.5

万辆。 为了回馈广大消费者多年来

对花冠的厚爱， 一汽丰田对新花冠

设定了具有强大竞争力的厂家指导

价。 新花冠的价格区间为9.28万

元—11.48万元，比原花冠价格最高

低1.5万元，令更多初次购车的消费

者有机会拥有这款具有高品价比的

家庭轿车。

外观上， 新花冠采用优雅简约

的设计风格， 对包括前格栅、 保险

杠、前大灯、前雾灯等等多处外观进

行重新设计， 宽广的前端视角和低

重心造型呈现出独特的时尚气质。

新花冠为了追求品质感和驾乘舒适

性， 在内饰及配置上也进行了显著

提升。车身颜色方面，新花冠全新推

出蓝金属色， 同时优化了深受消费

者喜爱的银金属色， 凸显质感和时

尚感，加之白色、黑云母色共4色，以

满足不同消费者的需求。

全方位营销全力冲刺

一汽丰田为表示对其销售的

TOYOTA商品品质的信心，及答谢

消费者多年来对一汽丰田的支持，

自即日起至9月30日在全国开展“安

心、安全、爱用”的促销活动。凡活动

期间购买一汽丰田的全车系的任何

一款车型，可以享受3年或10万公里

的新车保修期。10万公里内，定期检

查时均可享受免费电子系统检查和

免费空调系统检查服务， 并且该新

车保修办法将追溯至2010年7月1日

交车的一汽丰田的全车系。

下半年的市场营销措施主要围

绕着“让更多消费者感受到一汽丰

田缔造喜悦的汽车生活理念” 而开

展，7月15日-9月30日期间的“购车

赢大礼，万人日本游”活动，凡在活

动期间购买皇冠、 锐志、RAV4、卡

罗拉、花冠、威驰等6款车型中的任

何一款，均有机会赢得价值4999元

的日本游大奖 ， 中奖名额高达

10000人。

2010年上半年，一汽丰田稳步

发展。下半年一汽丰田目标明确，重

拳出击，一系列重要举措的推出，不

仅彰显其“客户第一”的企业理念和

回馈消费者的诚意， 更展现了一汽

丰田对未来充满自信。

一汽丰田重拳组合出击

全新花冠低价登陆湖南

长丰八月启动低价风暴

广丰坤宝启动凯美瑞贷款购车

0利率0担保

8月2日， 一汽丰田

湖南协会（以下简称一

汽丰田） 在长沙举办了

“一汽丰田2010年年中

媒体发表会”, 对外发布

了上半年的市场业绩以

及下半年的重要举措，

并隆重推出了全面升级

的 新 COROLLA� EX 花

冠。 ■记者 何尚武

2010年8月4日 星期三 编辑/樊超 图编/刘丰 美编/代宏福 校对/张郁文


