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历经八年的磋商与努力，福

田汽车与德国戴姆勒的合资项

目终获重大进展，记者日前从福

田汽车获悉,在德国总理默克尔

第四次访华前夕，该合资项目正

式获得国家发展和改革委员会

核准。日前，在德国总理默克尔

和中国总理温家宝的共同见证

下，双方企业代表在人民大会堂

共同签订了“合资经营合同”。

此次签约的德方企业———

戴姆勒公司是全球最大的卡车

生产商，其全球运作经验和资源

丰富，并拥有高端卡车及发动机

生产的技术优势，合资后，将为

福田汽车的产品升级、实现全球

跨越式发展提供生产和营销网

络等方面的支持。而作为国内最

大的商用车企业，福田汽车在成

本和管理运营上的优势明显，并

在国内卡车市场占据着重要的

市场份额，但作为本土成长起来

的自主品牌企业，福田汽车目前

尚缺乏全球化运作的经验。合作

后， 双方完全可以实现优势互

补，合作共赢。

据悉，此次双方合资项目总

投资为63.5亿元人民币，注册资

本56亿元人民币，双方按照50∶50

股权成立中重卡合资公司，其

中，福田汽车以现有的欧曼业务

可拆分资产经评估后的28亿元

人民币出资，戴姆勒以等值现金

出资，合资年限为50年。合资公

司将生产福田汽车现有的“福田

欧曼”中重卡产品和戴姆勒许可

的排放标准和动力分别达到欧

V和490马力的OM457重卡发

动机，达产后，整车生产能力为

10万辆 /年，OM457发动机为

4.5万台/年。

据了解，合资后，福田汽车

将保留“欧曼”中重卡产品专有

技术、专利、品牌等无形资产的

海外市场的使用权和所有权，戴

姆勒则将提供技术和专家支持，

帮助合资公司提升产品质量升

级。 福田汽车将与戴姆勒一道，

凭借福田欧曼品牌质优价廉的

产品优势进一步占领中重卡，乃

至更多系列产品的全球市场。

福田汽车方表示，通过与戴

姆勒合作，福田汽车可以快速掌

握全球化发展所需资源，有利于

福田形成世界知名企业品牌，提

高自主研发能力和自主品牌知

名度，促进中国汽车工业自主品

牌战略的发展，真正实现我国自

主品牌汽车打入全球市场的梦

想。

■记者 田泽伟 实习生 刘宇

随着汽车在世界范围的普及，

制造一辆能满足消费者多元化需求

的环保汽车成为了各大汽车厂家追

求的目标。而瑞麒X1的推出，则为众

厂家树立了一个汽车进化的典型。

记者从长沙国晨4S店了解到，

作为一款多功能的汽车，瑞麟X1完

美地兼顾了城市代步和户外出行

的不同需求，其中，轿车化的底盘

设计使得瑞麒X1拥有SUV车型中

少有的驾乘舒适性，而180mm的底

盘高度不仅为驾驶者提供了良好

的驾驶视野， 更为瑞麒X1提供了优

秀的通过能力，过坑跨沟变得轻松自

如。装载能力方面，瑞麒X1拥有微

客般的超大承载空间， 275L的行李

箱容积足以满足日常所需，后排座

椅翻折后， 承载空间更是达到了

1100L。此外，SUV的身板、亲民的价

格，令瑞麟X1赢得了众车主的青睐。

■记者 田泽伟 实习生 刘宇慧

记者获悉，2010年中秋佳

节(即9月22日至24日)以“赏车、

赏月、庆中秋”为主题的首届橘

洲汽车品鉴会将在橘洲景区焰

火广场隆重举行。

此次品鉴会由长沙市岳麓

山风景名胜管理局主办， 长沙

市橘洲景区管理处、《车友报》

湖南运营中心联手协办， 湖南

省广广告有限公司与长沙百乐

文化传播有限公司联合执行。

品鉴会以“时之准，地之独，形

之新”为基准，旨在为广大市民

打造一场盛大的中秋团圆汽车

宴。据介绍， 橘子洲景区作为长

沙市民与游客节假日最喜爱的

观光旅游场所之一， 不仅是休

闲游玩、中秋赏月的首选之地，

也是推广品牌文化、 传承湖湘

文明与其品牌结合的最佳展示

地点。

据悉，本次品鉴会还将首度

投入全息投影技术， 给市民更

加立体直观的视觉效果。 相信

这样一场创意独特的中秋汽车

品鉴会， 也将让消费者游园赏

车两相宜。

■记者 何尚武

福田卡车

牵手戴姆勒

双方将携手开拓全球市场

多功能瑞麒X1受青睐

首届中秋汽车品鉴会将登陆橘子洲

“收到长安轿车4S店的电话时

我还以为是谁恶作剧或是骗人呢，

哪有这种好事儿呀？！” 家住长沙市

开福区湘江世纪城的张先生在接受

记者采访时如是说。

张先生在2009年购买了一辆

长安悦翔，出于对悦翔的喜爱，在今

年长安轿车“老带新”活动开展后，

热心的他又当起了悦翔的“活广

告”， 介绍了不少朋友前来买车。也

因此，在“知音计划”中他幸运地获

得了2次免费保养的机会。

“知音计划”活动期间，新客户只

需在购车时提供一个长安轿车老客户

朋友的联系方式， 就可以享受价值数

千元的购车优惠； 老客户在不知情的

情况下， 也能免费得到长安轿车给予

的奖励回馈。一人购车，两人惊喜。

■记者 田泽伟 实习生 刘宇慧

一人购车两人惊喜

长安知音计划回访

戴姆勒卡车将开启在华崭新征程。


