
本报7月22日讯“今年上半年，湖南

新认定中国驰名商标20件， 省著名商标

300件，省驰名商标82件，居中部第一位。”

这是今天上午，记者从湖南工商系统大型

工用企业反垄断法与反不正当竞争法座

谈会上获悉的。 ■记者 刘玲玲

湖南半年新增300件著名商标

财经·纵深
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一室房租金涨幅最大 普涨200~400元

王硕两个月前就开始关注博林金谷

的房租价格。5月14日，她在那里看了一套

一室一厅42平方米的房屋， 当时房租900

元/月。但现在想租那样中等装修、家电齐

全的房子，少于1200元/月是租不到了。

记者在口碑网等长沙租房信息网上

查询发现，果不其然，长沙房租真的涨了，

岳麓区的咸嘉新村、 芙蓉区的德政园、天

心区的君临国际等大型社区都在涨价之

列。

7月22日， 长沙新环境房产五一广场

店业务经理陈爱国向记者证实了这一事

实。他说：“一室房涨幅最大，像五一广场

附近40~50平方米的一室一厅， 价格涨到

1400~1600元/月，以前都在1200元/月左

右。”

出租频率低 大户型租金基本稳定

所有户型房租都有上浮，但不如一室

户涨幅大。比如：五一广场附近的二室房，

房租平均上涨了100~200元/月。

“户型大的房屋出租频率比较小，一

般都是长租，所以，房屋价格基本稳定。”

陈爱国解释说。但他表示，此时换租的，价

格也都涨了。

7月22日，在租房网站上，记者看到，

同样在16层、同样是中等装修、同样是南

北朝向，雨花区赤岗冲名都花园两套“孪

生”三室房，身价却相差700元。前者3月17

日报价2300元，6月28日出租的后者却变

成了3000元/月。

买房者观望 租房者陡增

“租房者多，房源少，价格自然会高。”

陈爱国说。

4月份，楼市新政实施以来，长沙买房

者多处于观望状态，租房成为回避市场风

险的首选方式。与此同时，应届毕业生、地

铁施工队伍等加入了长沙租房队伍。这

样，房租就更加贵了。

“房租涨成这样也到此为止了。”陈爱

国说，长沙房价并不会有很大降幅，买房

人群不会长期租房， 观望一段时间后，还

是会买房。所以，房租也很难再涨。

7月22日上午，记者来到方明的房屋中

介公司，几个职员趴在电脑前，显得无精打

采。店里异常安静，只有火辣辣的太阳让整

个店子、门前的马路显得异常燥热。

“请问，现在房租和房价怎么样？”一

位中年男子走进公司，想把自己在长沙

恒业雅苑的房子出售，几个业务员急忙

热情地迎上去，他们说，这是今天的第

一个客人。

几个业务员经过轮番“轰炸”后，男子

似乎并不对卖房表示出浓厚的兴趣，转而

问起租房情况。记者上前询问原因，男子

表示，长沙房价肯定会上涨，反正自己不

急着用钱，就转卖房为出租。

“上头要抑制房价， 谁还敢在这个时

候贸然买房？”在方明的帮助下，记者联

系到一位房主刘女士， 她在电话里毅然

决然地说。今年4月，刘女士准备出售自

己在德政园的一套三室一厅的房子，此

后没几天，“新国十条”等政策出台，中央

坚决抑制房价，和老公商量后，刘女士收

回了中介公司打出的出售房屋的广告，

转为出租。

记者从长沙市新环境房屋交易公司

获知，从4月份开始，长沙90家公司业务量

骤降二到三成，需求以租赁为主，二手房

以刚性群体为主，消费者前来咨询，抱有

观望、徘徊态度。

长沙市房产局房产研究中心的数据同

样显示，2009年4、5、6月份的成交面积为

89.61万平方米，成交套数为7924套，成交

金额16.91亿元。今年4、5、6月份，成交面积

为70.30万平方米，成交套数6538套，相比

起来，降幅在两成左右。

长沙多数市民转“卖”为“租”

二手房销量暴跌2成

中介叹息：“生意惨淡得想倒闭”

房租全线上涨

长沙3个月房租只能住2个月，烦！

通程万惠3年蛰伏再出发

今年至少在长开一家新店

方明是长沙某房屋中介交易中心的

老板，一次误打误撞的机会进了房产界，

做起了房屋中介的生意。 这个当时被他

看做“无理由”的决定，让这个初出茅庐

的毛头小伙在短短一年半时间内身价暴

涨百万。

2008年，方明毕业。一次和深圳的几

个朋友吃饭， 他听说房产生意很赚钱，凭

着一身热血和突发奇想，在长沙马王堆开

了家房屋中介公司。在长沙房价持续走高

的两年内，方明竟净赚百万。

“本以为就快熬出头了， 真想不到今

年两番‘轰炸’后，生意惨淡得想倒闭。”方

明表示。2009年底， 在方明事业扶摇直上

时，财政部和国税总局出台政策，从2010

年开始， 但凡不足5年的普通二手房在转

让时仍按差额方式征收营业税，这对二手

房市场来说，无疑是晴天霹雳，购房者开

始犹豫、观望。

几个月后， 数据证实，2010年前三个

月，方明的房屋中介公司二手房的月成交

量从以往的20余套骤降一半，但由于方明

加强管理和业务培训， 生意还算过得去。

2010年4月，“新国十条”出台，中央到地方

坚决表示要把房价抑制到底，房价升降扑

朔迷离。

从4月份开始， 方明的房屋中介公司

二手房月成交量跌到10套以下， 特别是5

月份，成交量仅有6套，比一到三月份的月

成交量下降一半。

中介生意清淡，月成交量下降一半

市民变卖为租，二手房销量降2成

长沙房租上涨，二手房却销量暴跌。 记者 童迪 摄

新政对房价的影响，似乎先体现在二手房上。长沙市房产局房产研究中

心7月22日提供给本报的数据显示，今年4月以来，二手房成交量和去年同期

相比暴跌二成。

■记者 王梦颖

这事有点怪！

7月20日，计划在长沙天心区博林金谷租房的王硕发现，一模一样

的户型，丝毫不差的装修、配置，房租却比2个月前高出了整整400元。

王硕一脸愁苦地说：“3个月的房租钱，现在只能住两个月了。早

知道2个月前我就租了，真郁闷！”

■记者 未晓芳 实习生 王倩 吴林

本报7月22日讯 7月21日，履新一月

的通程万惠总经理肖枫逸透露，在今年启

动扩张计划，年底前必开一家新店。

据了解，通程万惠上半年已经达成预

算60%，销售同比增长100%，利润同比增

长120%。

肖枫逸说，过去三年时间主要是对市场

空间进行分解细化， 建立有效的运营模型，

搭建高效精简的运营体系。何况，长沙零售

行业一直竞争激烈，通程万惠不担心闭关三

年后，江湖已经物是人非，大局已定。

相比格局已经初步成型的电器、 百货，

长沙超市行业一直处于战国时代，没有一家

或几家超市能占压倒性优势。 这意味着，通

程万惠有充分的时间和空间去“展翅高飞”。

肖枫逸分析， 长沙将进入地铁时代，

围绕地铁将诞生很多细分商圈，“本土超

市在对这一市场的把握，满足本地市民需

求方面，更加到位”。以此为发展契机，肖

枫逸认为通程万惠要立足湖南，与通程电

器和百货一样，体现本土化与亲和力。

在商品定位方面，立足民生，满足最基

本需求，不盲目追求洋化与高端；在服务方

面，要完善便民利民功能，在原有商品经营

的基础上，提供餐饮、娱乐、洗衣、修鞋、缴

费等多功能集合，“专心打造社区购物中心

概念，做社区必不可少的一部分”。

在未来，通程万惠将坚持能动可持续

性发展，“更多依靠内生式增长，绝不单纯

追求门店数量和销售规模发展”。

肖枫逸透露已经在长沙开始遴选物

业，“且不止一处，今年至少开一家新店”。

■记者 唐志军 邢云


