
湖南大学金融与统计学院院长、博

士生导师杨胜刚教授通过了解衡阳玉

泉生态农业发展有限公司的融资运作

模式后，对公司以合作开发冬枣种植在

老人中招股的行为，进行了分析：“一个

公司要募集资金， 一定要有招股说明

书，而且按照规定公示。”

杨胜刚说：“招股说明书没有经过

公示， 而仅仅是个人通过营销的手段，

来让人出钱，或者是加入这个项目作为

合作开发，这本身就是违法的。”
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今日焦点
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家住衡阳某大专院校

的杜奶奶和陈爷爷现年

72岁，今年5月30日，老俩

口瞒着子女， 在衡阳玉泉

生态农业发展有限公司

投资了10万元。据记者了

解， 老俩口生活俭朴，这

10万元中， 还有1万元借

款。 究竟是什么令老人萌

生了投资意向呢？ 杜奶奶

告诉记者， 那天上了他们

的课，就动心。

杜奶奶说，上课、参观

冬枣基地之后， 营销人员

对老俩口展开了强大的思

想攻势。不出三天时间，杜

奶奶拿出10万元， 与玉泉

公司分别签订了《农业开

发合作合同》以及《农村土

地承包经营权转包合同》，

流转了玉泉公司25亩土

地。三年内，可以得到5000

斤大米。三年后，再参与25

亩土地上冬枣销售利润的

20%分红。

老俩口交了10万元，

拿回了五本玉泉公司印

制的粮票，合计可以在公

司换购5000斤营养鲜活

米。这也是玉泉公司给予

老人10万元投资的前三年

的回报。如果大米吃不完，

公司还将以2元一斤兑换

成现金。

杜奶奶和陈爷爷，只

是记者在调查过程中接触

的一个代表。随着调查的深

入，记者发现有越来越多的

老人参与其中，投资金额从

2万元到20万元不等。

记者采访该公司办

公室主任姚志勇时得知，

投资人数已经达到两三

百人之多。

近百员工“贴身营销”，“上课”、“考察”步步为营

“免费送大米”诱300老人投资当股东

专家：衡阳玉泉生态农业发展有限公司招股方式涉嫌违法

连日来，不少衡阳读者反映，当地有一家生态农业开发公司，其营销人员每天清晨

以“免费送大米”为诱饵，将出门晨练的老人拉到该公司。老人应邀前往后，不但没有拿

到免费的大米，还被召集起来“上课”，鼓动他们投资，声称每年都会得到高额返还。记

者经过长达半月的明察暗访， 发现目前已有300多位老人将自己的积蓄投入其中，金

额高达数百万元。

■记者 李凌

7月9日， 记者陪同李女

士来到衡阳市莲湖广场晨

练， 在衡阳解放路某宾馆附

近，果然被一名身穿白T恤的

年轻男子拦住了。

白衣男子以免费送大

米为由， 将李女士和记者带

到某宾馆三楼。 这里打出的

招牌是衡阳玉泉生态农业发

展有限公司。 留下联系方式

后， 营销人员带领进入公司

的一间小型会议室， 会议室

的墙上张贴着该公司的宣传

画和大量的照片。其中，十几

个荣誉证书特别显眼。

白衣男子自我介绍，他

是衡阳玉泉生态农业发展

有限公司的营销人员， 名叫

仇单。 他饶有兴趣地介绍了

公司的发展史和未来几年的

创业前景， 并且拿出了一份

复印的红头文件：“我们是衡

阳市政府2010年重点投资项

目。我们董事长是臧新民。”

上楼十几分钟了，白衣男

子还是没有送大米的意思。

当记者提出购买小包

装米回家时， 营销人员表

示， 要想免费得到这种玉

泉公司特有的“营养鲜活

米”， 就必须在公司投资。

投资后， 不但这袋米可以

免费赠送，公司还可以长期

供给。 以投资10万元为例，

可以免费提供5000斤“营

养鲜活米”。

晨练时，“免费送米的”拦住了她

当李女士拿走一小袋

半斤装大米后，紧接着营销

人员的电话就不断地打了

过来。除了继续巩固李女士

的投资意向之外，对方还强

烈要求李女士参加第二天

的集体上课活动。 第二天，

记者陪同李女士再次来到

了该公司。

早晨7点， 衡阳玉泉生

态农业发展有限公司早已

是人声鼎沸。老人们陆续来

到公司会议室坐下。公司人

员依次在焚香祭拜门口的

财神，大袋的大米也陆续搬

到了办公室。

会议定在8点准时开

始，在这之前，由营销人员

为老人提供“一对一”的贴

身服务。 包括端茶送水、讲

解、唠嗑等等，该公司的营

销人员有近百人之多。

一名年轻男子开始为

老人上课。 该男子把种植冬

枣所产生的巨大效益， 做重

点推介。该男子以高回报、高

利润为砝码， 鼓动老人投资

种植冬枣。 持续两个半小时

的讲课， 终于在老人们的催

促中匆匆打住。

有部分冲着领取免费

大米而来开会的老人，最终

没有拿到大米。

近百营销人员“一对一”贴身服务

这次集体上课， 既是玉

泉公司对老人的“洗脑”，也

是营销人员对投资对象的再

筛选， 以此决定谁将参加下

一步的活动。这个活动，就是

实地考察公司开发的冬枣示

范基地。

第三天，公司安排了四

辆大巴车，近两百名老人前

往衡南县和祁东县考察公

司种植开发的冬枣示范基

地。记者陪同李女士坐上了

大巴。从衡阳市出发半个小

时到达了玉泉公司冬枣衡

南县谭子山示范基地。

近两百名老人顶着大

太阳在山间小路上缓慢移

动。仅过了十分钟左右，老

人们因为体力不支， 纷纷

下山回到了车上。 大巴车

接着赶往祁东县风石堰，

老人们穿行在枣园， 一边

听着营销人员的介绍。一位

八十几岁的老娭毑颤颤巍

巍， 一不小心摔下了田埂，

众人赶紧上前搀扶。十来分

钟后，老人们对这个冬枣示

范基地的参观考察结束。公

司安排老人统一在祁东县

城免费就餐。

午餐后， 营销人员一

对一继续与对有投资意向

的老人展开进一步的攻

势：“如果你投资6万， 三年

算下来， 收益就是16200

元。第四年，冬枣丰产了，这

样算下来， 每年的分红有2

万多。”

既吃到了营养的鲜活

米，投资又能有回报，这样

的“好事”就近在眼前，有

很多老人开始动心了。在

营销人员的鼓动下， 有老

人就在餐桌上签订了投资

申请意向书。

“考察”种植基地展开进一步攻势

老人瞒着子女倾囊投资

专家说法

“此举有违法嫌疑”

拉老人投资从一袋大米开始。 记者 李凌 摄

这张“至尊卡”用掉了杜奶奶毕生的积蓄10万元。 记者 李凌 摄

【暗访】

【遭遇】

【质疑】

【升级】


