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中银 e 令的特点

“中银 e 令”使用安全、方便：一个口令在认证过程中

只使用一次，下次认证时则更换使用另一个口令，使得不

法分子难以仿冒合法用户的身份； 动态口令牌的使用十

分简单，无需安装驱动，无需连接电脑设备，实现了与电

脑的完全物理隔离，并且用户也不需要记忆密码，只要根

据网上银行系统的提示， 输入动态口令牌当前显示的动

态口令即可。

外形时尚、方便携带：“中行 e 令”俏皮的形象，时尚

的外形，增添了几分生动活泼，同时，“中行 e 令”大小适

中，方便携带，可以用绳索悬挂，钥匙扣悬挂等多种方式

随身携带。

交易更安全：中行网银通过三道防线（用户名、密码

加动态口令登录、 登录后进行重要交易时需再次输入动

态口令进行身份验证）和九重防护措施（安全控件、中银 e

信、预留欢迎信息、登录保护、交易限额控制、会话超时控

制、关键账户信息屏蔽、登录监控、网点关联账户），确保

客户资金和信息安全。

服务更优惠： 使用中行网银可免费获赠安全认证工

具———动态口令牌（中银 e 令），享受转账汇款、基金申购

费率优惠，更有网上支付特惠惊喜带给您。

“中银 e 令”适用于手机银行，网上银行和手机银行可

共用一个“中银 e 令”

中国银行使用“中银 e 令”作为安全认证工具，为

消费者的网银配备安全利器。

什么是“中银 e 令”

“中银 e 令”即目前国际上应用广泛的安全认证工

具———动态口令牌，是一种内置电源、密码生成芯片和

显示屏、 根据专门的算法每隔一定时间自动更新动态

口令的专用硬件。 基于该动态密码技术的系统又称一

次一密（OTP）系统，即用户的身份验证密码是变化的，

每 60 秒随机更新一次，显示为 6 位数字，密码在使用

过一次后就失效， 下次登录时的密码是完全不同的新

密码。作为一种重要的双因素认证工具，动态口令牌被

广泛地运用于安全认证领域。 动态口令牌可以大大提

升网上银行的登录和交易安全。

详情请登录中行网站 www.boc.cn 或拨打中行客户

服务热线 95566。

外汇

币种 钞买价

英镑 991.53

美元 670.83

瑞郎 620.94

欧元 827.85

“键镁乐”入长：消费1元就积1分 积1200分可获4200元红利

这家公司怪怪的

记者深入暗访发现重重疑点 工商部门表示将介入调查

一个以“消费资本化”为理念的公司，正在长沙招兵买马。

他们一方面说，不需要投资一分钱就可入伙，另一方面又

暗示听课者，交6000元就能成为加盟公司股东，并不断计算股

东的高额利润。

7月8日上午，记者进入讲课现场暗访，发现该公司的承诺

疑点重重。

■记者 刘玲玲

键镁乐是不是骗子公司？ 暂时

无从得知。

键镁乐公司是不是传销， 我也

不敢妄断。我只知道，它们采取的是

会员高门槛进入、 金字塔奖金制度

等运作， 拼命发展会员特别是高级

会员的形式为商业模式。

除去上述疑问， 我们还可以从

以下三点来分析：

一是会员入会都要达到600－730

分积分（1积分等于1元人民币），要

消费几千元甚至上万元或几吨米、

上千斤肉才有可能达到。因此，公司

就要入会的人在他们公司高价购买

产品，达到所要的积分。

二是采取金字塔形式的奖金制

度。 这个制度早已明确为传销的特

征。传销公司的制度就是金三角、宝

塔形、双轨制，它们曾经使无数的传

销人耽误了时间，浪费了青春，花光

了积蓄，破灭了梦想。

三是利润从何而来。键镁乐公司

讲得很好：说是从商家分出利润来；商

家不会因键镁乐的会员去刷卡而提高

价格。我且问：任何人都可以是键镁乐

的会员， 键镁乐的会员卡可以到任何

地方消费， 那商家分出一部分利润来

与你合作，还不如不合作的好，要不就

提高商品价格，消费者还是吃亏了。

总之，孙悟空还是逃不出如来佛

的手掌心。

记者已将键镁乐的相关材料信

息提供给工商部门， 工商部门相关

负责人表示，他们一定会调查，查实

情况后会向媒体通报。

7月的长沙很热。

可在长沙市却有一群人

耐着高温，不时高喊几声“我

会成功”的口号，做着发财梦。

7月8日上午10点，记者来到

位于长沙市湘凯石化大厦15楼

的广州市键镁乐商务信息咨询

有限公司长沙分公司，见到了这

一群正做着发财美梦的人。

不到200平方米的地方，

已被隔成5间小办公室， 一间

稍微大点的会议室里面坐着

近50人。 一名戴着麦克风、年

约30岁左右的女人正在台上

侃侃而谈，正在向台下坐着的

人大谈“人生创业”的“大道

理”。 而台下的听课者都非常

兴奋。一名叫陈安友的听课者

更是如同“打了鸡血”般激动，

不断地畅想着自己的未来。

在会议室的后面，一块黑

板上面贴着一份参与者分组

情况，写着：耒阳组7人、双峰

组8人、 长沙组8人、 综合组9

人、道县组9人。

听课者

如打了鸡血般激动

键镁乐是不是骗子公司？

记者来到公司后，很快就有一

个自称黄伟的小伙子走过来，不断

地向记者灌输他们的“发财”理念。

“我们不需要交一分钱就能

入伙。”黄伟说，消费者只需交纳

10元的会员卡工本费就能成为

“键镁乐”的会员。只要在“键镁

乐”超市和他们的合作企业处消

费600元， 即有600分时消费积

分， 会员就能享受公司分红。而

该会员发展其他会员，那么其他

会员的消费也计算在该名会员

头上，如果往下再发展，所有消

费都会算在他头上， 层层拿提

成。“收入一定非常可观。”

︻

疑

问

一

︼

强调不需交钱就能入伙

︻

疑

问

二

︼

发展会员越多提成越多

“那现在键镁乐长沙有多少

门店呢？”记者问道。

“目前暂时只有一家超市，

就在侯家塘。”听到记者的问题，

黄伟支吾道。

“可一家超市怎么能够发展

那么多会员呢？”记者继续追问。

“我们现在的目的不是卖

卡、发展会员，而是招商。”黄伟

没料到记者会一直追问，有点手

足无措。

过了几秒钟，黄伟又赶紧补

充道：“我们今年准备在长沙打

造100家连锁超市，届时，消费

者购物的地方会越来越多。”

宣称每个月能赚8000元

︻

疑

问

三

︼

黄伟再三给记者洗脑：“我

来带你， 只要你按照我的方法

做，3个月后你一个月最起码能

赚8000元。”

记者问他现在是什么职务，

现在是多少钱一个月？

黄伟先低头思考了一下，然

后才支吾着说：“我现在还属于

见习业务员， 现在的钱还不多。

但一定会好起来的，只要我们努

力。”他一边说，一边点头，好像

是在给自己鼓劲。

黄伟还说， 他们目前已与

步步高合作，，步步高超市东塘

店可以使用“键镁乐卡”，其它

的店年内也可以使用。

7月8日下午，记者联系了步步

高超市东塘店企划负责人刘峰。

“键镁乐？ 我没听过这家公

司。”刘峰表示，在步步高，除了他

们自己的会员卡以及两款信用卡

可以积分外，其它的卡都不行。

刘峰说， 像这种购物积分，

不仅是一个店的事情。“像‘键镁

乐’所说的现在只有这家店可以

使用，那是绝对不可能的事情。”

刘峰斩钉截铁地说。

︻

疑

问

四

︼

已与步步高东塘店合作

7月8日，本报记者拿回来键镁乐时代的培训手册，上面写着“简

单、相信、听话、照着做！”等口号。 记者 龚磊 摄

记

者

手

记

现场目击

实际上目前主要是在招商

实际上需缴10元会员卡工本费

实际上自己还是见习业务员

实际上遭步步高断然否认


