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家居·关注
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进入六月，长沙家装市场受限

于楼市新政的影响， 观望情绪蔓

延，中高端家装市场销售业务明显

萎缩。 多位家装公司负责人称，最

近公司上门客户量较之前有明显

下滑。

而部分以套餐家装为主的公

司却一派繁荣景象。

记者日前走访金煌、 名匠、百

度、288等家装公司时看到，各套餐

公司的人气并未受观望情绪的影

响而出现丝毫减弱，多数套餐型公

司的洽谈区座无虚席，签单量也极

其可观。

套餐公司人气持续走高

在名匠装饰的营业大厅内，世

景华庭的业主刘先生告诉记者，最

近气温酷热难耐，自己去建材市场

一件件挑选材料实在费力，而采用

488元/平方米的套餐装修，不足一

个上午，就可以全盘搞定家装所需

的主材、辅料，省心省力，免去了奔

波劳碌之苦。

名匠装饰总经理何建林称，家

装套餐相较于传统家装模式，是一

种高度整合后的家装整体解决方

案。 它通过对产业链的有机整合，

对业主提供辅材、设计、施工和售

后一条龙服务，并采用按平方米计

价的方式，让业主轻松享受到高性

价比的精装修产品和服务。

“在这一过程中，业主无需东

奔西跑寻材料， 也无需磨破嘴皮

和建材商家讨价还价。”288家装

总经理彭勇表示， 家装套餐的材

料类似于团购的性质， 但消费者

得到的材料售价却比团购价还要

低。 这主要是由于家装公司的批

量采购， 将材料流通领域的成本

都进行了极限压缩， 从而呈现给

业主低廉的报价。

资源整合优势强大

同样，在金煌装饰大厅依旧人

气不减，二十多张接待桌椅早已高

朋满座；在其材料展示厅，前来选

购各类主材的消费者也络绎不绝。

旺盛的人气让金煌装饰近期业绩

直线攀升，“我们丝毫没有受到楼

市调控政策的影响。” 金煌装饰董

事长童彬原信誓旦旦的表示。

套餐之所以能够在鱼目混杂

的家装市场脱颖而出并站住脚跟，

除去施工、服务优势之外，资源整

合的优势更是旁人无法比拟。童彬

原称，通过大批量采购建材，加上

管理层面的优化组合和营销模式

的获利，将节约的销售成本直接让

利于消费者， 套餐价格不断优化，

套餐价值直线提升，如此高性价比

的家装使传统家装模式难以匹敌。

百度集成家装总经理毛勐也

表示，近段时间，上门前来咨询398

元/平方米宜居型套餐的业主越来

越多， 也直接促成了签单量的提

升。“整个上半年的销售业绩是去

年一年的总和”，优惠、便捷的装修

模式，也成为了吸引客户登门到访

的重要原因。 ■记者 白娜

全包套餐成为淡季家装市场新亮点

福湘木业全资子公司世外桃源装饰总部

由唐朝大厦搬迁至斜对面的海东青大厦5楼，

即日起正式开门纳客。乔迁开业期间，世外桃

源装饰将于本周末举行首场业主答谢见面

会，并推出多重装修特惠。

据悉， 世外桃源将推出材料全面升级不

加价优惠， 且赠送价值6800元的普通厨房电

器三件套，且现场签单的业主还可参加7月18

日的庆典抽大奖活动，奖品有空调、热水器、

微波炉等， 前十名下单业主还可享受总经理

签单惠上惠政策，追加额外优惠。

作为福湘木业全资子公司的世外桃源装

饰， 自去年年底重组以来凭借福湘木业强大

的资金投入和完善的管理体系， 公司发展迅

速且相继推出了高品质、高性价比的Eo健康

家装480元/平米和580元/平米全包套餐。

自该两款套餐推出上市以来， 以金福湘

Eo系列板材，福湘、华润油漆，福湘、多乐士

墙漆，金杯电线，日丰、连塑水管，朗高、金达

雅、协进陶瓷，美加华、德国汉雅洁具，嘉宝、

巨迪橱柜等品牌材料， 项目配置包括产品服

务及治理高达168项。 ■白娜

世外桃源乔迁推特惠


