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作为一款采用了“Fast-Back”外形设

计理念的家用车，MG6将空间与外形这对

矛盾处理得恰到好处。 日前， 以MG6为主

角的风尚秀———激昂“背”后，发现“浅”

能———MG6个性达人派对在MG湖南永通

华茂店盛大举行。

随着定位于全球车MG6的上市，中级

车市场不仅迎来了一款全新车型， 更是获

得了未来发展的标杆与方向。MG6作为上

海汽车面向全球研发的第一款车型， 整合

全球优质资源为MG6所用， 在外型设计、

空间表现、操控等诸多方面都有大幅提升，

超越同级车型， 成为一款当仁不让的领先

车型。另一方面，自浅内饰板即将上市的消

息传出，MG浅内饰车型全国的订单已经

逼近万辆， 充分显示出消费者对浅内饰板

MG6的喜爱。

据了解，MG湖南地区经销商永通华

茂店隶属于湖南汽车行业实力雄厚的永通

集团，“专业于车，专注于人，专诚于心”的

理念彰显了永通人无论从专业上还是服务

上， 都有着自己奋斗的目标。 在日常工作

中，MG永通华茂从总经理到下面的每一

个员工都在积极的为之付出， 将这些目标

化为一个个的服务细节带给广大消费者，

同时也赢得了众多客户的支持。

■记者 何尚武

MG6星城演绎个性达人派对

深耕二三级市场

湖南永通用实力吹响地州战略集结号

两年后，二级营销网点将达到50家

■记者 田泽伟

实习生 刘宇慧 李讯琪

近年来，随着

消费结构不断发

生变化，当初让广

大汽车销售集团

赢得了巨大市场份额和

空间的一级汽车市场竞

争已经趋向于白热化，而

随着市州消费水平的不

断提升，蕴藏着无限潜力

和巨大商机的二三级汽

车市场正日益得到各大

销售集团的重视。

从丰富品牌到圈地

建店，从渠道下沉到灵活

营销，我省的汽车销售集

团一直在试图通过这些

方式来完成自己的实力

扩张，当然湖南永通集团

也毫不例外。“未来三年，

永通的二级网点将进一

步下沉到各个区域，并由

现有的32个网点扩大到

50个。” 湖南永通集团董

事长蒋宗平日前在接受

记者采访时坦言。

邵阳，湖南永通广汽丰田店已经破土

动工；长沙，5月23日，永通集团在河西金

星大道附近购买的140亩土地正式签署

协议； 怀化，6月23日， 永通集团斥资近

20个亿，占地近2500亩的中国西部汽车

物流产业城在怀化鹤城区杨村乡正式奠

基……

自2003年实施网点营销以来， 永通

营销网络的发展已经走过了八个年头，通

过多年的经营和积累，永通集团目前已进

入快速发展期，而随着永通集团积极挺进

汽车二三级市场，显示了蒋宗平布局湖南

的雄心壮志和前瞻意识。

据了解，湖南永通32家网点覆盖湖

南，可以让更多永通的客户能就地享受

到专业的服务；2009年度（2009年4月1

日至2010年3月31日）， 这些网络经销

商共计销售各类商品车7194台，占永通

集团商品车销售总量 （2.28万台）的

31%， 同比增幅达到67％。“特别是怀化

盈丰店，2009年销售678台的业绩， 成为

了32家网点中的冠军。 而宁乡花明店、永

州永丰店， 2009年的销售增长率都超过

了200%。” 蒋宗平表示，“随着市州消费

水平的不断提高，二三级市场的市场容量

并不像人们想象的那么小，随着各大品牌

和集团的进入，一些品牌依然取得了不错

的业绩。”

大浪淘沙，适者生存。据了解,永通当初第一批

的十四家网点，目前也只剩下了三家，但是现在永通

营销网络的成员已达到了32家，而在两年之内,营销

网点甚至将达到50家。

蒋宗平表示，尽管网点在不断增加,但对于网点

的建设，永通集团将不是保护“现有”网点利益，而是

保护“优质”网点利益。据了解,衡阳弘通和岳阳湘岳

是最先加入永通营销网点的，而衡阳西城、岳阳惠众

是后入网的，但由于销售业绩一直没有十足的发展，

导致先入网的被淘汰了，后入网的发展起来了。蒋宗

平告诉记者，在网点的加入和审核上，永通集团就是

希望通过竞争，发现优质网点，而在网点的建设上，

也只能保护“优质”者。

蒋宗平告诉记者， 永通集团的目标是通过增加

新品牌、 增加4S品牌店， 在3-5年内达到销售收入

100个亿的规模，同时，也将会进一步加大营销网络

建设上力度，把二三级市场的这块蛋糕继续做大。

二三级网点成永通业绩新亮点

“相比昂贵的4S模式，通过渠道下沉，进而覆盖

二三线市场甚至更为广阔的农村市场， 不仅能减轻

汽车经销商的投资压力，获得更大发展空间，而且还

能够有效控制目前4S店数量泛滥的问题。”汽车权威

人士表示。

随着今年车市的持续下滑， 抢占各大二三级市

场成了车商抵御市场滑坡、 便于更好完成全年销售

任务的“武器”。据悉，永通集团也将继续加大对各大

网点的支持力度。 不仅全力支持旗下营销网络参加

各类地方车展， 并给予网点商品车加装部分更多折

扣。同时，永通各品牌店将继续为各大营销网络提供

标准的售后服务，并在原来的基础上，继续加强对网

点营销、服务人员来永通进行业务培训工作；此外，

继续坚持组织自己的大板车为网络经销商发运商品

车，以解决单个网点提车不经济，不安全的情况。

将继续加强对二三级网点的建设

大浪淘沙，加大对优质网点的扶持
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湖南永通大力扩张的目标是实现百亿元的销售规模。


