
本报7月1日讯 在惨淡的大盘

中，今天复牌的天润发展（002113）

显得无精打采， 开盘没多久就趴在

跌停板上，全天毫无作为。既像是补

跌，又像是“见光死”。让对其重组行

情寄予厚望的投资者大失所望。

但股权变化一事， 在消息面上

却已经明朗———大股东岳阳财政局

以9.58元/股的价格向恒润华创转

让2540万股， 将控股权让予后者。

坐拥房地产资产的恒润华创表态，

未来两年内投资2.5亿元建设年产

100万吨农用环保援控释肥复合肥

项目， 打造长江以南最有影响力的

复合肥研发、 生产销售基地。“尽管

尿素我们放弃了， 但是复合肥还是

有一定的前景， 目前化肥还是我们

的主业，” 天润发展董事长林军华

称：“已有跨省知名度的‘洞庭’牌农

资经营，我们也要做大做强。”

天润发展新东家恒润华创成立

于2003年10月，注册资本1亿元，法

定代表人、控股股东为赖淦锋，其出

资额占公司目前总注册资本的

70%。 公司经营范围包括以自有资

金进行交通、能源、环保、高新技术

及物业的投资， 计算机软硬件的开

发、 设计及技术咨询等。“这家企业

靠信息技术起家， 目前产业范围已

经有所扩展。”林军华介绍。

恒润华创的业务调整计划显

示， 受让股权后36个月内不会转让

股权，并信心满满地表示，将确保上

市公司在收购当年实现盈利。

■记者 李治
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6年前就埋下“伏笔”

早在6月22日召开的电广传

媒股东大会上， 细心的股民透过

股东会上的三个议案， 察觉公司

正在积极准备三网融合。 三个议

案全部与有线电视业务相关，尤

其是第三项， 公司拟申请分两期

发行不超过10亿元的中期票据，

主要用途在于推动数字电视整体

转换和增值业务发展。

“我省的双向机顶盒的基础

还是很有优势的。” 电广传媒董

事、湖南省有线电视网络（集团）

股份有限公司总经理曾介忠表

示。“早在2004年，公司就提出了

全程全网概念， 计划打造成双向

网络运营商。 当时定这项决策是

顶住压力和冒着风险之下完成

的， 因为双向和单向机顶盒之间

有30-50元的差价， 而且国内没

有先例， 其他省市都是单向机顶

盒的数字电视整体转换。”

2006年，省政府批准组建了

湖南有线电视网络（集团）股份有

线公司，通过三年多的努力，目前

已发放了300多万台双向机顶盒。

“全国而言，90%都是单向机顶盒

用户，剩下的10%是双向，而湖南

省双向机顶盒占到了其中的

90%。”

有了信心还得有本钱

目前， 市场上对三网融合概

念股较为看好的是电广传媒、歌

华有线、广电网络、天威视讯、华

谊兄弟等。

随着三网融合推进， 以中视

传媒、 电广传媒为代表的内容提

供商将明显受益。

此外， 互联网类上市公司的

垄断地位被打破， 但其在内容制

作上有优势， 因此也将在内容提

供上获得收益， 而电广传媒也似

乎更看重的是未来在这块的获益

机会。“三网融合并不是三张网的

简单融合，而是电信网、互联网、

电视网这三个网的业务融合。”曾

介忠指出：“也就是广电、 电信之

间的相互业务融入， 其中广电向

电信业务的融入， 包括宽带的接

入、IP电话和视频电话这三个主

要方面。”

券商看好两大核心概念股

虽然，三网融合试点地区名单

提振部分相关概念股票午后走强，

但至收盘时，并未有突出表现。

有机构分析师指出：“从长远

来看，‘三网融合’可能成为2010

年的持续投资主题。”而核心主要

有两个，一是广电运营商，主要包

括电广传媒、 歌华有线、 广电网

络、中信国安等。二是为三网融合

提供技术、 设备、 内容支持的品

种，技术主要有中电广通等，设备

主要有中兴通讯、 大唐电信等品

种，内容主要有中视传媒等。

宏源证券看好传媒行业中的

中视传媒和电广传媒。中视传媒在

影视业务上具备国内领先的出品

原创精品剧能力。电广传媒有能力

依托湖南广电的节目资源优势。

然而， 中金则提醒投资者注

意风险。“投资者需要在短期业绩

风险、 估值水平和主题驱动力之

间做有效平衡。”其认为歌华有线

一季度业绩风险高、估值水平高，

在业绩风险释放之前， 不适合大

规模配置。

本报7月1日讯 6月30日晚间，

创维数码控股有限公司（香港联交

所股票代码编号：00751） 在香港公

布了2009年4月1日至2010年3月31

日共12个月的全年业绩。

报告显示， 创维数码2009财年

经营业绩取得历史性突破， 集团营

业额达227.7亿港元， 比上年增长

48.5% ； 毛利 48.7亿港元， 增长

57.5%； 利润13.26亿港元， 增长

163.6%； 每股基本盈利增加159.7%

至52.32港元。 ■记者 石曼

三网融合，电广传媒搭上顺风车

利好虽被市场消化，但券商看好两大核心概念股

创维数码发布2009财年公告

经营业绩取得

历史性突破

7月1日，对电广传媒的股民来说应该是个值得庆贺的日子。

“三网试点的名单出来了，有长株潭地区。”中午，电广传媒相关

负责人高兴地电话告知本报记者：“这两天到公司咨询的投资者真

是络绎不绝，今天终于尘埃落定，之前的争取还是有了回报。”

虽然名单公布，但明显三网概念利好早已被市场消化，涉三网概

念的个股1日走势并未如预期般强势，大盘各板块指数也全面走绿。

■记者 石曼 见习记者 杨斯涵

网络让人们沟通无限, 但网

络安全问题随之而来，网银失窃、

虚拟货币失窃、私密信息泄露、甚

至连网络菜园里的白菜被盗等事

件已有发生。在证券市场，投资者

享受着网络交易的便捷， 但证券

账户安全性同样面临新挑战。

据了解， 目前不少投资者账

户被盗用的案件， 主要是源于投

资者的交易习惯。 从在温州发生

的投资者账户被盗案件来看，居

然大部分投资者从未修改自己的

初始密码。

证券行业相关人士提醒广大

投资者，不要浏览不正规网站，不

要下载安装木马或黑客软件，在

使用网上交易进行投资交易时，

切勿设置本人生日日期这样简单

的数字为密码， 交易密码及资金

密码建议三个月更改一次。

为提高资金及密码的安全系

数，中国证监会启动了券商网上交

易“金盾计划”试点工作，在全国选

择了兴业证券、国信证券、国泰君

安、山西证券为代表的四家券商首

批试点，旨在通过网上交易动态口

令卡加强对客户账户的保护。

据兴业证券工作人员介绍，

动态口令卡能与交易账户绑定在

一起， 每分钟自动变换一组六位

数的数字， 采用动态口令+交易

密码相结合的安全保障， 使网上

交易提供了最好的防火墙， 大大

地提高了网上交易的安全系数。

此外， 动态口令卡作为一种可靠

的硬件产品，防水、防摔、防震，符

合CE、FCC标准， 且具有拆卸自

毁内部电路功能， 有效保护密钥

不会泄露。

据记者了解， 首批四家券商

的网上交易动态口令卡试点成功

后， 有望全行业普及这一网上交

易新举措。 为保证客户的交易安

全，目前在湖南省内，兴业证券长

沙芙蓉南路证券营业部耗资数十

万元， 免费为客户发放动态口令

卡， 以保障网上交易客户的交易

安全。 ■记者 李庆钢

7月1日， 记者从中国人寿湖

南省分公司半年工作会议上获

悉， 该公司今年已完成总保费收

入70亿元。其中，寿险及长期健康

险首年保费收入40亿元， 首年期

交保费9.25亿元，10年及以上期

交保费3.15亿元，短险保费3.34亿

元， 在省内寿险市场继续占据领

先位置。

推陈出新，业绩再创新高

国寿湖南省分公司总经理

陈向荣对记者表示，今年以来，

该公司加速完善治理结构 ，诸

如健全附加值服务相关制度，

制定和推广了特约商家管理办

法、新版鹤卡管理办法、国寿鹤

卡替代保单办理保全业务的管

理办法、新版VIP客户服务管理

规范以及新版《VIP客户手册》

等等。

此外， 该公司还成功推出了

“中国人寿林，健康深呼吸”植树

活动、“国寿健康好帮手-进企

业”、“牵手国寿6·16�， 共迎鹤彩

无限”等一系列活动，挖掘潜在客

户，提升与客户的黏性，使得市场

得以不断拓展。

截至6月28日，国寿全省系统

完成总保费收入70亿元， 业务规

模得到了稳步扩充， 综合实力明

显增强， 牢牢掌控着行业主导地

位。同时，公司经营风险管控迈上

了新台阶，内控制度进一步落实，

重要风险得到有效监控， 财务政

策也得到有效发挥。

做足分红险，继续领唱市场

数据显示，截至 2009�年底，

中国人寿分红险期末有效承保人

次达到4860多万； 从2004年到

2009年， 累计红利分配 620.7�亿

元。

作为我国寿险业的领军者，

十年前， 中国人寿就选择了以分

红险作为主打产品， 建立了较为

成熟的产品线， 培育了相应的重

点产品和品牌产品。 其分红保险

产品体系，覆盖不同客户群体、不

同保险责任、不同保险期限、不同

缴费方式， 而对每一个客户的保

障计划又广泛涵盖了生存、养老、

疾病、医疗、身故、残疾等多种保

障范围， 全面满足了客户在人身

保险领域的保险保障和储蓄理财

需求。

在分红险已成寿险市场主流

的当下，陈向荣亦表示，未来将不

断创新分红保险产品， 开发包括

附加医疗、重大疾病、意外等在内

的保障型险种，继续领唱市场；同

时， 注重分红险种缴费和保障期

间的长、中、短期合理搭配，并将

针对不同的消费人群， 设计责任

配置、 分红方式更为灵活的分红

产品。

■记者 刘永涛

通讯员 刘念涵 张晓莉

投资者交易习惯成账户被盗重要原因

专家提醒：证券账户密码要定期修改

兴业证券长沙芙蓉南路证券营业

部，客服热线：0731-85544688

湖南国寿半年总保费突破70亿

三网融合试点名单公布，电广传媒迎来发展机遇。IC图

复牌跌停 股权变化消息明朗

天润发展换了东家

泰康人寿

第十届客服节开幕

日前，以“与泰康同行和幸福相

伴，共创低碳绿色生活”为主题的泰

康人寿第十届客户服务节已经陆续

在全国各大城市隆重开幕。

据泰康人寿负责人介绍， 本次

客服节从6月持续到8月， 在为期3

个月的时间里，将围绕“低碳生活电

子化服务倡导行动”和“第五届全国

少儿书画大赛” 两大主题活动开展

一系列的特色服务活动， 让新老客

户在缤纷夏日里享受绿色低碳生活

带来的快乐， 同时分享泰康人寿一

直倡导的环保健康生活理念。

据了解，客服节期间，泰康人寿

特别启动了“网络电子服务”和“电

话电子服务”，活动期间成功申请的

客户均可获赠泰康人寿短期意外险

一份，还将有机会参加“注册抽奖送

话费”的活动。

■记者 陈静 通讯员 王志平


