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一家小店，一次杯赛能卖10万元创意产品

创意“触球”，就能赚钱

注重顾客参与性的商品最好卖

场内，运动员们之间展开的是一场绿茵之战；场外，全球各地

商家展开的是一场以世界杯为主题的商品之战。

有媒体报道，上海的一家宠物店，店里摆满了各支球队的宠物

版球衣，小小一件队服的售价就要46元，一周内已经卖出60多套。

长沙普通店家、市民或在校大学生，可以从世界杯中发现哪

些商机呢？

■记者 陈静 实习生 毛钦枫 梁露

▲

6月7日，随着世界杯的临近，市民在选购世界杯的饰品。

实习生 杨桦 记者 武席同 摄

其实不仅店家可以在此次活动中

掘金，普通市民与在校大学生也可以。

有些大学生设计出世界杯个性T恤，

在网上或摆摊出售， T恤价格便宜，设

计更为彰显个性，很容易被大众接受。

“上届世界杯期间，学长在学生

公寓外摆摊售卖仿版的球星战衣等足

球相关产品，生意很火，今年我也打算

试一试。”湖南大学新闻传播学院的王

金同学告诉记者。

球迷喜爱的球星卡也是不错的投

资选择。球星卡可根据标题，分成不同

的品牌。 各种品牌又以纸质不同及设

计加工的不同，分成不同档次。可以针

对不同的收藏爱好者，其市场不小。

另外， 各类新奇的世界杯周边产

品，如做成球星造型的草娃娃，用于发

泄球迷情绪的充气玩具等等， 在原有

经营品种的基础上， 用这类与世界杯

相关的周边产品丰富经营内容也可分

得这场经济盛宴的一小杯羹。

世界杯，我们也机会多多

记

者

调

查

各大商家利用世界杯吸引消费者

注意力的营销方式，既是“话题营销”，

也是“借势营销”，其中借势营销可以

说是营销的最高境界。

对想在此次世界杯中分一杯羹的

商家与市民，有四个方面的建议：一、早

规划、早准备，机遇只留给有准备的人；

二、定位，确定产品要卖给谁？顾客与产

品元素都要聚焦；三、注意与消费者之间

的互动，借势宣传，可以借此机会整合元

素，根据产品特色对产品进行促销，这也

叫“借势整合运营”；四、提出自己的口

号，如“看世界杯，去某某酒吧！”、“看世

界杯，喝某某啤酒！”等。

（点评专家：郭汉尧，实战派品牌营销策

划专家、《销售与市场》 杂志社第一营销

团专家、汉硕国际管理学院MBA教授。)

借势营销是最高境界

专

家

点

评

吉祥物。 随着世界杯的气

氛邻近， 南非世界杯吉祥物扎

库米出现在我们生活中的每一

个角落， 衣裤上已不稀奇，雨

伞、杯子也很常见，汽车贴图也

多了起来。

战斗服。耐克、阿迪达斯等

品牌专卖店、专柜，铺天盖地

是世界杯的球服，而价格通常

是普通短袖T恤的两倍。 不仅

如此，宠物也穿起了32强的队

服。一只宠物狗身穿球服走在

大街上，一看便知其主人是哪

支球队的球迷，这种既时尚又

招摇的商品，相信会有不错的

前景。

各队物品。 通常越是完整

而丰富的经营角度， 就越可以

保证经营的专业色彩与最大盈

利可能， 而网上球迷精品店各

种跟世界杯沾边的东西都有

售：球场使用的喇叭、望远镜、

油彩、旗帜、标语、气球、充气小

产品， 还有各球队的服装、护

腕、头带等，更有各参赛队的资

料、球星资料、照片、笔迹等形

成小画册，录像带等等。

网

店

也

﹃

疯

狂

﹄

世界杯令无数球迷

疯狂， 而网店最容易抓

住这股“疯”潮。网上与

世界杯相关的产品、网

店不计其数。 记者稍微

打探下， 发现带有世界

杯元素的商品销量都还

不错，一些主题商品只能

在网店买到。
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家居类。 带有世界杯元素

的足球沙发、带足球装脚的床、

足球吊灯、 印有足球图案的床

上用品等， 这些产品造型别致

或可爱喜人， 有的还印有球星

的照片。

饰品类。如饰品店，可以售

卖足球状的项链坠、耳环、足球

打火机、印有标识的眼镜等等。

有媒体报道， 一家德国眼镜商

推出一款新型隐形眼镜， 这款

名为“魔力镜片”的隐形眼镜一

只为足球图案， 另一只则为德

国国旗的色彩、售价为45欧元，

在欧美等国销售得极火。

食品类。在不少蛋糕屋，记

者看到一款款别具新意的巧克

力足球蛋糕、足球形状的饼干、

乳酪足球、足球面包等，吸引了

不少顾客在购买。 店员告诉记

者，现在顾客不仅吃口味，还看

造型，造型好的产品、有趣的产

品卖得都不错。

家电类。 吴小姐告诉记者，

按以往的经验，世界杯球队纪念

版队徽小闹钟、 足球形状的

MP3、便携式足球音箱、带有足

球图案的鼠标都很好卖。而且成

本也不高，风险不高。但是每届

的产品都有各自的特色与创新。

“今年我们的产品会更加注重顾

客自己的参与性，这一类往往最

好卖，如‘我画世界杯———创意T

恤’，我们只提供不同类型的T恤

与图案，读者可以照着我们的图

案画，也可以自己设计。”

创

意

商

品

创

造

财

富

“每届世界杯前一

个月我就会做好准备，

现在与世界杯有关的创

意产品越来越多， 我这

个店在上届世界杯期间

就卖了近 10万元的产

品。”贺龙体育馆附近一

家经营创意用品店的吴

小姐告诉记者。

吴小姐告诉记者，

不同类型的产品都可以

与世界杯联系起来。
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