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受手机厂商力捧

中国移动OPhone战略已获成功

去年 8月 31日，中国移动精心打造了两年之久的OPhone平台正式发布，同期

亮相的还有 8款全新的OPhone手机，涵盖了联想、戴尔、多普达、LG、飞利浦等众多

品牌。 作为全球最大的移动运营商，中国移动已显出冲锋的阵势，除了抵消 iPhone

造成的市场影响外，还可能借助自主研发的优势完成一次产业链的全新塑造。

据悉， 从 2007年启动OPhone平台

的研发，中国移动用两年多的时间完成了

OPhone平台的设计，是历史上单一产品

投入研发最大的一次。 而在两年多的时

间里,OPhone团队前后做了 26版的用户

体验，同时又做了 2000多个不同的研究,

得出了 4000多个不同的UI设计。

对于 OPhone 的推出， 工信部副部

长娄勤俭给予了高度肯定， 并表示 O-

Phone平台的诞生填补了我国智能终端

软件平台空白，有效提升了国产智能手

机产业的国际竞争力。

吸引更多的厂商加入，才是长远发

展之计。 首批加入的厂商已在市场上推

出了 5 款 OPhone 手机， 从开发者社区

的动态可以看到后续还将有几十款 O-

Phone手机面市。厂商的大力追捧，预示

着 OPhone产业链正在成熟。

据记者了解， 除国内厂商外，O-

Phone 正在对国际手机大厂产生约束

力。 产业链的逐渐成熟，促使国际大厂

对中国移动的依赖逐渐显现。 业内人士

表示，种种迹象表明，OPhone 的号召力

已经形成，OPhone 产业链的越来越成

熟已成必然。

这同时也使诺基亚这个全球手机

业巨头产生了危机感。 从诺基亚对移动

G3 产品的冷漠到要争取成为 G3 手机

市场占有率第一的决心，就能够看出其

具有的危机感。 有业内人士估计，2010

年，OPhone 手机的大量上市将确立中

国移动在中国智能手机市场的优势。

OPhone 是战略，而不是一时的产

品。 中国移动管理层一直强调 OPhone

是中国移动的一个重要战略， 这就决

定了管理层做好了长期准备。 一时的

销量是产品的特性， 而不是战略的属

性。

OPhone 从短期的扩充了移动的

3G 终端，到长期的形成中国移动的新

盈利产业， 将在中国移动转型为移动

服务提供商的过程中发挥无法取代的

作用。 所以，OPhone 的成功与否，预示

着移动未来 10 年或 20 年的发展走向。

对于中国移动来说，OPhone 是只能成

功不能失败的战略。 ■蔡胤 凡军

工信部：OPhone 提升国产智能手机竞争力

厂商：信心来源于移动

移动：该战略只能成功

5 月 17 日， 坐着公交车经过

东塘的立交桥的时候，望着“G3，引

领 3G 生活”、“移动 G3，3G 生活轻

松分享”等大幅广告，我忍不住回

首：这一年，新的技术带给我们的

生活带来了什么变化？

仔细一看，咖啡厅里，笔记本

上插 "U 盘 " 的人多了， 人们慢慢

知道，那不是 U 盘，是 G3 无线上

网卡，比二代速度快多了；车上，找

不到路的人们纷纷掏出 G3 手机，

用手机地图给自己带路了；如果愿

意一分钟花上几毛钱，打个视频电

话便可以看见爱人的笑脸了；一台

OPhone 手机， 可以打电话、 玩游

戏、看杂志、上网，甚至可以当手电

筒，带着它都可以上月球了。 技术

真是可爱，城市真是美好。

今年世界电信与社会信息日

期间，湖南移动便以其独有的网络、

营销、服务优势，在星城长沙掀起了

一场全民“说 G3，用 G3”的热潮。此

刻，星城，成了一座“信息之城”。

更精彩———OPhone抢风头

“精彩体验六重惠，OPhone 手

机 0 元购”。 在长沙移动各大营业

厅，移动 3G高端智能手机 OPhone

惊艳上市，预存话费可 0元购机。预

存话费拿 OPhone的同时， 用户还

可优先选择 188靓号， 可以免费用

手机看电视、下载音乐和游戏，还可

以免费拨打视频电话。

在长沙黄兴路步行商业街某

手机卖场，某企业外贸经理杨先生

现场买了台 OPhone手机作为送给

自己的生日礼物。“OPhone到底有

啥好处？ 有什么特别好用的功能

吗？ ”当记者问这个问题的时候，杨

先生马上拿起那台多普达 O-

Phone，一边点开“信息”一边说：

“看，最好用的是彩信一页式浏览，

虽然手机报等彩信发过来的时候

是分页的，但在这个机子上，可以

一整页浏览， 从上往下滑动看，省

去了翻页的麻烦。 另外，OPhone的

LOGO，就是这个圈圈，不动的时

候，它就在主屏幕上游动，点击滑

到左下角的圈圈就将解锁了。 杨先

生说，作为一名体育爱好者，对各

种球赛都非常关注。 他说自己最喜

欢的 OPhone的功能之一， 就是能

随时全屏观看电视节目，还可以在

观看过程中对视频进行截图和录

像，功能非常实用。 这款手机还支

持在线节目录制、视频截图，英超、

意甲甚至世界各地的大小新闻随

时随地你都可以轻松观看，是活脱

脱的“智能电视”。

更轻松———套餐任你选

“我用的是移动的 88 套餐，打

电话还是要漫游费，但全国范围内

接电话都不要钱。 ”朱海雯是定王

台附近一家电脑公司的销售经理，

经常出差， 使用的是 128 元套餐。

电信日当天，她来到位于东塘的某

移动营业厅，希望在这里“捞到一

点便宜”。

而此次长沙移动也没有让她

失望。 全新推出的 88 套餐最低 68

元起， 月使用费 68 元即可包打国

内电话 388 分钟，2G/3G 融合版打

遍全国最低 0.15 元 / 分钟，全国接

听免费，同时还赠送了大量的数据

业务和视频通话时长。 对于经常

出差的用户来说，漫游长话是一笔

不小的开销。 长沙移动为此推出了

“畅聊中国 1 地长话包”及“两城一

家漫游优惠包”， 推出的漫游长话

优惠活动内容为： 晚上 11 点至次

日 8 点之间，最低每月 1 元，便可

包长途、市话，同时还可免费开通

漫游功能。

朱海雯在办理了长话包后表

示，在物价疯涨的今天，移动的资

费越来越便宜，真正体现了移动企

业让利于民。

更实惠——— 存费送宽带

在岳麓山脚下的中南大学促

销活动现场，大二学生李茜正在参

与 " 存话费送宽带，数字生活我最

爱 " 活动。 她说，现场预存 600 元

话费，即可获赠半年的宽带，每个

月还能获得 30M的流量赠送，同时

其他档次还赠送一年铁通固话的

来电显示、月租。

据了解，参加促销活动的还有

G3无线座机。 无线座机是移动 3G

上市后优惠较大的一款产品，月租 0

元，打遍全国最低 6分钱 /分钟。 不

需要固定电话线， 可以放在家中任

一房间，甚至可以带到车上，无线座

机的便携性让其在长沙市民中占有

了一定市场。 活动期间， 办理捆绑

付费， 最低只要 160元就可以获得

价值 400元的G3无线座机一台。

更好玩———G3正热卖

在传统手机卖场，G3 手机也

正在热卖。“以前看了很多广告，也

对 G3 手机有了一定了解。 今天搞

活动，正好下手。 ”5 月 18 日，某企

业白领黄先生在国美电器城精心

选购喜欢的 G3 手机时如是说。 据

了解，5 月至 6 月，长沙移动为国美

电器提供 800 张价值 25 元 / 张数

据业务免费体验优惠卡。 使用该优

惠卡可享受天气预报、 手机报、号

簿管家、游戏下载、彩铃包月等 12

项新业务任选一项免费体验 2 个

月的优惠， 此举深受客户欢迎，据

国美电器相关负责人介绍，5 月中

旬以来 G3 手机销量比平日增长了

几倍。 ■记者 周跃

移动 G3，让星城变身“信息之城”

移动 G3，吸引着越来越多年轻人的目光。

5 月 17 日，湖南移动衡阳分公司以“移动感恩回馈，G3 惠动全城”为主题开展了一系列促销

活动，包括：交 200 元话费送食用油，办移动业务转幸运彩轮 99.99%中奖、1.88 元限量抢购 188

手机、188五连号现场竞拍等活动。 截止 5月 18日，衡阳移动在该市莲湖广场总共接待了 5 万多

名客户，现场办理新入网客户 3000 余户，销售 OPHONE 手机、G3 手机、G3 无线座机等各类终

端 1500余台。 ■李质彬 江霁松

免费热线：12580呼三湘都市报 新闻热线：0731-84326110�����发行热线：0731-84315678�����广告热线：0731-84329988�����本报地址：长沙市芙蓉中路一段 440号 邮编：410005


