
广本雨花店、吉首天驰店

共同启动“双免”活动
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据介绍， 此次分期购车“双

免”优惠活动，除海南和西藏外，

将在全国所有城市包括湖南长沙

及湖南各市州十几家店内的广本

特约店开展。活动期间，购买第八

代雅阁或锋范的用户， 可以选择

招商银行信用卡12或18期，或选

择建设银行信用卡18期进行分

期付款，均可享受零利息、零手续

费的“双免”优惠，购车将变得更

轻松。

而且， 目前还没有建设银行

和招商银行信用卡的用户也可以

参加“双免”优惠活动。只要在填

写分期购车申请表的同时， 填写

相应的信用卡申请表， 在活动时

间和区域内，一旦银行审核通过，

您就可以参加， 详情请咨询当地

广汽本田特约店。

据悉， 随着北京车展的落

幕， 中国汽车市场2010年的走

势初显。根据中国汽车工业协会

的统计，4月乘用车产销虽然出

现环比下滑，但总量依然超过90

万辆， 市场增长开始趋于稳定，

而中高级车竞争越来越激烈，中

高级车市历来是汽车厂商的必

争之地。从中汽协分布的第一季

度成绩单来看， 中高级车市，第

八代雅阁完胜， 以 47122辆和

47170辆的佳绩毫无悬念地摘

得第一季度销量和上牌量双料

冠军， 市场占有率高达16.2%，

遥遥领先第二名。

第八代雅阁在市场上有口皆

碑，自2008年1月上市至今，已夺

得了19个月的中高级车销量冠

军，累计销量超过38万辆。2008年

和2009年连续两年夺得了中高级

车年度总销量和上牌总量双料冠

军，成为名副其实的“双冠王”。

王者的姿态， 从雅阁延续到

了锋范。 作为广汽本田第一款中

级车， 第二款年销量超过十万辆

的产品，锋范凭借新锐的设计、动

感的造型、舒适的空间、卓越的燃

油经济性赢得了消费者的青睐。

在2010年第一季度， 锋范累计销

售34171辆，同比增长62%，稳居

中级车市场前列。

据介绍，今年北京车展，除携

带旗下四款精品车型出席外，还

推出了首款“轿跑型豪华跨界车”

———歌诗图和自主品牌理念第三

款概念车。歌诗图国内首次亮相，

即赢得了媒体和消费者的一致好

评。 歌诗图洋溢着浓厚现代感和

科技感，它跨界风格的设计潮流，

舒展写意的车顶部线条给人以深

刻印象， 沉稳大气的前格栅配合

充满张力的条状前大灯， 彰显豪

华轿车的尊贵感； 搭载的最新3.5�

VCM-V6发动机源自于Honda

优良的DNA， 以及底部车身采用

的大尺寸且充满力量感的轮毂造

型，无处不散发着“轿跑型车身的

力量感”，满足了现代人的多方位

需求。

广汽本田湖南车展大放送

购广本“双雄”享“双免”优惠

近日， 记者从广本雨花4S

店了解到， 从5月1日———6月

30日， 广本雨花店联合吉首天

驰店共同启动“雅阁、锋范免费

贷回家”活动。凡是活动期间来

广本雨花店通过建行信用卡分

期18期或招行信用卡分期12

期、18期购买雅阁、锋范车型的

客户，均可获得免利息、免手续

费的优惠。

一购车者算了一笔账，以

建行贷款购雅阁为例， 以往需

交纳手续费、利息，加上担保等

费用，核算起来近万元。现在最

低只需57800元， 就可以把雅

阁开回家了， 除了可以省下近

万元的费用， 原来准备二十几

万购雅阁，现在只需付个首付，

后面的钱慢慢分期还， 还不用

另外承担任何费用， 等于提前

18个月就免费把爱车开回家

了。据经销店介绍，此活动仅持

续两个月， 而销量一直处于高

涨状态的广本锋范同样也参与

此次活动， 现在最低也只需首

付29800元。 ■记者 马艺芳

记者从广汽本田湖南区域协会了解到， 广本联手建设

银行、招商银行推出刷信用卡分期购车优惠活动：即日起至

6月30日期间，凡购买广汽本田旗下“双雄”———第八代雅阁

和锋范，只要你有建设银行或招商银行信用卡，就可享受12

期和18期分期购车零利息、零手续费的“双免”优惠。

■记者 马艺芳

广本锋范

广州本田第八代雅阁
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