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汽车·专访

说到2010湖南车展，桂青肯

定地说，虽然今年车市形势大好，

作为湖南最受欢迎的车展， 南方

建材仍将拿出最好的措施，目前，

他们正在向厂家争取更多的货源

和更大的价格优惠政策， 希望让

消费者在车展上能提到现车，并

享受到最优的价格和最好的服

务，使消费者得到最大的实惠！

据悉，自4月初开始，南方建

材旗下的各大汽车品牌就开始

抓紧去厂家组织货源。 目前，东

风日产前期配备的200多台车已

经到店， 像天籁等紧俏的车型也

在紧急地和厂家协调中； 与此同

时，一汽大众、北京现代等汽车厂

家也纷纷打破常规，从资源和价格

政策上支持本次车展……“我们的

货源很充裕，车展期间包括部分紧

俏车型在内，均可以提到现车”。

桂青告诉记者， 南方建材

目前月销量在1800台，本次车

展将有望在现有基础上增加

20—30% 。“历届湖南车展都

是卖车的好时候，我们希望今年

5月份在销量上突破的同时，也能

够给广大客户带来更多的实惠”。

■记者 田泽伟

湖南车展将成车市助推剂

———访南方建材股份有限公司副总经理桂青

2010年北京车展于今日隆重

开幕，奇瑞瑞虎以“快意驰骋”为主

题的瑞虎大师版上市发布会，成为

车展首日关注的一大亮点。国家体

育总局乒羽中心副主任、中国羽毛

球队总教练李永波也亲临现场助

阵,和现场媒体朋友共同见证了瑞

虎大师版的上市。

上市的瑞虎大师版有舒适型

和豪华型两款 ， 价格分别为 ：

98,800元、108,800元, 分别有玛

格丽特蓝、狂野绿、徽墨黑、狼堡

灰、纳斯达克银、奇瑞白六款颜色

可供选择。瑞虎大师版包含三层含

义：从产品角度看，瑞虎是奇瑞品

牌核心重量级战略产品之一，奇瑞

决心要把瑞虎打造成精品“大师

级”SUV；从消费者角度看，瑞虎的

消费者都来自于各个行业的精英，

他们正处于事业上升期与奋斗期，

前途不可限量，以大师命名，就是

为了彰显他们在社会上的行业“大

师”地位，以及他们为家庭、社会做

着大师级的贡献；从对瑞虎期望的

角度来看， 瑞虎不但畅销国内市

场，同时也畅销海外60余个国家与

地区，瑞虎大师版的命名，在传达

奇瑞对产品品质自信的同时，也寄

予了奇瑞对瑞虎品牌未来发展前

景的期望。

瑞虎大师版的上市，向全球消

费者准确传递这样的信息：只要努

力拼搏，每个人、每个品牌、每个企

业，都能成为星光耀眼的“大师”！

售价9.88万元 奇瑞瑞虎大师版北京车展自由上市

经济信息

销售状况火爆，

经销商加价5万销售

据了解，F3DM低碳版率先在

深圳的6家A1网经销商铺货， 掀起

了一轮全球新能源汽车爱好者、全

球各汽车企业争相来深圳购买的抢

购潮。据经销商介绍，为了缓解目前

遇到的供需矛盾突出的局面 ，

F3DM实际售价比16.98万提高了 5

万元； 而且相对比亚迪旗下的其他

车型相比，F3DM低碳版的预订时

间也相对要长一些。 比亚迪深圳经

销商负责人表示：“目前来电咨询的

顾客非常多， 而且其中很多来自中

国香港、北京和海外来电咨询，意向

订单很多而厂家产能很紧， 我们一

次也只能从厂家申请2台车，市场

供不应求的局面非常突出。”

F3DM率先起售，

全球电动车普及化进程提速

随着F3DM低碳版的上市，

全球首款双模电动车已经面向个

人消费者开始正式。 深圳湛宝比

亚迪是售出第一台F3DM电动车

的商家，据了解，这款车的买主为

深圳一名投资商， 其本人拥有多

辆豪车。 作为全球首款不依赖专

业充电站的双模电动车，F3DM

低碳版拥有多项“全球第一”的光

环，其率先走入中国寻常百姓家，

标志着比亚迪在中国率先开启电

动车普及化的历史大幕， 在世界

汽车发展历史上无疑具有里程碑式

的意义。

暂时在深圳销售，

后期陆续推广到全国

据悉， 南方电网在深圳建设的

首批电动汽车充电站已经建成投

运， 共启用2个充电站、134个充电

桩。两个充电站内设置9台充电柜，可

同时容纳18辆电动车驶入。记者从比

亚迪汽车销售公司获悉，考虑到相关

配套设施和政策环境因素，F3DM低

碳版暂时只在深圳销售。但比亚迪强

调，随着各地新能源汽车推广进程的

加快，F3DM低碳版后期将陆续推广

到全国，并且比亚迪所有销售网络都

将销售这款双模电动车。

节能环保先锋，

F3DM诠释低碳新生活

作为全球首款不依赖专业充电

站的双模电动车，F3DM低碳版搭

载了全球最先进的DM双模系统，

并装载了全球首创车载太阳能电池

充电系统， 其1.0L的发动机配备电

机可以达到2.4L以上的动力, 是全

球新能源汽车的节能环保先锋车

型。F3DM低碳版在普通家用电源

上慢充也只需7小时，而纯电动模式

下， 其城市综合工况下续航里程达

到60公里， 完全满足日常上下班的

要求， 这无疑对普通消费者有着巨

大的吸引力。

■本报记者

F3DM在深遭抢购 终端加价5万

日前， 记者从

比亚迪深圳经销

商处获悉，F3DM

低碳版双模电动

车自今年3月底正

式上市以来，终端

已售出14台，订单

总 量 已 逾 500 多

台。为了应对深圳

掀起 的 抢 购 潮 ，

F3DM终端加价达

到了5万元。
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每年的湖南车展，总能给消费者和汽车经销商带来不断的惊喜。5

月27日至31日，以“观车世界，享车生活”为主题的2010湖南车展又将

在湖南国际会展中心璀璨开放。记者日前从车展组委会获悉，包括湖

南永通、申湘汽车、湖南兰天、华洋世纪、湖南津湘、南方建材、长沙力

天七大经销集团在内的参展商，已经开始积极地筹划，全力参与本次

展会。

不一样的惊喜，不一样的收获，湖南的汽车业界怎样

看待本次车展？对本次车展又有着怎样的预期呢？日前，记

者采访了南方建材股份有限公司副总经理、事业三部总经

理———桂青。

谈到即将于5月27日开展的

湖南车展，桂青表示，相对以往

的车展，本次车展还是具有它的

优势。今年我国汽车行情总体还

是好的，前4个月，累计汽车产量

611.83万辆，仅4月份，汽车产销

均过150万。然而，整个车市对经

销商的压力还是很大，每个经销

商的真正销量可能并不是很多，

但单店的库存都在上升。与此同

时，5月过后，各大汽车厂家产能

也将持续上升，届时，经销商面

临的压力将更大，所以说，5月份

的车展对于缓解广大汽车经销

商的压力还是很有好处的。

常规来说， 车市在5月之前

都会有个小高峰，5月上旬的销

量也都比较坚挺，本次车展的举

行， 将为车商的销售进行分流，

不但保证了经销商淡季不淡，又

避免旺季客户一下子拿不到货

的情况发生，因此，5月份的湖南

车展对于湖南车市来说正当时。

桂青也表示，湖南车市才刚

刚起步， 但由于湖南人口多，消

费观超前，因此，随着经济的不

断发展，湖南车市将会朝两极进

行发展。一是随着现今农村村村

通工程的完善和大量打工人员

的返乡， 低端车型像微客微面、

卡车将会迎来大的发展机遇；二

是售价在10———12万元间的中

档车型仍将是车市主流。

据桂青透露， 随着湖南车展

知名度的不断提升、 影响力的不

断扩大， 各大厂家对湖南车展也

越来越认可，因此，在车展新闻发

布会不久， 南方建材就携旗下的

一汽大众、北京现代、东风日产、

江淮瑞风等6大品牌的乘用车以

及一汽解放、 北汽福田等商用车

一起，共同筹划参加此次车展。届

时，除了青年莲花不会参展外，其

它各大品牌均会悉数亮相。

据了解， 南方建材去年乘用

车的销售已经突破2万辆，今年将

在争取代理更多的品牌车型的同

时， 把品牌的延伸作为发展的重

点，继续拓展市州的二级网络，通

过争取品牌、 在当地寻找合适的

合作伙伴， 在各市州形成成熟的

销售网点。今后，南方建材也会适

当考虑引进其他中高档车型。

5月湖南车展正当时

将为消费者争取最优惠的资源

南方建材携全新阵容参展
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