
日前,记者从长安汽

车获悉，2010年长安汽车

“神秘顾客” 体验活动已

于日前正式展开。

为真实、客观、系统

地监测、评估长安汽车经

销商的服务流程和服务

质量，建立更加贴近客户

需求的长安服务体系，长

安汽车在成功开展2009

年“神秘顾客”体验活动

的基础上, 拉开了2010

年由车主做裁判的“神秘

客户”体验活动。据了解,

本次活动将从即日起持

续到12月31日， 车主只

需拨打 023-67591028，

提供车牌号、车辆识别号

及基本个人信息即可获

得参选资格。 被选中的

每个神秘顾客在活动期

间， 通过维修车辆的方

式调查4次， 每次给予

300元的维修基金，合计

1200元。

■记者 田泽伟

2009年汽车行业的

井喷式发展，成就了中国

车市神话。如今，70、80后

已成为社会的精英，他们

崇尚自由、个性、时尚，车

已成为不可或缺的装备，

拥有爱车展现了他们的

生活方式以及对生活的

热爱。迎合了这种“精英

生活”方式，比亚迪G3适

时地从配置入手，不仅充

分体现对消费者用车的

关爱，同时烘托出个性睿

智的生活。

在智能高科技配置

方面，G3与同级别车型相

比，Keyless无钥匙系统、

一键智能启动功能和

Can-bus车载电脑管家。

只需携带智能钥匙，在接

近车体的适当距离内，

Keyless系统便会自动感

应， 迎宾灯自动点亮，按

下门把即可进入车内，随

后按下一键式启动按钮

便可将车轻松启动。

比亚迪G3无论在外

观还是内饰的设计上，都

“多一点”创新和时尚感，

U盾形前进气隔栅、 滴泪

式炫酷自动前大灯、充满

力学美的引擎盖肌力线、

贯穿车身腰线的立体曲

面造型，以及颇具起伏感

的尾部造型，让G3的外观

“多一点”典雅时尚。科技

感十足的仪表盘、 漩涡式

超强制冷空调、NAVI语

音电子导航系统、八方向调

节驾驶席座椅，周全而美观

的车内设计， 让用车时体

验到“多一点”的满足。

■实习记者 谢卓婷

记者 田泽伟

■记者 樊超

记者日前走访各大汽车厂商，收

集到的市场信息似乎并不乐观，“战

斗” 在一线的销售人员普遍反映，“消

化完春节订单后， 车就不太好卖了。”

业内人士指出， 这种销售回落属于正

常情况，而且湖南车市又具备自身的鲜

明特点———重视大型车展，销售高峰往

往集中在车展前后猛烈释放， 所以近

段日子可能仅仅是“黎明前的黑暗”。

记者近日从2010湖南汽车展览

会(以下简称湖南车展)组委会获得的

信息似乎也印证了上述情况，虽然离5

月27日将在湖南国际会展中心举办

的车展还有一个多月， 但湖南车展已

真真切切成为了湖南消费者和车友最

关注的焦点。据悉，想买车和对汽车感

兴趣的车友， 每天都将组委会的车展

咨询热线电话打爆。 不论是车商还是

消费者，都已经清晰地感觉到，本次车

展将成为湖南消费者一个绝好的购车

良机，2010湖南车展很可能掀起湖南

车市的狂潮。

五月是最好的购车时机

采访时，不少业内人士认为，今年5

月是消费者最好的购车时机。据他们分

析，今年春节以来，受国家购置税回调

政策的拉动，湖南车市一路飘红，潜在

购买力也在2月、3月得到了很大程度的

释放。 而在国家继续拉动内需的政策

支持下，更是让很多车型在市场上都卖

断了货，不少经销商货源吃紧。因此，4

月经销商要给出消费者的让利空间不

大，部分车型甚至出现了加价卖的现象。

因此， 经过了大势不好的4月购车空当

期，5月肯定是消费者买车的好时候。

据记者了解， 在5月下旬举办的湖

南车展，正是汽车厂商集中发力市场的

时候。因为这段时间正是汽车厂商完成

上半年任务最关键的“100米冲刺”阶

段，厂商都将组织最充足的货源，拿出最

大的优惠政策，诱惑消费者及时出手。

而且， 本次湖南车展紧接着中国

大规模的上海国际车展， 许多汽车厂

商精心为上海车展准备的新车和展具

都将直接来到湖南车展现场， 将使车

展无论是观赏性还是现场购车， 对车

友都极具诱惑力。据悉，众多汽车厂商

都选在5月前后推出全新车型，将有超

过40款新车在5月前后首次登陆湖南。

车商精心备战五月车展

不少汽车经销商对记者说， 湖南

有个怪现象， 只有大规模的车展上好

卖车。 聪明的消费者平时会很注意积

累自己对爱车全方位的了解， 而真正

出手， 则要等到集中了各种优势资源

的大型车展。

也正是因为准确把握了这种“本

土特色”，各大汽车厂商日前都把准备

车源当成了目前的头等大事。 湖南某

龙头汽车销售集团负责人接受记者采

访时表示， 湖南车展整合了湖南的主

流媒体、政府和汽车厂商等各方力量，

集聚了社会各界的资源， 奠定了缔造

“中部第一车展”的扎实基础。他表示，

作为湖南车展的主人， 湖南的汽车经

销商都将全力支持这一车展， 并将竭

尽全力争取汽车厂家的资源， 为车展

的成功举办做出贡献。

据记者了解， 目前湖南市场的各

大汽车厂商都在紧锣密鼓地秘密筹划

着在湖南车展上亮出打动消费者的营

销新招、绝招，其中最直接刺激消费者

出手的， 当然是最具吸引力的价格大

幅度优惠。 据部分经销商透露，在

2010湖南车展上，“我们对一些市场

热销车型的优惠力度， 绝对是消费者

意想不到的！”

五月车展聚集效益日趋明显

消费者期待购车能享最高优惠
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