
4月3日， 北京元洲装饰

长沙分公司将在芙蓉国豪廷

大酒店三楼推出“和谐家居

360

°

发布盛典———星城十大

楼盘元洲运动”，此举旨在全

方位提高服务品质，360

°

全

面提升设计、工程、产品、服

务四个管理体系， 以创建最

理想的家居环境———即“和

谐家居”。

据悉，和谐家居360

°

是

源于世界著名建筑大师赖

特“与自然和谐共生”的设

计理念，中国哲学的天人合

一也与其相吻合，元洲装饰

通过围绕“家”的一项360

°

“圆周运动”，从而实现整体

和谐设计、人与家居高度统

一的居住效果。 活动当日，

凡莅临活动现场的业主，即

可参与现场奖活动，并附有

精美礼品赠送。 ■萱轩

元洲推出和谐家居360

°

运动

经过几年打拼， 陈先生终于在

长沙买了房。选购地板时，某品牌地

板老板向陈先生大肆宣扬其“优异

品质”。由于地板外观漂亮、价格低

廉，陈先生毫不犹豫地就动心了。不

久后就接老父亲来新家“享福”。可

入住没多久老人便身感不适， 两个

月后突发高血压引起脑出血， 突来

的“恶讯”让家人悲痛不已。后来经

医学专家证实： 来自家装的甲醛是

诱发高血压的直接原因！

科学证明： 家装材料中都不同

程度存在一些有害物质， 如木地板

中的甲醛、油漆中的苯等。作为大面

积铺装的家装材料， 木地板对家居

环境的健康品质起着决定性作用。

劣质木地板中潜藏的最大“隐性杀

手”是超标的甲醛，其释放时间可持

续数年甚至数十年。 长期接触过量

甲醛会引起慢性呼吸道疾病、 体质

降低，甚至有促癌致癌作用，是早已

被国家卫生部明令封杀的“致癌杀

手”。由于劣质木地板与正规大品牌

地板的外形并无太大差异， 一般消

费者难以辨别其优劣， 白白蒙受付

出巨大的健康代价。 特别是有老人

和小孩的家庭， 不能让这样的悲剧

给人生带来永远的遗憾。

金钱诚可贵，生命价更高！专家

提醒：选择木地板时，不能过分追求

低价，最好选择得到国家认可、有健

康品质保障；有专业安装团队；有长

期、 完善售后服务的大品牌木地板

产品。 这类品牌的生产和经销重质

量、讲信誉，得到消费者广泛认可，

健康才更有保障。

装劣质木地板，“喜事”变“丧事”
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花一两万元就能买到的高档美式家具

到底是怎么样的？ 透过一统国际家居的全

房家具搭配方案，你就知道了。

适合：现代风格的年轻家庭

卧室：卧室六件套优惠价5440元，其中

包含床、床头柜、休闲茶几、休闲椅等。

客厅：客厅五件套开业体验价9870元，

其中包括沙发（三人+两人+单人）、茶几和

组合柜。

总价：15310元

花一两万把高档家具带回家

采购方案

4月10日， 长沙芙蓉南路将

现身大型家具卖场———一统国

际家居将正式开业。而业内人士

也预计，一统凭借其拳头产品美

式家具以及平价的销售模式，通

过低成本的经营优势抢占长沙

家具市场，必将给本地家居市场

带来轩然大波。

据悉，奉行“将平价进行到

底”经营方针的一统家居坐落在

芙蓉南路上林国际，商场面积约

3000平方米， 主要经营美式家

具、中式实木古典家具和韩式风

格家具， 产品涉及实木家具、实

木复合套装门、 实木套装门、实

木楼梯等十余个品类。这个来自

北京的高端家具品牌，在北方市

场已拥有654家直营店， 曾一度

被称为“北方家具大鳄”。

一直以来， 一统国际家居

便致力于美式家具的开发，古

朴典雅、庄重大方、绿色环保的

数千款实木家具样品、 多款木

门和楼梯样品， 可全面覆盖经

济型、中端型、高端型客户群体

的需求。 一统国际家居总经理

杨恩表示， 美式家具逐渐成为

国内高端家具的潮流， 一统国

际家居的开业也正是契合了该

趋势，“这里有望成为长沙品种

最齐全、 最地道的美式家具专

业商场。”

“虽然经营的是商档的美

式家具， 我们走的却是平价路

线，同样的材质、款式的美式家

具 价 格 只 相 当 于 市 场 价 的

1/3。”杨恩表示，一统家居采用

的是集研发、生产、销售于一体

的一条龙生产模式， 其大规模

的原料采购、 集约化的工厂生

产以及整合所有流通环节实现

所有门店直销都是降低成本的

主要途径， 从而可以做到远低

于市场价销售。

据透露， 开业期间推出的

特惠活动中， 价值近万元的餐

桌、床、沙发等美式家具仅需1元

抢购；另外，市场价为132862元

的卧室三件套、沙发+茶几、书桌

+书椅等，优惠为19800元。

对此，杨恩表示，一统国际

家居一直以“同质低价”著称，在

定价上非常实在，杜绝人为拉高

标价，同时配以“1折、2折”等大

折扣优惠，从而使其销售价格更

为平民，这种超低价格的经营使

其在近两年来的北方古典家具

市场上掀起了多场价格风暴。消

费者均可拨打热线：84114567

进行抢购。 ■记者 白娜

美式家具低至1元

一统家居开启平价时代

4月10日，广东装饰主力

代表星艺装饰在湘江世纪城

开设的装饰分店将正式登台

亮相， 一种品牌家装公司进

驻楼盘小区直接“觅食”的新

型经营模式即将出炉。 业内

人士评价， 除进驻写字楼或

建材卖场等形态外， 进驻小

区这种新颖的经营形式表明

家装正朝多元化发展， 同时

也是家装市场竞争日趋惨烈

的产物。

据了解， 新开设的星艺

装饰二店位处于湘江世纪城

赏江苑3栋1917商铺， 经营

面积近200平方米，这是其继

去年星沙店开业后的第二家

分店。

“有别于其它家装公司

对小区的营销多停留在发

发资料或设展宣传等传统

方式。” 星艺装饰总经理张

伟表示，此次在楼盘开设分

店就是为了直接走进小区

寻找客户，让业主在家门口

就可以享受到优质的家装

服务。同时，按其以往的装

修经验，去年全年的签单中

有近50个订单全出自于湘

江世纪城， 在张伟看来，湘

江世纪城作为目前长沙最

大的楼盘，无论是未来的市

场潜力还是签单质量，都将

有无限增长的可能。

同时， 考虑到在楼盘和

小区内， 提供装修服务的多

为一些不知名的小型装修公

司或游击队。“这给品牌家装

公司进驻小区提供了良好的

先天条件。”张伟表示，品牌

家装公司进驻小区能让该小

区内的业主省去很多周折，

并且维修、 售后方面也更为

及时，品牌家装公司和“杂牌

军”、 游击队相比更有保障，

装修优势也更容易凸显。

“现在市场的客户争抢

得很厉害，我们把‘阵地’向

前转移能从源头上截取部分

客户源。”张伟说，“小区的营

销已成为各大家装公司的重

头戏， 谁提前抢占资源谁就

拥有先导权。”据权威机构数

据显示，仅今年4月份公开发

售楼盘就多达25个， 比上月

递增15个。 而作为首批入驻

楼盘小区的“吃螃蟹者”，无

疑会因最早占领市场而获得

更大影响力。

对于一线品牌家装公司

直接入驻小区的做法， 湖南

省室内装饰协会会长姚保林

表示赞许。姚保林分析说，品

牌家装公司转变经营方式，

主动到楼盘、 小区上门为业

主服务， 这表明了一些品牌

家装公司服务意识正在日益

提高。同时，品牌家装公司在

小区内开设门店， 减少了中

间渠道，直接面对业主，节约

了运输成本也给业主带来了

实惠。 ■萱轩

在家门口即享受品质家装

星艺家装在湘江世纪城开分店


