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版

人民币汇率

股市

上证综指 3109.11 -0.62%

深证成指 12494.35 -0.78%

恒生指数 21239.35 -0.63%

币种 钞买价

英镑 999.31

港币 87.04

美元 675.76

日元 7.0641

澳元 604.02

欧元 ` 887.07

据悉，2009年3月， 徐可强辞

去五粮液总经理一职，出任酒鬼酒

总经理。此前，贵州茅台董事长季

克良、五粮液董事长王国春与总经

理徐可强是白酒业著名的“三个火

枪手”。在徐可强任职的一年中，酒

鬼酒实现了业绩的显著增长，据其

3月1日披露的年报，去年实现营收

3.65亿元， 较上年增长11.76%；净

利润5848万元，同比增42.07%。

有业内人士表示，徐可强及其

旧部的辞职，很可能导致酒鬼酒下

一步战略的夭折。在不久前闭幕的

春季糖酒会上，徐可强明确了今年

的营销计划：由之前布点的游击作

战转为集团片区作战；加强与主流

业内经销商的合作，并探索性地建

立产品经营与资本经营相合、业内

资本与业外资本相结合的战略营

销联盟，而自控终端也是今年战略

之一。

中国酿酒工业协会副理事长

肖德润认为：“消息很突然，这样的

情况在酒业企业里并不常见。以前

啤酒等企业， 最多是高层个人离

职，领导班子变动这么大的情况没

有过。至于酒鬼酒复兴计划，人都

辞职了，计划肯定受影响。”

酒鬼酒营销部门张女士（化

名）则提出不同看法：“也未必都是

坏事，至少‘酒鬼酒’这个品牌还

在， 而且团队的后备力量也已经

建立， 只希望这次人事震动带来

的影响尽快过去， 让湘西人曾经

引以为豪的这个品牌能够得以真

正的壮大！”

酒鬼大地震：徐可强请辞

突然宣布后，两副总经理也要求退出

导火索：经营理念不一致？ 复兴战略：或遭夭折？

国土资源部下属中国土地勘测规划

院全国城市地价监测组发布的最新研究

报告显示，2009年全国住宅平均价格为

4474元/平方米，涨幅达25.1%，为2001年

以来最高水平。

上述报告全称为《2009年全国主要城

市地价状况分析报告》， 列明了从2001年

到2009年间全国105个城市的地价以及房

价变化。 报告显示，9年间，2008年是唯一

出现房价下降的一年，降幅为1.89%。

相比国家统计局此前公布的2009年

全国 70个大中城市的 房 价涨 幅———

“1.5%”，上述报告的监测结果显然更接近

公众的直观感受。报告指出，“商住综合地

价与商品房价格均呈快速上涨趋势，房价

上涨幅度远高于地价，商品房价格及增长

率均为2001年以来最高水平。”

值得注意的是，该报告同时坦承，“房

价与地价二者呈现较大的相关性”，35个

重点监测城市的居住地面地价和住宅价

格相关系数达到0.848。

而在去年，国土部一度宣称，地价并

非推动房价的因素。可查资料显示，去年

7月， 针对市场指责地价推高房价的声

音，国土部特意进行全国性调查，并公

布了“中国地价占房价平均为23.2%”的

研究成果。

但经过2009年的疯狂，此番发布的报

告显示，全国重点监测城市居住用地的同

时点地价房价比均值已达到31.29%，在长

三角、珠三角以及环渤海等地区的一些城

市，其比例更高。报告称，天津、上海、南

京、杭州、宁波5城市地价占房价比已经

超过40%， 其中宁波更是颇为惊人地超

过50%。 ■据东方早报

统计局：房价涨1.5%

国土部：房价涨25%

国土部坦承地价拉高房价

连续多日走势活跃

的酒鬼酒（000799）3月

31日走势波谲云诡。上

午，成交极为清淡，势头

盘旋向下， 多头力有不

支。 下午， 突然向下猛

跌， 成交量激增。 收市

时， 酒鬼酒放量下跌

4.3%，报15.58元，成交

金额超过1.9亿元。与此

同时， 一个令市场不安

的消息也在传来———酒

鬼酒爆发人事地震，总

经理徐可强提出辞职。

常务副总经理韩经纬、

副总经理曾盛全也一并

要求退出。 而徐可强带

入酒鬼酒的这两名高

管，前者主管品牌宣传，

后者抓技术和生产。

■记者 李治

“这个事情来得太突然了！怎

么会这样呢？” 老员工瞿先生（化

名） 下午向记者证实了这个消息：

“上午提出的辞职报告， 不过董事

会还没有批准。并不是因为经营业

绩问题而提出辞职，而是因为与董

事会的经营理念出现分歧。”

3月18日，酒鬼酒高调亮相在

成都举行的春季糖酒会，并举办第

二届贵宾级市场共同成长计划发

布会暨第二届中国酒商500强评

选论坛，宣布将全力进军高端白酒

市场，意欲把酒鬼打造为比肩茅台

五粮液的第三大白酒品牌。

次日， 在“第二届中国酒商

500强评选论坛”上，酒鬼酒一举

签下了近亿元的战略合作协议，

其买断洞藏的营销方式引发市场

热议。

瞿先生说，昨天他跟徐可强等

酒鬼酒的高管刚从成都回来，一到

家徐可强就忙个不停，公司找他汇

报、 请示和签字的人都排起了长

队，但没有出现任何异常迹象。

老员工：“消息来得太突然！”

“应该说，辞职是个人原因吧！

希望酒鬼酒未来能够走得更好！”

对于辞职一事， 韩经纬并不讳言，

称去意已决，目前的想法是回四川

休养一段时间。 在记者的追问之

下，韩经纬提到，这次主要经营班

子的经营理念和董事会有分歧。

但另有内部人士透露，称此次

闹僵，主要是董事会倾向于支持一

项由酒鬼酒某高管提出的“湖南大

客户联盟”计划。 这个被有的人看

成是“彻底解决生产关系的全新商

业模式”中，提到把湖南地区的营

销权卖给几户大经销商。

这个计划不被徐可强、韩经纬

和曾盛全看好。“他们的理由是，也

许能够成功，但不是现有班子的强

项，而且会失去对终端的控制力。”

导火索：经营理念不一致？

酒鬼酒战略或遭夭折？

徐可强。

关于国家统计局的房价统计之争尚未尘埃落定，国土资源部最新发

布的一份报告又为“被降”的房价平添了新困扰。


