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■记者 未晓芳

实习生 罗颖芳 傅筱 整理

讲述人：刘泽

讲述地点：枫林一路八信网

络办公室

讲述时间：3月17日上午

讲述人性别：男

讲述人现状：在网站经营男

装店铺颇有收获。看好电子

商务的未来，认为诚信和责

任才能长久，准备在湖南开

首家实体电子商务体验馆。
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币种 钞买价

英镑 1008.53

港币 87.08

美元 675.76

外汇牌价

名牌服装90%是仿货 过期化妆品重喷日期卖“拖延战术”直接骗钱

网购一步一个坑，坑坑“吃人”

3·15特别策划·《污点证人》之网购篇

有的买家认为网店信誉

高，标着“原装、正品”就傻乎

乎拍下， 其实他不知道自己

被人宰了多少刀。我在淘宝、

拍拍网等开了4年男装店铺。

我敢说， 网上销售的名牌服

装，90%都是仿货。

据我所知， 某大型购物

网站销量前20位的男装店

铺， 至少有15家是从浙江杭

州的乡镇加工厂里拿的货。

商场标价1000多元的正品服

装，大网店从杭州乡镇加工厂

的拿货价只有80元/件， 到小

网店手上，就到了120元/件～

150元/件， 网上零售价都在

300元/件左右。

大网店养活杭州加工厂

圈内都非常看重加工厂的

仿冒能力，因为仿单最重要的是

仿细节的能力，像品牌logo和服

装的扣子、拉链等。如仿冒能力

强的加工厂，生产的扣子和拉链

都能有正品一样的 logo印。所

以， 如果衣服质量稍微好点，买

家是根本看不出来的。

除了仿冒名牌外，网店还自

己制造服装、 化妆品等商品品

牌。利用消费者“崇洋媚外”的心

理，钻其不懂日文、韩文的空子，

故意开专柜销售某一品牌商品，

其实这个品牌是店铺老板自己

制造出来的，是根本不存在的。

仿单技术高就当正品

网上销售第二火的是化妆

品。化妆品之所以便宜，主要得益

于店铺老板“偷天换日”的高超技

术。 除了自己委托加工厂生产傍

名牌外， 有的干脆把一些过期的

或者包装损坏的化妆品收过来。

过期的就用一种特殊的药水刮掉

日期，再重新喷上最近日期。包装

损坏的就告诉买家， 包装盒加上

就超重了，要加邮费，这样下来，

拆包装还成了为买家着想的事

情，买家自然不会怀疑。

“偷天换日”技术高超

以上几种手段还算有良心

的，起码是拿东西换你的钱。气愤

地是， 有些骗子专门利用网店的

平台“钓”你的钱。据我了解，网上

有不少家具店就利用支付程序行

骗。比如，当你拍下一件家具时，

卖家迟迟不发货， 然后一再告诉

你“过几天就到，耐心等待”。防范

意识低的你，等意识到有问题时，

支付宝里的钱已被系统默认打到

卖家的账号里了。这时，这个卖家

也就在网上蒸发了。

“拖延战”骗钱没商量

在长沙市枫林一路八信网络，刘泽向记者讲述了网购的一些内幕。 记者 鲁军 摄
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其实，骗人是很累的，骗人的

时候要动脑筋，要想办法圆谎，要

知道怎么应付买家的询问。

为了应付专柜验货， 一些店

主还会暗地里将化妆品、保健品、

食品等条形码刮掉的。 买家询问

时， 店主通常会这样回答：“我是

窜货的，代理商欠我们老板钱，我

们就把他的货抵押下来。 但是厂

家不让以这么低的价格卖， 我们

把条形码刮掉， 厂家就追查不出

是谁卖的”。这样，买家不但会相

信， 而且觉得卖家是冒着风险在

为消费者做好事。

网店老板都摸准了网络打假

规律和习惯， 像淘宝网一般一次

持续7～10天，圈内将这个时期叫

做“敏感期”。这期间，网店老板们

特别懂得“舍车保帅”，他们会将

网上热卖的产品下架， 因为越是

热销的产品， 越容易得到打假者

的关注。 他们还会把店铺中经常

标榜的“正品”、“原装”等字眼儿

抹掉，将大品牌，如“阿玛尼”中间

加些符号将两者区别开来， 以此

来逃避责任。

“舍车保帅”逃避打假

挖空心思自圆其说
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