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楼市·热盘

位于长沙市新韶路与韶高路交汇处

的富兴嘉城楼盘曾因建筑材料价格成倍

涨价，施工单位一度拖慢施工进度，业主

们也曾心急如焚地担忧开发商不能按时

交房。据记者现场了解，目前该事件已经

有了新的进展， 相关问题已经得到了解

决，施工单位正在加派人手赶进度，开发

商承诺，一定会按期保质保量交房。

据记者了解， 富兴嘉城项目施工进度

拖慢的起因是原材料涨价。由于近两年钢

材价格大幅度上涨，造成了施工成本的飙

升， 因施工单位是以大包干的方式承建，

故资金压力巨大， 工程进度一度受阻。为

此，开发商与施工单位多次接洽。

由于楼盘已经销售了近30%，开发商

本着为业主负责的态度，主动承担较大的

经济损失，双方已达成协议。目前工程已

经全部复工， 所有工作都在正常进行之

中。现工程建设进度已经进入全面装饰施

工阶段， 预计2010年4月30日左右可竣工

验收。 ■记者 唐琨

12月12日， 夏威夷·碧水春城首次亮

相星城。

该项目负责人介绍，还未开盘就赢得

这么多人的追捧，跟楼盘本身的高性价比

是分不开的。 夏威夷·碧水春城地处长沙

天心生态新城，毗邻省政府家属区，靠近

15万平方米的湘府文化公园。户型有80平

方米精致两房到300平方米空中别墅。

据开发商负责人介绍，优惠措施中交

1万元抵2万元的最具吸引力，当天就有数

百位客户办理VIP卡。据了解，此项优惠活

动将一直持续到开盘。■记者 王健 李娟

今后， 一些三线乃至四线

城市的房地产策划代理公司，

或许可以挂上易居中国的LO-

GO。在刚刚举行的第二届中国

房地产策划师年会暨中国房地

产营销创新模式论坛上， 易居

中国宣告了在房地产营销代理

板块特许加盟的大胆战略。

一些并不那么知名的房地

产策划代理公司面临着一个巨

大的商机，而对易居来说，正如

其董事局周忻所预见的， 品牌

开发商抢滩二三线城市， 必然

会带来品牌代理公司的跟进。

不难看出， 特许加盟是一种低

成本快速抢占市场的模式。

这家纽交所上市的中国最

大的房地产流通服务企业，在

今年表现出了一系列走在行业

前沿的举动，试图打造房地产流

通领域的航母。就在今年10月，

易居中国麾下房地产咨询公司

克而瑞与新浪房产频道新浪乐

居合并，成功登陆纳斯达克。

品牌加盟时代

“特许加盟的目的在于通

过易居中国与众多二三线城市

代理公司的战略合作、 资源共

享、成果互动，一方面合力提升

代理行业的价值， 另一方面组

成代理行业的航空母舰。”面对

近百名各地营销代理公司负责

人， 易居中国董事兼CEO臧建

军表示。

对于已经进入很多二线城

市、 并与一些全国性开发商战

略合作的易居中国而言， 为什

么不完全自己做二三线市场？

对此，易居中国高级副总裁、特

许加盟板块负责人吴滨的解释

是，全部铺开成本太高。另一种

质疑是，加盟会不会砸牌子？吴

滨认为， 加盟虽然可能对品牌

造成风险， 但可以通过一些环

节进行把控。

同样面对第二届中国房地

产策划师年会上近百各地营销

代理公司负责人的， 还有另一

行业巨头———世联地产董事长

陈劲松。 易居中国的新动作对

世联无疑是个挑战， 在陈劲松

看来，“特许加盟在以前不被看

好， 因为房产市场还没有全国

一体化， 网络信息时代还没有

来临，诚信有待建设，但随着市

场的发展，这些条件开始具备，

易居的任何探索我们都会关注

和学习。”

小代理商的商机

据吴滨介绍， 易居中国特

许加盟板块将依托集团营销代

理板块旗舰企业———上海房屋

销售（集团）有限公司和两大集

团成员———中国房产信息集团

与上海易居房地产研究院，形成

易居中国营销代理特许加盟八

大重点系统，三十七个子系统的

支持体系。对特许加盟受许企业

的支持将包括品牌推广、业务运

营、内控管理、客服管理、信息技

术、知识共享、信息共享和人员

培训等各个方面。

这套体系是易居中国通过

整合营销代理业务中在品牌管

理、业务运营等方面多年积累、

沉淀、升华的标准、流程、案例、

信息、渠道、技术、工具等最有

价值的资源系统， 专门搭建的

全方位支持平台和服务体系。

“难以想象这样一套资源平台

体系对一个创业型企业的意

义”，吴滨说。

业内人士评价， 强大的资

源平台是易居敢于提出加盟战

略的后盾。 从上海易居房地产

研究院， 到中国房地产决策咨

询系统（CRIC），到中国最大的

会员制购房俱乐部， 到二三级

市场的联动， 再到与新浪乐居

的合并， 易居中国形成了一套

独特的资源体系。 这套他人无

法复制的资源体系， 建立起了

与竞争对手的强大壁垒。

■记者 廖兰心

12月13日，由湖南瑞盛地产开发的云

栖谷一期峰境力作5、8栋开盘， 创造了一

个2009年冬日星城开盘即售罄的奇迹。

云栖谷本次推出房源340多套，销售现

场人气指数近乎爆棚， 纷纷抢购，3个多小

时即告售罄。云栖谷营销总监周波认为，该

项目的高品质保证和3600元/平方米左右

的均价， 带给业主的高性价比是他们取得

良好销售业绩的原因。 ■记者何小红

12月13日， 万国城MOMA年终压轴

力作“御庭春”组团开售，在不到3个小时的

时间里，逾千名客户认购房源超过80%。

13日早上8点多，虽然天气有点阴霾，

但已有不少客户早早来到万国城MOMA�

的售楼现场。截止到中午12点多，现场累

计成功销售房源超过了当天放量的80%。

■记者 何小红

12月12日，蛰伏楼市近两

年的沁园春·御院重新面市，

其二期第一批房源携创新的

Party式营销模式隆重开盘，短

短3个小时之内，88套单位即

告售罄。

与以往不同的是， 在岳麓

区多个高端楼盘售价突破5000

元/㎡的时候，一直引领河西高

端楼市风向的沁园春·御院二

期一批4800元/㎡的价格定位

似乎显得更加引人瞩目。

大河西提速催热楼市

2009年对大河西有着更多

的预期：先导区、大学城的建设

开发渐入高潮， 大河西地位奠

定区域无可复制的发展价值；

滨江商业步行街开发上马，步

步高百货、 深圳人人乐百货强

势进驻桐梓坡路沿线， 河西商

业圈终现强势崛起态势。 河西

生活价值、 投资价值步入井喷

时代；地铁建设正式动工，河西

即将进入地铁时代， 交通瓶颈

打破， 区域生活品质影响力得

以全面释放。

“无论大形势还是小环境，

都赋予了御院版块以独特而博

大的价值前景。因此，即使是

在全国房地产市场进入冰冻

期的去年， 沁园春·御院的房

子在二手市场表现依然异常

坚挺， 转让价至少比购入价高

出15%-20%。”该负责人说。

高素质人群聚居楼盘

作为长江置业向深度品牌

化战略转型的标志性项目，沁

园春·御院一直秉持的就是“不

鸣则已， 一鸣惊人” 的开发理

念，其一期从项目立项到面市，

足足耗时三年。 其中单是产品

设计、环境规划方面，历时便长

达两年多， 开发商与设计团队

考察的足迹涉及三十多个国家

和地区。

据了解，沁园春·御院50%

的业主来自于河西政府机关、

高校、 医院、 企事业单位等，

30%来自于长沙其他城区的大

型企业、 政府机关和行政事业

单位等。而职业构成中，公务

员群体、企事业单位管理层群

体、知识分子群体、高级白领

及金领群体和知本型私营企

业主群体占到了总业主数量

的90%以上。 ■记者 何小红

继12月9日于香港联交所

成功上市后，12月12日上午，佳

兆业在湖南的首个项目佳兆

业·水岸新都的新形象展示中

心开放暨媒体恳谈会在湖南大

剧院举行。

佳兆业湖南公司总经理李

海鸣表示， 长沙项目选址石燕

湖， 看重的正是其无可复制的

稀缺性和未来无限的发展潜

力。 作为中国10大城市运营商

之一， 佳兆业精心开发的这一

项目也必将带动该区域城市价

值的全面提升。

产品品质是核心竞争力

佳兆业集团控股有限公司

刚刚于2009年12月9日在香港

联交所成功上市（股份代码：

1638），今天又迎来了佳兆业长

沙项目———佳兆业·水岸新都

新形象展示中心的开放。 作为

扎根于珠三角、 布局全国的国

内顶级开发企业， 其长沙佳兆

业·水岸新都形象展示中心的

开放， 吸引了业内和媒体的广

泛关注。

对于集团布局长沙的首个

项目， 佳兆业湖南公司总经理

李海鸣信心满满，“我们区别于

市场同类产品的核心竞争力是

我们的产品品质。”

据介绍，长沙佳兆业·水岸

新都是佳兆业集团在内地开发

的第三个“水岸新都”项目，第

五个“水岸”系列楼盘。项目总

占地1030亩，总建筑面积约94

万平方米， 以低密度类产品为

主， 目前在开发的一期产品为

联排别墅和双拼别墅， 占地约

14万平方米，建筑面积约8万平

方米，将以0.54的超低容积率、

50%的超高绿化率打造生态人

居之城。

首个石燕湖区域的开发商

据了解，水岸新都所在地

石燕湖生态旅游风景区，是国

家3A级旅游景区，同时也是长

株潭城市规划中的“绿心、绿

肺”功能定位区所在、政府重

点规划的旅游度假区。 然而，

对于这一长沙最适宜人居的

稀缺价值高地，至今仍没有开

发商进驻。

而慧眼独具的佳兆业2年

前即将这一区域作为集团进军

长沙的首选之地，李海鸣表示，

佳兆业正是看中其无可复制的

稀缺性和未来无限的发展潜

力。选址石燕湖，依托大长沙政

策优势， 携五个水岸项目成功

经验，融合城市、生态、文化资

源， 打造佳兆业·水岸新都，这

一项目可望带动该区域城市价

值的全面提升。

富兴嘉城

明年4月底竣工验收

夏威夷·碧水春城亮相

万国城MOMA开盘

瑞盛·云栖谷开盘售罄

易居中国力推房地产营销代理品牌加盟

快速抢占二三线城市份额

佳兆业长沙项目首次亮相

佳兆业·水岸新都新形象展示中心开放

沁园春·御院再度开盘热售

12月12日，享誉全球的皇家级世界钢

琴大师、“钢琴圣手 ”、 新古典音乐之

王———马克西姆“长沙琴友见面会暨签售

会”在有“墅王”美誉的金科·东方大院会

所如期举行。本次中国之行让热爱马克西

姆的中国琴友们翘首以待了15年，这也是

马克西姆本人第一次来到长沙。

作为此次马克西姆长沙演奏会的总

冠名商，湖南金科的总经理高亢先生向马

克西姆颁发了“金科·东方大院”荣誉业主

证书。 ■记者 何小红

“琴王”、“墅王”巅峰对话

全国性城市运营商佳兆业目前已进驻长沙石燕湖。

沁园春·御院二期一批以4800元/m
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的低价发售。
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