
目前北京银行个贷业务主要有

房产抵押消费贷、商品房按揭贷、经

营贷款以及循环金库。 不少湘江世

纪城业主率先体验到北京银行个贷

业务人员的真诚服务， 近期需要办

理购房贷款、 尤其是第二套房贷款

的朋友，不妨致电0731-85308676，

了解相关优惠政策吧！

北京银行多款理财产品火热销售中

临近岁末， 北京银行推出了多

款理财产品， 想要投资理财的朋友

不妨根据自身年龄、家庭情况、风险

偏好来进行选择。 部分理财产品通

过北京银行网上银行购买还可享受手续费4折起优

惠，详情请询0731-85308786。

“所谓‘专业、专长、专家、专

诚、专攻、专注’之精神也称之

为‘6S’精神，这是我们公司企

业文化的精髓。” 陈小映介绍

道。

长安责任保险公司自成立

之初就极为重视客户服务体系

的建设，从组织架构、服务质量、工

作流程、 规章制度等方面给予保

证，做到“不惜赔、不滥赔、赔付

快”，以优质的理赔服务促发展，以

诚信服务树形象。 陆续推出了

“100%客户回访”、“赔快速反应机

制”等创新服务。

经济信息

8年风雨，8载辉煌。 本周末，

通程电器8周年庆典即将启动，为

回报广大消费者一直以来的支持

和厚爱， 通程电器将为消费者送

上豪华的司庆大礼。据记者了解，

促销力度远远超过十一黄金周。

买家电送黄金

此次8周年庆典活动，通程电

器不惜血本， 以百万现金大礼回馈

消费者。 结合当天黄金保价形势走

高的情况， 消费者本周末只要在通

程电器五一广场旗舰店购大家电、

小家电，消费累计满7888元、16888

元， 就能赠送价值为1800元、3800

元的黄金购买券，买家电还送黄金，

两全其美；此外3G手机大抽奖、600

元感恩礼券重复使用、7大品类全线

让利，优惠不断。

特价机以“盆底价”推出

作为年底收官之战， 据悉通

程电器特向各大厂家抛出数亿元

采购大单， 其换来了各大厂家上

亿元的促销资源。 其涵盖了80%

的市场主流机型， 如一些LED液

晶电视将在通程电器首降 1000

元，合资冰洗降幅约40%，而随着

星城气温骤降， 大部分制热家电

也争相以“抄底价”推出，如奥特

朗电热水器的DSF303-85， 原价

2680元，活动价直降1190元，仅售

1490元！确保同类产品在市场上的

最低价格。

“湖南的市场容量非常大。”

年昕说， 很多省会城市至少有25

家以上的寿险公司， 而长沙目前

为止只有17家。

“用服务塑造品牌，用专业推

动销售，用机构覆盖全省，用文化

铸造团队”， 是湖南阳光在未来

2-3年坚守的准则。 阳光人寿初

入湖南时，只覆盖长沙、常德、湘

潭三个城市， 今年已经逐渐辐射到

岳阳、株洲、永州。

目前湖南阳光有1700多名员

工， 其中代理人有1500多名，内

勤员工近200名，“代理人队伍准

备在明年扩充到4000人，内勤人

员增加到350人左右， 这就意味

着能为湖南增加 2000多个就业

机会。”

用“湖南精神”制胜

———专访阳光人寿湖南分公司总经理年昕

特色经营，赢取话语权

———专访长安责任保险湖南分公司总经理陈小映

湖南省产权交易所关于“裕隆世纪山

庄资产和负债捆绑转让项目”的公告

湖南省产权交易所受湖南民泰资产管理有限公司（以下简称“民泰

公司”）委托，对其拥有的裕隆世纪山庄（即原湘西乾城房地产开发有限

公司开发的裕隆世纪山庄，以下简称“裕隆山庄”）资产和负债捆绑转让

项目发布公告。 转让方确保所提供的信息合法、真实、有效。

一、项目基本内容

本次转让的裕隆山庄项目位于吉首市乾州新区世纪大道西侧，规划

用地净面积约为 15.88万平方米， 建筑占地面积约为 3.38 万平方米，规

划总建筑面积 20.50万平方米。 该项目建设用地规划许可证、 国土使用

证、建设工程规划许可证、建筑施工许可证等相关证件齐全，已获批准的

预售面积为 11.57万平方米。 目前规划已实施的建设工程有： 综合楼 1

栋，建筑面积 3.49万平方米，主体已接近封顶；小高层规划为 13栋，建筑

面积共 10.85万平方米，其中 12栋已在施工现场红线范围内不同程度地

在建；别墅规划共 102栋，规划面积 5.22万平方米，已动工 76 栋；项目完

成公共设施建筑面积约为 0.79万平方米；地下停车场已完成部分车位。

经省湘西风险资产接收处置工作领导小组办公室核准，本次转让的

裕隆山庄项目资产包括：在建工程 14.12 万平方米，评估值 21861 万元，

零星资产 8万元；评估基准日后支付或结算零星工程 24.62万元；资产减

少评估价值 1410.5 万元。 随同资产一并转让的债权共计 1397.79 万元，

其中：应收房款 651.82 万元；银行按揭保证金 500 万元；其他 245.97 万

元。 受让方需承接的债务共计 8770.91 万元，其中：应付工程款 2592.88

万元；银行贷款 2900 万元；拆迁安置费约 1242.21 万元；其他 2035.82 万

元。

上述资产、债权、债务情况数据为意向受让方参考数据，具体数据在

双方交易时以转让方提供的清单为准。 意向受让方一旦报名，则视同其

对该项目未尽瑕疵已进行充分了解。目前，裕隆山庄系民泰公司所有，本

次转让行为已形成内部决议并经省湘西风险资产接收处置工作领导小

组办公室批准，成交后将直接过户到受让方。 若转让方在公告期内未提

供评估报告，则挂牌中止。

二、挂牌底价：人民币 13110万元

三、付款方式：按实际成交价在《产权交易合同》签订之日起五个工

作日内一次性付清。

四、联系方式：胡先生 0731-84178661�

�������������������������������刘先生 0731-84178680

���������五、公告期限：自 2009 年 12 月 15 日起至 2010 年 1 月 12 日 17:30

整止，共计 20个工作日。 如在本公告期限内征集到两个及以上符合条件

的意向受让方，则采取电子竞价的交易方式进行交易。

六、其他需披露的事项、受让方条件及报名时需提交的材料等详细

信息请登录湖南省产权交易所网站，网址： www.hnaee.com�。

湖南省产权交易所

2009年 12月 15日

北京银行个贷业务 时效有保障，京喜贷不停

盛世8年 鼎定湖南

本周末通程电器8周年庆典盛大开幕

作为阳光人寿保险股份

有限公司湖南分公司（以下简

称湖南阳光）的当家人，年昕

肩上的担子着实不轻，要想在

这块对他来说比较陌生的土

地上快速撒遍网点，并不是一

件易事。“欲速则不达，我希望

公司在湖南能稳中求快。”年

昕说。

■记者 侯小娟 刘永涛

实习生 杨斯涵

“金 博 会 是 金 融 机

构、社会公众、企业和政

府共同参与的一次湖南

金融盛会，也是各金融机

构向社会展示成果的机

会。”

陈小映表示， 对于

这种进入湖南保险市场

的时间还不是很长 ，再

加上是全国首家的责任

保险公司， 社会知名度

还比较有限， 参加这样

的金融盛会， 对公司来

说也是打造一个展示自

身形象、产品、服务的平

台， 同时通过深入地了

解 社 会 大 众 的 保 险 需

求， 更好地提供保险服

务。

47问： 健康保险选择多

少年的缴费期限合适？

答案：20年以上。

解释：保险的真谛就是风

险转移和风险分散，尤其是属

于“保障类保险”范畴之内的健

康保险，如果选择长期缴费，一

旦遇到风险，保障立即生效，并

且可以免交未交完的所有保

费。所以，选择至少20年以上

的长期缴费的形式合适。

48问： 李先生已经有一

年没有交费了， 保险合同已

经失效， 但是还没有中止合

同。 请问他的养老保险合同

应该如何处理呢？

答案： 在人寿保险合同

的有效期内， 每次保险合同

到期后60天内叫做宽限期。

在这个宽限期之内， 投保人

足额的缴纳保险费用给保险

公司，合同仍然是有效的。但

是61天后还没有缴纳的，保

险合同就暂时的失效了，但

是还没有终止， 这个状态可

以一直持续两年。

49问： 张先生买了辆旧

车，能否按购买时的价格投保？

答案：可以，但是一旦发

生事故，将得不到足额的赔偿。

解释： 因为旧车修复时

使用的是新零件而不是旧零

件，发生事故后，保险公司只

能按与新车购置价的比例减

除不足额投保部分。

50问：李先生和前妻的女

儿为李先生购买了一份终身

寿险，并经李先生同意指定“被

保险人的子女”为保单的受益

人，则李先生现任妻子与前夫

所生的女儿是受益人之一吗？

答案:不是，只有与李先

生有血缘关系的子女才属于

受益人范围。

51问： 陈女士的车在收

费停车场或营业性修理厂中

被盗或发生火灾， 保险公司

负责赔偿吗？

答案：不赔偿。

解释： 因为上述场所对

车辆有保管的责任， 在保管

期间， 因保管人保管不善造

成车辆损毁、丢失的，保管人

应承担责任， 保险公司不负

责赔偿。 ■记者 陈静 整理

长安责任保险湖南分公司总

经理陈小映。 采访对象供图

阳光人寿湖南分公司总经理年昕。

2008年1月22日， 湖南阳光

获湖南保监局批准筹建，同年5月

7日正式开业。“从最开始的筹备

小组发展到目前近2000人的员

工队伍， 从不足百平方米的办公

场所，发展到现在拥有5家三级机

构、4家四级机构， 湖南阳光的发

展速度堪称迅猛。”年昕说。

“我现在对‘吃得苦、耐得烦、

霸得蛮’这9个字所传递的‘湖南精

神’深有感触。”年昕说，“我相信，湖

南阳光用好‘湖南精神’，一定能够

做出好成绩。”

“用心工作，用习惯做事”是年

昕给公司定下的“九字箴言”。据年

昕透露，湖南阳光明年要达到2.5个

亿的保费目标， 客户数量争取达到

15万-20万。

明年保费目标锁定2.5亿

将新增2000多个就业机会

2008年， 一场席卷全球

的金融危机使许多资产巨人

轰然倒下，就在此时，建设部

等十部委发起筹备的全国首

家专业责任保险公司———长

安责任险公司经过多年的筹

备，正式落户湖南。

“时势造英雄”， 长安责

任险湖南分公司总经理陈小

映说，“谁勇于变革、 敢于突

破， 谁就能成为引领时代潮

流的佼佼者”。
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特别报道

金博会官方网站：http://jbh.voc.com.cn/

■记者 陈静 实习生 杨斯涵

“作为新公司，业务发展仍是

公司赖以生存和发展的动力和源

泉。在保险市场，没有一定的规模

就没有话语权。”

陈小映告诉记者， 为了快速

进入市场， 公司在借鉴了众多老

公司发展的经验上， 坚持走专业

责任保险公司的特色发展之路。

公司除拥有一般财产保险公司的

经营范围外， 主要以责任保险为

特色和专业。

为支持新农村建设、 为广大农

民提供多元化、多层次的保险保障，

长安责任保险先后推出了“一村一

品”系列、长安飞天系列、长安长乐

系列等产品，将创新“三农”保险产

品作为重点， 充分发挥专业保险公

司的优势， 通过服务创新和产品创

新，满足农民在财产、健康、意外伤

害等方面的保险需求。

新公司

展示形象的平台

走特色发展之路，赢取话语权

“6S”精神赢取市场

畅

谈

金

博

会

“相比北京、上海，湖

南地区普通百姓的金融

知识较弱，投资渠道、理

财技巧都需要拓宽和提

高， 在湖南举办金博会

也就成为一种必然 。”年

昕说， 金融博览会对于

湖南而言可以说是一个

全新的尝试 ， 对这里金

融经济的促进作用不容

小觑。

“作为一家新成立的

寿险公司， 能够参加本

次金博会对我们来说是

一个难得的机遇 。”年昕

说，“既能借此做品牌宣

传工作 ， 也能够接触湖

南最前端的金融资讯 ，

更深刻地了解湖南金融

市场。”

畅

谈

金

博

会

金博会

是一个崭新尝试


