
从最初的甜蜜携手重组S*ST恒立，到上峰水泥第三者“插

足”，中萃房产的临时倒戈，使得中技系核心公司深圳中技实业

(集团)有限公司(下称“深中技”)、广东揭阳中萃房产开发有限

公司（下称中萃房产）的“一纸婚约”成为废纸，而期间发生的金

钱交易更是曾让双方都坐上了“被告席”。
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花4000万元变身S*ST恒立第一大股东

湖南拓展集团或将借壳上市

近日中国权威商业媒体《经

济观察报》揭晓了“2009年最佳

商务品牌”榜单，长城桑干酒庄

酒问鼎“2009年十大最佳商务

品牌”， 长城葡萄酒获得“2009

年度中国最佳葡萄酒品牌”。

作为中国国家领导人款待

首次来华访问的美国总统奥巴

马的“国宴御用酒”，长城葡萄酒

不但留下一段中国与世界“美酒

外交”的历史佳话，也同时对国

内商务精英社交方式产生了深

刻影响。

如果说对“洋品牌”的趋之

若鹜是国内高端群体品酒历程

中不可避免的初级阶段， 如今

他们对于本土葡萄酒品牌的认

知已经更趋理性化。“长城桑干

酒庄无论从地理纬度、土壤、日

照、 降水和葡萄树龄等方面均

满足酒庄酒种植园的标准，甚

至可以媲美法国波尔多名庄。”

国内著名葡萄酒专家、 布鲁塞

尔国际评酒会委员赵凡的话从

品质层面，揭示了长

城桑干逐渐渗透至

国内精英群体生活的关键所

在。

这座国内第一个真正意义

上的酒庄，开启了中国酒庄酒的

历史。桑洋两河交汇处形成独特

的小气候，使这里成为酿酒葡萄

的乐土。产自长城桑干酒庄的葡

萄酒，口感层次丰富、单宁细腻、

风格浓郁、具有典型的雄浑河谷

风格， 给人带来味觉的巅峰体

验。

“国人对葡萄酒的消费数量

需求和品味需求都在上升。可以

说，葡萄酒已经成为一种必不可

少的国际商务语言。” 本次评选

审核会专家表示，长城桑干的获

选不仅反映出品牌的品质实力；

同时也代表着其已然成为一支

中国商务阶层人士行为及意识

的“身份标签”。

多年来，长城桑干酒庄举办

的品鉴会，令美酒礼仪、品酒文

化升级成为中国商务精英圈的

热门话题。 不仅在博鳌亚洲论

坛、APEC峰会、达沃斯论坛、上

海国际艺术节等国际性的高规

格盛会上带给来自世界各地商

界名流、 学术精英心灵的共鸣，

长城桑干同时正在深深影响着

社会意见领袖群体观念在潜意

识里的改变。在2009年美国《商

业周刊》 举办的全球CEO峰会

上，诺贝尔经济学奖得主、“欧元

之父”蒙代尔先生对长城桑干酒

庄酒赞不绝口。他说自己在中国

曾经多次喝过长城葡萄酒，长城

是中国最具有品牌影响力的葡

萄酒品牌。

长城桑干酒庄酒问鼎“2009年十大最佳商务品牌”

华夏长城华夏葡园A区木盒酒

中国电信荣获全球CDMA运营商领袖奖

湖南电信全力打造优质高效网络

凭借在CDMA网络运营中的

突出成就， 中国电信近日被CDG

（CDMA发展组织）授予运营商领

袖奖。11月9日至11日，CDG在美

国圣地亚哥举行执行董事大会，

对在2009年为CDMA产业发展作

出卓越贡献的企业颁发了2009年

度CDMA工业成就奖。 经过近一

年的运营， 中国电信CDMA用户

数已从接收时的2700万增长至

4900万， 成为发展成就最为卓越

的运营商。 一年内新增2200万用

户，日均新增6万余户，这一现象，

是数千万用户对中国电信运营

CDMA网络的充分肯定。 消息传

来， 所有参与网络建设的湖南电

信人亦倍感欣慰。

从2008年11月14日133、153

网络、 平台、IT系统同时割接湖南

数十万CDMA用户平稳入驻电信

网，到2009年1月8日9时，湖南电

信天翼189正式放号； 从4月15日

中国电信3G业务全省首发，到5月

15日中国电信天翼3G率先实现全

省覆盖……在速度和质量步步领

先的后面，闪烁的是湖南电信倾全

公司之力建设一张优质高效的移

动网络、为三湘百姓提供高水平通

信服务的信

念。

为 了 确

保工程进度，一年来，湖南电信人

与时间赛跑，忘记了个人，抛舍了

小家。严冬里的冰霜相逼，春寒时

的苦雨淋漓， 酷暑中的烈日炙烤，

无论多么恶劣的气候和环境，都无

法阻隔他们前进的步伐。

今年4月， 为了尽快实现将新

化大熊山建设成核心景区的规划，

娄底市委向交通、农业、电力、通信

等部门均提出了建设指标。为了在

该景区形成优质高效无缝覆盖的

CDMA网络，湖南电信立即部署新

建基站。6月12日，湖南电信不但在

该区域建成了CDMA基站，还同步

开通了EVDO�3G网络。 娄底市委

相关领导盛赞：第一个组织现场查

勘， 第一个取得实质性工作效果，

面对需求，湖南电信是反应最快的

单位。 新邵青龙基站的施工充满

艰辛。 上山的坡只有一尺来宽，下

了雨，不干上一两天，连驮设备的

马也上不了山，建设者们只能揪着

路边的茅草一步一步挪上去。为了

赶上进度， 他们不但自己加班加

点， 还调集了更多的马匹前来助

阵。工程按期完成了，5匹马也活活

累死了2匹。

在长沙分公司梁聆铭累计加

班2200多个小时的背后， 是他对

父母妻儿的深深亏欠。 梁聆铭父

母在老家山西， 2月份78岁高龄

的母亲因高血压引起中风卧病在

床， 做儿子的工作实在太忙走不

开；5月父亲80大寿， 电话里几次

三番询问儿子的归期，可5月份正

是长沙开通3G业务的关键时期，

要做的事实在太多； 而同在一个

城市的妻子， 希望丈夫能在她过

生日时回家一家三口吃顿饭，竟

然也成了奢望。

娄底分公司王艺文从1月18

日起就把自己几乎所有的时间、

精力交给了C网，调测、配时隙、割

接……不但纷繁复杂千头万绪，

而且很多工作都只能在夜深人静

时进行。 两岁的孩子也许还不明

白， 为什么宝宝等呀盼呀要吃年

夜饭了爸爸还不回家？ 为什么宝

宝在医院打吊针哭着叫着却仍然

不能枕着爸爸温暖的臂膀？

永州分公司桂芳琼，自从加入

C网建设队伍，130多斤的体重直

线下降到如今的110斤。2岁的孩子

被他“狠心”地送回了祁阳老家，几

个月后， 终于能抽空去看一眼，却

心酸地发现，孩子对这个陌生的爸

爸充满了警惕。

……

当一位娄底的哥在僻静的城

郊快乐地说“原来市郊差不多都是

CDMA盲区， 现在这里都有信号

了！”时，当一位常德媒体记者由衷

赞叹“最近我用CDMA2000手机

上高速， 一路上通话都不掉线，真

没想到！”时，当一群岳阳农民交了

钱宁愿等上三五天也要等到电信

一号双机的手机时，当一份份来自

政府、企业单位的电信合作协议成

功签署时， 湖南电信人的一切付

出，都因为社会、市场和用户的肯

定绽放出价值的光芒。

在今年上半年已投入20亿元

用于CDMA网络建设的基础上，为

了在社会影响广、 客户感知强烈、

业务需求量大的区域实现网络的

无缝覆盖，湖南电信再次筹措资金

4.6亿元用于网络的完善。 在上半

年已经完成1575套天翼3G系统建

设、信号已经覆盖全省大部分高校

的基础上，为保障密集客户的使用

感知， 又在8月底前完成了36个基

站的新建和58个基站的优化，从而

在广覆盖的基础上保证了天翼3G

在高校园区的深度覆盖，使多台手

机在同一区域同一时段上网仍能

保持高速和稳定。10月， 湖南电信

已经提前实现了全省乡镇CDMA

网络的100%全覆盖，用C网手机不

再是发达乡镇的特权。

CDMA网络，既是三湘市民的

希望，也是湖南电信的希望。当越

来越多的目光开始关注C网、 锁定

C网，以“提升3G网络能力，优化网

络质量， 加强特殊场景的覆盖”为

目标，到2010年4月，湖南电信将

再次投入巨额资金，并立志全力以

赴打造优质高效CDMA网络：要新

建更多的基站、 室内分布系统；要

着力提升高速公路、铁道、国道等

重要交通干线和风景旅游区等目

标活动区域的网络覆盖水平；要加

强重点行政村的网络覆盖，将CD-

MA网络触角尽快延伸到深山僻

壤。要一网打近三湘四水，让更多

人享受天翼新生活。 刘颖

经济信息

如今，发生在S*ST恒立身上

的“重组连续剧”似乎到了大结局

的时刻。 近日，S*ST恒立方面披

露，经深圳市福田区人民法院调

解， 公司与深中技达成庭外和

解， 第三人长沙市都乐典当将向

深中技支付4000万元，第三人湖

南拓展集团将受让被告中萃房产

转让的公司3000万股股权。据记

者了解， 长沙市都乐典当系湖南

拓展旗下控股子公司。 如果过户

顺利， 中萃房产股权将减少到

1110万股，这将意味着S*ST恒立

的第一大股东换主,等于是湖南拓

展集团花费4000万元换来中萃房产

的3000万股权，成为了S*ST恒立的

第一大股东。当记者就此提问深中技

副总经理历楠时，他表示了赞同。

历时一年的重组努力， 深中

技为何最终甘愿退出？ 湖南拓展

集团又是看上了恒立的哪一点，

甘愿担当“白马骑士”？拓展集团

的实力怎样，换了主人的S*ST恒

立前途又在哪？

就在今年8月底，中萃房产就

曾起诉深中技， 判决书的结果是

中萃败诉。（可参考本报8月27日

B01版《蹊跷选择让S*ST恒立命

悬一线》相关报道）

关键时刻的败诉， 输的不仅

仅是面子，还关系到S*ST恒立的

生死存亡。面对只剩4个月的重组

大限， 已经没有了再次提起诉讼

的时间。 而变主动为被动的中萃

房产，唯一的办法也只能是和谈，

只有解决了和中技之间的合同矛

盾才能赶在大限之前重组上市。

“之前，我们是考虑和拓展这

边合作完成对S*ST恒立的重组。

但是现在庭外和解，我们决定脱身

了。”历楠表示，通过拓展集团给的

4000万，深中技挽回了之前给予中

萃房产的资金损失，深中技也不想

再在恒立重组上花费精力。

在这则庭外和解的公告中，

记者注意到一句有趣的话———

“如上述过户因法律法规不能完

成， 则第三人湖南拓展集团有限

公司放弃股权转让， 第三人湖南

拓展集团有限公司、 长沙都乐典

当有限公司对上述已付4000万

元不予追索。”

“这表明了拓展集团的决

心，”历楠告诉记者，这也表明了

拓展集团对重组S*ST恒立的信

心。记者从相关渠道了解到，湖南

拓展集团有限公司是由董事长丁

小琥独资创办的综合性民营企

业，旗下拥有多家子公司，并拥有

湖南天玺大酒店有限公司和湖南

天玺华厦酒店管理有限公司等优

质酒店资产。

据业内人士分析认为：“此

次深中技和中萃房产达成庭外

和解，深中技隐退，拓展集团接

盘，不管将来S*ST恒立的前途如

何，S*ST恒立重组中遇到的死结

总算是解开了。至于在今年3月，

中萃房产攀上的新高枝———上

峰水泥，也只能‘一声叹息’地默

默离去。”

花钱换股权，拓展“变身”第一大股东

深中技甘愿退出“纠葛”

■记者 石曼

“白马骑士”为何而来？
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花4000万换股权，湖南拓展成为岳阳恒立第一大股东。 （资料图片）


