
“汽车从身边经过，光听声音就能分
辨出车型或是否有故障”

上世纪八十年代的时候， 国内能看

到的汽车品牌寥寥无几。80后的崔磊那会

儿还很小，酷爱汽车的他，在房间的墙上贴

满了汽车海报。还只有10岁的时候，崔磊这

个铁杆小车迷靠着平时大量的阅读和积

累， 就已经能说出当时世界上所有的汽车

品牌和产地，让大人们都为之惊叹不已。

随着年龄的增长，热情更长的崔磊

对汽车的了解也变得愈加深入， 在他心

目中，能认出一辆车已不足为奇，能“听”

出一台车才是更新更高的追求。“只要汽

车从我身边经过， 光听声音就能分辨出

是什么车型， 还能够从听到的声音判断

这台车的发动机和排气管是否有故障。”

下雨天时，由于刹车效果差，车速

一定要慢。 有很多老车主说踩刹车不要

踩到底， 但现在大多数汽车都有ABS防

抱死系统，会自动调节刹车力度，所以建

议踩刹车一定要踩到底。

很多车主因为想要省油，在市区开

车比较慢。 但其实发动机长期低速运转

是不好的， 容易积碳并导致发动机抖动

等状况发生。 建议车主让爱车每行驶

5000公里就到高速公路上跑一下。

一些宝马车主认为爱车方向盘很

重是因为助力泵坏了的原因， 但其实并

非如此。是由于宝马运动特性较强，使用

的是更为精准的方向盘。
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崔磊:GPS找不到的地方，
就找个“人肉GPS”代替

从小迷恋车，远赴英伦留学时在汽修厂打
过工、卖过二手车、做过汽车保险，热衷于汽车
改装，并带着自己的第一桶金和梦想回到长
沙，开了家宝翼宝马3S中心……如果这些复杂
而传奇的经历，发生在一个80后男孩子身上，
简直让人难以置信。而崔磊，就是这个真实故
事的主人公。

缘分这个词，不一定仅存在人与人之间。
而崔磊对车，也不仅仅是单纯的喜爱，更是把
它带进了自己的生活，变成了自己的事业。而
他这二十几年里，哪怕是求学海外，都在不停
地为自己热衷的汽车事业在不断努力着。相信
他对车这份融入到骨子里的感情会历久弥坚。
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“GPS找不到的地方，就找个‘人肉
GPS’来代替”

回忆起在英国的驾车经历，崔磊说

自己把车当飞机一样开，常常踩“地板

油”，后来因为一次高速公路上的事故

把自己的一辆FTO跑车直接撞到报废

而产生了心理阴影， 加上现在自己开

店，看到送来维修的那些事故车，崔磊

便告诫自己开车一定得把安全放在首

位。“现在开车没以前那么快了， 可却

还是在高速公路上抄了牌。 那次我的

车漏气，但由于宝马是防爆轮胎 ，虽然

胎压不足，还可以继续行驶。可是过了

个把月 ， 我却收到了一张高速公路低

速行驶的罚单。”

崔磊虽然对车很有研究 ，但对“认

路”就完全不在行。“我从来不记路的，

一个地方得去过三四次以上才基本能

记住怎么走，遇上第一次去的地方，多

绕个几十公里的路已经是家常便饭

了。所以啊 ，我开车是绝对离不开GPS

的。GPS找不到的地方， 就找个‘人肉

GPS’来代替，哈哈。”

“卖二手车、做汽车保险，几年就赚
到了好几百万”

2001年， 崔磊考入了英国曼彻斯特

大学计算机系，作为奖励，家里给他在英

国买了一台价值 3000英镑的二手本田

车。有车之后，崔磊经常会出入汽修厂，

后来便在汽修厂打工，久而久之，他学到

了许多汽车维修的技术， 也积累了大量

的专业词汇， 并逐渐成为很多留学生选

车 、买车的“高参 ”，自己也开始卖起二

手车来。

起初 ， 在英国的留学生一般都会

“铤而走险 ”，不给自己的汽车买保险 。

但之后检查逐渐变得严格，警察只要看

到车牌便能扫描出是否购买了保险 。可

购买保险的手续极为繁杂 ，许多留学生

无从下手 。 基于之前卖二手车的经验 ，

崔磊在留学生中已经小有名气， 于是，

大批的留学生找到他，希望让他代办汽

车 保 险 。“当 时 一 天能 接 到 十 几 个 电

话 ，一个电话就能赚到 200到 300英镑 。

在英国那几年， 卖二手车 、 做汽车保

险，几年就赚到了几百万人民币。”

挂饰:日本DAD品牌，朋友
送的，据说是日本黑社会用的。

天使眼:宝马的标志性特
色，夜晚能看到橘黄色的光圈。

轮胎:电镀银的18寸宽扁胎。

崔磊对车不仅仅是单纯的喜爱，更是把它带进了自己的生活，变成了自己的事业。

帅客借“百城万人免费使用大行
动”正式上市

日前 ，“百城万人免费使用大行动” 在广

东、山东、江苏、浙江、河南、北京等10省市同步

启动， 这标志着郑州日产的城市多功能商用

车———帅客隆重上市。

据悉，凡是报名参加“百城万人免费使用大

行动”获得帅客免费使用的消费者 ，都能获得

由郑州日产提供加满油的帅客新车一辆，用户

可将该车作为私人用车免费使用3天。 整个活

动将持续到12月下旬 ，预计直接、间接体验者

达数万人。据悉 ，这种大范围免费使用的方式

上市新车，在国内尚属首例 ，郑州日产探索出

一条中国新车上市新模式。

据郑州日产总经理郭振甫介绍， 首批上市

的帅客分为实用型、舒适型、豪华型三种车型，

价格分别为7.48、7.98、8.48万元。 帅客最大特

点是综合微客、轿车、商务车三种车型所长，又

与此三种车型形成明显区隔 ，即：比肩微客的

经济、灵便，媲美轿车的舒适、安全 ，拥有商务

车的外观、空间，一车抵三车。其目标消费群体

定位于成功的中小企业主及政府基层职能部

门。

据悉， 帅客上市之前， 即获得1300辆行业

采购大单 ，采购单位负责人表示 ，他们经过多

种车型综合比较，最后决定采购帅客。他说，帅

客在经济性、安全性、舒适性三项关键指标上

表现突出，不仅适合个体消费者使用 ，也很适

合基层职能部门作为工作用车使用。
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