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长沙：东塘楚仁堂大药房
星城大药房平和堂药品柜
河西通程新一佳超市药品柜
南门口好又多超市药品柜
红星步步高超市药品柜

阿波罗商业广场药品柜
火车站楚明堂大药房
星沙：新一佳超市药品柜
宁乡：神州大药房
浏阳：钰华堂大药房

株洲：人民药店中心店
湘潭：基建营福顺昌医药堂
岳阳：九龙商厦一楼药品柜
娄底：清泉大药房
益阳：平和堂大药房

常德：民康药号
衡阳：康泰大药房
邵阳：大德生药号
郴州：太阳石大药房
郴州：同仁药店

永州：康源大药房
吉首：博爱大药房
怀化：东方大药房
张家界：採芝堂大药房

近日，笔者在个别大药店了解到，心脑血管柜
台上出现了一种近似天价的药物，这种药每盒零售
价398元，每盒只有6粒，而且一粒才一克，平均算
下来，一克相当于66元，这无疑创下了该类药零售
价的新高。据药店负责人介绍，这种药是金诃七十
味珍珠丸，之所以如昂贵，关键是它的成份值钱，它
由32种纯天然植物，11种珍稀动物、27种名贵宝石
矿物等七十味珍贵药材入药，经百名藏医百道工序
百天炮制而成，是迄今为止组方最大最昂贵的心脑
血管国药准字号药品。为此，笔者又采访了中华民
族医药研究院院士，传统医学研究导师陈启明教
授，他说一种药物蕴含多达七十味药理成份，这是
非常罕见的，特别是其中含有大量的"佐太、九眼石
"等名贵宝石，而藏药的神秘与神奇，就在于改变宝
石原有性质，使其产生强大药性，这一点我们现代
科学显然无法达到，奇特的宝石再配合多种名贵药

物，在治疗心脑血管及神经疾病方面，确有独到之
处。
金诃七十味珍珠丸主治：中风、瘫痪、半身不遂、

癫痫、脑溢血、脑梗塞、心脏病、冠心病、高血压、脑
瘫、脑萎缩、老年痴呆、帕金森综合症。一般病者3
天只需服1粒，特重病者1天服1粒，每粒药效持
续72小时，用量小药效强大。临床观察：服用初期：
胸闷、心悸、心慌、头痛、头晕、乏力、肢体麻木减
轻、心绞痛发作次数明显减少，血压平稳，一般
心脑患者症状基本消失；服用一个疗程：说话
逐渐清晰有力、流口水程度减轻、麻木的脸部
有蚂蚁游走感，脑血栓中风病人关节不绷紧，
肌肉活动有力，手脚不再颤抖，拄着拐杖可以走路。
服用三个疗程：偏瘫、肢体活动不灵、失语、口眼歪
斜、视力模糊、肢体麻木等症状消失，病人可自行走
路，生活基本自理。 咨询电话：0731-85516127
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3天只需服1粒1粒见效无效退款

患者担心“吃了没效果，不能治愈花冤枉钱”，金诃藏药郑重承诺：凡服用金诃七十味珍珠丸1粒，自感无效全额退款！

潘淑淇：女：64岁，我没吃金诃七
十味的时候拄四个角的拐杖，脑
壳好痛的，吃到第三盒的时候头
就没那么痛了第四盒的时候血压
稳定了。我脑溢血后遗症有8年
了，好造孽的不知怎么过来的，我
吃药住院用个四十多万了，真的

我也不想活，跟你讲明的，不如死个好，那人没
有一点生活能力，手动不得，脚天天肿的好大，
像个包子一样发污的，吃了金诃七十味后慢慢
细细手能动了，可以走路了，我现在早晚一次
出去锻炼身体。现住：桂花坪办事处，金桂小区
77栋1门301电话：85049736。

舒正兴：男：72岁，我父亲去年脑
梗塞引起半身瘫痪，流口水了自
己都不知道，嘴歪，吃饭时漏饭，
走路有点拖，今年6月份买了一
盒，吃完后没有感觉到一点效果，
心想一盒让父亲好起来还是不现
实，就又买了一疗程5盒送一小

盒，正好赶上搞活动还看了藏医。当他用完3盒
后自己吃饭可以了，也有力气了，现在6盒快用
完了，走路不用拐杖了，跟正常人没什么两样，好
了百分之九十了，说实话我挺感谢金诃七十味珍
珠丸。现住：星沙镇高沙村坝基组91号。儿子
舒胜军：电话13873193881。

他们选择“金诃七十味珍珠丸”站起来了上班了

中风/ 瘫痪/ 半身不遂/ 癫痫/ 脑溢血/ 心脏病/ 冠心病/ 脑萎缩/ 老年痴呆/ 帕金森

我这个人比较低调，我们家人都不希望我上报纸，不要把我相片放到报纸上。我糖尿病高血压并发症引
起脑梗塞，当时右边不能动，讲话舌头转不过弯，右手拿筷不稳。后来女儿到青海出差给我带了六盒金诃七十
味，虽然好贵，一下就买了两千多，但她说妈妈还是最重要的。我三天吃一粒，两个月后我就上班了，我叫谢湘
平，在湖南大学做行政管理。现住：雷锋镇三水英伦山庄，温莎区12栋1号，电话：13317312661。我现在七天吃一
粒，说实话我很感谢金诃藏药。

业内人士认为， 本次禁酒

令对消费群的影响是“两头小，

中间大”。

卓从兵的观点是：茅台、五

粮液一般都是商务、公务消费，

“比较刚性”， 消费者都有能力

找司机代驾，所以受影响较小。

低端酒则面对中低端消费

群， 基本是无车一族，“该喝的他

还是在喝，影响不大”。

一致的观点是，“重灾区”是

300-600元区间的中档白酒。

卓从兵认为， 从长远看，“禁

酒令”将促使消费者理性喝酒，更利

于白酒业的健康发展，对致力做品

牌的白酒企业来说是件好事，但是

“短期内的洗牌在所难免”。

就从流通来看， 很多没有实

力的终端经销商将难以为继，现

在是个“大浪淘沙”的时候，比的

就是企业综合素质，经过“洗礼”

的市场，将更加规范成熟。

“现在就是要活下来， 挺下

去。”卓从兵说。

消费者可能有点小“窃

喜”， 酒类厂家和经销商却很

“郁闷”。

湖南武陵商贸有限公司总

经理宋冠毅很坦率，8月份，“禁

酒令”执行之初，公司旗下产品

销量下滑“立竿见影”，“幅度达

20%-30%”。

宋冠毅说，9月份有所回

暖， 上升5%左右，“经这么一折

腾，跟去年就没法比了”。

白酒消费集中在接待宴请、

喜庆场合， 因此行业相当大一部

分消费集中在餐饮渠道， 餐饮约

占白酒消费近60%的市场份额。

有业内人士表示， 从他最近

走访市场的情况来看，就8月上半

月， 餐饮渠道白酒消费因禁酒令

较去年同期有30%的下滑。“就8月

上半月， 餐饮渠道白酒消费因禁

酒令较去年同期有30%的下滑”。

全兴酒业高层李在铭分析，8

月中旬启动的“酒后严打”是根本原

因。同时，上涨幅度达10%至20%的

名酒也让不少消费者望而却步。

茅台、 五粮液等高端白酒虽

然没给出具体的数据， 但是他们

也透露出此次严查的“威慑力”，

有经销商“遮遮掩掩” 说影响不

大，但却毫不掩饰对“禁酒令”的

忧郁，“禁酒令还得执行多久啊”。

一个靠谱的结论是： 其实几

乎所有的酒品牌量都有下滑。

所有品牌销量都在下滑

对消费群影响“两头小，中间大”

“生意比以前差了一半。”

28日， 当记者来到长沙市湘春

路222号的常顺烟酒行，询问严

查酒驾以来生意有何影响时，

该烟酒行葛老板说。

“以前半年时间， 我们可

以卖一箱茅台，而现在一瓶都

没卖出去。” 葛老板指着自己

店里的酒说，“像浏阳河这类

中档酒，以前一个星期可以卖

掉近20瓶，现在卖不了10瓶。”

记者发现， 长沙其它的烟

酒行的情况也与常顺烟酒行大

同小异。 部分烟酒行干脆选择

减少酒的种类和数量来降低损

失。在湘春路212号的舒心烟酒

行， 老板官张伟向记者坦言：

“店里进酒量越来越少，种类也

少了许多， 因为现在价格中等

的酒很少有人买了。”

“现在比较好卖的酒价格

都在100元以内。” 蔡锷北路

194号的甘记烟酒的老板龙建

国说：“以前十天半月还能卖出

几瓶300到400元的酒，现在基

本上很难卖出去一两瓶。”

烟酒行：半月难卖出一瓶高档酒

27日晚， 记者来到太平街

D+酒吧，可坐50多人的酒吧只

有5位客人。

老板王敏坐在吧台， 无奈

地抽着烟。 他指着三三两两的

客人，对记者说：“‘禁酒令’前，

我们这每天起码有20多位客

人， 周末基本爆满。 可你看现

在，连周末都只有十来个。”

在可可清吧， 客人有十来

个。 经理许亚哲直倒苦水：“生

意难做啊。我们现在的客流量、

酒的销售量都下降了， 少了近

1/4。”

酒吧：客流量、酒销售量齐下降1/4

“今天开车来的， 我就以

茶代酒了，请各位多多包涵。”

在营盘路老妈家庭厨房，就餐

的郭先生对同桌的好友说。

“有车一族”郭先生酒量很

大，据他介绍，禁“酒驾”之前他

每次跟朋友、同事、同学聚会都

要喝七八两白酒，现在却“放下

酒杯，立地成茶客”了。

记者发现，像郭先生这样

不喝酒的客人不少。28日中午

12时，在老妈家庭厨房就餐的

16桌客人中仅有一桌客人点了

3瓶啤酒，其它全部喝茶水。

老妈家庭厨房的景象只是

长沙酒楼在严查酒驾以来的一

个缩影。 记者随后又走访了湘

江中路的毛家饭店、徐记海鲜、

秦皇食府、七彩江南等酒楼。在

这些地方就餐的顾客也纷纷选

择茶水。记者数了一下，中午12

时20分左右，在这4家酒楼就餐

的顾客接近300人，可喝酒的不

到20人。

酒楼：16桌，仅1桌点了3瓶啤酒

消费场所“万马齐喑”，湖南白酒市场销量下滑30%
“禁酒令”一出，酒类消费进入“冰川时代”

以8月中旬“禁
酒令”执行为界，刚
从金融危机中缓过
气来的酒类消费，立

马进入“冰川时代”。长沙，从
烟酒专卖店到酒楼、酒吧，各
种酒类消费场所“万马齐喑”。
“湖南白酒市场，销售至

少下降了30%”，同升酒业负
责人、资深酒类营销专家卓
从兵对前景并不乐观：随着
“禁酒令”执行愈加到位并深
入人心，对酒业影响将日益
明显。
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近日，被游戏业界公认为“09黑马”的

大型历史战争网游《成吉思汗》再度成为

所有人的焦点。

据全球著名微处理器厂商AMD官网

最新公布，从今年年底至明年，DX11游戏

产品会迎来一次爆发高峰。其中，北京麒

麟游戏（Kylin）与EA、GSC、Turbine等北

美知名游戏厂商同时出现，旗下首款大作

《成吉思汗》将在明年以DX11网游的身份

与玩家见面。

DirectX（简称DX）系列由微软公司

设计开发。不仅是因为它为玩家在电脑中

正常运行游戏提供了最佳解决方案，更是

因为DX在处理3D图形方面的优秀作用，

让人叹为观止。

一直以来， 中国网游市场由于起步较

晚，在引擎技术、尤其是游戏画质表现方面，

玩家始终抱以国产游戏无法超越外来产品

的固有观念。但从DX11游戏列表中，出现国

产网游《成吉思汗》这一事件来看，中国网游

的开发能力已开始受到全球性的高度关注，

并正在以惊人的速度与世界技术接轨。

《成吉思汗》率先成为亚洲首家DX11网游

2009Jeep风云盛典火热绽放R

近日，专业高端越野车领导品牌———

Jeep���举办的“2009�Jeep���风云盛典”在古城

丽江举行，国内知名媒体、行业精英及消费者

共同见证了“Jeep���风云人物”诞生的荣耀一刻。
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卓从兵透露， 现在各大厂家及部分

有实力的经销商已在考虑和市内各大

酒楼联手， 推出了“酒后免费代驾”和

“请您打的”等各类活动。这样既可以制

止销量下滑又能真正帮“酒客” 们解除

后顾之忧。

但是提供这样的增值服务， 成本很

高， 安全性和接受度都还是未知之数，卓

从兵建议最好是许多企业联手，共同为消

费一定额度的顾客提供代价服务。

经济信息

代驾？成本很高，最好厂家联手

记者从某啤酒有限公司获悉，该公司

目前正在全力推广公司新开发的无醇啤

酒， 价格与目前的纯生啤酒同一档次，已

推往全国。另外，燕京集团也表示，禁酒令

后，旗下无醇啤酒销量一直保持每月20%

的增长速度。本周的销量又增加了10%。

其实无醇啤酒上市已经有两三年了，

青岛、雪花也有无醇性系产品，销售一直

不温不火，“市场接受度还有待考验”，一

位经销商表示。 ■记者邢云刘玲玲

新品？市场接受度还有待考验

酒企应对

“禁酒令”执行以来，白酒销售下降，饭桌上更多人选择了饮料来代替白酒


