
走进孙赛武的办公室， 办公桌后面放

着一张大床。 孙赛武解释，“很多人觉得办

公室放床很奇怪，也不好看。我无所谓，觉

得方便就好！”他经常中午累了就在床上躺

会儿，有时晚上加班就直接在办公室睡觉。

穷人的孩子能吃苦，自荐信打动导师

助他圆梦

孙赛武从高中开始就对环保感兴趣，

但阴差阳错的，他考到了西南大学的动物

医学专业。大三时，孙赛武开始准备考湖

南大学的环境工程专业研究生。孙赛武是

从农村出来的，他在给导师的自荐信中写

道，“穷人家的孩子能吃苦、敢吃苦、愿意

吃苦！”导师杨朝晖看了这封自荐信后，特

别感动，很喜欢他，复试还没进行，就定了

要孙赛武。“因为跨专业跨校考，我初试成

绩也不是特别拔尖，杨老师就叫他学生一

起跟我交流，帮助我准备复试。我能有幸

成为湖大一员，是我老师为我打开了大门！”

在工地上打工时，拿下第一个项目入

囊10万

在辽宁一年半的实践，对孙赛武后来

回长沙开公司帮助很大。 刚去的时候，他

是跟工人一起在工地上打工，做采购等一

些简单的劳动。 孙赛武抓住空余时间，自

己寻找信息，帮别人做环保设计。刚开始，

那些公司都不肯把设计交给一个什么经验

都没有的大学生去做。孙赛武就混入工厂，

跟工人一起讨论、分析问题，从他们厂子的

利益出发， 帮他们设计环保工程。“当时第

一个项目，我投入了几个月去做最简单、最

艰苦的工作， 这样就能很了解公司的环境

问题，帮他们找解决的办法。”最后他的精

神和努力感动了公司老板， 第一个项目大

概收入了10万元左右。“不一样的收获，就

要有不一样的付出！”孙赛武如此总结当时

的努力争取，“做别人不敢做的事， 想别人

不敢想的事！”今年2月份他和叔叔合开的

公司正式成立，自己占了40%股份。

如果有时间去全国高校演讲， 我会去

痛批一群大学生

“现在很多大学生没有居安思危的想

法，只图安逸，不要以为自己有点成绩就了

不起就享受！ 现在有些政府部门邀请我去

全国高校做创业演讲，我很会去痛批一群

大学生”，孙赛武说，“如果所有的大学生都

只想去好地方、做好工作，那就是教育的失

败！”在他看来，大学一方面培养了一些人，

另一方面使很多人放纵了自己。 为了鼓励

更多像他这样家庭贫寒但有志创业的大学

生， 他今年还给湖南大学捐款100万建立

湘水创业公益基金。

【他的创业建议】

1、提倡专业对口，因为你的同学、朋友、

老师大多从事这行，遇到挫折困难，可以跟

他们分享，否则只能谈心，对工作没有帮助。

2、在公司招聘员工的时候，我发现很

多大学生大多不自信，顾虑太多。不会也不

要表现得很担心，应该说“不会，但我能学，

能做！”不然面试官会怀疑你的学习能力。

3、早点准备，未雨绸缪。胆子要大，心要

细，不要老畏畏缩缩。给你个图纸，你就敢去

做飞机！做领导者，不可能任何事情都亲力

亲为！没原理，可以找专家，需要什么人，就

去找什么人来做！创业者一定要有组织能力。

4、能吃苦，脸皮要厚。在学校就要早点

开始锻炼，不要计较娱乐时间、休息时间。

【别人眼里的他】

周长胜，实验室同学

他做人低调，做事特别严谨、有条理。

他虽然本科不是学这个专业的， 但很有头

脑， 我们这些本专业的人还没看到这个市

场， 他就已经做得很好了。2006年的时候，

他记着出去实践，但又要完成实验，他连着

一百多天做一个实验，早上7点多去，晚上

12点回。

身家千万的开始，

也只是赚到一部手机、干好工地采购

———戴跃锋、孙赛武白手起家的奋斗
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采访戴跃锋的时候，他刚入围中国

十大网商评选前三十强，正在筹备御泥

坊全国实体招商与新产品体系完善工

作。

大学常逃课，但绝不错过好的讲座

他自嘲大学时代太不懂事，经常逃

课， 以至于几年后母校邀请他演讲时，

学校领导都不知道他就是这个学校走

出来的。

他认为自己在大学其实通过听讲

座学到了不少东西，“逃课， 但绝不错

过好的讲座。 刚开始什么讲座都去听，

后来听不过来了，就专挑有关商业方面

的听。”

做家教中介， 第一个中午就赚了一

部手机

家庭条件不是很好的戴跃锋，一开

始在大学期间也经常做家教，后来萌生

出自己做中介的想法。没钱就问哥哥借

了300块印传单， 没手机就去跟朋友借

了个手机， 雇了8个同学到定王台发传

单，收集需要家教的信息，定好价，再卖

给学生。现在想来还挺自豪，做了2个星

期左右， 他下面的8个人基本上都拿到

了一千多块钱的工资。“那时候没学管

理知识，没学经营，是最原始的举动，也

是我认为自己最有意义的一次！”

拿下御泥坊销售代理权， 从半年几

百块做到一年数百万

2006年，戴跃锋第一次见到御泥坊

的化妆品。 御泥坊是用隆回县滩头所特

有的矿物泥浆开发研制出的护肤品，但

一直苦于没有好的销售渠道， 半年只销

售了几百块。 戴跃锋找到创始人刘海浪

申请销售代理权。戴跃锋称自己硬是“死

皮赖脸”磨了2个月，磨得刘海浪也被他

立志一年做到一百万销售额的豪言壮语

打动了。2008年初， 戴跃锋兼并御泥坊

及生产基地，2009年2月获得第三方千

万资本支持。戴跃锋将自己创业成功归结

到两大优势上： 一是淘宝网提供了销售平

台，二是御泥坊产品本身的亮点。而提到身

价上千万的传说，他称大家总是关注到这

些表面的风光， 其实奋斗的过程是最值

得关注与回忆的， 才是真正最宝贵的财

富。他曾经在50平米不到的房子里，在连

窗户都没有的客厅里， 围一圈桌子用来

打包裹。每天起床的第一件事开电脑，第

二件关电脑，中途插播两顿饭。

【他的创业建议】

1、 只有当你就算只剩1块钱吃饭的

时候，项目还能做起来，这个创业项目才

是一个好项目。创业最重要的不是钱，是

思维。人家投资你，只是促进公司发展的

速度，而不能靠投资救命。

2、任何人获得的成就与物质，都不

是个人的，是社会的。每一个人最终都将

为社会进步付出了自己的生命， 不管你

是否同意，事实都将是这样。因为人死的

时候，带不走任何东西，你创造的一切，

都是社会的。

3、我的建议还是先上班三年，再考

虑创业，创业真的不是件简单的事。

【别人眼里的他】

刘海浪，御泥坊创始人

他确实有商业上的天赋， 总能想出

一些不一样的市场手段， 时不时提出一

个新的思路与观点， 刚刚开始一时还理

解接受不了。他也很能描绘前景，不过现

在看来，他也确实做到了！

刘博，淘宝大学校长

他是在淘宝网上发展成功的网商，

很有代表性。 他们是从线下品牌做起来

的，通过线上发展成功，吞并了原来的品

牌。御泥坊在线下的知名度并不高，但网

上人气很高，是我们所说的网货品牌。小

戴的成功，对别的网商来说有借鉴意义。

小戴是很勤奋刻苦的， 对于这个行业能

不断学习。

2009年6月24日，中国校友会网和21世纪人才报联合发布“2009中国大学生创业富豪榜”。榜单显示，上榜者财富合

计近26亿，近半创业富豪身价过千万；“80后”成我国自主创富生力军，“主动型创业”占据主导，IT技术催生“80后财富新

贵”；创业富豪中“白手起家”者占九成。与胡润、福布斯、新财富和南方周末等中国富豪榜不同的是，大学创业富豪榜要

求上榜者必须通过“自主创业”获取财富，继承家族企业或遗产，炒房炒股和个人特殊技能创富者未纳入该榜单统计。

榜单中，有4位80后大学创业富豪是湖湘学子———据榜单统计戴跃锋身价1500万、孙赛武身价1000万、郭彦蕊身价

160万、程立志身价100万。他们中有的口若悬河，有的不善言辞，但他们都说，创业和富豪榜无关，只与梦想相连。
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