
1.5万公斤黄桃滞销，鲜甜可口等你来摘
平江夫妻守着果园8年等来一场“沉甸甸”的丰收，本该甜到心里的喜悦因滞销犯了愁
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������“1元钱就能嗦碗粉，感觉物价回到了十年前。 ”7月 5日，
徐先生在社区的小面馆吃早餐，用上兴业银行长沙分行“1元
嗦粉”活动的优惠券，往常 8元的米粉优惠后只付了 1元钱。
收银台前，几位身着整洁衬衫的银行员工正熟练地指导顾客
核销“1元嗦粉”优惠券、解答手机支付问题。 这个夏天，兴业
银行长沙分行的员工们纷纷走出网点， 深入街头巷尾的粉
店，成为连接金融惠民政策与市井烟火气的特殊“店小二”。

金融人融入烟火一线
在数字化浪潮下，银行员工早已不是单一角色。 兴业银

行长沙分行的工作人员说：“现在我们正努力成为‘六边形战
士’，懂金融、懂科技、懂风控，更要懂市场、懂客户、懂服务。
这次‘1元嗦粉’活动，就是一次综合能力的实战练兵训练。”

活动前的密集培训涵盖了金融政策解读、APP 操作指
导、餐饮服务礼仪等。“我们要确保顾客抢券顺利、核销便
捷，也要帮店家解决可能遇到的支付技术问题，甚至为其分

担客流压力。 ”这是银行员工适应新金融生态，提升综合服
务能力的缩影。他们活跃在烟火气最浓的消费一线，成为政
策落地的“最后一公里”推动者。

一碗粉里的促消费深意
选择米粉作为活动载体， 兴业银行长沙分行看中的是

其无可替代的“长沙基因”与广泛的群众基础。“米粉是长沙
人日常生活的‘刚需’，承载着最浓厚的城市烟火气。‘促消
费’不是空话，而是要找到最能触达市民、激活小微商户经
济的切入点。 ”该行相关负责人表示。

活动覆盖从非遗手工粉“刘长和”到社区夫妻店的 300
余家粉馆，通过“1 元引流 +6.6 折日常优惠”的组合拳，构
建起覆盖长株潭城市群的消费网络。

金融“活水”滋养小店经济
对于众多参与活动的粉店而言， 这不仅是引流手段，

更是一份来自金融机构的“撑腰”。“现在小店经营压力不
小，银行能主动联合我们做活动，减免各种费用，还派人来
帮忙，感觉很暖心。 ”雨花区一家社区粉面店老板感慨道，
活动带来了实实在在的新客流。

“这不仅仅是一次促销活动”， 兴业银行长沙分行相
关负责人强调，“更是我们探索金融如何更接地气、更
有温度地服务地方经济、服务市民生活的一次实践。 员
工的‘多面手’能力得到锻炼，小微商户得到支持，市民
获得实惠，城市的烟火气更旺了———这才是我们追求的
‘多赢’。 ”

【活动持续】

即日起至 8 月 31 日，兴业银行长沙分行借记卡、信用
卡持卡人可在兴业生活 APP 上领取优惠券，在长沙百余家
合作的粉面店享受“周六 1元起、平日 6.6折起”优惠。

■曾宇虹

兴业银行长沙分行“1元嗦粉”点燃星城烟火气

三湘都市报7月21日讯
“现在都没人翻护栏了， 我们
坐公交车方便多了，给天心交
警点赞！”7月21日， 从长沙天
心大道肉联厂路段新增的斑
马线通过的王女士说道。附近
2000居民得益于这条斑马线，

过街更加便捷、安全。
“以前经常有人横穿马路翻护栏，看着好危险。

周边居民去对面坐公交车要绕几百米， 确实不方
便。”王女士告诉记者，长沙市天心区黑石铺社区肉
联厂宿舍小区居住着约800户共计2000余居民，其
中老年人比例较高。长期以来，沿线居民前往天心
大道西侧公交站需绕行300余米， 出行十分不便。
部分居民为图便利，采取翻越道路中央隔离护栏横
穿马路的方式，存在严重交通安全隐患，居民们都
希望能在该路段增设安全过街通道。

群众诉求引起长沙交警的高度重视，近日，天
心交警大队在天心大道肉联厂路段增设了斑马线，
同时，配套完善了清晰的道路标志标线，安装了人
行横道信号灯及电子警察监控系统，构建起完整的
过街安全防护体系。该举措极大便利了周边居民出
行，特别是解决了老年人绕行之苦，获得了居民群
众的一致好评。

长沙天心交警四中队中队长吕劲松介绍，斑
马线启用后，天心交警大队主动延伸服务，深入肉
联厂小区开展交通安全宣传活动。向居民详细讲解
过街注意事项，重点强调遵守信号灯、走斑马线的
重要性，引导居民养成安全文明的出行习惯。

■文/图/视频全媒体记者虢灿
通讯员蒋艾林朱洁茹

1.5万公斤黄桃滞销，果农夫妻由喜变愁

7月初，果子熟得恰到好处，却迟迟等不来买主。
眼看着熟透的黄桃在枝头挂不住， 掉下的桃子有的
烂在草里，有的被鸟儿啄食。“最近连着三天，果子烂
得很多，这往后天气越来越热，果子只会坏得越来越
快。”陈兴龙的语气里满是无奈。更令他着急的是，今
年黄桃熟得又快又集中，挂果期比往年短了不少，金
灿灿的果子在枝头稍不留神就过了最佳采摘期。

据陈兴龙回忆，自2017年放下行囊回到这片土
地， 他和爱人就把日子和汗水都“种” 进了果园
里———春天疏花、夏天套袋、秋天施肥，寒冬里还要
给桃树裹上保温膜防冻。8年光阴里，夫妻俩的脚印
布满果园的每一寸土地，“头三年压根没见着钱，把
积蓄全投进去不说，还欠了一屁股债，直到第四年才
勉强有了点微薄收入。”陈兴龙说。

可丰收的果子要走出大山比种出好果子难。陈
兴龙对着智能手机犯怵：屏幕上的电商界面像天书，
直播带货时更是舌头打了结，“我这人嘴笨， 对着镜
头连话都说不利索，直播卖果子还真搞不好。”他直
言，自己也得慢慢开始学习这些“新科技”，帮助拓展
果子的销路。

“好不容易有外地客户打电话来问，广东、湖南
常德的订单零星冒头。” 夫妻俩欢天喜地打包发货，
可等果子颠簸到买家手里，不少都闷坏了、变软了。
陈兴龙叹着气，“想靠电商多走点货， 偏偏有些客户
一听是电商平台发货就摇了头，他们就认看得见、摸
得着的现摘果子，觉得这样才新鲜。”

官方检测品质优良，更多鲜桃等待买主

7月8日，事情迎来了转机，为了帮助果园促销，

平江县市场监督管理局驻三墩乡仁里村工作队员朱
斌对接平江县市场监督管理局童市所， 给果园的黄
桃做了专业的农药残留检测， 结果显示所有项目均
合格。“有了这份权威的检测报告， 就能实打实地证
明咱家黄桃的优良品质与安全。”陈兴龙脸上出现了
久违的笑容。

7月21日，陈兴龙忙碌了起来，他高兴地告诉三
湘都市报记者，“我正在忙着给县里送桃。”

如今，他最盼望的就是本地乡亲能多来捧捧场，
让这些带着晨露的甜果子， 不用长途跋涉就能走进
千家万户的果盘里。

“有些收购商打电话来， 开口就把价格砍到一
半，说8元一公斤收我的果子，我实在不忍心卖。”说
起自家黄桃， 陈兴龙满脸心疼却也透着底气，“咱这
果子都是经专业检测的，农残全合格，每颗都有150
克左右，皮薄得轻轻一撕就开，果肉厚实饱满，咬下
去汁水直冒。”他说，不管是家庭日常吃，还是企业当
福利采购，都是16元一公斤，县城周边买够5斤就送
货上门，要是批量多买，还能享更划算的折扣。

陈兴龙夫妇与他们的黄桃， 还在等待更多的
销路。

7月20日， 盛夏的阳
光把岳阳平江的山野晒
得滚烫，三墩乡仁里村景
庭农场的黄桃也攒足了
劲儿，饱满的果肉透着蜜
色光泽，连空气里都飘着
甜丝丝的果香。这是陈兴

龙和爱人守着果园熬过八个寒暑后，等来的
又一场“沉甸甸”的丰收———足足有逾1.5万
公斤。怎么及时地卖出去？这份本该甜到心
里的喜悦，让夫妻俩犯了愁。

■文/视频 三湘都市报全媒体记者 仝若楠
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陈兴龙的果园里，黄桃个大且饱满。
受访者 供图

新增一条斑马线
解决两千居民“过街难”
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7月21日上午， 长沙天心大道肉联厂路段，一
名市民从新添的斑马线走过。


